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    Примечание от авторов Предсказания сбываются

    Мне хотелось бы выделить три пункта, которые объясняют, почему данная книга сейчас приобрела большую известность, чем в 2006 году, когда впервые вышла в свет.

    Пункт 1

    В 2004 году, когда мы с Дональдом Трампом впервые объединились, выяснилось, что нас тревожат одни и те же проблемы и тенденции, свойственные современному обществу. Именно это и побудило нас написать данную книгу. Вот некоторые из этих проблем.

    1. Падающий курс доллара и то, как это приводит к незаметному уничтожению накоплений и капиталов среднего класса.

    2. Подъем цен на нефть. По мере увеличения мирового потребления нефти цена на нее непрерывно повышается, что влечет за собой рост цен и на все остальное. А это опять-таки отражается на тех, кто имеет накопления, то есть прежде всего на представителях среднего класса.

    3. Чрезмерный уровень долга. Сейчас в долгах по уши сидит не только потребитель, но и правительство США. Сегодня весь мир вертится, пытаясь как-то вырваться из кредитного хаоса.

    4. Пенсионные планы 401(k) и компании взаимных фондов обманывают своих вкладчиков. Вскоре после того, как эта книга вышла первым изданием, в «Wall Street Journal» была опубликована статья, в которой речь шла об оценке того, что вызывало у нас тревогу.

    Пункт 2

    Когда книга «Почему мы хотим, чтобы вы были богаты» была впервые опубликована в 2006 году, многие подвергли ее жестокой критике. В данном издании мы специально останавливаемся на том, почему считаем, что такая критика не охватывает картины в целом.

    Пункт 3

    Мы с Дональдом объединили свои силы как наставники… у нас обоих были богатые папы, которые обучали нас и давали свои наставления. Мы написали эту книгу, потому что верим в значение финансового образования. Мы считаем, что пришло время более разумно обращаться со своими деньгами и становиться богатыми, вместо того чтобы рассчитывать на то, что правительство и политики позаботятся о вас и ваших деньгах.

    Роберт Кийосаки«Wall Street Journal» критикует наши книги

    11 октября 2006 года

    Обозреватель «Wall Street Journal» Джонатан Клементс раскритиковал нас за то, что мы пишем о плане 401(k) и взаимных фондах. Вот как звучит заголовок статьи:

    Эта книга написана ярко, но этого нельзя сказать

    об их финансовых советах, которые бросают вызов нашей позиции, выдвигая утверждение, что компании взаимных фондов получают 80 процентов прибылей, оставляя на долю вкладчиков только 20 процентов.

    Менее чем через год… в «Wall Street Journal»

    14 марта 2007 года в статье, помещенной на первой странице, написанной Элеонор Лейз, говорится:

    «В итоге можно считать, что мелкого вкладчика обирают, причем на совершенно законном основании. Америка – самая лучшая страна, если вы богаты или хотите стать богатым, но это ужасная страна, если вы бедный человек или, что еще хуже, если усердно трудитесь, а потом начинаете болеть. Вот почему мы хотим, чтобы вы разбогатели. А чтобы разбогатеть, вам нужно научиться отличать хороший финансовый совет от плохого финансового совета».

  

  
    Введение Почему мы хотим, чтобы вы были богаты Два человека – одно мнение

    Богатые становятся все богаче. А как обстоят дела у вас?

    Мы теряем средний класс, а эта потеря угрожает стабильности Америки и мировой демократии в целом. Мы хотим, чтобы вы были богаты, так как в этом случае вы сможете стать частью решения, а не частью проблемы.

    Дональд Трамп и Роберт Кийосаки

    У Дональда Трампа и Роберта Кийосаки одна общая забота. Их беспокоит то, что богатые становятся все богаче, а Америка все беднее. Средний класс исчезает подобно полярным ледовым шапкам. Америка превращается в двухклассовое общество. Вскоре и вы тоже станете либо богатым, либо бедным. Дональд и Роберт хотят, чтобы вы стали богатым.

    Феномен исчезновения среднего класса превратился в глобальную проблему, но он характерен, главным образом, для богатых стран Большой восьмерки (например, Англии, Франции, Германии, Японии и других).

    Бывший председатель Федеральной резервной системы США Алан Гринспен сказал: «Как я уже неоднократно говорил, демократическое общество – капиталистическое демократическое общество – не может мириться с таким положением». Он разъяснил, почему непрерывно и все быстрее расширяется разрыв в доходах между богатыми гражданами и всем остальным населением США и как это может угрожать стабильности демократического капитализма.

    Вся проблема в образованииЧто, по мнению Алана Гринспена, является главной причиной возникновения данной проблемы? Если выразить ее одним словом, то это образование. Гринспен подчеркивает, что в четвертом классе американские школьники демонстрируют результаты тестирования, находящиеся выше среднемирового уровня. Однако к двенадцатому классу они уже далеко отстают от своих сверстников. Он говорит: «Мы должны что-то предпринять против такого положения вещей».

    Дональд Трамп и Роберт Кийосаки также возлагают вину на образование за сложившуюся ситуацию. Они оба весьма озабочены отсутствием у американцев финансовых знаний на всех уровнях. Именно отсутствие финансового образования, по их убеждению, стало причиной того, что Соединенные Штаты Америки из богатейшей страны мира быстро превратились в крупнейшего должника в истории человечества. Слабая экономика США и слабый американский доллар (мировая резервная валюта) негативно влияют на международную стабильность. Как уже неоднократно отмечалось, «когда Соединенные Штаты чихают, весь мир начинает болеть гриппом».

    Они оба преподаютИ Дональд Трамп, и Роберт Кийосаки – преуспевающие предприниматели и инвесторы. Они занимаются бизнесом и как бизнесмены снискали себе признание во всем мире. Но они еще и несут знания людям: пишут книги, входящие в перечни бестселлеров, создают развивающие настольные игры, выступают на различных мероприятиях по финансовой тематике и ведут образовательные телевизионные программы. Дональд Трамп является ведущим суперпопулярного телевизионного шоу на кабельном телевидении «Кандидат» («The Apprentice»), Роберт Кийосаки ведет познавательную программу «Советы Богатого Папы» («Rich Dad’s Guide to Wealth») на телеканале PBS, которая приковывает к себе внимание множества зрителей.

    Оба автора занялись просветительской деятельностью не потому, что им нужны дополнительные деньги. Просто их заботит ваша судьба и судьба вашей семьи, судьбы страны и мира.

    Обычно, если богатые люди хотят что-то изменить, они вкладывают деньги в то, что их больше устраивает. Но Дональд и Роберт тратят на просвещение не только деньги, но и свое время. Старая притча гласит: если хочешь накормить человека – дай ему рыбу. Если хочешь, чтобы он никогда не голодал – научи его ловить рыбу. Вместо того чтобы выписывать благотворительные чеки беднякам и представителям среднего класса, Дональд и Роберт учат их ловить рыбу.

    Финансовые консультацииЕсть три вида финансовых консультаций: советы для бедняков, для среднего класса и для богатых. Совет беднякам сводится к тому, что о них позаботится правительство. Им надо рассчитывать на социальные пособия и бесплатное медицинское обслуживание. Финансовые консультации для среднего класса гласят: устройся на работу, усердно трудись, живи по средствам, экономь и вкладывай деньги на долгосрочной и диверсифицированной основе в инвестиционные фонды. Большинство представителей среднего класса – пассивные инвесторы. Они работают и вкладывают деньги с одной целью – не проиграть. Богатые же люди инвестируют активно, чтобы выиграть. Эта книга о том, как стать активным инвестором, как приумножать свои деньги, жить и работать в полную силу и стремиться к выигрышу.

    Дональд Трамп и Роберт Кийосаки потому и стали авторами бестселлеров и популярными лекторами, что учат людей раскрывать свои способности и повышать качество жизни, а не «жить по средствам». Они хотят, чтобы люди жили и работали, нацелившись на победу.

    Немного историиВ древние времена люди обеспечивали себе пропитание охотой и собиранием съедобных растений. Они жили племенами, в которых все были более или менее равны. Даже вожди племени уровнем своей жизни не слишком отличались от соплеменников. У них не было собственных реактивных самолетов, недвижимости стоимостью многие миллионы долларов и «золотых парашютов»[1].

    В эпоху развития земледелия общество разделилось на две части. Цари и их богатые друзья составляли один слой населения, а все остальные (крестьяне) работали на них. Как правило, владельцем земли был царь. Крестьяне обрабатывали его земельные угодья и платили своеобразный налог в виде части своего урожая. У крестьян не было никакой собственности, а знать владела абсолютно всем.

    В индустриальную эпоху появился современный средний класс и родилась демократия.

    На отцов-основателей США сильнейшее впечатление произвел уклад жизни пяти племен Ирокезской конфедерации, живших на территории Новой Англии. Эту племенную модель они положили в основу нашей демократии. Она предусматривала выборы депутатов в верхнюю и нижнюю палаты органа представительной власти, а также наличие верховного суда, состоявшего из одних женщин.

    В то время, когда основатели США копировали ирокезскую форму демократии, когда мощный средний класс и демократическое общество уже процветали в стране, идея демократии и среднего класса все еще оставалась практически нереальной для Европы.

    Сегодня, в эру информации, средний класс постепенно умирает, так же как и демократический капитализм. В отличие от других исторических эпох в наше время существует большой и постоянно увеличивающийся разрыв между имущими и неимущими. Скатимся ли мы назад, в аграрную эпоху, когда отсутствовала демократия и были только два класса, или создадим новую форму капитализма и демократии?

    Проблема на горизонтеПодобно тому как лишь в последнее время мы осознали угрозу глобального потепления, только сейчас мы начинаем понимать, какие последствия повлечет за собой исчезновение среднего класса. Пока большинство представителей среднего класса чувствуют себя комфортно и надежно. Они довольны жизнью, хотя и осознают, что где-то на горизонте назревает проблема.

    Они еще довольно спокойны, поскольку верят, что американское правительство вступится за них, позаботится и защитит. Если бы они знали, что правительство мало что может сделать, чтобы защитить свой народ, как это бывало раньше, потому что проблема приняла глобальный характер. Так, например, цену на нефть определяют страны, находящиеся вне контроля США. Терроризм – это не война одних народов против других, это война идей. Террорист может нанести удар в любом месте и раствориться в толпе. А глобализация, которая привела Америку к потере множества рабочих мест, возникла вследствие того, что многонациональные корпорации стали богаче и влиятельнее многих стран. Развитию глобализации способствовало и появление Всемирной паутины, позволяющей моментально установить контакт с любой точкой планеты. Появилась возможность общаться в любое время с любым человеком, где бы он ни находился.

    На социальном фронте – точно так же, как защитники окружающей среды отмечают вымирание некоторых видов лягушек – экономисты фиксируют исчезновение пенсий и бесплатного медицинского обслуживания для среднего класса и бедняков. Через несколько лет дети, появившиеся на свет в период самого великого бума деторождаемости, начнут уходить на пенсию. У большинства правительств не хватит финансовых ресурсов, чтобы сдержать свои обещания.

    Бизнесмены, а не политикиЛюди надеются, что избранные ими правительства позаботятся о растущих проблемах бедняков и среднего класса. Дональд Трамп и Роберт Кийосаки не политики (хотя уже существует мощное движение в поддержку выдвижения Дональдом своей кандидатуры на пост президента США). Авторы этой книги – предприниматели, инвесторы и просветители.

    Они не обещают решить все ваши проблемы, а всего лишь хотят, чтобы вы их избежали. Не ожидайте от своих политиков и государственных деятелей, что они найдут нужные вам решения. Не думайте, что они будут обеспечивать ваше право на безопасную, зажиточную и здоровую жизнь. Дональд и Роберт хотят, чтобы вы стали богатыми и сами находили решения проблем, с которыми сталкиваетесь в окружающем мире.

    Это не инструкция по пользованиюКогда речь заходит о деньгах, то многие люди хотят получить точные рецепты. Они задают конкретные вопросы: «У меня есть 25 тысяч долларов. Что мне с ними делать?» Но если вы говорите, будто не знаете, что делать со своими деньгами, то всегда найдутся желающие дать вам совет. Все их рекомендации будут сводиться к тому, что деньги надо отдать им.

    Эта книга – не сборник рецептов. Дональд и Роберт не будут рассказывать вам, во что вложить деньги. Они поделятся с вами тем, как они добиваются финансовых успехов и каково их отношение к деньгам, бизнесу и инвестициям.

    Умение видеть общую картинуБольшинство богатых людей не горят желанием раскрывать вам свои секреты о том, как они разбогатели. Но Дональд и Роберт не из таких. Они хотят поделиться с вами тем, что знают сами.

    Одно из главных качеств лидера – это умение видеть общую картину. Данная книга как раз и дает вам такую картину мира, увиденную глазами двух людей, которые не раз выигрывали (а иногда и проигрывали) большие деньги. В ней рассказывается, о чем эти люди думают и почему они так думают. Их точка зрения поможет вам лучше разглядеть свое финансовое будущее.

    ПредупреждениеВ мире денег в большом ходу слово «прозрачность». Под этим термином понимают множество разных вещей. Применительно к данной книге прозрачность означает:

    1) что она свободна от притворства и обмана;

    2) что все мысли авторов видны насквозь;

    3) что она легко доступна для понимания.

    Люди хотят видеть общую картину, чтобы иметь возможность дойти до всего своим умом и принять самостоятельное решение. Поскольку наша система образования не учит людей основам финансовой грамотности, то они не в состоянии увидеть общую картину. А раз так, то не может быть и речи о прозрачности. Поэтому большинство людей вместо того, чтобы самим вкладывать деньги в дело, поручают это другим. Они слепо следуют советам типа «устройся на работу, усердно трудись, живи по средствам, экономь и вкладывай деньги на долгосрочной и диверсифицированной основе в инвестиционные фонды».

    Мы предупреждаем: если вы верите, что усердие в труде, экономия и долгосрочные вложения денег в инвестиционные фонды помогут вам добиться успеха, то эта книга, видимо, не для вас.

    Дональд и Роберт не инвестируют во взаимные фонды, потому что эти компании не обязаны быть прозрачными; они имеют право не разглашать свои истинные расходы. Так как большинство любителей-инвесторов упускают это обстоятельство, оно не беспокоит их. Как профессиональные инвесторы Дональд и Роберт добиваются ясности во всех своих инвестициях.

    Совет экономить деньги и вкладывать их в инвестиционные фонды вполне годится для бедных людей и представителей среднего класса, но он совершенно не пригоден для тех, кто хочет разбогатеть. Эта книга научит вас смотреть на жизнь глазами двух богатых людей, которые знают мир денег лучше многих других.

    Как история влияет на современностьВ книге рассказывается о том, каким образом история привела нас к нынешнему отчаянному финансовому положению. Вот несколько важных дат:

    1971 год. Наши деньги перестали быть деньгами и стали просто платежным средством, потому что больше не обеспечивались золотом. В тот год «денежные сбережения» стали устаревшим понятием, а совет копить деньги уже больше ничего не стоил. Сегодня у среднего класса очень мало сбережений.

    Может ли это объясняться тем, что люди считают экономию устаревшей идеей?

    1973 год. Первый нефтяной шок. Тогда эта проблема носила политический характер. Однако сегодня нефтяной кризис превратился в подлинную экономическую проблему, которая затрагивает интересы каждого из нас. Сегодняшний дефицит нефти может сделать кого-то богаче, но для большинства будет означать еще большую бедность.

    А как нынешний нефтяной кризис скажется на вас?

    1974 год. Принятие закона о пенсионном обеспечении. Этот закон привел к появлению пенсионных накопительных программ, известных нам сегодня как 401(k). Лишь немногие законы оказали такое влияние на жизнь столь многих людей. 401(k) – это номер параграфа из американского Налогового кодекса, который первоначально относился лишь к высокооплачиваемым руководящим работникам компаний и позволял им уберечь от налогообложения дополнительные суммы. Подлинной революцией в деле пенсионного обеспечения стало постановление от 1981 года, разрешившее всем сотрудникам пользоваться этой программой. Вся проблема заключается в том, что программа 401(k) по сути является накопительной, а не пенсионной. Многие участвующие в ней работники будут испытывать нехватку средств при выходе на пенсию, потому что программа рассчитана на людей с очень высокими доходами, а не на низкооплачиваемых рабочих. Проще говоря, сберегательная программа 401(k) не подходит примерно 80 процентам работников, особенно тех, чей заработок составляет менее 150 тысяч долларов в год. Миллионы людей, принадлежащих к среднему классу, опускаются до уровня бедняков, несмотря на их участие в программе 401(k).

    А вы участвуете в программе 401(к)?

    1989 год. Падение Берлинской стены и расцвет интернета. Говоря другими словами, коммунизм как экономическая система, направленная на защиту трудящихся, потерпел крах. В тот же год мы вступили в информационную эру. Внезапно на сцену вышли свежеиспеченные миллионеры и миллиардеры интернет-компаний, в то время как рабочие теряли свои места.

    Многим пожилым рабочим приходится уступать место молодым, потому что они не имеют достаточной технической подготовки, необходимой для сегодняшнего дня. Вместо прибавки к зарплате, как во времена индустриальной эры, они получают уведомления об увольнении, потому что их опыт, знания и навыки уже устарели.

    А ваши знания не устарели?

    1996 год. Принят закон о реформе телекоммуникаций. Он позволил опутать мир оптико-волоконным кабелем, способствуя глобализации. Это означало, что теперь можно экспортировать «белые воротнички». Сегодня экономически целесообразно нанять программиста, врача, адвоката или бухгалтера в странах, где жизненный уровень и заработная плата существенно ниже.

    Вы тоже работаете в отрасли, которая поменялась с приходом оптико-волоконной связи?

    2001 год. Китай принят во Всемирную торговую организацию (ВТО). Сегодня Америка и страны Запада, в частности входящие в Большую восьмерку, стали скорее потребителями, чем производителями, что приводит к дефициту внешнеторгового баланса и выводит их производственные мощности за границу.

    Многие малые предприятия не в состоянии конкурировать с такими гигантскими компаниями, как «Wal-Mart», имеющими прямые связи с компаниями в Китае.

    Сегодня в Америке и некоторых странах Запада средний класс сокращается, в то время как в Китае и Индии он растет.

    Пользуетесь ли вы продукцией иностранного производства?

    2004 год. В ходе телевизионных предвыборных дебатов между Керри и Бушем был затронут вопрос о том, что страна теряет рабочие места, уплывающие за границу. Однако есть куда более серьезная проблема, которую оба кандидата обошли стороной. Ничего не было сказано о том, что американский долг переходит в руки иностранцев.

    Мы много говорим о нелегальных иммигрантах, занимающих места американских рабочих, но существует более серьезная «иммиграционная» проблема, которую предпочитают замалчивать, – размер иностранного капитала, который поддерживает США на плаву. В 2004 году 44 процента долгов нашего Казначейства находилось в руках иностранцев. Ни одна ведущая держава в истории не имела такого уровня внешней задолженности. Мы уже не можем обслуживать такой долг, и существуют определенные пределы размера нашей задолженности, которые готовы терпеть зарубежные страны.

    А вы контролируете свои долги?

    В этой книге не говорится о политике. В ней не обвиняются ни республиканцы, ни демократы, ни либералы, ни консерваторы. Книга написана о деньгах, финансовом образовании и о том, как отсутствие такового сказывается на нашей жизни. Она о том, как защитить себя от неумения обращаться с деньгами в государственном масштабе. Правительство уже не в состоянии справиться с сегодняшними масштабными проблемами. Видимо, именно поэтому наши политики предпочитают не затрагивать в дискуссиях истинные болевые точки.

    В США самый высокий уровень жизни в мире. Мы достигли его за счет того, что стали самым крупным мировым должником. Американский доллар служит резервной мировой валютой, и пока зарубежные страны позволяют нам печатать столько долларов, сколько мы захотим. Как по-вашему, это волшебная сказка или ночной кошмар? Дональд и Роберт полагают, что такая идиллия продлится недолго. Они предчувствуют глобальные перемены невиданного масштаба. К сожалению, сильнее всего пострадают от них бедняки и средний класс. Именно поэтому авторы хотят, чтобы вы были богаты.

    Эта книга не изменит мирАвторы не ставят перед собой цель изменить мир. Эта книга о том, как должны измениться вы, чтобы не стать жертвой изменений, происходящих в мире. А он меняется стремительно. Политики и бюрократы в правительстве не поспевают за этими изменениями, чтобы защитить от них каждого гражданина.

    Недавно было объявлено, что Билл Гейтс и Уоррен Баффет объединили свои усилия для решения некоторых наиболее злободневных проблем, стоящих перед человечеством. Это похвальное намерение, так как деньги обладают силой, позволяющей справляться со многими мировыми проблемами, например с голодом, отсутствием крыши над головой и болезнями (в том числе с раком и СПИДом).

    Деньги бессильны против нищетыЕдинственная проблема, которую невозможно решить с помощью денег, это бедность. Хотя бедность может быть порождена множеством причин, одной из главных является отсутствие финансового образования. Если мы бесконечно будем вкладывать деньги в борьбу с нищетой, то этим только увеличим количество бедных людей. Поэтому Дональд и Роберт занялись просветительской работой и жертвуют для этого своим временем. Они знают, что подлинным решением проблемы нищеты в мире может служить образование, а не деньги. А если деньги сами по себе не могут решить проблему бедности, то людям не остается ничего другого, как пожертвовать на это свое время.

    По мере того как возрастает уровень вашей экономической подготовки, вы начинаете различать все больше благоприятных финансовых возможностей. Когда вы станете богатым, вам захочется также изменить окружающий вас мир. Этим и занимаются Дональд Трамп и Роберт Кийосаки, объединив свои преподавательские таланты.

    Читая эту книгу, вы будто наяву услышите голоса авторов, выросших в совершенно разных условиях и имеющих разные точки зрения по многим вопросам. У них совершенно различный стиль повествования. Роберт – хороший рассказчик, и он часто использует диалоги. Дональд более строг и конкретен. Он считает, что чем меньше слов, тем лучше. В книге мы использовали два различных шрифта (Times для Роберта и Trebuchet для Дональда), чтобы у вас сложилось полное впечатление о стиле каждого автора.

    Сможете ли вы прочесть эту книгу с открытой душой и без предубеждений? Если да, то вы увидите мир глазами этих двух преуспевающих людей и узнаете много нового о деньгах и, возможно, о своем финансовом будущем.

    Да, мы создали почти идеальную республику. Но сохраним ли мы ее? Или в восторге от богатства утеряем память о свободе? Материальное изобилие при отсутствии характера – вернейший путь к гибели. Поэтому меня охватывает трепет при мысли о будущем моей страны.

    Томас Джефферсон

  

  
    Глава 4

    Было много причин, по которым Дональд Трамп и Роберт Кийосаки могли никогда не встретиться, не говоря уж о том, чтобы совместно написать книгу. Дональд Трамп из Нью-Йорка (финансовой столицы мира). Он вырос в богатой семье и сколотил миллиардное состояние, начав делать деньги еще в юном возрасте. Роберт Кийосаки вырос на Гавайях (отпускной столице мира), происходит из среднего класса и стал миллионером в зрелом возрасте.

    Хотя оба независимы в финансовом отношении и могут себе позволить больше не работать, они трудятся не покладая рук. Они вращаются в разных кругах, но что-то все же свело их вместе. У них одна общая забота.

    И Дональд, и Роберт являются авторами мировых бестселлеров, и каждый из них мог бы сам по себе написать еще одну книгу, которая тоже пользовалась бы всеобщим успехом.

    Почему же они решили взяться за совместное написание книги? Есть что-то интригующее в том, что две суперзвезды объединили свои усилия. Может быть, они сделали это для того, чтобы привлечь ваше внимание. Ведь тема очень важная.

    Часть I содержит личные откровения Роберта и Дональда о том, как они познакомились и почему решили написать эту книгу.

  

  
    Точка зрения Роберта

    Чикаго, 6 ноября 2005 года

    Теплый летний день. Десятки тысяч людей собрались на огромной выставке недвижимости в Чикаго. Зал заседаний переполнен экспонатами и материалами, рассказывающими о выгодности инвестиций и возможностях вложения денег в недвижимость. В небольших комнатках консультанты объясняют посетителям, как можно извлечь богатство из этих инвестиций. Громадный зал гудит, заряжая присутствующих ажиотажем. Люди ищут возможность изменить свою финансовую судьбу.

    На заднем плане, в помещении, где работают организаторы выставки, тоже царит возбуждение, но другого рода. Атмосфера внешне спокойная, но в ней чувствуется напряжение. Ко входу подкатывает длинный черный лимузин, и все начинают перешептываться: «Он здесь! Дональд Трамп приехал».

    Я стою в Зеленой комнате, где собираются выступающие перед выходом на сцену, поэтому мне не видно, как подъезжает лимузин. Но когда я вижу, как в комнату входят двое полицейских, то понимаю, что сейчас появится и Дональд Трамп. Я поспешно выхожу, чтобы дать дорогу ему и его свите.

    Теперь мне видно, как из машины появляется высокая импозантная фигура. Это может быть только Дональд Трамп. Его силуэт известен миллионам телезрителей во всем мире по телешоу «Кандидат». Все собравшиеся в служебных помещениях стихийно выстраиваются в два ряда по обе стороны прохода. Почти тут же появляется Дональд Трамп. Он проходит между рядами поклонников, улыбается и кивает. С такими почестями обычно встречают только царственных особ и глав государств. Если бы дело происходило в Голливуде, то в проходе обязательно лежала бы красная ковровая дорожка.

    – О Боже, – вздыхает рядом со мной молодая женщина. – Живьем он впечатляет еще больше.

    – Я и не думала, что он такой высокий, – поддерживает ее другая.

    – А вы видели его волосы? – подхватывает третья.

    Мужчины большей частью безмолвствуют. Внезапно дверь в Зеленую комнату распахивается. Те, кому удается в нее заглянуть, видят, что Дональд беседует с репортерами. Ко мне подходит человек, отвечающий за организацию выставки, и спрашивает:

    – Вы готовы представить публике Дональда? Автор «Богатого папы» Роберт Кийосаки представляет Дональда. Людям понравится.

    Тут из Зеленой комнаты появляется Дональд Трамп и подходит к нам. Обменявшись парой слов с моим собеседником, Дональд поворачивается ко мне и говорит:

    – Еще раз здравствуйте. Так вы меня представите?

    Я киваю в ответ.

    – Прекрасно. Я вижу, вы все еще в перечне бестселлеров «New York Times». Это впечатляет. – Он понижает голос. – Хочу с вами кое-что обсудить. У вас найдется пара минут прямо сейчас?

    – Разумеется, – отвечаю я.

    – Вы автор № 1 в области личных финансов. Я автор № 1 по вопросам бизнеса. Нам надо бы вместе написать книгу. Как вы считаете?

    Неожиданность предложения лишает меня слов.

    Наконец я прихожу в себя и слабым голосом отвечаю:

    – Отличная идея. Давайте попробуем.

    Зная, что Дональд не любит рукопожатий, я все же рискую и протягиваю руку, чтобы оценить, насколько серьезно его предложение. Оказывается, оно вполне серьезно. Мы пожимаем друг другу руки. Дональд оборачивается к Кейту, своему телохранителю с внушительной фигурой, и говорит:

    – Дай Роберту мою карточку.

    Кейт, громадный детина ростом под два метра, вдруг теряет свой угрожающий вид, расплывается в улыбке, достает золотую визитницу и вручает мне личную визитку Дональда Трампа.

    – Позвоните мне, как только будете в Нью-Йорке, и мы договоримся, – продолжает Дональд. – Я познакомлю вас с Мередит. Она поможет нам в работе над проектом.

    Однако пора и начинать. Я направляюсь на сцену. В зале и смежных помещениях 24 тысячи чикагских фанатов ждут появления Дональда Трампа. Я кратко представляю его, звучит вступительная музыкальная заставка из телевизионного шоу «Кандидат», с потолка спускаются тысячи золотых воздушных шаров, и толпа взрывается аплодисментами. На сцену выходит Дональд Трамп.

    Долгий путь домойВозвращаясь домой из Чикаго в Финикс, я вновь вспоминаю наше рукопожатие. «Кто я такой, чтобы писать книгу вместе с Дональдом Трампом? – спрашиваю я себя. – И о чем мы будем писать?»

    – Хотите одеяло? – спрашивает стюардесса, отвлекая меня от путаницы мыслей.

    – Нет, спасибо, – улыбаюсь я в ответ.

    Стюардесса отходит, и у меня в голове возникает мысль: «Мы могли бы написать о недвижимости».

    И тут во мне просыпается внутренний критик, который не дает мне покоя с того самого момента, как прозвучало предложение о совместной работе над книгой. Он цинично спрашивает меня: «Ты будешь вместе Дональдом Трампом писать о недвижимости? Если уж речь пошла о недвижимости, то Трамп выступает в высшей лиге, а ты в дворовой команде. Он строит небоскребы в Нью-Йорке. А что у тебя есть? Несколько жилых домов, пара офисных зданий и немного земли. Кроме того, он миллиардер, а ты всего лишь миллионер».

    До сих пор я был вполне доволен тем, чего достиг в жизни. Но, задумавшись о совместной книге с Дональдом Трампом, я вдруг понял, что мои успехи весьма скромны. Предложение с его стороны вместо того, чтобы польстить моему самолюбию, расстроило меня. «О чем же мы будем писать?» – этот вопрос мучил меня на всем пути из Чикаго в Финикс.

    Офис Дональда12 декабря 2005 года

    Я приехал в Нью-Йорк, чтобы записать очередную телевизионную программу на канале PBS и встретиться с редакцией «Yahoo! Finance». Воспользовавшись этой оказией, мы договорились с Мередит встретиться и обсудить концепцию будущей книги. 12 декабря мы вместе с моей женой Ким сели в такси и направились в офис Дональда Трампа… правда, «офис» – это слишком мягко сказано.

    Те из вас, кто видел шоу «Кандидат», вероятно, запомнили позолоченный портал Башни Трампа на знаменитой Пятой авеню Нью-Йорка. Стоя на тротуаре, я, как уличный зевака, запрокинул голову и начал подниматься взглядом этаж за этажом, пока мои глаза не нашли ту точку, где соприкасались верхушка здания и небо. Да уж, Башня Трампа определенно намного выше, чем любой дом, который находится в собственности у нас с Ким. Хотя я много раз проходил мимо этого здания, в этот раз оно показалось мне намного выше от осознания того факта, что сейчас я войду внутрь и встречусь с самим Дональдом Трампом.

    Пятая авеню вызвала у меня множество воспоминаний. Я вспомнил, как смотрел на это здание, впервые приехав в Нью-Йорк для поступления в Академию торгового флота в 1965 году. Я был бедным гавайским парнем, впервые оказавшимся в большом городе.

    И вот 40 лет спустя я снова оказался здесь, потому что Дональд Трамп пригласил меня к себе в офис. В такие моменты невольно окидываешь взглядом свою прошедшую жизнь.

    Большинство людей считают, что я добился больших успехов. Я зарабатывал и терял многие миллионы долларов, руководствуясь принципами, изложенными в книгах о богатом папе. Но, стоя перед Башней Трампа, я вдруг понял, как многого достиг. Это было потрясающее чувство.

    Я вспомнил любимое выражение Дональда: «Мыслите шире!» Стоя перед этим зданием, я в полной мере осознал, насколько шире стал мыслить с момента своего первого приезда в Нью-Йорк. «Ну и дела!» – произнес я вслух. Ким в ответ сжала мою руку.

    Сделав глубокий вдох, вместе с Ким я вошел в Башню Трампа и направился к лифту, где нас встретила охрана. Удостоверившись, кто мы такие, они посадили нас в лифт и направили на один из верхних этажей, откуда Дональд управляет своей империей.

    Если вы смотрели шоу «Кандидат», то можете себе представить вход в кабинет Трампа и очаровательную секретаршу в приемной. (Для особо любопытных сообщу, что для съемок шоу Дональд построил копию зала заседаний правления несколькими этажами ниже. В передаче он входит не в настоящий зал, а спускается на лифте в его точную копию.) Хотя я много раз смотрел эту программу, мне даже и мысль не приходила в голову, что однажды я попаду в мир Дональда Трампа.

    Меня не покидало странное ощущение, что я один из участников его шоу. Мысль постоянно металась между шоу и реальной жизнью.

    Первым, кого мы увидели после того, как секретарша предложила нам сесть, был Кейт, тот самый гигант телохранитель Дональда Трампа. Он сердечно приветствовал нас как своих старых друзей. Затем подсел к нам, и уже через несколько минут мы чувствовали себя совершенно как дома. Кейт оказался на редкость обаятельным человеком. Он рассказал нам о том, как раньше работал детективом в Нью-Йорке и как в дальнейшем сложилась его карьера на посту личного телохранителя Дональда. Он составлял нам компанию до тех пор, пока в приемную не вошла Мередит.

    Она представляла собой классический тип нью-йоркской бизнес-леди. Это была очень привлекательная женщина, которая наверняка комфортно чувствовала бы себя в Лондоне, Париже, Сиднее, Токио, Торонто или Пекине. Протянув нам руку, она приветливо улыбнулась и сказала:

    – Очень рада, что наконец-то встретилась с вами.

    Поблагодарив Кейта за любезный прием, мы с Ким проследовали за Мередит через стеклянные двери зала заседаний правления (настоящего). Оказавшись за столом, я вновь начал мысленно прокручивать сцены из телевизионного шоу, представляя, как молодые кандидаты сидят за этим столом напротив Дональда и его помощников, и у меня в голове все отчетливее начала вырисовываться мысль: «Что ты здесь делаешь? Как ты сюда попал?» (На самом деле это звучало примерно так: «Какого… ты здесь делаешь?» и «Какой… занес тебя сюда?») Я думаю, что у многих участников телешоу возникали очень похожие мысли.

    Поболтав с нами пару минут на отвлеченные темы, Мередит спросила:

    – И о чем вы хотели бы написать?

    – Видите ли, меня очень волнует проблема бедности, – ответил я. – Думаю, нам следовало бы написать о том, как с ней покончить. Мы могли бы озаглавить книгу «Конец нищете».

    – Это подходящая тема, – кивнула Мередит.

    – И еще меня беспокоит то, что богатые становятся все богаче, а американский народ в целом беднеет. Мы могли бы написать об упадке среднего класса и о том, как высокооплачиваемые рабочие места перекочевывают в Китай и Индию. Меня также давно тревожит уменьшение размеров пенсий и развал в системе социальной защиты и здравоохранения именно в тот момент, когда на пенсию начинает выходить поколение, рожденное в период демографического взрыва.

    – Мистера Трампа тоже заботят эти темы, – сказала Мередит. – Он написал об этом замечательную книгу.

    – «Америка, которой мы заслуживаем» («The America We Deserve»), – вставила Ким.

    – Совершенно верно. Он писал там не только об этом, но и о возможных террористических атаках, причем это было еще до 11 сентября.

    – Неужели до того? – спросила Ким.

    – Да, – подтвердила Мередит. – Он посвятил целый раздел не только терроризму, но и вышедшему из-под контроля национальному долгу Америки. Причем он не просто обозначает проблемы, но и предлагает уникальные пути их решения.

    Ким с одобрением кивнула.

    – Мистер Трамп – это не только телевизионные шоу, конкурсы красоты, казино и недвижимость, – продолжала Мередит. – Каждый, кого тревожат наши нынешние глобальные проблемы, должен прочесть эту книгу.

    – Ну, тогда у нас определенно есть общие точки соприкосновения. Мы оба выступали в качестве наставников и ораторов. Меня всегда поражало, что такая всемирно известная знаменитость, как Трамп, выступает перед публикой. И мне было интересно, почему он этим занимается. Но мы вечно куда-то спешим, поэтому у меня не было случая лично спросить его об этом.

    – Он прирожденный учитель, – отметила Мередит. – Я наблюдаю это уже на протяжении многих лет нашей совместной работы. Взять хотя бы это его телешоу. Когда Марк Бернетт предложил ему идею, мистер Трамп сказал, что согласится только в том случае, если шоу будет иметь образовательный характер.

    – Именно так, – сказала Ким. – Я постоянно вижу, что он дает уроки бизнеса. И мне нравится наблюдать, как он справляется с различными ситуациями. Но самое интересное в этой передаче то, что он, предпринимая какие-то действия, рассказывает о ходе своих мыслей. Мне интересно знать, по какой причине он увольняет того или иного участника.

    – «Кандидат» – это не просто развлекательная, а еще и образовательная программа, – сказал я. – Когда смотрю ее, я не чувствую, что даром теряю время. Я всегда нахожу там что-то такое, что можно применить на практике.

    – Может быть, книгу стоит построить именно на том, что вы оба любите учить других, – предложила Ким. – В конце концов, вы оба предприниматели, вкладывающие деньги в недвижимость. Ты основал акционерное общество по добыче золота в Китае, серебряные рудники в Южной Америке, нефтяную компанию. Многим людям это известно, так же как известно и то, чем занимается Трамп. Но знают ли они, что вы оба учителя?

    Многие богатые люди не хотят, чтобы окружающие знали о том, как они разбогатели, и тем более не любят делиться с ними историями о своих промахах… Я хочу, чтобы люди были в курсе дела, потому что эти истории многому меня научили. Я хочу, чтобы они знали, что и у богатых, и у бедных существуют финансовые проблемы.

    Роберт Кийосаки– Ну, нефть я так и не нашел, – саркастически заметил я.

    – Не всякий бизнес бывает успешным, – рассмеялась Ким.

    – И мистеру Трампу не всегда сопутствует успех, – добавила Мередит. – У него тоже хватает своих проблем.

    – Он очень откровенно рассказал об этом в своей книге «Искусство возвращения» («The Art of the Comeback»), – вставила Ким. – Это тоже замечательная книга.

    Мередит улыбнулась и кивнула:

    – Вы оба честно делитесь с людьми и своими победами, и поражениями. Скажите, почему вы так открыто пишете о своих финансовых проблемах?

    – Потому что я хочу, чтобы люди знали об этом и учились на моих ошибках точно так же, как учился я сам. Я хочу, чтобы люди понимали: и у бедных, и у богатых есть свои финансовые проблемы.

    – Вот именно! И мистер Трамп такой же. Он искренне хочет чему-то научить людей. Именно поэтому он делится с ними и своими успехами, и неудачами. Много ли богатых людей поступают так же?

    – Не очень, – ответил я. – Многие богатые люди не хотят, чтобы окружающие знали о том, как они разбогатели, и тем более не любят делиться с ними историями о своих промахах… И семья моего богатого папы тоже не исключение.

    – Как это?

    Я посмотрел на Ким. Та ободряюще улыбнулась.

    – Когда я написал «Богатый папа, бедный папа», то показал книгу членам его семьи, и те попросили убрать их фамилию из текста, хотя там о моем богатом папе не было сказано ни единого плохого слова. Они просто не хотели, чтобы кто-то знал, каким образом они разбогатели. Я с уважением отнесся к их пожеланию и ни разу не упомянул в книге имя своего богатого папы.

    – И это повлекло за собой какие-то проблемы? – поинтересовалась Мередит.

    – Да. Кое-кто считает меня лжецом, у которого не было никакого богатого папы.

    – Это просто смешно, – вставила Ким с грустным видом. Это была больная тема для нас обоих. – Роберт всего лишь проявил уважение к воле людей, которые для него дороги. Большинство богачей хотят сохранять в тайне историю своего успеха.

    – Вот в этом и вы, и мистер Трамп отличаетесь от других преуспевающих людей, – улыбнулась Мередит. – Вы оба любите учить и делиться с окружающими своими знаниями, несмотря на критику.

    – А мистера Трампа тоже критикуют за то, что он делится знаниями? – спросила Ким.

    – Еще бы. Вы и представить себе не можете. Очень многие считают, что он выступает с лекциями, пишет книги и снимает телешоу только ради известности и денег. Отчасти это так. Эта деятельность приносит деньги и создает ему благоприятный имидж, но его главная цель – учить людей. Он искренне желает, чтобы все богатели. Его беспокоит финансовая ситуация, с которой сталкивается наша страна и ее население. Его тревожит то, как осуществляется руководство нашей экономикой и как это сказывается на всем мире. Он не может понять, почему в наших школах не изучаются экономические науки. Вот поэтому-то он так щедро и делится своим опытом.

    В дверь постучали. Вошла Рона, личный помощник Дональда.

    – Мистер Трамп готов встретиться с вами через пять минут и приносит извинения за задержку. Он не любит заставлять людей ждать, но ему пришлось сделать срочный телефонный звонок.

    – Ничего страшного, – сказал я. – Мы тут с большой пользой побеседовали с Мередит.

    Рона вышла, и Мередит встала, чтобы проводить нас из зала заседаний. Я еще раз оглядел роскошную обстановку и невольно вспомнил все места, где мне приходилось работать.

    – Вы знаете, – сказал я, – и у Дональда, и у меня были «богатые папы», у которых мы учились и которым порой помогали в работе. Поэтому в молодости мы были в определенном смысле «кандидатами» из его шоу.

    – Пожалуй, больше всего вас объединяет то, что вы настоящие учителя и можете кое-чему научить мир, – подытожила Мередит, направляясь через приемную в кабинет Дональда Трампа.

    Обмен мнениями– Добро пожаловать, – Дональд Трамп встал из-за стола. – Извините, что заставил вас ждать.

    – Не стоит извинений, – ответил я, оглядывая кабинет, уставленный наградами и сувенирами со всего света. Рядом с письменным столом я заметил оборудование для записи его еженедельной радиопрограммы. Все это впечатляло.

    После обычного обмена любезностями мы перешли к основной теме нашей встречи.

    – Так о чем будет наша книга? – спросил Дональд.

    – Я думаю, что нас обоих интересует один и тот же вопрос. Поскольку размеры нашего бизнеса в сфере недвижимости существенно различаются, так же как и цифры доходов, я полагаю, что нам не имеет смысла меряться богатством друг с другом. В конце концов, вы миллиардер, а я всего лишь миллионер.

    – Не надо принижать значимость миллионера, – улыбнулся Дональд. – Миллиарды людей с удовольствием поменялись бы с вами местами.

    – Я знаю, но существует все же определенная разница между миллионами и миллиардами. Кроме того, сегодня можно встретить многих миллионеров, стоящих на грани нищеты.

    – Что вы имеете в виду?

    – Ну, скажем, нам обоим известны люди, чьи дома выросли в цене, а доходы остались на прежнем уровне. У меня, например, есть один одноклассник на Гавайях, который получил от родителей в наследство дом. Цены на недвижимость в последнее время резко возросли, дом полностью оплачен, поэтому чисто формально моего знакомого можно считать миллионером. Но он и его жена с трудом сводят концы с концами, потому что зарабатывают меньше 90 тысяч долларов в год. У них трое детей-школьников, и они ломают себе голову, как дать им университетское образование.

    – То есть в имущественном плане они богаты, а с точки зрения денег бедны? – уточнил Дональд.

    – Да. Их можно назвать миллионерами на бумаге, но в действительности они представляют средний класс. Если кто-то из них или их детей заболеет, то они с легкостью могут скатиться к бедности.

    – Такое случается со многими людьми, особенно с неработающими пенсионерами. Если они вдруг заболеют, то им придется распродавать все, чтобы только выжить, – грустным тоном добавил Дональд.

    – И проблема станет еще острее, когда на пенсию выйдет поколение, родившееся в пору демографического бума.

    – Да, я знаю. Медицинское страхование у нас находится в еще более плачевном состоянии, чем социальная защита. Я просто представить себе не могу, каким образом мы найдем деньги на пенсию для 75 миллионов новых пенсионеров, на их медицинское обслуживание, лекарства и уход в домах престарелых, когда они совсем состарятся. Меня беспокоит судьба следующего поколения, которому придется оплачивать финансовую зависимость нашего поколения от правительства.

    – Может быть, об этом и стоит написать? – спросил я.

    – Вообще-то я об этом уже писал в книге «Америка, которой мы заслуживаем», хотя она и не собрала той читательской аудитории, на которую я рассчитывал. Считаю, что это моя самая лучшая книга, потому что в ней говорится о стоящих перед нами проблемах, а не только о том, как разбогатеть. Но тираж ее оказался меньше, чем у остальных моих книг.

    – У меня тоже была такая книга, – сказал я, – «Пророчество богатого папы». Она вышла в 2002 году. В книге говорится об упадке фондового рынка, который неизбежно наступит, когда на пенсию выйдут люди, появившиеся на свет в период бума деторождаемости, и о несовершенствах пенсионной накопительной программы 401(k). Идет там речь и о том, что в ближайшее время многие рабочие потеряют свои пенсии.

    – И эта книга тоже не пользовалась спросом? – поинтересовался Дональд.

    – Да. Многие говорили мне, что это моя лучшая книга, но продавалась она слабее, чем другие. Но хуже всего то, что Уолл-стрит не поверил моим предсказаниям.

    – И что произошло? – поинтересовался Дональд.

    – Это меня немного расстроило, а потом, буквально несколько месяцев назад, «New York Times Magazine» и «Time» опубликовали редакционные статьи, в которых говорится практически то же самое, что я писал в 2002 году.

    – Что же они пишут?

    Поскольку обе статьи были у меня с собой для подготовки телевизионных съемок, я выложил их из портфеля.

    – Вот это номер «Time» от 31 октября 2005 года. Статья называется «Великий пенсионный грабеж» и имеет подзаголовок: «Миллионы американцев, рассчитывающих на пенсионные льготы, ждет неприятный сюрприз. Как корпорации обчищают карманы простых людей с помощью конгресса».

    – Да! Я это читал, – сказал Дональд. – И помню высказывание насчет корпораций, обчищающих народные карманы с помощью конгресса. В статье говорилось, что богатые занимаются узаконенным воровством у рабочих, пользуясь поддержкой правительства.

    – Именно так я и понял смысл этой публикации.

    – А что пишет «New York Times Magazine»? – спросил Дональд.

    – Вот номер от 30 октября 2005 года. Статья называется: «Мы с прискорбием сообщаем, что у вас больше нет пенсии». У нее есть и подзаголовок: «Очередная финансовая катастрофа Америки».

    – Кажется, нас беспокоят одни и те же проблемы, – кивнул Дональд.

    – Похоже, что так. Именно поэтому я читаю лекции, пишу книги и выпускаю настольные игры. И не ради денег, хотя деньги за это платят неплохие. Но деньги можно заработать и намного проще. Я преподаю и выпускаю образовательную продукцию, потому что глубоко обеспокоен судьбами страны и миллионов наших сограждан.

    – Я тоже, – сказал Дональд. – Когда нас с вами приглашают читать лекции, то порой приходится тратить на дорогу два дня. Это слишком много времени для того, чтобы провести двухчасовую лекцию. Вы правы, есть и более простые способы зарабатывания денег.

    Мы с Ким согласно кивнули. Ким, которой тоже приходится читать лекции, добавила:

    – Можно намного больше и легче заработать на недвижимости и других инвестициях. Но учить людей – это наше призвание. Именно оно заставляет нас садиться в самолет и тратить целые сутки ради одного короткого выступления. Так что дело тут вовсе не в деньгах.

    Дональд согласился:

    – Разве вы не испытываете сочувствия к людям, выступая перед огромной аудиторией? Они ведь тоже тратят время и деньги, чтобы послушать нас. Хотя кто-то из них богат, а кто-то еще только мечтает разбогатеть, в жизни многие столкнутся с постоянными финансовыми трудностями. Меня это очень трогает.

    – Может быть, вы об этом и напишете, – сказала Мередит. – Людям надо знать, почему вы хотите, чтобы они были богатыми. Они должны понять, что вас беспокоит.

    – Кроме того, – вставила Ким, – хорошо бы объяснить людям, почему вы оба продолжаете работать, хотя у вас нет такой необходимости. Денег у вас достаточно, но в отставку вы не собираетесь. Почему бы не написать, что заставляет вас продолжать трудиться, что вами движет? Какая мотивация для вас важнее денег?

    – Я преподаю, потому что люблю это занятие, – сказал Дональд. – Но я действительно обеспокоен. Хочется надеяться, что я ошибаюсь, но, по-моему, Америка находится в тяжелой финансовой ситуации. Считаю, что наше правительство допускает большие ошибки в управлении. Я не возлагаю вину на демократов или республиканцев. Бессмысленно обвинять и тех, и других. Я боюсь, что наш средний класс оказался в беде и уменьшается в размерах независимо от того, какая партия находится у власти. Я уже достаточно часто говорил, что опасаюсь ситуации, когда многие сегодняшние представители среднего класса завтра окажутся новыми бедняками, а то и вообще скатятся к нищете, несмотря на то что усердно работали всю жизнь.

    – Может быть, напишем книгу о том, как покончить с бедностью с помощью финансового образования? – предложил я. – В конце концов, именно недостаток финансовых знаний привел нас к этому бедственному положению.

    – Отличная идея, но нам надо показать людям, как они могут помочь себе в то время, пока мы будем бороться с нищетой в глобальном масштабе. А эта борьба может длиться на протяжении жизни нескольких поколений. И это надо сделать в первую очередь, еще до того, как мы изменим систему образования.

    Уже через несколько лет на пенсию уйдут люди, появившиеся на свет во времена демографического взрыва, – продолжил Дональд. – Правительство будет вынуждено признать, что у него нет денег, что цена на нефть бьет все рекорды, доллар теряет силу, инфляция выходит из-под контроля, а мы к тому же еще и увязли в войне на Ближнем Востоке. Людям уже сейчас нужны наши ответы. Мы должны научить их, как стать богатыми или хотя бы пережить несколько лет. И все это нужно сегодня, а не завтра.

    И в этот момент я понял, что мы не зря встретились, чтобы написать книгу.

  

  
    Точка зрения Дональда Начало

    Первая встреча с Робертом Кийосаки стала одним из тех сюрпризов, которые порой преподносит нам жизнь. Я знал о заслугах Роберта, в частности о том, что он продал миллионы экземпляров своих книг, которые на протяжении пяти лет входят в список бестселлеров, публикуемый «New York Times». Это выдающееся достижение. Я предполагал, что это не человек, а какой-то сгусток энергии прямо-таки пугающих масштабов.

    Насчет энергии я оказался прав. Она так и брызжет из Роберта, заряжая всех окружающих. И ему для этого, похоже, не приходится прилагать никаких усилий. Это его естественное состояние. Меня это просто поразило. Но особенно меня обезоружила удивительная скромность Роберта. И этот человек продал свыше 26 миллионов своих книг? Потрясающе. Поначалу я решил, что это некий фасад, роль, которую он зачем-то играет. Порой я бываю большим скептиком.

    Мне потребовалось совсем немного времени, чтобы понять всю искренность Роберта. Побеседовав с ним несколько раз, я убедился, что он действительно любит учить людей, и, по-видимому, ничуть не меньше, чем я. Когда я рассказал ему, что согласился вести передачу «Кандидат» только из-за того, что в ней есть образовательный подтекст, Роберт тут же заметил: «Дональд, вы прежде всего прирожденный учитель». Пожалуй, действительно, рыбак рыбака видит издалека.

    Мы не раз беседовали с ним о важности просвещения, и он отметил образовательный аспект «Кандидата», признавшись, что каждую неделю вместе с Ким черпает что-то новое из этого шоу.

    Я поинтересовался у Кийосаки, чем он стал бы заниматься, если бы знал, что непременно добьется успеха, и Роберт, ни секунды не задумываясь, ответил: «Я постарался бы найти способ обучать как можно больше людей».

    Все складывалось так, как я и сказал ему при нашей первой встрече в Чикаго: я буду ведущим автором в области бизнеса, а он – в области личных финансов. Вместе мы составим отличную команду, которая найдет дорогу к умам миллионов людей. Кроме того, работать в такой команде – одно удовольствие.

    Роберт все схватывал буквально на лету, но мне понравилось, что он попросил время на размышление, прежде чем дать согласие на совместное написание книги. Я знал, что он рассудительный человек и постарается как следует разобраться в себе, прежде чем принять правильное решение. Когда мы встретились в моем офисе в Нью-Йорке, он сразу же сказал: «Я должен признаться, что поначалу испытывал некоторые опасения. Во мне происходила какая-то внутренняя борьба, поскольку я не мог понять, что между нами общего». Роберт был честен перед самим собой и передо мной, и я понял, почему его книги имеют такой оглушительный успех.

    Работа над книгой может доставлять радость, но она отнимает много времени, а в моем рабочем расписании не слишком много свободных минут для таких побочных занятий. Но я поймал себя на том, что с нетерпением ожидаю, когда мы примемся за эту книгу, особенно вместе с человеком, который разделяет мои тревоги и надежды.

    Эмерсон в свое время сказал: «Учитель – это человек, который может сделать сложные вещи простыми». Ему также принадлежат слова: «Знания существуют для того, чтобы передавать их другим людям».

    Когда несколько лет назад, еще до знакомства с Робертом, я прочел его книгу «Бедный папа, богатый папа», то подумал, что этот человек даже самые сложные вещи умеет сделать простыми для понимания. Он прекрасный рассказчик и с легкостью доносит свои мысли до читателя в доступной форме. Кроме того, Роберт отличный оратор, впрочем, то же самое люди часто говорят и обо мне. Я не знаю, является ли эта черта у нас врожденной, но она дает нам возможность помогать другим людям и излагать сложные вещи в виде простых и понятных историй.

    Я знаю, что, когда речь заходит обо мне, люди часто говорят: «Он миллиардер, и этим все сказано». И возникает ощущение, словно у меня перед носом захлопнули дверь. Мой сын Дон говорит, что я похож на самого обычного служащего, только с очень высокой зарплатой. Он проводит со мной много времени и знает, что по натуре я очень простой человек. Это не значит, что со мной легко иметь дело, но я весьма просто отношусь ко многим вещам. И даже если занимаюсь очень сложными делами, то знаю, как свести их к последовательности простых и понятных шагов. Нельзя сразу построить небоскреб. Вы начинаете с чертежей и фундамента. Я убежден: для любого дела требуется время и терпение, что в полной мере относится и к образованию.

    Если вы смотрели шоу «Кандидат», то знаете, что там мы ведем себя с участниками довольно жестко, так как в реальной жизни очень мало места для симпатий и оправданий. Жизнь – это не репетиция театральной пьесы. В ней все по-настоящему. И для того, чтобы добиться успеха, время от времени необходимо выкладываться в полную силу. Мы с Робертом надеемся сделать эту задачу менее пугающей и более достижимой для большинства людей.

    Должен признать, что многие были удивлены, услышав, что я решил написать книгу в соавторстве с другим предпринимателем. Люди нашего круга обычно стараются самостоятельно контролировать положение дел, а когда этот контроль приходится делить с другим человеком, то такая ситуация рассматривается как нежелательная. Но если вы встретили человека, который настроен с вами на одну волну, то такое сотрудничество доставляет только радость. Объединение усилий делает нас в таком случае сильнее, а не слабее.

    Действительно, слабость многих предпринимателей состоит в том, что они не способны делиться с другими своими планами и целями. Их путь к успеху пролегает в одиночестве. Порой приходится признавать справедливость сказанных кем-то слов, что на вершине человеку бывает одиноко, так как там не так уж много других людей.

    Предприниматели – это люди, склонные к новизне. Сотрудничество такого рода оказалось совершенно новым и для меня, и для Роберта. Я полагаю, что мы дополнили друг друга как педагоги, ораторы и личности, объединив свои различные качества в единое целое, носящее столь же всесторонний, сколь и постижимый характер. Какой смысл в больших знаниях, если держишь их при себе?

    И еще один любопытный момент: предприниматели очень часто избегают каких-либо групповых действий. Они всегда хотят руководить процессом, все делать сами и единолично присваивать плоды своих усилий. Возможно, так и должно быть. По крайней мере, так утверждают эксперты, анализирующие черты личности, свойственные предпринимателям. Мне кажется, что мы с Робертом выпадаем из этой модели. И у меня такое впечатление, что нас это совершенно не беспокоит.

    Какой смысл в больших знаниях, если держишь их при себе?

    Дональд ТрампРодившаяся в результате совместных усилий книга живет уже своей жизнью. Это не просто книга, а живой пример нашего сотрудничества, длившегося с момента первой встречи и до завершения работы. Это действительно плод совместной работы, направленной на то, чтобы нести финансовые знания людям, стремящимся к лучшей жизни. Эта книга написана для тех, кто хочет двигаться вперед, покинув свою комфортную зону. Возможно, вы уже миллионер. Возможно, вы еще только стремитесь к этому. Но изложенные в этой книге уроки применимы ко всем независимо от их нынешнего финансового состояния.

    Я надеюсь, что книга не только научит вас чему-то новому, но и развлечет. В бизнесе нет ничего скучного, и вы в этом скоро убедитесь. Нас с Робертом объединяет еще одна общая черта – мы не терпим скуки. Поэтому сосредоточьтесь, читайте внимательно и развлекайтесь. Эта книга может предложить вам очень многое. Ваша задача – взять из нее все полезное для себя.

  

  
    Точка зрения Роберта

    Даллас, Техас, 19 февраля 2006 года

    Субботним вечером черный лимузин вновь подкатывает к служебному входу выставочного зала. Снова слышится перешептывание: «Дональд приехал». Напряжение нарастает. И опять полицейский эскорт расчищает дорогу, и мистер Трамп проходит вдоль двух шеренг восторженных почитателей.

    Примерно через час, когда журналисты уходят, Дональд спрашивает меня:

    – Сколько народу собралось и что представляет собой аудитория?

    – Десятки тысяч. Люди съехались на выходные со всего мира. Они хотят учиться и жаждут знаний.

    Я тоже испытывал возбуждение, но по другой причине.

    За время, прошедшее с нашей последней встречи, я прочел книгу Дональда «Америка, которой мы заслуживаем». В ней поднимаются многие проблемы, стоящие перед нашей страной и всем миром, например терроризм, национальный долг и здравоохранение. Вот отрывок из главы о состоянии медицинского обслуживания населения.

    «Генеральная счетная палата правительства США – независимый орган расследований конгресса – рисует довольно неприглядную картину.

    В отличие от системы социального обеспечения программа медицинского обслуживания уже с 1992 года испытывает дефицит средств. Нынешние подоходные налоги и другие источники доходов не могут покрыть ее издержки. В действительности система здравоохранения уже перешла тот рубеж, за которым она будет находиться на полном иждивении у Федерального казначейства. Ожидается, что система социального обеспечения перейдет этот порог не раньше 2013 года.

    Сегодняшняя программа медицинского обслуживания несостоятельна как с экономической, так и с фискальной точек зрения. И это не является новостью. Уже в начале 1990‑х годов руководители программы отмечали, что в ее нынешней форме она нежизнеспособна».

    А вот что он пишет по поводу действий наших политиков в сфере здравоохранения:

    «Клинтон взглянул на это чудовище – и зажмурился. Он предпочел уклониться от жестких решений, которые рано или поздно все равно придется принимать, но тогда они будут еще более болезненными.

    Давайте посмотрим правде в глаза. Клинтон далеко не единственный политик, который испытывает страх перед этой проблемой. Потребуется новое поколение политиков, которые возьмут на себя проведение реформы системы здравоохранения. Это будут люди с титановыми нервами, готовые пойти на риск ради великой цели».

    О домах престарелых Трамп пишет следующее:

    «Есть еще один аспект медицинского страхования, который ярче всего отражает создавшееся положение. Речь идет о домах престарелых. Эта тема приобретает колоссальное значение, если учесть, что к пенсионному возрасту приближаются люди, появившиеся на свет во времена демографического взрыва, а их родители уже давно пенсионеры.

    Вот несколько цифр, которые демонстрируют нынешнюю картину: количество людей престарелого возраста к 2030 году удвоится, а число тех, кто будет доживать свой век в домах престарелых, увеличится в пять раз.

    Я уже слышу возражения: “А разве медицинское страхование не покрывает содержание в домах престарелых?” Люди, задающие этот вопрос, полагают, что их родителей и их самих будут содержать в домах престарелых за счет медицинской страховки.

    Ответ таков: медицинская страховка не рассчитана на длительный медицинский уход. Еще сенатор Джон Бро и конгрессмен Уильям Томас подчеркивали: “Возрастающая потребность в длительном медицинском уходе приведет нашу систему здравоохранения к банкротству”.

    Примерно каждый второй американец будет в той или иной форме нуждаться в длительном уходе, но лишь каждый четвертый может при этом рассчитывать на продолжительное содержание в частном доме престарелых, стоимость которого составляет в среднем 41 тысячу долларов в год (в ценах 1999 года). Лишь у одного процента американцев медицинское страхование может покрыть такие издержки. Поэтому тех, кто рассчитывает на медицинское страхование, ждет горькое разочарование.

    После оплаты короткого периода содержания в домах престарелых страховые компании умоют руки, а затем старикам придется находиться там за собственный счет, пока полностью не истощатся их финансовые ресурсы и не наступит нищета. Если такими пациентами окажутся ваши родители, то это будет означать, что прахом пойдет все, ради чего они трудились всю жизнь.

    Это может также значить, что придется пожертвовать одним из родителей ради другого. Это возложит на многие семьи непосильную финансовую обузу. Тем будущим пенсионерам, которые рисовали себе картины путешествия на собственной яхте вокруг света, возможно, придется продать свой автомобиль, чтобы содержать своих родителей в достойных условиях».

    Я уже говорил, что после первой встречи с Дональдом знал, почему мы должны вместе написать книгу. Но когда я прочел «Америку, которой мы заслуживаем», то однозначно понял, какие общие заботы нас объединяют и почему мы хотим, чтобы люди были богатыми.

    В тот день в Далласе, ожидая выступления, я нарисовал следующую схему:

    – Вы утверждаете, что задолженность составляет 72 триллиона долларов? – спросил Дональд. – Откуда эти цифры?

    – Так утверждают два экономиста, – ответил я. – В 1994 году Кент Сметтерс и Джагадиш Гокхал кропотливо подсчитали, какова задолженность нашего правительства перед американским народом по состоянию на 1994 год.

    – Это же громадные деньги, – сказал Дональд.

    – Эта сумма больше, чем стоимость всех облигаций и акций фондовых бирж мира, вместе взятых. Я полагаю, что стоимость всех акций на мировых биржах в 2000 году составляла около 36 триллионов долларов, а облигаций – порядка 31 триллиона. Мы должны нашему народу больше денег, чем содержится во всех акциях и облигациях мира.

    – Я знал, что ситуация плохая, – сказал Дональд, – но не предполагал, что она настолько ужасна. Мы не сможем расплатиться с такими долгами.

    – Разве только напечатаем больше денег. Но это уничтожит все сбережения. К тому же гиперинфляция не сможет решить эту проблему. Будут уничтожены не только денежные накопления населения, но и люди с фиксированными доходами.

    – И это ведь не только американская проблема, – заметил Дональд. – Мы с вами обсуждаем сейчас вопросы с точки зрения американского населения и американских финансов, но проблема усугубляется во всем мире. Люди стали жить дольше. Многие правительства стран Европы и Азии уже ломают себе головы, каким образом обеспечить здоровье и благосостояние своего населения.

    Обратимся к историиВ 1930‑х годах правительство Германии напечатало столько денег, что они практически потеряли свою ценность. Рассказывают историю об одной женщине, которой пришлось полностью нагрузить деньгами тележку, чтобы сходить за хлебом. По пути в булочную у нее украли тележку, но деньги оставили.

    К избранию Адольфа Гитлера канцлером Германии в 1933 году привел целый комплекс социальных, политических и финансовых факторов, но самую значительную роль в этом процессе сыграл средний класс, который потерял все свои сбережения.

    Мы хотим, чтобы люди избавились от иждивенческих настроений и начали богатеть, самостоятельно решая свои проблемы.

    Роберт КийосакиВеликая депрессия 1930‑х годов привела к избранию президентом США Франклина Делано Рузвельта. В 1935 году Рузвельт создал систему социального обеспечения, пытаясь решить проблему, с которой мы сталкиваемся до сих пор. Другими словами, решение проблемы, возникшей 75 лет назад, создает сегодня новую, еще более серьезную проблему. Мы пытаемся решить ее за счет привлечения денежных средств правительства, вместо того чтобы обратиться к ее корням. В 1955 и 1966 годах правительство создало две программы бесплатной медицинской помощи. Сегодня эти проблемы стали еще острее опять-таки потому, что мы не смогли вовремя обратиться к их сути.

    В 1971 году президент Никсон отменил золотое обеспечение доллара, то есть сделал то же самое, что и правительство Германии в свое время. Сегодня доллар обесценивается, а вкладчики все чаще обнаруживают, что их накопления куда-то исчезли, и при выходе на пенсию им больше не на что надеяться… кроме как на социальное обеспечение и бесплатную медицинскую помощь, которые тоже находятся в весьма плачевном положении. История повторяется, вот только проблемы на этот раз куда серьезнее.

    Что нас беспокоитДональд обозначил тему первым:

    – Я боюсь, что мы как нация воспитали в себе менталитет иждивенцев. И я говорю не только о бедняках. Слишком многие люди, начиная от президента и сенаторов, ожидают пенсии от правительства. Я искренне хочу, чтобы их проблемы были решены, но это будет означать банкротство нации. Мы могли бы заставить богатых людей платить за всех, но поможет ли это решить проблему? И надолго ли хватит такого решения?

    Я согласился. Мы с Дональдом хотим, чтобы люди избавились от иждивенческих настроений и начали богатеть, самостоятельно решая свои проблемы.

    Обратите внимание на приведенную ниже схему.

    Самый лучший путь для решения финансовых проблем – это изменение образа мышления. Мы должны начать думать как богатые люди, а не как бедняки или представители среднего класса. Это значит, что нужно избавляться от иждивенческих настроений независимо от того, военнослужащий вы, правительственный чиновник, школьный учитель, наемный работник или просто бедняк. Если мы по-прежнему будем ожидать, что правительство о нас позаботится, то получим все тот же результат – обанкротившуюся страну, переполненную хорошо образованными, но финансово несостоятельными людьми.

    Альберт Эйнштейн определил безумие как «попытки раз за разом совершать одно и то же действие, надеясь на различные результаты». В данном случае я бы назвал признаком безумия то, что мы посылаем наших детей в школу, но при этом не даем им основ финансовых знаний.

    Взгляните на изображенный ниже квадрант денежного потока, где:

    Р – работающие по найму,

    С – работающие самостоятельно или имеющие мелкий бизнес,

    Б – владельцы крупного бизнеса типа Дональда Трампа,

    И – инвесторы.

    Я считаю, что надо настраивать наших детей на то, чтобы войти в категорию Б, то есть предпринимателей, создающих рабочие места, и всех детей сделать инвесторами из сектора И. Сегодня наши школы готовят детей для сектора Р или С, но не уделяют практически никакого внимания секторам Б и И.

    Вместо того чтобы вынести из школы солидное финансовое образование, многие выпускники покидают ее стены, имея кучу долгов и будучи твердо уверены, что им нужно усердно работать, экономить деньги, выкарабкиваться из долгов, заниматься долгосрочными инвестициями и диверсифицировать свои денежные вклады.

    Уоррен Баффет говорит о диверсификации следующее:

    «Диверсификация – это защита от невежества. В ней нет никакого смысла, если вы понимаете, что делаете».

    Ключевой элемент богатства – это понимание того, что вы делаете.

    Выход на сцену– У вас пятнадцать минут, – предупредил топ-менеджер Дональда.

    – Хорошо, – ответил тот. – Я готов.

    Когда мы направились на сцену, Дональд сказал:

    – Итак, мы хотим, чтобы люди были богатыми, потому что в этом случае они смогут самостоятельно решать свои финансовые проблемы. Слишком многие люди уповают на биржу, правительство и пенсию.

    – Пожалуй, это хорошая отправная точка, – согласился я.

    – Мы будем говорить людям, почему мы стали богатыми, а не каким образом. И почему мы продолжаем работать, несмотря на то что денег у нас достаточно.

    – Мы хотим, чтобы люди сами определили, зачем им нужно становиться богатыми, а не ждали милостей от правительства. Только так мы можем помочь им решить свои проблемы. Совершенно очевидно, что мы не можем помочь каждому, потому что не каждый способен разбогатеть. Но давайте поможем хотя бы тем, кто может и хочет стать богатым.

    – Эти иждивенческие настроения представляют собой громадную проблему, – сказал Дональд.

    – Колоссальную, – согласился я.

    – Она намного серьезнее, чем национальный долг, слабеющий доллар, нефтяной кризис и пенсионные программы. А ведь это действительно крупные и реальные проблемы, – добавил Дональд.

    – Дело не в проблемах как таковых, – сказал я. – И у вас, и у меня хватает финансовых проблем. Все дело в том, как их решать.

    – Совершенно верно, – подтвердил Дональд. – Мы как нация не сможем решить ни одной финансовой проблемы, если будем придерживаться иждивенческого менталитета. Именно он представляет собой ядро всех проблем. Поэтому-то мы и хотим, чтобы люди богатели.

    Поднимаясь по ступеням на сцену, чтобы представить публике Дональда, я сказал:

    – Наши финансовые проблемы порождены образом нашего мышления. Надо изменить мысли людей о деньгах.

    С этими словами я вышел на сцену и представил Дональда Трампа тысячам его поклонников.

  

  
    Точка зрения Дональда Групповое мышление

    Роберт говорит: «Мы как нация не сможем преодолеть масштабный финансовый кризис, не избавившись от старого мышления». И я совершенно согласен с ним. Признаки иждивенческого менталитета можно увидеть повсюду. В нашей экономике он приобрел характер эпидемии.

    Думаю, что многим из вас знаком термин «групповое мышление». Это то самое стадное чувство, которое помогает проявиться в людях и самым лучшим, и самым худшим качествам. В лучшем случае на передний план выходит пастух. Но это далеко не самый вероятный сценарий. Значительно чаще во главе стада становится волк, и оно послушно следует за ним. Наша задача состоит в том, чтобы разбить стадо, прежде чем оно лишится способности видеть, слышать и самостоятельно думать. Люди, способные думать своей головой, редко становятся частью стада.

    Размышляя о групповом мышлении, которое не дает людям возможности принимать самостоятельные финансовые решения и заставляет их слепо отдавать свои деньги финансовым консультантам, я вспомнил совсем другую историю.

    Делая свою очередную программу на радиоканале «Clear Channel», я решил рассказать слушателям об «Оранжевом проекте». Речь идет не о прошлогоднем проекте Жан-Клода и Кристо с их «воротами» в Центральном парке, а о том, что произошло в Детройте, штат Мичиган.

    В этом городе возникла проблема с ветхими заброшенными домами, так как его население за последние 50 лет уменьшилось почти на миллион человек. Группа городских художников, устав от созерцания пустующих и разваливающихся зданий, решила что-то предпринять.

    Чтобы привлечь внимание к пустующим домам, ночью втихомолку они выкрасили их в яркий оранжевый цвет. Поскольку на такой яркий цвет трудно не обратить внимание, многие из этих полуразвалившихся домов в скором времени были снесены, в чем и заключался замысел художников.

    Художники предпочли сохранить свою анонимность, поскольку за подобную акцию им могли грозить неприятности. Однако они надеются, что к их проекту присоединятся и другие «диссиденты» с малярными кистями.

    Это прекрасный пример того, как люди действуют и добиваются результата. Они взяли все в свои руки и не стали ждать, когда кто-то решит эту проблему. Их действия были очень необычны, но оказались весьма эффективными.

    Люди, способные думать своей головой, редко становятся частью стада.

    Дональд ТрампХотя выражение «нестандартное мышление» стало уже заезженным штампом, оно все же живет и процветает, в частности, в Детройте. И художники не единственные люди, которые им пользуются. Мы все способны на это. Давайте попытаемся мыслить масштабно и нестандартно, не обращая внимания на то, где мы живем и чем занимаемся. Самое худшее для личности и для нации – это позиция стороннего наблюдателя, постепенно погрязающего в своей комфортной зоне.

    Как уже было сказано раньше, наилучшее качество, необходимое для достижения успеха, это умение выложиться в полную силу. Мы не имеем права почивать на лаврах, даже будучи так называемой сверхдержавой. Такая позиция – это первый признак надвигающегося упадка. Перед нами стоят сложные задачи, и их надо видеть и понимать. Давайте не будем поддаваться групповому мышлению. Оно приведет лишь к тому, что мы своими руками потопим собственный корабль.

    Сегодня необходимость изменить свой образ мышления относительно финансов и финансового будущего сильнее, чем когда бы то ни было.

    Мы с Робертом хотим, чтобы вы расширили рамки своего мышления. Сегодня, как никогда, очевидна мудрость слов Декарта: «Я мыслю, следовательно, существую».

    Мыслите шире!

  

  
    Точка зрения Роберта Повышайте свой коэффициент финансового интеллекта

    Существует много определений интеллекта. Одно из самых практичных я почерпнул от своего богатого папы: «Интеллект – это способность решать проблемы». Например, если в школе вы хорошо решаете математические задачи, то люди говорят, что у вас математический интеллект. Если вы умеете чинить машины, то люди говорят, что у вас технический интеллект. Если же речь идет о деньгах, то чем более сложные финансовые проблемы вы можете решить, тем выше ваш финансовый интеллект.

    Сегодня перед миром стоят серьезные финансовые проблемы. Многие из них взаимосвязаны. Одни проблемы порождают другие. Вот самые злободневные из них:

    1. Стоимость доллара падает.

    2. Национальный долг возрастает.

    3. Дети демографического взрыва приближаются к пенсионному возрасту.

    4. Цены на нефть растут.

    5. Пропасть между богатыми и всеми остальными расширяется.

    6. Зарплаты снижаются.

    7. Рабочие места перекочевывают за границу.

    8. Системы социального обеспечения и бесплатного медицинского обслуживания близки к банкротству.

    9. Сбережения обесцениваются.

    10. Наблюдается нехватка финансовых образовательных программ.

    Отсюда возникают вопросы:

    1. Что мы можем сделать?

    2. В чем решение этих проблем?

    3. Достаточен ли наш уровень финансового интеллекта для их решения?

    4. Как избежать участи жертвы этих проблем?

    5. Как защитить от этого своих родных и близких?

    Многие сегодняшние финансовые проблемы существуют лишь потому, что мы не решали их в момент возникновения. Вместо того чтобы повышать коэффициент финансового интеллекта населения, мы учили людей надеяться, что правительство решит их личные проблемы. Именно поэтому ни один политик теперь не осмеливается взяться за систему социального обеспечения и медицинского обслуживания, хотя большинство из них осознают, что эти программы обречены.

    Я предвижу возражения: «Мы обязаны окружить вниманием тех, кто не может позаботиться о себе». И я полностью согласен с этим. Будучи цивилизованным обществом, мы должны заботиться о тех, кто не может сам позаботиться о себе. Но большинство-то людей вполне в состоянии сделать это, если их научить.

    Настало время повышать свой уровень финансового интеллекта.

    Демографические измененияИз-за того что многие финансовые решения, которые мы принимали в прошлом, были результатом низкого уровня финансового интеллекта, демографический состав населения изменяется.

    Из этой диаграммы видно, что богатые становятся все богаче, а остальные все беднее, несмотря на то что многие люди зарабатывают неплохие деньги. К сожалению, США не единственное государство, движущееся в этом направлении. Во многих странах население расслаивается на два класса – бедняков и богачей.

    16 апреля 2006 года воскресный номер «New York Times» вышел с заголовком на первой полосе:

    Возрождение Японии ведет к расширению экономической пропастиВо втором абзаце статьи было написано:

    «Сегодня в стране, о которой раньше говорилось, что в ней 100 миллионов населения и все принадлежат к среднему классу, происходит резкое разделение на “победителей” и “неудачников”. Японию все чаще называют обществом усиливающихся противоречий».

    Другими словами, средний класс уничтожается. Сегодня в Японии вы либо богатый, либо бедный. То же самое происходит в Америке и во многих европейских странах.

    Цена низкого финансового интеллектаБеседуя с Дональдом Трампом, мы пришли к выводу, что нельзя решить сегодняшние сложные финансовые проблемы, пользуясь вчерашним уровнем финансового мышления. Если у себя в стране мы будем пытаться решить проблемы социального обеспечения и медицинского обслуживания за счет увеличения пособий населению, то тем самым зарежем и съедим курицу, несущую золотые яйца. Золотых яиц больше не будет.

    Причина, по которой мы пишем книги, выступаем с лекциями и создаем развивающие игры, заключается в том, что мы хотим, чтобы люди богатели и сами решали свои финансовые проблемы, а не ждали, что кто-то их решит. Мы оба согласны с тем, что, раздавая людям деньги, мы только усугубляем проблему, делая ее все более трудноразрешимой и опасной. Проще говоря, Америка становится страной, где высокообразованное население все больше делится на бедных и богатых. Средний класс исчезает. Вся проблема в том, что в стране становится все больше людей, похожих на моего бедного папу – хорошего, образованного и трудолюбивого человека, ожидающего, что правительство позаботится о нем, когда он выйдет на пенсию.

    Мы уже упоминали о том, что через несколько лет пенсионного возраста достигнут примерно 75 миллионов человек, появившихся на свет в период бума деторождаемости. Это первое поколение, которое в полной мере внесло свой вклад в программы социального обеспечения и медицинского обслуживания. Вся проблема в том, что эти деньги исчезли, растворились в «схемах Понци»[2].

    Существует много определений интеллекта. Одно из самых практичных я почерпнул от своего богатого папы: «Интеллект – это способность решать проблемы».

    Роберт КийосакиВозникают еще две проблемы. Во-первых, поскольку мы не давали детям в школе знаний о деньгах, многие из этих 75 миллионов не знают, что такое схемы Понци. Во-вторых, раз уж они вносили свой вклад в социальные программы в полном размере, то заслуживают, чтобы им заплатили то, что положено. Но если каждый из 75 миллионов будет получать по тысяче долларов в месяц в рамках программ социального обеспечения и бесплатного медицинского обслуживания, то это прибавит к расходной части правительственного бюджета США 75 миллиардов долларов ежемесячно. Это примерно равно потерям от урагана «Катрина» или от войны в Ираке, причем каждый месяц. Отрадно лишь то, что у вас еще есть время подготовиться, чтобы не стать жертвой надвигающегося финансового урагана. Но этого времени остается не так уж много.

    В воскресной школе меня учили:

    Дайте человеку рыбу, и вы накормите его на один день. Это именно то, что происходит в нашей стране. Вот так системы социального обеспечения и бесплатного медицинского обслуживания воспитывают в людях иждивенческие настроения.

    Научите человека ловить рыбу, и вы накормите его на всю жизнь. Как раз этим мы с Дональдом и занимаемся. Мы хотим научить людей, как стать богатыми, чтобы потом они учили других.

    Чтобы помочь нашим клубам «Денежный поток» обучать людей финансовой грамоте, я создал обучающую игру «Учитесь быть богатыми». Я выступаю с лекциями, в которых рассказываю, что некоторые люди не хотят ни давать людям рыбу, ни учить ее ловить. Они эту рыбу продают. Среди таких людей биржевые брокеры, агенты по недвижимости, финансовые консультанты, банкиры и страховые агенты. Их бизнес – торговля, где ничего не дают бесплатно. Я говорю это для того, чтобы вы были начеку и чувствовали разницу между теми, кто дает (учит), и теми, кто продает.

    Мы с Дональдом очень обеспокоены тем, что большинство людей не хотят учиться управлять своими финансами или инвестировать их. Вместо этого они попросту отдают свои деньги «профессионалам» в надежде на то, что те действительно знают, что с ними делать.

    В своей книге «Как стать богатым» («How to get Rich») Дональд говорит о финансовых консультантах – людях, которые продают рыбу. Название главы уже говорит само за себя:

    Станьте сами себе финансовым консультантомГлава начинается словами:

    «Многие нанимают себе финансовых консультантов, но среди них мне доводилось встречать немало таких специалистов, которые доводили людей до финансового краха.

    Например, спортсмены в молодые годы зарабатывают большие деньги. Однако слишком часто их финансовые консультанты разбазаривают эти состояния, и у спортсменов в тридцать с небольшим лет, когда они заканчивают свою спортивную карьеру, не остается ничего, кроме былой славы. Они вынуждены идти работать, чтобы выжить».

    Мы хотим научить вас ловить рыбуМы с Дональдом не продаем рыбу. Мы не торгуем консультациями по вопросам инвестиций, а учим людей. Мы хотим, чтобы вы научились тому, как стать богатым, как и куда вкладывать свои деньги и как быть самому себе финансовым консультантом. Мы хотим, чтобы вы ловили рыбу сами.

    Секрет богатого папыКак я уже говорил ранее, многие богатые люди отличаются скрытностью. Я даже и не предполагал, насколько распространено это явление, до тех пор, пока члены семьи моего богатого папы не попросили меня удалить их фамилию из книги «Богатый папа, бедный папа». Многие состоятельные люди желают сохранять анонимность. Они либо вообще предпочитают оставаться неизвестными, либо не хотят делиться своими финансовыми секретами. Именно поэтому я был приятно удивлен, обнаружив, что Дональд Трамп такой открытый человек и готов рассказать о предпосылках своих финансовых успехов.

    В своей книге «Баффетология» («Buffettology») Мэри Баффет пишет:

    «Ф. Скотт Фитцджеральд писал, что богатые люди очень отличаются от таких, как мы с вами. Он был прав. Но эти отличия носят весьма необычный характер, и самое странное из них – это кодекс молчания, которому вынуждены подчиняться члены их семей и друзья. Будучи замужем за Питером (сыном Уоррена Баффета), я не раз выслушивала инструкции, запрещающие мне упоминать за пределами семьи об Уоррене и его инвестиционных операциях. О том, чтобы написать такую книгу, и речи быть не могло».

    После развода с Питером Мэри Баффет нарушила кодекс молчания, в деталях разъяснила публике, что и как делает Уоррен Баффет, и раскрыла его секреты, хотя сам Баффет и не давал на это согласия. Однако речь в ней идет только о том, как это делает Баффет. Это не значит, что я или даже Дональд Трамп можем все это повторить. Да мы, скорее всего, и не захотим этого. В нашей книге описывается множество способов, которые могли бы позволить и Дональду, и мне побить рекордные достижения Баффета в инвестициях. Он, возможно, богаче нас, но наши методы могут позволить достичь богатства быстрее и с меньшими затратами.

    Вам остается только выбрать стиль и метод, который подходит для вас лучше всего. Конечно, очень важно учиться у таких людей, как Уоррен или Дональд, но не менее важно изобрести свою собственную формулу.

    Мечты против целейУ многих людей есть мечты. У богатых людей есть цели. Отсюда вытекает вопрос: какая разница между мечтами и целями?

    Несколько лет назад я посетил службу в церкви Нового Рождения в Атланте, штат Джорджия. Проповедь в тот день читал не епископ Эдди Лонг, а архиепископ Вернон Эш. Эта проповедь давала прекрасный урок относительно силы действия и цели.

    Архиепископ Эш сказал: «Каждая цель подразумевает действие». Слушая его, я начал понимать, почему столь многим людям, у которых есть мечты, не удается их реализовать. Причина в том, что большинство мечтают, но при этом не сосредоточиваются на действии, необходимом для реализации того, о чем они мечтают. Например, многие люди хотят похудеть. Но на их пути к достижению этой цели встает вопрос о действии, то есть о том, чтобы действительно изменить рацион питания и начать выполнять физические упражнения. И в результате их мечта – стать более здоровыми и красивыми – так и остается не более чем мечтой.

    В другой раз я отправился в гимнастический зал на своем «бентли». Оттуда вышла молодая женщина и сказала:

    – Вот автомобиль моей мечты.

    Поблагодарив ее за комплимент, я спросил:

    – А какие у вас есть планы реализации своей мечты?

    – Не знаю, – ответила она. – Думаю, мне ничего не остается, как просто продолжать мечтать.

    Как раз об этом и говорил в своей проповеди архиепископ Эш. Он указывал на то, что действие так же важно, как и цель… так что любая цель без действия – всего лишь мечта.

    Многие люди, особенно те, у кого есть финансовые проблемы, думают, что, если у них будет больше денег, это поможет им решить данные проблемы. Вместо того чтобы поставить цель, найти соответствующее действие – свою собственную секретную формулу – и стать богатыми людьми… они покупают лотерейные билеты, надеются на повышение зарплаты, влезают в долги (следуя примеру Джонсов, которые тоже глубоко погрязли в долгах, пытаясь казаться богатыми), мечтая при этом, что однажды они разбогатеют. Урок архиепископа состоял в том, что разницу между мечтами и целями составляет действие… и часто действие гораздо важнее, чем мечты или сама цель.

    А что, если вы потеряли все это?Много лет назад, когда один репортер спросил Генри Форда, что он сделал бы, если бы потерял свои миллиарды долларов, он ответил:

    – Я вернул бы их менее чем через пять лет.

    Одним из важных аспектов умения найти свою собственную формулу действия является следующее: когда вы достигнете своей цели, это будет процессом приобретения знаний, что и сделает вас богатыми. Мой богатый папа часто говорил: «Деньги не сделают тебя богатым, а вот знания сделают». А знания приобретаются благодаря действию.

    Как вы знаете, у нас с Дональдом были свои финансовые проблемы. И они сделали нас еще более сообразительными и богатыми. Финансовые проблемы, победы и поражения – все это часть процесса на пути к богатству. Для нас с Дональдом действие или знание было связано с предпринимательством и недвижимостью. Действие Уоррена Баффета выражалось в покупке компаний, а Мохаммеда Али – в боксе. Так что эта книга не о том, как быстро разбогатеть; она о том, как найти свое собственное действие, чтобы разбогатеть. Она о тех действиях, которые приведут к реализации вашей мечты.

  

  
    Точка зрения Дональда Исчезающий средний класс

    Когда мы беседовали с Робертом об исчезновении среднего класса, мне пришло в голову, что это явление можно объяснить на простом примере. Давайте представим себе песочные часы, в которых средний класс находится в суженной части.

    Что будет, если перевернуть часы? В зависимости от того, какой стороной вы их повернете, события будут развиваться по двоякой схеме: либо бедные будут кормить богатых, либо богатые бедных. Третьего не дано. Мне этот образ не нравится, потому что он напоминает о Старом Свете и об аристократических порядках, против которых в свое время восстала Америка. Неужели мы возвращаемся к прошлому? Неужели американские колонисты были всего лишь кучкой идеалистов-неудачников?

    Чтобы скоротать время в пути, разъезжая по делам, я обычно читаю газеты. В «Wall Street Journal» я обнаружил несколько статей, которые заставили меня задуматься о риске. Буквально вчера мы слышали о трех альпинистах, которые погибли, спускаясь с Эвереста. Достигнув своей цели, они умерли, по всей вероятности, от истощения. Сегодня в газете появилась статья о знаменитой скаковой лошади Барбаро и ее ужасной травме, полученной во время скачек. Публикуются репортажи о трагедии, произошедшей во время океанской регаты на кубок «Вольво», когда молодого голландского яхтсмена смыло за борт. Команде другой яхты пришлось покинуть судно во время ужасного шторма, и их подобрала как раз яхта, лишившаяся одного из членов экипажа. При этом все они – опытные яхтсмены и их мастерство ни у кого не вызывает сомнений. Что же касается Барбаро, то десятки тысяч людей собрались на скачки, чтобы присутствовать при историческом моменте ее триумфа, а вместо этого стали свидетелями того, как лошадь упала посреди дистанции. Болельщики надеялись, что увидят трехкратного победителя главных скачек, лошадь, впервые, начиная с 1978 года, выигравшую подряд дерби Кентукки, скачки в Прикнессе и Белмонте. «Wall Street Journal» писала, что разочарование публики было столь же велико, как и их первоначальные надежды и ожидания.

    Ожидания могут привести к неожиданным результатам. Зачастую существует лишь тонкая грань между победой и поражением, и размышления на эту тему настраивают меня на философский лад. Иногда даже самые тщательно разработанные планы могут лопнуть вследствие каких-то неожиданных событий, будь то погодные условия, травма или излишняя уверенность в себе (если такое вообще может быть). Философия помогает проникнуть в суть необъяснимых вещей и событий, с которыми мы время от времени сталкиваемся в жизни.

    Ранее я уже упоминал о том, насколько важно быть готовым ко всяческим неожиданностям. В противном случае очень легко оказаться в положении жертвы. Корабль может затонуть и от небольшой пробоины, и от огромной волны, что могут подтвердить участники регаты на кубок «Вольво». Любая случайность может вывести нас из равновесия и нарушить привычный ход жизни.

    Никаких гарантий не существует, но лучше заранее быть готовым ко всему, чем столкнуться с неожиданностью.

    Дональд ТрампНаша страна выступает в роли сверхдержавы лишь на протяжении относительно короткого промежутка времени по сравнению с мировой историей. Самый большой риск, который может нас подстерегать, – это неготовность к будущему. Как мы уже видели, никаких гарантий не существует, но лучше заранее быть готовым ко всему, чем столкнуться с неожиданностью. Во время Галлипольской операции в годы Первой мировой войны никто не мог ожидать, что тогда погибнет четверть миллиона солдат, а объединенные британские, австралийские, новозеландские и французские войска потерпят сокрушительное поражение от турок. Для всех это стало большой неожиданностью, потому что они не знали, во что ввязываются.

    Китай сегодняГлобализация – это реальность сегодняшней жизни. Когда в одной из наших бесед Роберт заговорил о растущей экономике Китая и Индии, за которыми надо внимательно наблюдать, я только улыбнулся, потому что мы вновь подумали об одном и том же. Многие полагают, что Китаю и Индии потребуются долгие годы, чтобы достичь уровня Америки – крупнейшей экономической державы мира. Но здесь, очевидно, опять-таки сказывается групповое мышление. Мы же с Робертом уже наблюдаем, какое влияние эти страны начинают оказывать в глобальном масштабе.

    Недавно я беседовал с одним моим другом из Европы, и он упомянул о том, какое громадное место в их средствах массовой информации отводится Китаю по сравнению с тем, что мы наблюдаем в Соединенных Штатах. Для Европы это очень важная тема. Можно привести всего два факта, демонстрирующих уровень, на котором находится сейчас Китай, и то, в каком направлении он движется:

    1. Первые кофейни корпорации «Starbucks» открылись в Китае два года назад. Сегодня их там больше, чем в Соединенных Штатах.

    2. В 1970 году в Шанхае был всего один небоскреб. Сегодня их там около 800.

    Я сам строю небоскребы, и в моей Башне Трампа размещается кофейня «Starbucks», поэтому вышеприведенные факты для меня кое-что значат. Это всего лишь два примера, но они очень показательны. Китай – это громадная страна, на территории которой проживает пятая часть населения нашей планеты. В Китае мощная экономика и хорошо подготовленная рабочая сила, которая отлично приспособлена к новейшим технологиям. Китайцы трудолюбивы и дисциплинированны. Что это значит? Мы можем просто закрыть на это глаза, и нас сметет на обочину истории. Но лучше будет, если мы будем изучать Китай и извлекать выгоду из происходящих изменений.

    Индия сегодняДвое моих старших детей, Дон и Иванка, которые работают в «Trump Organization», были недавно в Индии, и я решил побольше разузнать об этой стране. Но сначала расскажу вам историю, имеющую непосредственное отношение к Башне Трампа.

    В прошлом году один из моих сотрудников вызвал такси, чтобы ехать в аэропорт. Такси подъехало к Башне Трампа. Молодой водитель оказался выходцем из Индии, ранее не бывавшим в аэропорту, но его интересовала, главным образом, не дорога, а то, видел ли его пассажир когда-нибудь живого Дональда Трампа. Мой сотрудник ответил:

    – Да, пять минут назад.

    – Вы видели Дональда Трампа пять минут назад? В Башне Трампа?

    – Да, здесь его офис, и мы с ним там работаем.

    Это поразило молодого человека еще больше.

    – Вы хотите сказать, что Дональд Трамп работает?! – Он не мог поверить своим ушам.

    Поэтому моему сотруднику пришлось объяснять таксисту, на что похожа моя жизнь, сколько часов я провожу в своем офисе, в котором, как и в любом другом, есть и карандаши, и копировальные аппараты, и все такое прочее.

    В ответ водитель, все еще находясь под впечатлением от услышанного, решил рассказать моему сотруднику о своей стране. Всю историю Индии он уместил в несколько минут рассказа. Он также объяснил, что в этой стране существуют сотни языков и диалектов, причем люди, живущие всего в 30 милях друг от друга, разговаривают на совершенно разных диалектах. Но есть два слова, которые знают все независимо от того, где они живут – в самой глухой провинции или в Пенджабе.

    На этот раз любопытство разобрало уже моего сотрудника, и он спросил:

    – Что это за слова?

    – Вы уволены![3] – Чтобы сопроводить эти слова жестом, водитель даже бросил руль.

    Мой сотрудник расхохотался, а потом вежливо поинтересовался, знает ли водитель, в какой стороне аэропорт. Тот попросил его не беспокоиться и заверил, что уж как-нибудь найдет. И действительно нашел, причем без особых проблем. Очевидно, он обладал врожденным чувством ориентации, так же как и гордостью за свою страну.

    Знаем ли мы, что представляет собой Индия? Знаем ли мы хоть что-то об этой стране?

    Вот несколько фактов:

    • Индия – это крупнейшая и самая древняя цивилизация, дожившая до наших дней.

    • За последние 10 тысяч лет Индия никогда не нападала ни на одну страну.

    • Индия – это крупнейшая в мире демократическая страна.

    • Индия – одна из немногих стран в мире, добившаяся независимости мирным путем.

    • Искусство навигации родилось 6 тысяч лет назад на реке Синд (возможно, наш молодой водитель был родом как раз из этих мест).

    • Санскрит – это мать всех европейских языков.

    • Индия была самой богатой страной на земле вплоть до XVII века, когда туда вторглись англичане.

    • Шахматы были изобретены в Индии.

    • В Индии были изобретены цифры, которыми мы пользуемся. Альберт Эйнштейн сказал: «Мы в громадном долгу перед индийцами, которые научили нас считать. Без этого мы не смогли бы сделать ни одного мало-мальски значимого научного открытия».

    • Алгебра, тригонометрия и дифференциальное исчисление родились в Индии.

    • Число π впервые было вычислено математиком по имени Будхаяна. Он же разъяснил концепцию, известную нам сегодня как теорема Пифагора. Все это происходило в VI веке, то есть задолго до европейских математиков.

    • Индия – крупнейшая англоязычная страна в мире.

    Все это я рассказываю для того, чтобы вы поняли – на Индию необходимо обращать самое пристальное внимание и изучать ее. Кроме того, 38 процентов всех докторов наук в Соединенных Штатах имеют индийское происхождение, так же как и 12 процентов всех ученых. Индийцы – это самая богатая из всех этнических групп как в США, так и в других странах мира. В этой стране большое внимание обращают на хорошее образование, и, как следствие, индийцы стоят во главе многих крупных американских и международных корпораций.

    Индия заслуживает нашего особого внимания как мощная и экономически развитая держава, а не только как место проведения отпуска или часть мировой истории. Индия важна для нашего будущего, и люди с глобальным мировоззрением должны уделять больше времени этой удивительной и динамичной стране.

    Все это означает, что в мире у нас появились весьма мощные конкуренты, в частности Китай и Индия. И это хорошо, потому что я всегда был убежден: конкуренция помогает очень быстро избавиться от самодовольства. Марк Твен говорил: «Не стоит думать, что мир вам чем-то обязан. Он вам ничего не должен. Он существовал еще задолго до вас».

    И это касается самых разных вещей. Давайте задумаемся, как можно использовать эту информацию себе на пользу. Богатые люди сразу же почуют выгодные возможности, а бедные спрячут голову в песок и притворятся, будто ничего не происходит.

    А вы видите возможности, которые возникают вследствие экономических изменений?

  

  
    Точка зрения Роберта Решайте проблемы

    У каждого бывают финансовые проблемы. Если вы хотите стать богатым, то их надо решать. Распознав суть проблемы, вы создаете возможность для нахождения ее верного решения.

    У каждого поколения есть свой уникальный набор финансовых проблем. Для поколения моих родителей это были Депрессия и мировая война. Решение этих проблем они видели в том, чтобы хорошо учиться в школе, найти надежную работу, выйти на пенсию в 65 лет и играть в гольф всю оставшуюся жизнь. У многих представителей поколения времен Второй мировой войны была гарантированная пенсия, денежные накопления, социальное обеспечение и бесплатное медицинское обслуживание. Для них, как и для моих родителей, хорошие образование и работа были синонимами финансового выживания.

    Мое поколение, появившееся на свет во времена демографического взрыва, сталкивается совсем с другим комплексом финансовых проблем. Сегодня уже недостаточно образования, полученного в хорошем колледже, и хорошей работы. Что еще хуже, многие рабочие места в наши дни перекочевывают за границу. Все меньше компаний предлагают гарантированные пенсии, так как это слишком дорогое удовольствие, а те, которые предлагают, стараются видоизменить их с целью экономии средств. Фирмы не собираются пожизненно платить своим бывшим работникам.

    В 1974 году в связи с изменениями, произошедшими на мировых рынках, многие компании отказались от предоставления гарантированных пенсий и перешли к накопительным пенсионным программам. В США это программы 401(k), IRA и план Киу. Проблема моего поколения заключается в том, что это на самом деле вовсе не пенсионные, а накопительные программы. Программа 401(k) никогда не задумывалась как пенсионная. В других странах те же самые проблемы. Там просто используются другие названия для этих программ.

    У каждого бывают финансовые проблемы. Если вы хотите стать богатым, то их надо решать. Распознав суть проблемы, вы создаете возможность для нахождения верного решения.

    Роберт КийосакиПроще говоря, гарантированная пенсия обеспечена вам до самой смерти. Накопительная программа будет снабжать вас деньгами только до тех пор, пока есть деньги на счете. Другими словами, гарантированная пенсия теоретически никогда не кончается, а на пенсионном накопительном счете деньги могут закончиться. Возможно, именно поэтому, по данным опроса, проведенного газетой «USA Today», американцы больше всего боятся, что их пенсионные сбережения кончатся еще до того, как они умрут. Многие из нас уже знают, что у 80 процентов представителей поколения, готовящегося сейчас к пенсии, этих сбережений не хватает.

    Их наследникам, которых условно называют поколением Х и поколением Y, придется решать совершенно иной комплекс финансовых проблем. Если поколение, родившееся в период демографического бума, не расчистит завалы, оставленные им в наследство родителями, то поколениям Х и Y придется разгребать еще большую кучу. Они будут вынуждены решать не только собственные финансовые проблемы и выплачивать национальный долг страны (самый большой в мировой истории), но еще и брать на себя проблемы родителей, а может быть, и дедов, так как ожидается, что продолжительность жизни будет увеличиваться. Если увеличение продолжительности жизни будет означать повышение пенсионного возраста, то это еще куда ни шло, но что делать, если мы будем жить дольше, а работать не сможем?

    Растущие масштабы этой проблемы, которая на данный момент оценивается в триллионы долларов, заставляют браться за ее решение уже сегодня. Ведь если просто откладывать его на потом, передавая в наследство следующим поколениям, то это еще больше усугубит и усложнит ситуацию. Чем масштабнее и сложнее финансовая проблема, тем больший финансовый интеллект потребуется для ее решения. Нам придется затратить на это максимум умственных усилий.

    Но и это еще не самое плохое. Позвольте напомнить вам заголовок в журнале «Time» от 31 октября 2005 года:

    Великий пенсионный грабеж«Миллионы американцев, рассчитывающих на пенсионные льготы, ждет неприятный сюрприз.

    Как корпорации обчищают карманы простых людей с помощью конгресса».

    Отсутствие финансового образования в наших школах дает возможность бессовестным людям, в том числе и государственным деятелям, избранным от обеих партий, легально грабить невинных. Проблемы нарастают.

    Расскажите мне об этомМы с Дональдом очень надеемся, что ошибаемся, но искренне полагаем, что Америка в опасности. А если это так, то под угрозой оказывается и весь мир.

    Одной из самых острых проблем современного мира являются растущие цены на нефть. Нефть – это кровь мировой экономики. Если цены на нее будут слишком высокими, а мы в ближайшее время не найдем альтернативу нефти, то мировая экономика начнет умирать. Дональд однажды сказал мне: «Если бензин на заправке будет стоить по 5 долларов за галлон, то ни меня, ни вас это никак не затронет. Но если вы зарабатываете 10 долларов в час, то 5 долларов за галлон буквально отнимут хлеб у вашей семьи». И добавил: «Нефть оказывает влияние на всю нашу экономику, и проблема в том, что ее запасы заканчиваются. Цены будут только расти. Нам-то с вами не страшно, но для миллионов людей это будет очень болезненно».

    Если цена на нефть превысит 100 долларов за баррель, а я думаю, что это произойдет не в столь уж отдаленном будущем, то пострадает вся экономика. Но вам лично переживать по этому поводу совсем не обязательно. Вы можете уже сейчас подготовиться к этой проблеме и наметить пути ее решения.

    Когда я начинаю говорить людям о проблемах, которые их ожидают, то слышу от них самые разные высказывания. Одно из них приходится слышать особенно часто: «Не надо нам всего этого рассказывать». Иногда это звучит так: «Надо мыслить позитивно. Негативизм вреден». Или: «Бог сам решит все наши проблемы».

    Так мыслят люди с низким уровнем финансового интеллекта. Вместо того чтобы смело встретиться с проблемой лицом к лицу и задать себе вопрос: «Какую выгоду я смогу извлечь из данной ситуации?», они прячут голову в песок. Именно поэтому миллионы, а может быть, и миллиарды людей в ближайшие годы столкнутся с болезненными проблемами. Отказываясь рассматривать проблему как благоприятную возможность для совершенствования, они предпочитают надеть черные очки.

    БОГАТСТВО = ЭНЕРГИЯМой богатый папа после первого нефтяного кризиса 1973–1974 годов учил меня, что нефть и богатство находятся в прямой зависимости. Он часто говорил: «Богатство равно энергии». Поскольку в 1966 году я плавал на танкерах нефтяной компании «Standard Oil», то нефть меня всегда интересовала. Объяснения богатого папы были очень простыми. Он говорил: «Когда цены на энергоносители падают, наше богатство растет». Это уравнение можно представить себе следующим образом:

    Для большинства людей, когда цена на энергоносители повышается, уровень благосостояния падает.

    В 1974 году, когда я только начинал свою карьеру в бизнесе, будучи еще совершенно зеленым продавцом продукции фирмы «Xerox», теория моего богатого папы полностью подтвердилась. В тот год высокие цены на нефть привели к упадку в экономике. Люди отказывались покупать копировальные аппараты «Xerox». Более того, они аннулировали уже подписанные контракты на их покупку или аренду.

    Осуществляя свою первую торговую сделку, я не продавал, а буквально умолял клиента на коленях не разрывать подписанный контракт. Я помню, как клиент сказал мне: «Зачем мне нужен ваш копировальный аппарат, когда весь мой бизнес пошел прахом?» Это всего лишь один небольшой пример того, что может произойти, когда растут цены на энергоносители.

    Вместо того чтобы зарабатывать деньги, в первые два года своей работы я только влезал в долги перед компанией. Как только клиент расторгал подписанный договор, то комиссионные, которые ранее были выплачены продавцу, заключившему контракт, взимались с него. Я еле сводил концы с концами, и на протяжении этих двух лет меня несколько раз чуть не уволили.

    Плохие времена могут принести вам богатствоВо всем этом была и своя положительная сторона. Трудности работы в условиях экономического спада сделали из меня хорошего продавца. Пусть даже я и не зарабатывал в то время больших денег, но полученный опыт приносит свои плоды и сегодня. Мой бизнес развивается успешно, потому что я умею продавать и осознаю всю важность процесса продажи и маркетинга. Если вновь наступят тяжелые времена, этот опыт еще пригодится. И Дональд Трамп, и я частенько говорим: «Если вы в бизнесе, то надо уметь продавать».

    Как я повышал свой финансовый интеллектПоскольку нефть была в дефиците, мой богатый папа предложил мне побольше узнать о нефтеперерабатывающей промышленности. С 1966 по 1969 год я работал в компании «Standard Oil», где вырос от стажера до третьего помощника капитана танкера. С тех пор меня всегда интересовала нефть, и я никогда не упускал возможности узнать что-то новое об этой отрасли.

    Когда дела на фирме «Xerox» у меня пошли на лад, по совместительству я устроился в одну нефтяную компанию в Оклахоме, которая продавала так называемые нефтяные и газовые «налоговые укрытия». В те дни инвестор мог, к примеру, вложить 100 тысяч долларов в нефтедобывающую отрасль и получить налоговую льготу в соотношении 4 к 1, то есть в данном примере он мог списать со своих налогооблагаемых сумм не 100, а 400 тысяч. Таким образом, вкладывая деньги в нефтедобычу, он не только зарабатывал больше денег, но и платил при этом меньше налогов. Вот вам одна из причин, почему богатые становятся еще богаче.

    Продажа налоговых укрытий в тот период высоких цен на нефть преподнесла мне некоторые важные уроки. Я понял, что не каждый бизнес страдает от повышения цен на нефть, что многие люди даже в таких условиях становятся все богаче, в то время как другие нищают. Таким образом я повышал свой коэффициент финансового интеллекта. Сравнив свой опыт продажи копировальных аппаратов «Xerox» и налоговых укрытий богачам, я пришел к выводу, что богатым быть лучше.

    УрокВзгляните еще раз на уравнение:

    Мне открылась суровая правда жизни: с ростом цен на энергоносители благосостояние народа падает, за исключением тех людей, у которых достаточно финансового интеллекта, чтобы вкладывать деньги с умом. Если вы богаты, то ваше уравнение будет выглядеть совсем по-другому:

    Выбор за вами. Вы должны сами решить, какое из уравнений вам больше подходит.

    Я вступил в партнерство с рядом нефтедобывающих предприятий, потому что хотел быть на стороне богатых. Сегодня я, как и в 1970–1980‑е годы, продолжаю вкладывать деньги в нефть и газ.

    В наши дни налоговые льготы в этой отрасли хотя и не столь существенны, как в прошлом, но все же достаточно соблазнительны. Если сегодня я инвестирую 100 тысяч долларов, то списываю с налогооблагаемых сумм уже не четыре к одному, а 70 процентов от вложенных денег плюс 15 процентов от получаемых доходов. Таким образом, я зарабатываю больше, а налогов плачу меньше. Попробуйте применить этот метод по отношению к своим сбережениям, акциям, облигациям или инвестиционным фондам. Сущность финансового интеллекта как раз и заключается в том, чтобы получать больше, а платить меньше.

    Самая большая сложность для меня состояла в том, чтобы найти честную нефтяную компанию. Как говорил много лет назад мой богатый папа, «нефтяник – это лжец, стоящий рядом с дыркой в земле». В этом выражении нефтяника вполне можно заменить на золотодобытчика.

    Сегодня я зарабатываю немало денег на своих книгах и играх, но основные доходы мне дают золотые прииски в Китае, серебряные рудники в Южной Америке, а также компании, занимающиеся недвижимостью и нефтедобычей в США.

    Репортеры частенько задают мне вопрос: «Не кажется ли вам, что самый лучший способ разбогатеть – это написать книгу о том, как разбогатеть?» В ответ я только улыбаюсь и говорю: «Если вы считаете, что написать бестселлер или создать обучающую игру так просто, почему же вы сами этим не займетесь?» На мой взгляд, намного проще найти нефть или золото, чем написать хорошую книгу.

    Мы с Дональдом Трампом пишем книги потому, что нас беспокоит судьба американского народа и всех народов в мире перед лицом грядущих бурных финансовых перемен. Хотелось бы надеяться, что мы не правы, но нас тревожит, что миллионы людей пострадают от предстоящих финансовых бурь. Мы хотим, чтобы с помощью экономического образования вы повысили свой коэффициент финансового интеллекта и уверенно прошли через бурные воды экономики, став при этом богаче, а не беднее.

  

  
    Точка зрения Дональда Знания изгоняют страх

    Мы с Робертом стараемся донести до вас мысль, что с помощью экономического образования и планирования вы сможете преодолеть все невзгоды мира финансов и стать еще богаче, научившись находить верные пути и решать возникающие проблемы.

    Мне вспоминается простой пример решения проблем. Недавно Роберт пришел ко мне в офис, чтобы обсудить работу над книгой. Посреди моего кабинета стоял красный стул. Я спросил Роберта, как он ему нравится и сколько, по его мнению, он может стоить.

    Роберт осмотрел со всех сторон этот элегантный, обитый красивой тканью стул и сказал:

    – Не имею ни малейшего понятия.

    Мне такой ответ понравился.

    – Майк, менеджер моей школы гольфа в Калифорнии, позвонил мне и сказал, что для ресторана ему нужно 150 стульев. С него запросили по 1500 долларов за каждый. Мне это показалось дорого, поэтому вместо того, чтобы сразу согласиться, я сделал несколько звонков. Этот стул обошелся мне в 90 долларов, – с гордостью рассказал я. – Это прекрасный стул, лучше не найти. Попробуйте посидите на нем. Он лучше, чем тот, который мне предлагали за полторы тысячи. Вы представляете себе, сколько денег я сэкономил, сделав всего несколько звонков?

    Это пример проявления лидерства и умения решать проблемы. Если мои сотрудники увидят, что я бездумно трачу деньги, то и они будут делать то же. Я поступил так не только для того, чтобы сэкономить средства, но и чтобы подать пример сотрудникам. Видите ли, я не стесняюсь тратить деньги и покупаю все самое лучшее. Но терпеть не могу выбрасывать деньги попусту. Очень многие испытывают финансовые трудности, потому что мыслят поверхностно и покупают всякую дешевку. Покупая дешевые вещи, можно, пожалуй, разбогатеть, но кто же хочет прослыть богатым, но мелочным человеком?

    Даже в периоды финансовых трудностей я не мелочился. Когда мои компании боролись за выживание, я платил своим сотрудникам достойную зарплату. Именно поэтому я покупаю самые лучшие стулья, но по хорошей цене. Я не люблю, когда с меня дерут лишнее, особенно если есть возможность купить вещь не хуже, но дешевле. И того же я требую от своего персонала.

    Всем нам следует постоянно помнить, что небольшие умственные усилия лучше любого оправдания. Если мы будем прилагать хотя бы немного труда, чтобы понять происходящее вокруг, если будем стараться взглянуть на события непредвзятым взглядом, то будем более ясно и четко мыслить. В том, как вы решаете проблемы, в полной мере прослеживается уровень вашего образования. Точно так же, как понимание изгоняет ненависть, знания изгоняют страх.

    Быть невеждой проще, но чаще всего это объясняется как раз страхом. Роберт Фрост говорил: «Я ничего так не боюсь в жизни, как напуганных людей». Постарайтесь избавиться от страхов и наполнить свой ум смелостью.

    Мне понравились схемы Роберта, и когда я смотрел на стрелки богатства и энергии, то подумал о том, как наша индивидуальная энергия может способствовать богатству. Если вы настроены упорно двигаться вперед, то в этом решении уже таится большая энергия, придающая вам момент инерции. Сосредоточившись на верных целях, вы с большей вероятностью добьетесь успеха. Мне всегда нравились слова Александра Грейама Белла: «Сосредоточьте все свои мысли на том, что вы в данный момент делаете. Луч солнца ничего не зажжет, если не сфокусировать его в нужной точке». Если вы в состоянии контролировать свою энергию, то у вас есть хорошие шансы обрести контроль и над своим благосостоянием. Обе стрелки на вашей схеме будут нацелены в нужном направлении.

    Я понял, что самые важные вещи часто бывают невидимыми для глаза. И здесь вступает в действие сила предвидения. Лидеры – это люди, которые борются со страхом посредством своей способности предвидеть неминуемые события. Их знания дают им понимание сути происходящих событий, которое изгоняет страх и тем самым резко повышает их шансы на успех.

    Решать проблемы становится значительно проще, если рассматривать их как вызов, брошенный вам жизнью. И это действительно так, потому что проблемы – часть нашей жизни. Позитивное отношение к проблеме неизбежно зарядит вас дополнительной энергией. Я говорю «неизбежно» с полной уверенностью, потому что из собственного опыта знаю, что так оно и есть. Уверенность – это первый шаг к смелости, а смелость рассеивает все страхи.

    Роберт говорит, что проблема создает возможности. Хорошо сказано, и я с этим полностью согласен. Если вы начнете рассматривать проблемы с такой точки зрения, то могу гарантировать, что вы на верном пути к их решению. У меня тоже возникали большие проблемы с многомиллиардными долгами, но я никогда не признавал себя банкротом и сегодня работаю еще успешнее, чем когда бы то ни было. Поэтому я знаю, что говорю.

    Я понял, что самые важные вещи часто бывают невидимыми для глаза. И здесь вступает в действие сила предвидения.

    Дональд ТрампБашня Трампа так давно входит в список достопримечательностей, что люди уже и забыли, как выглядел Манхэттен без нее. Мне пришлось преодолеть множество трудностей после того, как я решил избрать местом для ее строительства центр «Tiffany». Для начала я хотел купить магазин «Bonwit Teller», но мне сказали, что я сошел с ума. Я не сдавался, но понадобилось три года, прежде чем мы пришли к какому-то решению. Затем мне потребовалось разрешение на возведение высотного здания. Когда оно было получено, мне пришлось приобрести дополнительный участок земли, который обеспечивал бы минимальное расстояние между соседними зданиями в 15 метров. Это потребовало новых разработок и переговоров. Кроме того, с архитектором Дером Скаттом мы рассмотрели не менее четырех десятков проектов, находя в каждом самые лучшие элементы и включая их в окончательный вариант. После этого нам пришлось долго согласовывать проект с городскими властями.

    Это всего лишь часть истории Башни Трампа. Ни один из перечисленных шагов не был легким, но я рассматривал их как вызов и с удовольствием работал над ними. Если бы я подходил к проблемам по-другому, то легко было бы впасть в отчаяние. Но зато теперь в Нью-Йорке возвышается красивое здание, получившее всемирную известность. Стоил ли этот результат затраченных усилий? Конечно! И это хороший пример того, как надо решать проблемы.

    Есть еще одна интересная история о том, как Башня Трампа получила свое название. Первоначально, из-за своего расположения, она должна была называться Башня Тиффани. Один из друзей поинтересовался, почему я хочу использовать чужое имя для здания, которое сам спроектировал и построил, и его вопрос задел меня за живое. Башня получила имя Трампа.

    Мы с Робертом понимаем, что проблемы могут быть очень сложными и порой нескончаемыми, но мы призываем вас рассматривать их как вызов, который даст вам возможности для новых свершений. Помните, ничто в жизни не дается легко. Но ваш финансовый интеллект должен быть выше любых трудностей.

    Роберт и Дональд осматривают поле для гольфа в «Trump National Golf Club» в Лос-Анджелесе

  

  
    Точка зрения Роберта

    Когда в 1953 году Чарлз Уилсон, бывший в ту пору вице-президентом «General Motors», был назначен министром обороны, ему задали вопрос, сможет ли он на своем новом посту принять решение, которое отрицательно сказалось бы на судьбе «General Motors». Он ответил, что, пожалуй, мог бы, но не в состоянии представить себе ситуацию, в которой потребовалось бы такое решение, так как «на протяжении долгих лет привык думать, что все, что хорошо для страны, хорошо и для “General Motors”, и наоборот». Впоследствии эту фразу часто цитировали в таком виде: «Все, что хорошо для “General Motors”, хорошо и для Америки», хотя изначально в нее вкладывался несколько иной смысл. Произнося ее, Уилсон имел в виду, что интересы двух таких гигантов, как «General Motors» и Соединенные Штаты, тесно переплетены. Это верно и сегодня, хотя и приобрело несколько иной смысл, чем в те давние дни.

    «General Motors», как и Соединенные Штаты, переживает нелегкие времена. Проблемы GM кроются в том, что компания, славящаяся тем, что выпускает автомобили высокого качества, уже на протяжении многих лет управляется недостаточно квалифицированно. Как и США, эта компания живет былыми заслугами, затягивая решение проблем, вместо того чтобы решать их.

    Пример некачественного менеджмента в GM взят из книги «Баффетология». Мэри Баффет пишет:

    «Тот же самый феномен можно заметить и в финансовых отчетах компании “General Motors”, которая утверждает, что в период с 1985 до конца 1994 года доходы на каждую выпущенную акцию составили в среднем 17,92 доллара, а дивиденды на каждую акцию были выплачены в размере 20,62 доллара. В тот же период времени компания затратила на капитальную реконструкцию производства примерно по 102,34 доллара из расчета на одну акцию. У любого человека должен возникнуть вопрос: “Если доход «General Motors» составил за это время 17,92 доллара, а по дивидендам было выплачено 20,62 доллара, то откуда взялись излишки дивидендов в размере 2,7 доллара и расходы на капитальную реконструкцию в размере 102,34 доллара?”»

    Приводя этот небольшой пример, мы не берем в расчет такие обстоятельства, как потеря GM своей доли в рынке, количество сотрудников, которые не работают (но исправно получают зарплату), недостаточное финансирование пенсионных программ и системы медицинского страхования. Другими словами, как и США, этот крупнейший в мире производитель автомобилей балансирует на грани банкротства. Действительно, все, что хорошо для GM, хорошо и для Америки. Но должны ли мы мириться с таким положением вещей?

    Если вы захотите проанализировать производственные и финансовые показатели GM, то для этого совсем не обязательно иметь ученую степень магистра делового администрирования. Хватит и знаний по математике на уровне шестого класса. Задайте себе вопрос: «Каким образом компания, которая получает доход в 17,92 доллара на одну акцию, может выплачивать дивиденды в размере 20,62 доллара и после всего этого оставаться в бизнесе?» Любой ребенок вам скажет, что если у вас на руках только 17,92 доллара, то их никак не растянешь до 20,62. Следующий вопрос: «Как может компания тратить по 102,34 доллара из расчета на одну акцию, если ее доход составляет всего 17,92 доллара?» Опять же, двенадцатилетний ребенок скажет вам, что если кто-то зарабатывает 17,92 доллара, а тратит 102,34, то он не умеет распоряжаться деньгами. Это просто противоречит здравому смыслу.

    И все же вопреки этому миллионы людей вкладывают свои деньги в GM, строят на этом свои пенсионные ожидания и слушают биржевых брокеров и финансовых консультантов, которые советуют им инвестировать в «голубые фишки» GM. Почему же люди так наивны? Мой ответ: из-за недостатка финансового образования.

    Похоже, у Уоррена Баффета есть другой ответ на этот вопрос. Вот что он пишет:

    «Мне очень помогло то обстоятельство, что в школах бизнеса, из стен которых вышли десятки тысяч студентов, учили тому, что не надо думать своей головой».

    Эта цитата позволяет понять, почему такие компании, как GM, в которых работают тысячи умных людей, принимают столь глупые финансовые решения.

    «Если бы для инвестиций требовалось знание дифференциального исчисления, то я бы пошел опять разносить газеты. Мне никогда не требовалось знаний алгебры».

    Другими словами, Баффет считает, что для того, чтобы разбогатеть, нужен всего лишь здравый смысл и знание элементарной математики.

    А отсюда возникает вполне очевидный вопрос: «Почему так много образованных людей поддается на убеждения вкладывать деньги в компанию, которая пользуется не логической, а какой-то “левой” математикой?» И снова цитата из Баффета:

    «Уолл-стрит – это единственное место, куда приезжают на “роллс-ройсе” выслушать советы тех, кто ездит на метро».

    Богатые становятся богачеМы с Дональдом Трампом очень беспокоимся за будущее нашей страны. Мы знаем: что-то в ней делается не так, точно так же как и в компании GM, где есть проблемы не только с выпускаемыми автомобилями. Мы опасаемся, что нашей страной и ее национальным богатством управляют неправильно, как и компанией «General Motors». Но если все эти игры с цифрами делают богатых еще богаче, то беднякам и среднему классу приходится платить за это очень высокую цену.

    Если вам доводилось недавно бывать в Детройте, то вы должны были заметить, что обстановка там, как на кладбище. Город и его промышленность умирают. По мере того как приходит в упадок бизнес, катятся вниз цены на недвижимость, и это больно ударяет по жителям не только в финансовом отношении. Если исходить из того, что все, что хорошо для GM, хорошо и для Америки, то не является ли Детройт примером будущего Америки?

    Настоящий ураганФинансовые проблемы, с которыми мы сталкиваемся в настоящее время, настолько масштабны, что правительство не в состоянии справиться с ними в одиночку. Так, например, их невозможно решить путем всего лишь повышения или понижения банковских учетных ставок Федеральной резервной системой. Тем не менее миллионы людей – и в Соединенных Штатах и во всем мире – видят в действиях Федеральной резервной системы некий образец высшей мудрости. При этом данные проблемы так и остаются нерешенными и теперь уже превратились в глобальные, выходящие за границы нашей страны и за пределы контроля со стороны наших политических лидеров.

    Давайте перечислим некоторые из них и посмотрим, как они связаны между собой.

    1. Растущий дефицит торгового баланса. Дефицит торгового баланса США в 2006 году составит, по прогнозам, 423 миллиарда долларов. Это означает, что наша страна потребит на 423 миллиарда больше продукции, чем произведет. К примеру, в бытовом масштабе это означало бы, что семья, зарабатывающая 5 тысяч долларов в месяц, будет тратить 6 тысяч. И вы, и мы понимаем, что таким образом эта семья только усугубит свои проблемы. Одна проблема влечет за собой другую.

    2. Растущий национальный долг США. По данным Казначейства, 42 президента США, от Вашингтона (1789 год) до Клинтона (2000 год), взяли в долг у иностранных государств и финансовых учреждений в общей сложности 1,01 триллиона долларов. В период с 2000 по 2005 год Буш взял в долг 1,05 триллиона долларов, то есть больше, чем все его предшественники, вместе взятые.

    Возвращаясь к примеру семьи с совокупным доходом в 5 тысяч долларов, можно сказать, что многие из таких семей пытаются решить свои проблемы, закладывая дома. Вы неоднократно видели телевизионную рекламу, рассказывающую о том, как легко можно покрыть все свои долги по кредитной карточке, отдав дом в залог. При такой схеме решение проблемы откладывается на потом. Президент и правительство делают в настоящее время то же самое, отдавая в залог наше будущее. Эта проблема порождает следующую.

    3. Падение курса доллара. Как уже упоминалось, в 1971 году доллар из настоящих денег превратился в платежное средство. В 1971 году президент Никсон попытался решить проблему оттока из страны золота. Почему оно утекало за границу? За ответом на этот вопрос надо обратиться к проблеме № 1 – дефициту торгового баланса. Мы покупали слишком много японских и европейских товаров. Разница между объемом наших покупок и продаж измерялась золотом, потому что золото служило средством обеспечения доллара. Чтобы решить эту проблему, президент Никсон попросту превратил доллар из материальной ценности в своего рода долговую расписку. Сегодня наш торговый дефицит больше, чем когда бы то ни было, а задолженность перед всем миром просто огромна.

    Финансовые проблемы, с которыми мы сталкиваемся в настоящее время, настолько масштабны, что правительство не в состоянии справиться с ними в одиночку. Как бы то ни было, они так и остались нерешенными и теперь уже превратилась в глобальные, выходящие за границы нашей страны и за пределы контроля со стороны наших политических лидеров.

    Роберт КийосакиВместо того чтобы обеспечить доллар золотом, Соединенные Штаты попросту стали печатать больше денег. (Точно так же некоторые люди используют кредитные карточки или выписывают чеки, не имея денег на банковском счете. Вся разница лишь в том, что вас за выписку неплатежеспособного чека могут арестовать и посадить за решетку.)

    Печатание ничем не обеспеченных денег частично помогло решить проблему в 1971 году, но никак не сказалось на сверхпотреблении. Это проблема, за которую мы начинаем расплачиваться уже сегодня.

    В период с 1996 по 2006 год (всего за 10 лет) американский доллар потерял половину своей стоимости, если исходить из цен на золото. В 1996 году унцию золота можно было купить примерно за 250 долларов. В 2006 году, то есть спустя всего 10 лет, унция золота продается более чем за 600 долларов. Если бы вы, к примеру, в 1996 году положили в банк 1000 долларов, то в 2006 году эта сумма в перерасчете на золото составила бы менее 500 долларов. И наоборот, если бы тогда вы приобрели за 1000 долларов четыре унции золота, то в 2006 году это золото стоило бы 2400 долларов.

    Реформа 1971 года означала, что банковские вкладчики оказались в проигрыше. Люди, которые искренне полагали, что их деньги находятся в банке в полной безопасности, понесли потери по той простой причине, что в банке лежали уже не деньги, а долговые расписки правительства. Люди, живущие на фиксированные доходы, замечают, что жизнь становится все дороже – их доллары не успевают за ценами. Правительство объясняет им, что все дело в инфляции. Однако оно умалчивает, что действительная проблема – это обесценение доллара. Оно происходит потому, что правительство печатает все больше денег для решения своих проблем. К 2020 году ломоть хлеба будет, возможно, стоить 12 долларов, но пенсия у тех, кто ее получает, останется той же самой. И вновь одна проблема влечет за собой следующую.

    4. Пенсионеры без пенсии. Мы уже говорили о том, что в ближайшие годы пенсионного возраста достигнут первые из тех 75 миллионов человек, которые появились на свет во время бума деторождаемости. У многих из них явно недостаточно пенсионных накоплений. Причиной этого отчасти является так называемый закон Грешэма, который гласит, что когда в финансовую систему государства вводятся «плохие» деньги, то «хорошие» начинают утаиваться. Это уже неоднократно наблюдалось в истории начиная еще со времен Римской империи. В 1964 году в Соединенных Штатах монеты стали изготавливать не из настоящего серебра, а из его заменителя. Тут же серебряные монеты исчезли из обращения.

    Я полагаю, люди не делают сбережений, чувствуя (сознательно либо подсознательно), что эти деньги «не настоящие», и в связи с этим стараются потратить их как можно быстрее. Сегодня мы страна должников, и многие понимают, что их деньги стоят все меньше и меньше. Так зачем же копить их, если вкладчики неизбежно окажутся в числе проигравших? У большинства представителей среднего класса основная часть денег вложена в недвижимость, а не в банковские счета. Доля банковских накоплений у американцев одна из самых низких в мире. Американцы живут все дольше, имея все меньше денег и возможностей. Отсюда возникает следующая проблема.

    5. Иждивенческий менталитет. Поскольку у миллионов людей финансовых ресурсов недостаточно, они ожидают, что правительство решит их проблемы и позаботится о них. Ведь если не правительство, то кто же тогда?

    Решение этой проблемы уже нельзя откладывать в долгий ящик. Ведь если задолженность системы социального обеспечения составляет 10 триллионов долларов, а здравоохранения – 62 триллиона, то самое очевидное, что остается в такой ситуации, это продолжать делать то, что мы и делаем: тратить больше, чем зарабатываем, брать в долг больше, чем можем отдать, и печатать больше денег. Создается заколдованный круг, порожденный неспособностью решать проблемы, вызванные нехваткой финансовых знаний. А отсюда вытекает очередная проблема.

    6. Повышение цен на нефть. Высокие цены на нефть вызваны не отсутствием экономических знаний. Их причина кроется в жадности и эгоизме, а также в отсутствии дальновидности. Хотя у нас есть все необходимые технологии и альтернативные энергетические ресурсы, способные заменить нефть, мы ничего не делаем в этом направлении. Как и весь остальной мир, мы будем нести финансовые потери от жадности и недальновидности.

    Высокие цены на нефть создают «эффект домино» по отношению ко всем предыдущим проблемам. В условиях экономического роста Соединенные Штаты для решения собственных проблем могли позволить себе брать в долг, сколько им захочется. Пока у нас наблюдался рост, любые страны и финансовые учреждения с готовностью ссужали нас необходимыми суммами. Но с повышением цен на энергоносители экономику начинает лихорадить, и те, у кого мы брали деньги, уже не будут терпеть нашу задолженность. Если так будет продолжаться и далее, то экономические проблемы уже не удастся решать за счет широкомасштабных обещаний и новых долгов. Карточный домик может рухнуть.

    7. Налоговые льготы для богачей. Многим из нас известно выражение «Золотое правило». Но я имею в виду Золотое правило не в обычном его понимании, а говорю о том правиле, которое гласит: «У кого есть золото, тот и устанавливает правила». Это стало трагедией, что американские неимущие слои и представители среднего класса потеряли свое представительство в правительстве. Сегодня богачи устанавливают правила, которые позволяют им богатеть еще больше.

    11 мая 2006 года газета «ABC News» опубликовала статью о дальнейшем сокращении налогов. Приведем из нее отрывок:

    «Политический налоговый центр в Вашингтоне подсчитал, что 0,1 процента налогоплательщиков, то есть люди, годовой доход которых превышает 1,8 миллиона долларов, смогут сэкономить на налогах в среднем по 82 тысячи долларов. Для американцев со средним заработком – от 27 до 47 тысяч в год – эта экономия составит всего 20 долларов».

    Экономика вуду, или эффект просачиванияСуществует одна монетаристская теория, которая оправдывает принятие налоговых законов в пользу богатых. Ее смысл заключается в том, что чем больше денег будет у богатых, тем больше они смогут их инвестировать, создавая тем самым новые рабочие места. Деньги будут как бы «просачиваться» от богатых слоев к среднему классу и беднякам. Эту теорию порой называют «экономикой вуду», или «эффектом просачивания». В теории все выглядит неплохо, но если часть денег действительно просачивается, то в конечном итоге они остаются в руках у богатых.

    Во многих случаях увеличение количества денег у богатых приводит к повышению стоимости материальных ценностей. Почему так происходит? Потому что материальные ценности – это как раз то, что любят покупать богатые люди, а спрос рождает предложение. Когда стоимость материальных ценностей (то есть вещей, имеющих реальную и постоянную внутреннюю ценность) возрастает, они становятся недоступными для бедняков и представителей среднего класса. Взгляните хотя бы на цены на жилье и поинтересуйтесь у людей, которые пока еще не успели купить себе дом, легко ли в наши дни сделать такое приобретение. Если деньги к вам только «просачиваются», то покупка дома часто становится недостижимой мечтой.

    Подводя итогВ своей книге «Америка, которой мы заслуживаем» Дональд Трамп говорит о том, что сделал бы он, если бы был президентом США. Прочитав ее, я пришел к выводу, что у Трампа немало смелых и впечатляющих идей. На мой взгляд, он был бы отличным президентом, и я охотно поддержал бы кампанию по его выдвижению на этот пост, если бы он высказал такое намерение.

    Лично у меня оптимизма в этом плане намного меньше. Мой отец баллотировался на пост вице-губернатора Гавайев и потерпел поражение. Это событие поубавило у меня веры в эффективность политических процессов. Мой план состоит лишь в том, чтобы добиться финансовой независимости и лично взять на себя ответственность за свою жизнь, чтобы не стать жертвой управленческих ошибок правительства.

    Мой отец верил, что сможет изменить правительство. После его болезненного поражения я решил, что лучше измениться самому. Вместо того чтобы изменять законы и пытаться добиться более справедливого налогообложения, я лучше стану богатым и буду использовать существующие налоговые законы с собственной выгодой. Если вы хотите не бороться с богачами, а примкнуть к их числу, тогда продолжайте читать дальше. Эта книга для вас. Если же вас больше устраивает перспектива изменить правительство, то эта книга вряд ли принесет вам пользу.

    Мы с Дональдом верим, что самый лучший способ изменить существующие правила состоит в том, чтобы приобрести для начала побольше золота. Если у вас есть золото, то будет и власть. А если у вас будет власть, то тогда вы сможете воспользоваться истинным Золотым правилом, которое гласит: «Поступай с другими так же, как ты хотел бы, чтобы поступали с тобой».

  

  
    Точка зрения Дональда

    В первую очередь надо понять, что происходит. Отсюда вытекает все остальное. Прежде чем что-то делать, надо научиться этому. Учеба сама по себе представляет инвестицию в собственное будущее. Мы с Робертом и пытаемся донести до вас эту мысль самым доступным путем.

    Следование существующим правилам не всегда доставляет удовольствие, но если вы не в состоянии изменить правила, законы и ограничения, то их следует хотя бы знать. Так, например, ко мне не раз приходили люди с грандиозными проектами зданий, которые превосходят все существующие. А затем обнаруживалось, что они ничего – буквально ничего – не знают о правилах выделения земельных участков под строительство! И это в Нью-Йорке, с его самыми строгими правилами и законами в этой сфере. Это равносильно тому, если бы вы собрались строить самый совершенный в мире корабль, ничего не зная о судоверфях. Как же вы собираетесь выйти в открытое море, если не имеете понятия о том, как строятся корабли? Такие эпизоды (а они случаются намного чаще, чем вы можете себе представить) заставляют меня задуматься об особенностях человеческого мышления. Мы все исходим из того, что образование у людей развивается в процессе мышления. Но у многих людей даже с хорошим образованием заметны серьезные недостатки мыслительного процесса.

    Нас с Робертом объединяет так называемый «островной менталитет». Надо прежде всего заботиться о благосостоянии и нуждах собственного острова. После 11 сентября жителей Нью-Йорка объединило одно чувство, которое никогда не покинет тех, кто находился в городе в тот день. Манхэттен вдруг стал «нашим» островом, а не просто большим и знаменитым городом, в котором нам посчастливилось жить. Он стал родным островом также и для многих людей, кто никогда там раньше не бывал. Террористическая атака 11 сентября не разрушила этот остров, а сделала его лучше и сильнее. В этом смысле я рад заявить, что 11 сентября стало поражением для террористов.

    Всем нам известно старое выражение: «Человек не остров». Его смысл можно интерпретировать по-разному, но для меня он состоит в том, что все мы должны действовать сообща. Именно такое чувство возникло у меня 11 сентября, и я надеюсь, что мы надолго сможем сохранить его в себе. Мы должны проявлять единство, сталкиваясь с экономическими проблемами – и сегодня, и в будущем.

    Бизнес – серьезная вещь. Но это не значит, что мы не можем испытывать удовольствия, занимаясь им. Должен сказать вам, что Роберта отличает большая широта мышления. Он считает своим островом весь мир! Если речь идет о его книгах, то он абсолютно прав. Он хочет дать всем людям финансовое образование, и это его намерение уже приобрело глобальный характер. Все правильно. Это действительно проблема мирового масштаба. Но ее решение начинается с каждого конкретного человека, в том числе и с вас.

    Мы с Робертом представляем собой отличную команду. Наконец-то я нашел человека, который мыслит так же широко, как и я. И не воспринимайте всерьез его заявления типа: «Дональд Трамп строит небоскребы, а я только двухэтажные особняки». Это чрезвычайно опытный и преуспевающий человек, обладающий глобальным мышлением.

    Что вас мотивирует?Но давайте сосредоточимся на более существенных вещах. Что для вас важнее всего в жизни? Ваша семья? Ваше благосостояние? Ваше будущее? Тогда эта книга для вас. У нас с Робертом тоже есть вещи, представляющие для нас большую важность. Ради них мы готовы работать не покладая рук. И в этом смысле у нас много общего с каждым из вас.

    Представьте себе, что под угрозой оказалось ваше благосостояние и будущее вашей семьи. Что вы будете делать? Вы, конечно, постараетесь подготовиться к тому, что может произойти.

    Я не хотел бы быть паникером, но считаю своим долгом сказать, что обстановка вокруг нас далека от радужной. Наша финансовая безопасность очень шаткая. Не следует думать, что все так уж хорошо и не о чем беспокоиться, если вы можете позволить себе покупать вещи в престижном магазине «Saks» и заказывать товары по интернету. Я не хотел бы, чтобы вы благодушествовали в своей комфортной зоне. Не будьте близоруки.

    Роберт наметил несколько действительно серьезных проблем, которые стоят перед нами сегодня:

    1. Растущий дефицит торгового баланса.

    2. Растущий национальный долг США.

    3. Падение курса доллара.

    4. Пенсионеры без пенсии.

    5. Иждивенческий менталитет.

    6. Повышение цен на нефть.

    7. Налоговые льготы для богачей.

    Каждая из этих проблем могла бы привести любую страну к краху. Сегодня важнее, чем когда бы то ни было, повышать свой образовательный уровень, чтобы защитить в будущем себя и свою семью в финансовом плане. Благодаря образованию вы приобретаете дальновидность, которая даст вам возможность выявлять экономические проблемы и превращать их в свое дальнейшее финансовое становление. Однако необходимо быть очень осмотрительным в выборе образования.

    Однажды мне кто-то сказал: «До того как появилась реклама, я был в состоянии видеть мир». Действительно, этот человек обладал более ясным взглядом на мир до того, как реклама, средства массовой информации и политики полностью завладели его мыслями. Следует признать, что когда «эксперты» пытаются объяснить вам суть вещей, то порой ваши взгляды становятся более расплывчатыми и туманными. Средства массовой информации – это мощный инструмент, который может использоваться и во благо, и во вред. Поэтому вывод таков: учитесь думать своей головой.

    Мы с Робертом не собираемся давать вам готовые рецепты. Но поскольку нам приходится много думать, и эти мысли часто приводят нас к успеху, то полагаем, что все сказанное здесь поможет рассеять пелену тумана и, может быть, даже ослабит влияние на вас средств массовой информации, которому мы все подвержены.

    Каковы ваши природные инстинкты?Роберт, выросший на Гавайях, должен быть превосходным пловцом, особенно если учесть, что он занимался серфингом. Я никогда не подумал бы, что буду писать книгу в соавторстве с каким-то гавайским серфингистом. Я помню его высказывание из книги «Пророчество богатого папы»: «Нельзя научиться плавать по учебнику. Ни учебник, ни бизнес-школа не научат вас бизнесу». Другими словами, ничто не заменит личного опыта.

    И это наводит меня на мысль об инстинктах. Роберт провел целый год в море, совершив кругосветное путешествие на корабле во время учебы в Академии торгового флота США. Он говорит, что море научило его внимательно присматриваться к признакам перемены погоды. Через некоторое время у него развилось как бы «шестое чувство», своего рода инстинкт в определении возможных изменений погоды. Мне кажется, что этот инстинкт он применил и к своим экономическим предсказаниям. Описывая состояние экономики, он пользуется такими выражениями, как, например, «настоящий ураган».

    Мои инстинкты основаны на бейсболе. Бейсболистам тоже нужно иметь «шестое чувство», иначе они никогда не поднимутся выше любительского уровня. Лишь немногие люди знают, что я был хорошим бейсболистом и в награду за спортивные способности мне даже предлагали бесплатное обучение в колледже. Я разбирался в сути игры и имел соответствующие физические навыки.

    Это понимание игры я применяю и к бизнесу. Порой бывает, что я жду ситуации, когда можно нанести решающий удар и за один раз обежать все базы. Для меня это равносильно тому, что выиграть «Большой шлем». Замечательное чувство!

    С другой стороны, в схожей ситуации Роберт может подумать: «Какая прекрасная волна. А что, если оседлать ее?» Однако кто знает, о чем в действительности думает бывший серфингист? Мне, во всяком случае, это сложно представить. Правда, кто-то сказал, что бывших серфингистов не бывает. Серфингист остается таковым до конца жизни.

    Если бы у Роберта не было военной подготовки и морского опыта, то я, возможно, никогда и не подумал бы о возможности сотрудничества с ним. Правда, не исключено, что в этом случае я обратил бы внимание на его дальновидность и упорство. Эти качества я также чрезвычайно ценю в людях.

    Коэффициент финансового интеллектаИ Роберт, и я употребляем в своих книгах термин «коэффициент финансового интеллекта». Недавно жена Роберта Ким написала книгу «Богатая женщина». Она дала мне прочесть ее еще до публикации, и книга мне так понравилась, что я постарался разрекламировать ее. Ким ставит перед собой цель повысить финансовый интеллект женщин, чтобы они не зависели от мужчин в экономическом плане. Я бы рекомендовал прочесть эту книгу и мужчинам, и женщинам.

    У каждого есть свое определение финансового интеллекта, но это живое понятие, которое постоянно меняется. Для меня оно означает способность прокладывать свой курс и в территориальных, и в международных экономических водах, умение заглянуть дальше сегодняшнего дня и принять решение на основании своих знаний и опыта. Это нелегкое занятие, которое требует ежедневной дисциплины, но такая дисциплина необходима любому, кто намеревается добиться успеха в сегодняшнем мире.

    Пожалуй, у меня есть определенное преимущество. Я один из тех людей, которым не требуется много времени для сна. Мне хватает трех-четырех часов в сутки. Что же я делаю в это дополнительное время? Я читаю историческую литературу и знакомлюсь с текущими мировыми событиями.

    Если у человека появляется 28 дополнительных часов в неделю для чтения, то прочесть можно очень много. Необходимые расчеты вы можете произвести сами. Я знаю, что Роберт очень любит групповое чтение. Люди собираются вместе, чтобы изучить ту или иную книгу. Это хорошая идея, но поскольку я люблю читать очень рано по утрам, то не думаю, что ко мне на такие чтения соберется очень много людей.

    Важность историиЯ постоянно подчеркиваю важность изучения истории. Мы многое можем почерпнуть, изучая цивилизации и империи, сыгравшие значительную роль в развитии цивилизации. В историческом прошлом исчезло немало великих государственных образований. Что вы помните, например, об Оттоманской империи? Знаете ли вы, как долго она существовала? Известно ли вам, как и почему она распалась? Если вы прочтете об этом, то обнаружите немало аналогий с современным миром и это поможет вам лучше понять происходящие сегодня события.

    Говоря другими словами, если вы чего-то не знаете, то это не значит, что нечто подобное не происходило когда-то. И если сегодняшние события окажутся для вас неприятным сюрпризом, то кого же вы будете винить за свое незнание?

    Мы с Робертом большие любители истории и используем исторические сведения как путеводитель в нынешней жизни. Лучше учиться на исторических примерах, чем непрерывно допускать одни и те же промахи. Старая мудрость гласит: «Тот, кто не учит историю, вынужден постоянно повторять ее».

    Бизнес – серьезная вещь. Но это не значит, что мы не можем испытывать удовольствия, занимаясь им.

    Дональд ТрампСегодняшний день когда-нибудь станет историческим прошлым. Как по-вашему, что останется от него в памяти потомков?

    Мне на ум приходят изречения Ралфа Уолдо Эмерсона и Альберта Эйнштейна.

    «То, что находится позади и впереди нас, – это мелочи по сравнению с тем, что находится внутри нас».

    Эмерсон«Ум, открывший для себя новую идею, уже никогда не вернется в свое первоначальное состояние».

    ЭйнштейнВысказывание Эмерсона учит меня не зазнаваться и говорит о том, что мне еще многому предстоит научиться и многого достичь. Изречение Эйнштейна позволяет мне мыслить шире. Я мог бы, конечно, объяснить все это и более подробно, но эти мысли настолько понятны, что считаю излишним тратить время на их разъяснение. Кроме того, я полагаю, что чем проще, тем лучше. Правда, «проще» далеко не всегда означает «легче». Чтобы очистить мысль и дойти до самой сути, требуется порой много времени и умственных усилий. Именно поэтому следует больше читать великих мыслителей и писателей. Во многих случаях они уже проделали за нас этот процесс «дистилляции».

    Но прежде всего требуется ваше решение. Загляните в себя и задумайтесь, почему сейчас вы выполняете именно эту работу. Это хороший способ начать думать своей головой, и здесь никто, кроме вас, не найдет правильного ответа.

    Мы с Робертом рассказали вам, почему хотим, чтобы вы были богаты. Но то, чего мы хотим, это не столь уж важно. Намного важнее, чего хотите вы для себя и своей семьи. Вы хотите быть богатым?

  

  
    Глава 15

    В мире известны три типа инвесторов:

    1) которые вообще не инвестируют;

    2) которые инвестируют, чтобы не проиграть;

    3) которые инвестируют, чтобы выиграть.

    Люди, которые вообще не инвестируют, надеются, что по окончании трудовой деятельности о них позаботится семья, компания, в которой они трудились, или правительство.

    Люди, которые инвестируют, чтобы не проиграть, выбирают надежные способы вложения денег. Они обладают «накопительным» менталитетом, и среди инвесторов таких подавляющее большинство.

    Люди, которые инвестируют, чтобы выиграть, готовы постоянно учиться новому, хотят лучше контролировать ситуацию и добиваться большего дохода от вложенных денег.

    Как ни странно, но все три типа инвесторов имеют возможность разбогатеть, даже те, кто всю жизнь уповает на то, что кто-то о них позаботится. Так, например, недавно один из руководителей компании «Exxon» при выходе на пенсию получил в подарок полмиллиарда долларов.

    И Дональд, и Роберт инвестируют для того, чтобы выиграть. Если вы хотите последовать их примеру, то эта книга для вас.

  

  
    Точка зрения Роберта

    Нас с Дональдом объединяют общие заботы. Мы хотим, чтобы вы были богаты. Так каково ваше решение?

    Как-то раз во время одной из коротких встреч в кабинете Дональда он сказал мне: «Я инвестирую, чтобы выиграть. А у вас разве не так?» В этом-то и кроется вся разница между нами и другими инвесторами. И он, и я инвестируем, чтобы выиграть, а другие инвестируют, чтобы не проиграть.

    Мы уже вспоминали советы о том, что следует экономить, не делать долгов, вкладывать деньги на долгосрочной и диверсифицированной основе (главным образом в инвестиционные фонды). Как-то мы с Дональдом обсуждали свой подход к этим вопросам. На самом деле у каждого из нас многомиллионные долги – но это «хорошие» долги. Мы не занимаемся диверсификацией вложений, по крайней мере, в понимании большинства вкладчиков. И хотя мы оба, безусловно, долгосрочные инвесторы, мы не вкладываем деньги в инвестиционные фонды. Во всяком случае, мы не рассматриваем их как первичный инструмент инвестиций. Почему? Потому что мы инвестируем, чтобы выиграть.

    Мы разговорились с Дональдом о том, почему наши книги отличаются от книг других авторов, пишущих на финансовые темы, и почему они пользуются большой популярностью. И опять же ответ был очевиден.

    – Большинство авторов советуют читателям жить ниже своих средств, – сказал я. – Один из них, например, рекомендует отказаться от ежедневной порции капучино, а сэкономленные таким образом деньги вложить в инвестиционный фонд, чтобы когда-нибудь разбогатеть. Мы с вами живем по средствам. Нам нравится быть богатыми, и мы стремимся увеличить свое состояние. В своих книгах и лекциях мы призываем людей богатеть и наслаждаться жизнью.

    Помолчав несколько секунд, Дональд с улыбкой сказал:

    – Знаете, вы правы. Я еще не встречал никого, кому бы нравилось жить ниже своих средств. Во всяком случае, среди моих друзей таких нет. Те, кого я знаю, хотят наслаждаться жизнью, как и мы. Мы играем для того, чтобы выигрывать. И мы действительно выигрываем. Именно поэтому нас с вами и читают, и слушают больше, чем других. Люди любят победителей.

    – Большинство финансовых экспертов советуют думать при инвестировании прежде всего о надежности. Они внушают людям, что инвестиции – рискованное дело и главное здесь – избежать потерь. Эти эксперты не делают упор на выигрыше, а фокусируют внимание только на том, чтобы не проиграть, – добавил я.

    – А в этом большая разница, – сказал Дональд.

    Мне оставалось только согласно кивнуть. После выхода книги «Богатый папа, бедный папа» многие, в том числе и журналисты, часто говорили, что я даю людям очень рискованные советы. Однако, на мой взгляд, большинство людей ведут себя еще более рискованно. В мире, где уже не приходится говорить о надежности рабочих мест, глупо рассчитывать на то, что вас будут держать на работе до пенсии. Если фондовый рынок испытывает постоянные потрясения, лишая ничего не подозревающих вкладчиков триллионов долларов, то глупо рассчитывать на биржу как оплот финансовой стабильности. Если наша школьная система не дает детям практически никаких знаний о деньгах, то рискованно делать ставку в жизни на хорошее образование.

    Я невольно вспомнил всю свою жизнь, вплоть до того момента, когда принял самое главное решение: играть только на выигрыш и не заботиться о том, чтобы не проиграть.

    – Вы знаете, что мы вкладываем деньги не так, как большинство людей, – сказал Дональд. – Весь комизм положения заключается в том, что инвестиции, которые большинство людей считают надежными, на самом деле крайне рискованны.

    Я молча кивнул.

    – И еще одно, – добавил Дональд. – И вы, и я рассматриваем зарабатывание денег как игру. Нам это нравится и доставляет удовольствие. Бывает, что мы проигрываем, но чаще оказываемся в выигрыше. В этом-то и вся прелесть.

    – Это действительно доставляет удовольствие, – ответил я. – Мне такая игра по душе.

    – Но большинство людей не расценивают инвестиции как игру. Для них это вопрос жизни или смерти, победы или поражения.

    – Вопрос выживания, – подтвердил я. – Борьба за жизнь, в которой для них страшнее всего потерять деньги. Именно поэтому они и считают инвестиции рискованным занятием.

    – И подвергаются из-за этого еще большему риску, – добавил Дональд, хлопнув по столу. – Это просто финансовая трагедия.

    – Потеря денег? – уточнил я.

    – Нет, потеря удовольствия от жизни. Надо делать деньги и жить с удовольствием. Жизнь для этого и создана. А миллионы людей живут в страхе, вместо того чтобы радоваться. Вот в чем трагедия.

    – Поэтому они стараются как можно надежнее вложить деньги, зацепиться за свою работу и жить ниже своих средств. – добавил я. – Вдобавок ко всему миллионы людей по уши в долгах, потому что хотят испытывать удовольствие от жизни, но не научились инвестировать. Они действительно стремятся к хорошей жизни, но долги тянут их на дно.

    – А от этого уже никакого удовольствия не получишь, – сказал Дональд. – Нам с вами нравится играть. Мы создаем развивающие и обучающие игры, которые приносят удовольствие. Человек в хорошем настроении лучше обучается, он стремится выиграть, хотя и знает, что в играх порой случаются проигрыши. Я не видел ни одной популярной игры под названием «Сэкономь деньги» или «Живи по средствам». А вам такие попадались? Может быть, они и существуют, но не думаю, чтобы они были столь же популярны, как наши. Мы играем по-крупному, играем, чтобы выиграть. Для этого мы и живем.

    Наша встреча подошла к концу. Пока я спускался в лифте в вестибюль Башни Трампа, у меня в голове метались различные мысли. Почему большинство людей предпочитают надежные инвестиции и стремятся, главным образом, не проиграть? Почему другие играют ради выигрыша? Когда дверь лифта открылась, мне вдруг пришло в голову: «А в чем разница между инвестором, который стремится к выигрышу, и азартным игроком? И какова здесь степень риска?»

    И в тот момент, когда я вышел на тротуар Пятой авеню, мне вдруг стало понятно, что именно на эти вопросы и должна дать ответ наша книга. Я понял, что большинство людей, вкладывающих деньги, чтобы только не проиграть, считают инвестиции очень рискованным делом, своего рода азартной игрой. Многие также полагают, что получение более высоких прибылей неизбежно связано с более высоким риском, даже не подозревая о том, что ничто не может быть дальше от истины.

    Денежное правило 90/10Сидя в такси, я вспомнил правило 90/10, которому научил меня богатый папа много лет назад (я писал о нем в своих книгах). Многие из вас слышали о правиле 80/20, но по отношению к деньгам более применимо именно 90/10. Попросту говоря, в денежных играх 10 процентов игроков выигрывают 90 процентов всех денег. Например, в гольфе 10 процентов профессиональных игроков зарабатывают 90 процентов всех призовых денег, а остальные 90 процентов игроков делят между собой оставшиеся 10 процентов выигрышей.

    Я понял, что большинство людей, вкладывающих деньги, чтобы только не проиграть, считают инвестиции очень рискованным делом, своего рода азартной игрой. Многие также полагают, что получение более высоких прибылей неизбежно связано с более высоким риском, даже не подозревая о том, что ничто не может быть дальше от истины.

    Роберт КийосакиПравило 90/10 всегда верой и правдой служило мне в жизни (хотя я не слышал, чтобы существовали какие-то научные доказательства его истинности). Всем известно, что 10 процентов американского населения владеют 90 процентами всех богатств страны. Если взглянуть на рынок недвижимости, то можно тоже с уверенностью сказать, что 10 процентов инвесторов в эту сферу деятельности контролируют 90 процентов всего фонда недвижимости, причем основные суммы достаются одному проценту, находящемуся на верхушке этой десятки.

    Правило 90/10 всегда помогало мне в выборе сферы приложения своих сил. Например, одна из причин, почему я не стал профессиональным игроком в гольф, заключается в том, что я не видел себя в десятке лучших игроков. Я не просто не верил в свои таланты, но еще и не испытывал большого желания заниматься этим делом. Если вы когда-нибудь слышали, как я пою, то можете также понять, почему я не избрал для себя карьеру певца. Но когда я взялся за работу над книгой «Богатый папа, бедный папа» или создавал настольную игру «Денежный поток», то был не просто уверен, что добьюсь с ними успеха (хотя никогда не был хорошим писателем и не создавал настольных игр). Я страстно хотел добиться успеха. Я хотел выиграть.

    Полагаю, что мы сошлись с Дональдом Трампом только потому, что книга «Богатый папа, бедный папа» и игра «Денежный поток» пользуются такой популярностью в мире. Я пишу книгу вместе с ним не потому, что являюсь всемирно признанным экспертом в вопросах недвижимости, хотя зарабатываю на этом миллионы долларов. В бизнесе, и в частности в области недвижимости, я тоже отношу себя к победителям. Я профессионал, но не вхожу в десятку лучших. А вот как писатель принадлежу к 10 процентам самых успешных авторов. И действительно, «Богатый папа, бедный папа» занимает третье место по продолжительности нахождения в списке бестселлеров, публикуемом «New York Times». Совсем неплохо для парня, который дважды заваливал в школе экзамен по английскому языку.

    Дональд Трамп играет, чтобы выигратьОднажды Дональд приехал к нам в Финикс с намерением возвести небоскреб на Кэмелбек-роуд между 24‑й и 32‑й улицами. Это самое удачное место в Финиксе. Его можно сравнить с игровыми полями «Boardwalk» и «Park Place» в игре «Монополия». Однако оказалось, что на Кэмелбек-роуд распространяются ограничения по высотности зданий.

    Дебаты на эту тему продолжались несколько лет. Весь город обсуждал вопрос, разрешат ли Дональду Трампу построить самое высокое здание в самом лучшем месте Финикса. Мы с женой хотели, чтобы Дональд победил. Почему? Потому что у нас тоже есть в собственности жилые и административные здания между 24‑й и 32‑й улицами. Если бы победил Дональд Трамп, то победили бы и мы.

    Осенью 2005 года жители этого района проголосовали против постройки небоскреба. После подсчета голосов было принято решение разрешить Трампу строить здание, но не такой высоты, которой он добивался. Услышав такой вердикт, Трамп просто вышел из игры.

    Во время одной из наших встреч в Нью-Йорке по поводу совместной книги я спросил Дональда об этом случае в Финиксе. У меня сложилось впечатление, что история со строительством небоскреба его совершенно не задела. Он сказал мне лишь одно: «Если мне не дают построить самое высокое и красивое здание, то я вообще ничего не буду строить». Затем Трамп показал мне проект впечатляющего небоскреба в Дубае, над которым он в тот момент работал. С гордостью демонстрируя свой фантастический проект, он добавил: «Стоит ли мне огорчаться из-за Финикса, если я строю такую красоту?»

    Пока такси направлялось по Пятой авеню в сторону отеля, у меня все отчетливее начало вырисовываться содержание нашей будущей книги. Она должна быть о том, как надо жить и радоваться жизни. Она должна быть о том, как надо играть, чтобы выигрывать, а не избежать поражения. Она должна быть не об экономии и отказе от капучино, а о том, как воплотить в жизнь свои самые дерзкие мечты.

    Когда такси подъехало к отелю, я вспомнил вопрос, который задал мне один из журналистов в начале года:

    – Вы уже поставили себе цель на этот год?

    – Нет, – ответил я.

    – Почему? – поинтересовался репортер. – Ведь вы пишете в своих книгах о том, как важно поставить перед собой цель.

    – Да, постановка цели очень важна, – подтвердил я. – Но вся проблема в том, что на нынешнем этапе жизни я просто не знаю, чего еще пожелать. Денег у меня больше чем достаточно. Я женат на прекрасной женщине, люблю свою работу, здоров и добился бóльших успехов, чем мог когда-либо мечтать. Я написал несколько бестселлеров, участвовал в телевизионном шоу Опры Уинфри, пишу совместную книгу с Дональдом Трампом. Мне нравятся люди, с которыми я работаю. Я не знаю, к чему мне еще стремиться.

    – И что же теперь делать? – спросил журналист.

    – Надо посвятить себя каким-то более дерзким проектам.

    Такси остановилось у отеля. Расплачиваясь с таксистом, я уже знал, что наша новая книга будет о том, как воплощать в жизнь самые смелые мечты… но только если на это хватает смелости.

  

  
    Точка зрения Дональда Победители

    Правило 90/10 мне знакомо давно, но Роберт напомнил о нем весьма кстати. Очень скоро, если мы ничего не предпримем, оно может измениться на 95/05 или даже 99/01. Тогда одному проценту людей будут принадлежать 99 процентов всех национальных богатств. Победители не могут такого позволить, и я надеюсь, что вы тоже принадлежите к их числу.

    Мечтать очень важно. Роберт Браунинг сказал в свое время: «Мечты человека должны находиться вне пределов его досягаемости». Именно это заставляет нас двигаться вперед. Я не устаю повторять: «Если ваша реальность начинается с мечты, то мечты обязательно станут реальностью».

    Почему так происходит? Потому что если бы мы думали иначе, то вечно оставались бы на уровне выживания. А я полагаю, что большинство людей стремятся отнюдь не к этому. Вы когда-нибудь слышали, чтобы ребенок сказал, что мечтает стать бездельником и бродягой? Обычно они говорят: «Я хочу стать президентом», «Я хочу стать астронавтом», «Я хочу стать пожарным», «Я хочу стать врачом». Все это достойные, а порой даже и героические профессии, и молодым людям свойственно мечтать об этом и стремиться к этому.

    Победители всю жизнь в душе остаются детьми. Они ставят перед собой высокие цели и с энтузиазмом берутся за их выполнение. Иногда их мечты кажутся несбыточными, но это лучше, чем жить вообще без мечты. А потом они концентрируют все свое внимание и силы на их реализации.

    Упорство – одна из главных черт победителя. Многие люди терпят неудачу только потому, что слишком рано сдаются. Если вы читаете данную книгу, то, вероятно, не относитесь к этой группе. Мой отец часто рассказывал историю про человека, который любил содовую воду и решил заняться этим бизнесом, выпустив на рынок напиток под названием 3UP. Проект провалился. Он начал все сначала, создав напиток 4UP, который тоже не пользовался успехом. Тогда он решил назвать свою новую продукцию 5UP и работал изо всех сил, чтобы внедрить его на рынок, но опять-таки потерпел фиаско. Однако любовь к шипучим напиткам у этого человека была так велика, что он решил попробовать еще раз, выпустив в продажу очередную продукцию под названием 6UP. Потерпев неудачу и на этот раз, он окончательно сдался.

    А потом, спустя несколько лет, кто-то другой появился на рынке с напитком под названием 7UP, который стал пользоваться огромной популярностью. Еще будучи мальчишкой, я никак не мог понять, почему отец все время рассказывает эту историю. Лишь позднее до меня дошло, что он учил нас никогда не сдаваться. Я не забыл этой истории и никогда не сдавался. Если возникнет сложная ситуация, вспомните этот случай, и в вас проснется победитель.

    Еще одним компонентом успеха является нацеленность на победу. Я постоянно убеждаю людей думать о себе как о победителях. Позитивное мышление чрезвычайно эффективно и обладает большой силой. Победителю, будь он по натуре даже спокойным человеком или личностью, подверженной стадным инстинктам, такая сила просто необходима. Позитивная энергия поможет вам пробиться через многие трудности.

    Когда однажды я оказался по уши в долгах, во мне проснулось упорство, и я решил, что не лягу на дно. Я просто отказался от негативных мыслей, сосредоточился на решении и убедил себя, что справлюсь с ситуацией и добьюсь еще больших успехов, чем прежде. Так и случилось. Известия о том, что моему бизнесу пришел конец, публиковались во многих газетах, но я упорно отказывался соглашаться с ними. Моей реальностью были мечты, а не сухие цифры. И я победил.

    Упорство – одна из главных черт победителя.

    Дональд ТрампДостаточно ли вы упорны, чтобы стать победителем? Если да, то считайте, что вы сделали важный вклад в будущую победу. Чтобы влиться в ряды преуспевающих инвесторов, вам не нужен загранпаспорт и виза. Успех – это не чужая территория. Мне не раз приходилось слышать, как люди говорят: «Мне не хватает упорства». В результате они и действуют соответствующим образом, даже не пытаясь учиться на своих ошибках. Как отмечает Роберт, с таким настроением вы никогда не получите удовольствия от бизнеса и не достигнете лучшего финансового будущего.

    Невежество стоит дороже, чем образование, в том числе и финансовое. Не допускайте, чтобы страх перед неизвестностью лишал вас надежд на финансовое благосостояние. На вашем пути могут встретиться недобросовестные конкуренты, утверждающие, что вы не способны к этой деятельности. Я не раз наблюдал подобное среди спортсменов. Не позволяйте манипулировать собою. Приобретайте знания о деньгах и заставляйте их работать на себя. Только такой путь ведет к успеху в инвестициях.

  

  
    Точка зрения Роберта

    О важности выбора плана и места сражения мне рассказывали во время учебы в военной школе, а затем эти знания были подкреплены службой в корпусе морской пехоты. Так, например, войска, занимающие высоту, имеют преимущество перед находящимся внизу противником. Противник в этом случае стоит перед выбором: принять бой или отказаться. Не исключено, что именно с таким выбором связаны поговорки типа «Умный в гору не пойдет, умный гору обойдет». Эти же самые соображения справедливы и для бизнеса.

    В своей книге «Квадрант денежного потока», которая была второй в серии книг о богатом папе, я пишу о том, почему одни люди богатеют быстрее и легче, чем другие. «Квадрант денежного потока» – самая важная книга для тех, кто хочет изменить свою жизнь. Если же у вас нет такого желания, то она будет для вас совершенно бесполезна. Давайте еще раз взглянем на квадрант денежного потока.

    Как уже было сказано ранее, эти буквы означают следующее:

    Р – работающие по найму,

    С – работающие самостоятельно или имеющие мелкий бизнес,

    Б – владельцы крупного бизнеса типа Дональда Трампа,

    И – инвесторы.

    Люди, находящиеся в различных секторах квадранта, отличаются друг от друга не только статусом. Если речь идет об отношении к работе, то большинство людей из сектора Р превыше всего ценят надежность. Для них важнее всего найти стабильную и надежную работу, дающую хороший заработок. Мелкие бизнесмены и специалисты из сектора С обычно говорят: «Если хочешь, чтобы работа была сделана хорошо, сделай ее сам». Крупный бизнесмен из сектора Б предпочитает для руководства своим бизнесом найти талантливого президента или директора. Главное различие между бизнесменами из секторов С и Б состоит в количестве людей, работающих в их фирмах. Журнал «Forbes» относит к крупному бизнесу компании, в которых работает более 500 человек. Сектор И – это инвесторы. Как вы уже знаете из введения ко второй части книги, существует три типа инвесторов.

    Налоговое законодательство также имеет свои отличия для разных секторов квадранта. С точки зрения налогов самым неблагоприятным является сектор Р, так как в нем очень мало возможностей защитить свои заработки от налогов. Этой категории людей налоговый консультант абсолютно не нужен. Самые большие налоговые льготы существуют для секторов Б и И. Почему? Многие правительства предоставляют эти льготы крупному бизнесу потому, что он создает рабочие места. Очень часто льготы существуют и для сектора И, потому что вложенные деньги вновь поступают в экономику. В частности, всегда существуют налоговые послабления для людей, инвестирующих в недвижимость и нефтяной бизнес, потому что любой стране требуются жилье для населения и энергоносители.

    В каком секторе вы сможете одержать победу?В начале главы уже было сказано о том, насколько важно составить план сражения и выбрать поле боя. Если речь идет о богатстве, то не менее важно выбрать сектор квадранта, который лучше всего отвечает вашим интересам и наклонностям.

    Выбор сектора квадранта денежного потока помогает вам определить, в каком из секторов экономики ваши шансы на победу наибольшие. Как вы уже, наверное, догадались, мы с Дональдом Трампом выбрали себе сектора Б и И.

    Много лет назад, когда у меня были проблемы с изучением английского языка, мой богатый папа сказал, что я вряд ли добьюсь больших успехов в обстановке учебного заведения и в трудовом коллективе. Он заметил: «В тебе слишком много бунтарского духа, и ты не любишь получать указания от людей, которых не уважаешь. Лучше бы тебе заняться самостоятельным бизнесом или инвестициями».

    Эти слова не очень мне понравились, но помогли осознать, что есть области деятельности, для которых я не подхожу, что мне необходимо изучать предметы, вырабатывать в себе навыки и приобретать опыт, которые, возможно, не пригодятся моим сверстникам. Чтобы подробнее узнать о том, как я пробивал себе путь в сектора Б и И, прочтите мои книги «Руководство богатого папы по инвестированию» и «Прежде чем начать свой бизнес».

    Многие авторы, освещающие финансовые темы, убеждают вас, что нужно жить ниже своих средств и экономить деньги. Мы с Дональдом пишем о том, что нужно расширять свои средства, наслаждаться жизнью и инвестировать деньги.

    Роберт КийосакиКто-то из вас может сказать: «Но я вовсе не хочу быть предпринимателем». Возможно, вас пугает перспектива рискованной жизни без стабильной зарплаты. Ничего страшного. Эта книга о том, как одерживать победы, а не о том, как стать предпринимателем или профессиональным инвестором. И несмотря на то, что из трех типов инвесторов мы предпочитаем тех, кто вкладывает деньги в расчете на выигрыш, все они имеют возможность разбогатеть. То же самое касается и других секторов квадранта. Так, например, основатель компании «General Electric» Томас Эдисон относился к сектору Б. Бывший президент «General Electric» Джек Уэлч был представителем сектора Р. И оба они стали очень богатыми людьми, занимаясь одним бизнесом, но находясь в разных секторах квадранта.

    Я упомянул здесь о квадранте денежного потока, чтобы помочь вам яснее представить себе, в каком из секторов ваши шансы на успех предпочтительнее. И даже если налоговое законодательство отдает преимущество секторам Б и И, сами по себе законы для вас не так важны, как правильный выбор сектора.

    Наша школьная система рассчитана на то, чтобы готовить людей для категорий Р и С. Именно поэтому многие говорят своим детям: «Учись, чтобы потом найти себе хорошую работу», то есть заранее программируют детей на сектор Р. Часто можно услышать такие слова: «Учись, чтобы приобрести профессию. В этом случае у тебя всегда будет надежный тыл». Такой менталитет характерен для сектора С. Если вы хотите более подробно узнать о секторах Б и И, прочтите книги, написанные на эту тему Дональдом Трампом. Лично мне больше всего нравятся «Искусство заключать сделки» («The Art of the Deal»), «Искусство возвращения» («The Art of the Comeback») и «Как стать богатым» («How to Get Rich»).

    Мы с Дональдом зарабатываем больше денег, чем многие школьные учителя и писатели, потому что они исходят из ценностей сектора Р, а мы ориентируемся на сектор С, о привлекательности которого пишут большинство авторов.

    Многие авторы, освещающие финансовые темы, убеждают вас, что нужно жить ниже своих средств и экономить деньги. Мы с Дональдом пишем о том, что нужно расширять свои средства, наслаждаться жизнью и инвестировать деньги. Эти советы относятся к различным секторам квадранта и к тем ценностям, которые они воплощают.

    Поэтому задайте себе вопрос, какой сектор вам больше всего подходит. Попробуйте закрыть глаза и спокойно посидеть, прислушиваясь к своему внутреннему голосу. При принятии решения очень важно сохранять спокойствие, потому что оно дает вам возможность быть честными перед самими собой.

    Дональду в этом плане повезло больше, потому что перед ним был пример отца, находившегося в секторах Б и И. Мой же отец находился в секторе Р. И мое заявление, что я хочу быть бизнесменом, противоречило всем жизненным устоям моего бедного папы, верившего в работу и правительство. В его глазах это было похоже на переход в стан врага и предательство. Мой отец искренне считал, что богачи – жадные люди, которые эксплуатируют бедных. Что ж, бывает и так. И хотя я всем сердцем любил и уважал отца, все-таки отказался придерживаться его жизненных ценностей. Я хотел быть предпринимателем и инвестором.

    Вернувшись в 1973 году из Вьетнама, я задумался над тем, в каком секторе квадранта устраивать свою жизнь. Мой бедный папа считал, что мне следует продолжать службу в корпусе морской пехоты, потому что это было надежное место. Когда я сообщил ему о своем решении уволиться с военной службы, он посоветовал мне устроиться пилотом гражданской авиации. Узнав, что я вообще больше не собираюсь летать, он порекомендовал мне пойти в университет, получить там степень магистра, а может быть, и доктора и устроиться на государственную службу. Поскольку он не понимал сути квадранта денежного потока, то не мог понять и того, что я отвергаю не работу саму по себе, а сектор квадранта, точнее, ценности, которые ему присущи.

    Когда до моего бедного папы дошло, что я предпочитаю не его профессиональные и жизненные ценности, а те, что присущи моему богатому папе и секторам Б и И, между нами произошел разрыв, и отношения стали напряженными. Мой бедный папа ценил в жизни надежность, а богатый – свободу. Видимо, многим из вас понятно, что надежность и свобода – это разные вещи, а в каком-то смысле они даже противоположны (например, самая большая надежность и безопасность в тюрьме, где у человека минимум свободы).

    Когда меня спрашивают, почему деньги имеют для меня такое большое значение, я отвечаю: «Потому что на них я могу купить себе свободу выбора». Например, я не люблю терять драгоценное время, ожидая очередного рейса в аэропорту. Если у меня достаточно денег, я могу выбирать между стоянием в очередях и покупкой собственного самолета. Сегодня я летаю на своем самолете чаще, чем на рейсовых. Разумеется, и у Дональда тоже есть свой самолет, что лишний раз подтверждает мою точку зрения. Однажды в Далласе мы выруливали на взлетную полосу сразу же вслед за самолетом Дональда, и у меня сильно поубавилось самомнения, когда я увидел, что мой небольшой самолетик мог бы пройти под брюхом его лайнера.

    Именно поэтому я и советую сесть и спокойно решить, какой сектор вам подходит лучше всего. Задайте себе вопрос: «В чем мои жизненные приоритеты? Нужна ли мне надежная работа? Принесет ли мне эта надежность счастье? Смогу ли я проявить свои способности в этом секторе? Или я все же предпочитаю свободу?» Спросите себя, в чем состоят главные ценности ваших родителей и друзей. Ведь не зря же говорят, что яблоко от яблони недалеко падает.

    Итак, если вы решили стать богатым, то не забывайте, что нужно со всей осмотрительностью подойти к разработке плана сражения и выбору поля боя, то есть нужного сектора квадранта.

  

  
    Точка зрения Дональда Разработайте план сражения и выберите поле боя

    Квадрант денежного потока Роберта – это очень эффективное изобретение. Поэтому его книгу «Квадрант денежного потока» я включил в перечень рекомендованной литературы для «Amazon». Если вы последуете советам и рекомендациям, которые описываются в этой книге, то сэкономите себе массу времени и усилий в долгосрочной перспективе. Очень важно понять самого себя и разобраться в своих наклонностях, прежде чем выбирать путь, по которому пойдете.

    Я знаю, что многие люди, увидев перед собой какую-нибудь диаграмму или формулу, теряют энтузиазм, потому что понимают, что здесь от них потребуются работа мысли и затраты времени. Но радостный блеск в глазах и возбуждение вернутся к вам, когда вы осознаете, в какой степени сможете изменить свои денежные потоки и какого успеха добиться. Выбор за вами.

    Когда я только начинал заниматься недвижимостью, то мог просто продолжить бизнес своего отца и преуспевать на этом поприще, но я чувствовал, что таким образом не исполню своего жизненного предназначения. У меня были собственные вполне конкретные планы, и мне нужно было приложить немало усилий, чтобы реализовать их. Не стремись я к этому, то вел бы спокойную и обеспеченную, но неинтересную жизнь. Это была бы не моя жизнь.

    Роберту пришлось осознать, что его цели и цели его отца расходятся. Точно так же и всем нам необходимо покопаться в своей душе, чтобы выяснить, в чем наше жизненное предназначение. Представьте себя на склоне лет, когда вы вдруг обнаруживаете, что по пути растеряли свои цели. Мне приходилось видеть немало подобных людей, живущих чужой жизнью. Если вы сами не задумаетесь о собственной жизни, то кто же за вас это сделает? Это ваша жизнь, и вы должны относиться к ней со всей серьезностью.

    Думая о выборе поля боя, я часто представляю его себе в виде арены. В определенном смысле нам всем приходится выбирать, на какой арене мы выступаем и на какой хотели бы выступать. Это касается наших целей и представлений о нашем предназначении. Менять сферу деятельности бывает нелегко, но это порой необходимо для того, чтобы изменить свою жизнь к лучшему.

    Обычно большое влияние на нас оказывают люди, с которыми мы общаемся, и часто трудно порвать с ними или пойти на какой-то неожиданный шаг. После этого требуется немало времени, чтобы создать и расширить новый круг общения, заполнить свою жизнь событиями и людьми, которые доставляют радость. Это напоминает написание сценария собственной жизни, по которому мы живем и наблюдаем за его развитием.

    Право выбора – это свобода, которую имеет каждый человек. Когда я встречаюсь с людьми, довольными своей жизнью, но которая в чем-то их все же не устраивает, то это напоминает мне меню в ресторане. В нем каждый человек может найти себе что-нибудь по вкусу. А если не найдет, то всегда можно пойти в другой ресторан. Такой подход позволяет относиться к людям без предвзятости и обходиться без высказывания суждений о них и их жизни.

    Хотелось бы вернуться к идее о сценарии. Однажды кто-то сказал, что каждый из нас пишет сценарий своего кинофильма, и этот фильм – наша жизнь. Вообразите себе, что вы пишете сцены из своей жизни. Какой бы вы хотели ее видеть? Не думаю, чтобы в качестве идеала для своей жизни кто-то выбрал бы тяжелый труд, скуку и нищету. Такой сценарий не просто нудно писать. Снятый по нему кинофильм будет вызывать скуку и депрессию. Раскрепостите свои мысли, чтобы превратиться в человека, которым вы действительно хотели бы быть.

    Раскрепостите свои мысли, чтобы превратиться в человека, которым вы действительно хотели бы быть.

    Дональд ТрампЯ не случайно советую вам раскрепостить свои мысли. Ведь единственный человек, который может дать вам шанс на лучшую жизнь, – это вы сами. Очень многие люди предпочитают неизменный статус-кво. Но это значит, что и сами они не меняются. Однако каждый способен изменить такое положение вещей. Прежде всего, если вы нашли время прочесть эту книгу, то можно с уверенностью сказать, что вы способны подняться выше среднего уровня, несмотря на все обстоятельства, которые тянут вас вниз. Нельзя сводить себя к наименьшему общему знаменателю, хотя часто это может быть самый легкий путь. Тот, кто живет жизнью, непохожей на других, добьется больших результатов, чем окружающие.

    Жизнь и бизнес – это сложные и противоречивые вещи. Порой они напоминают битву. Постарайтесь, чтобы эта битва складывалась в вашу пользу. Уклоняйтесь от бесполезных сражений. Не тратьте свою энергию попусту.

    И помните: каждый пишет свой собственный сценарий жизни. Ваша задача – все сделать для того, чтобы жизнь сложилась согласно вашим планам. Это будет означать свободу, силу и победу.

    Ваша точка зренияЕще раз внимательно взгляните на квадрант денежного потока и решите, как применить его к своей жизни.

    Из какого сектора в настоящее время вы получаете основные доходы? __________

    А теперь представьте себя преуспевающим человеком, таким, каким вы хотели бы быть. В каком секторе квадранта вы будете находиться, достигнув своей цели? __________

    Сравните оба ответа. В правильном ли секторе в данный момент вы находитесь? __________

    Если да, то усовершенствуйте уже имеющиеся у вас знания и умения и продолжайте в том же духе!

    Если нет, то составьте план перехода в нужный сектор, где вы ожидаете для себя больших успехов. Это можете сделать только вы сами!

    Вам не обязательно совершать этот переход буквально завтра. Но начинать действовать надо уже сейчас! Представив себе общий план, подумайте, какие конкретные шаги можно предпринять, чтобы двинуться в нужном направлении.

    1. __________

    2. __________

    3. __________

  

  
    Точка зрения Роберта

    Многие люди вкладывают деньги в инвестиционные фонды. Когда я говорю им, что это не инвестиции, они возражают:

    – Ну как же не инвестиции? У меня есть паи инвестиционных фондов, вклады в программу 401(k), есть акции и облигации. Разве это не инвестиции?

    Приходится немного отступать назад и объяснять подробнее:

    – Да, денежные накопления – это одна из форм инвестиций. Поэтому, вступая в инвестиционный фонд, покупая акции и облигации, вы в определенном смысле являетесь инвесторами. Но эти инвестиции носят характер накопительства и отмечены соответствующим накопительным менталитетом.

    Давайте рассмотрим философию пассивного инвестора. Как уже было сказано, большинство финансовых консультантов дают вам следующие советы:

    • Усердно трудитесь.

    • Экономьте деньги.

    • Ликвидируйте задолженности.

    • Вкладывайте деньги на долгосрочной основе (преимущественно в инвестиционные фонды).

    • Диверсифицируйте свои вложения.

    На языке финансистов это звучит примерно так: «Проявляйте трудолюбие. Убедитесь, что компания, в которой вы работаете, может предоставить вам подходящую программу 401(k). Вкладывайте в нее максимальные суммы. В конце концов, эти деньги освобождаются от налогообложения. Если у вас есть дом, постарайтесь как можно быстрее рассчитаться с ипотечным кредитом. Если у вас есть кредитные карты, не допускайте по ним задолженности. Имейте сбалансированный инвестиционный портфель из фондов, специализирующихся на акциях крупных, мелких и высокотехнологичных компаний, а также на зарубежных акциях. Когда станете старше, переключитесь на облигационные фонды, чтобы обеспечить себе стабильный доход. И, разумеется, диверсифицируйте, диверсифицируйте и еще раз диверсифицируйте. Неразумно держать все яйца в одной корзине».

    Не гарантирую дословность, но думаю, что такие финансовые консультации знакомы многим из вас.

    Ни Дональд Трамп, ни я не пытаемся убеждать вас в том, что так делать нельзя. Этот совет вполне пригоден для определенной группы людей, придерживающихся накопительской философии. Я называю их пассивными инвесторами.

    Однако я полагаю, что в сегодняшней обстановке вряд ли можно дать более рискованный совет, хотя людям, не имеющим должной финансовой подготовки, он кажется простым, надежным и разумным.

    Но давайте вернемся к различию между вкладчиком и инвестором. Основное отличие между ними можно выразить очень просто: степень использования эффекта рычага. Свойство рычага заключается в том, что он позволяет делать больше, затрачивая меньше усилий.

    Большинство вкладчиков не используют финансовые рычаги, не имея должной экономической подготовки и опыта их применения. Но позвольте продолжить объяснения. Давайте взглянем на стандартные советы финансовых консультантов сначала с точки зрения вкладчика, а потом с точки зрения инвестора. Или, проще говоря, сначала глазами человека, находящегося в секторах Р и С, а затем Б и И.

    Усердно трудитесьДавайте начнем с совета проявлять трудолюбие.

    Когда люди думают об «усердном труде», то относят это понятие непосредственно только к себе, оценивая свою степень усердия. Но в данном случае эффект рычага проявляется лишь в незначительной степени. Когда мы с Дональдом думаем об усердном труде, то прежде всего представляем людей, которые усердно работают, чтобы сделать нас еще богаче. Вот это и есть тот самый рычаг. Люди затрачивают на нас свое время и силы. Как уже говорилось, люди из сектора Б получают большие налоговые льготы, чем в секторах Р и С, потому что они создают рабочие места. Другими словами, наше правительство отдает предпочтение тем, кто создает новые рабочие места, а не тем, кто ищет работу. Если бы все занялись поиском работы, то наша экономика рухнула бы. Для ее роста нужны люди, создающие рабочие места.

    Экономьте деньгиХотя я уже достаточно осветил эту тему в предыдущей главе, осталось несколько моментов, о которых стоит упомянуть.

    Проблема заключается в том, что для роста нашей нынешней экономической системы требуются не те, кто экономит и копит деньги, а те, кто делает долги.

    Позвольте объяснить эту мысль с помощью схемы, которая впервые была приведена в книге «Богатый папа, бедный папа».

    Не сочтите за труд внимательно изучить эту схему. Ваши сбережения – это пассив для банка, хотя для вас они являются активом. С другой стороны, ваши долги – это актив для банка и пассив для вас.

    Для того чтобы наша экономическая система продолжала расти, ей нужны умные заемщики – люди, которые берут деньги в долг и становятся за счет этого богаче, а не беднее. Здесь опять-таки применимо правило 90/10. Десять процентов должников в мире используют свои долги, чтобы стать богаче, а 90 процентов из-за этого становятся беднее.

    Мы с Дональдом Трампом берем деньги в долг, чтобы стать богаче. Нашим банкирам это нравится. Они хотят, чтобы мы брали у них денег как можно больше, потому что долги клиентов делают богаче и их. Это так называемый принцип использования денег других людей. Мы с Дональдом рекомендуем вам повышать уровень своего финансового образования, чтобы уметь использовать свои долги с пользой для себя. С увеличением количества должников будет отмечаться рост национальной экономики. Если же у нас будет больше экономных и бережливых людей, то она начнет приходить в упадок.

    Если вы поймете, что долги можно использовать с пользой для себя, и научитесь использовать их в качестве рычага, то получите большое преимущество перед другими вкладчиками.

    Ликвидируйте задолженностиБольшинство вкладчиков полагают, что брать в долг – это плохо, а ускоренная выплата ипотечного кредита – это разумно. Да и подавляющее большинство остальных людей отрицательно относятся к долгам и стремятся ликвидировать задолженность. Однако если вы потратите некоторое время на свое финансовое образование, то после этого поймете, что можно намного быстрее продвигаться вперед, используя долг в качестве рычага. Но я опять вынужден предупредить вас, что сначала надо получить необходимые знания и лишь потом связываться с долгами.

    Долги бывают хорошими и плохими. Одна из целей финансового образования и состоит в том, чтобы научиться различать, когда можно пользоваться долгами, а когда нет.

    Мы с Дональдом любим заниматься недвижимостью, и наши банкиры охотно ссужают нас деньгами на строительство. Разумеется, недвижимостью надо еще и умело управлять. Она тоже может быть доходной и убыточной.

    Люди, вкладывающие деньги в инвестиционные фонды, лишь с большим трудом могут воспользоваться эффектом финансового рычага, потому что большинство банков не ссужают фонды деньгами. Почему? Очевидно, банкиры считают фонды слишком рискованными и предпочитают более надежные инвестиции в недвижимость.

    Точно так же, как в 1970‑е годы мой бедный папа понес большие финансовые потери из-за того, что копил деньги, сегодня миллионы людей теряют свои вложения по тем же причинам.

    В этой экономической обстановке вкладчики оказываются в числе проигравших, а должники выходят в победители. Однако из каких бы соображений вы ни брали деньги в долг, делать это надо с большой осмотрительностью.

    Вкладывайте деньги на долгосрочной основеТермин «долгосрочные вложения» может иметь много значений.

    1. Взгляните на уже упомянутый совет финансового консультанта как на рекламную презентацию: «Отдайте мне ваши деньги на долгие годы, и в течение всего этого времени вы еще будете оплачивать мне накладные расходы». Я называю это рекламной презентацией, потому что такая «долгосрочная инвестиция» очень напоминает акцию авиакомпании, предлагающей льготы тем, кто много летает. Она тоже хочет привязать к себе лояльных и состоятельных клиентов.

    2. В течение всего срока, на который сделаны долгосрочные вложения, вам придется платить инвестиционному фонду комиссионные. Это равносильно тому, что вы заплатите брокеру за покупку дома, а потом регулярно будете платить ему комиссию за то, что живете в своем доме.

    3. Инвестиционные фонды проигрывают другим видам инвестиций потому, что вам приходится оплачивать услуги по менеджменту ваших вложений. Я согласен, что за работу надо платить, но мне не нравится, когда платить приходится за плохую работу.

    Многие люди вкладывают деньги в инвестиционные фонды на длительный срок. Однако эти фонды не создают эффекта рычага. Как уже было сказано выше, мой банкир не станет вкладывать миллионы долларов в инвестиционный фонд уже хотя бы потому, что это слишком рискованно. Кроме того, в фондах вы лишены контроля за своими инвестициями (об этом мы поговорим несколько позже).

    Одно из отличий между взаимными и хеджевыми фондами состоит именно в эффекте рычага. Хеджевые фонды зачастую используют заемные средства. Почему так происходит? Если вы используете взятые в долг деньги, то повышаете отдачу от своих вложений (если вы умный инвестор). Другими словами, чем больше доля ваших собственных средств в инвестициях, тем меньше их доходность.

    Для взаимных инвестиционных фондов существует свое место и время. Время от времени я тоже вкладываю в них деньги. Но лично мне эти фонды напоминают рестораны быстрого питания. Если заглядывать в них изредка, то ничего плохого в этом нет, но главное, чтобы это не вошло в привычку.

    Диверсифицируйте, диверсифицируйте и еще раз диверсифицируйтеУоррен Баффет, которого считают самым богатым инвестором в мире, так говорит о диверсификации: «Диверсификация – это защита от невежества. В ней очень мало смысла, если вы знаете, что делаете».

    Итак, возникает вопрос: от чьего невежества вы в данном случае пытаетесь защититься? Своего или вашего финансового консультанта?

    У слова «диверсификация» опять же есть много значений. Обычно под этим понимают то, что нельзя класть все яйца в одну корзину. Но именно это и делает Уоррен Баффет. Как-то раз мне довелось услышать от него: «Держите все яйца в одной корзине, но более тщательно за ней присматривайте».

    Лично я диверсификацией не занимаюсь, во всяком случае, так, как советуют финансовые консультанты. Я не покупаю различные виды акций и другие ценные бумаги, а предпочитаю сосредоточиться на чем-то одном. Успех мне приносит именно целенаправленность, а не диверсификация.

    Одним из лучших приемов, помогающих сосредоточиться, мне видится использованием следующего акронима:

    Ф = форсируй

    О = один

    К = курс и

    У = успех

    С = состоится

    Вот как это у меня происходит. На протяжении многих лет я вкладывал деньги в недвижимость – до тех пор, пока не добился успеха. Я и сегодня продолжаю инвестировать в недвижимость. Когда мне захотелось получше разобраться в облигациях, я вложил в них деньги и стал ожидать, пока они принесут мне прибыль. Добившись этого, я понял, что облигации мне не нравятся, и с тех пор больше не занимаюсь ими. Я удачно купил акции двух компаний в ходе их первичного публичного размещения и заработал на них миллионы. Но затем решил, что больше заниматься этим не буду. Сегодня я, главным образом, предпочитаю все же недвижимость.

    Для меня диверсификация – это занятие оборонительной позиции, поэтому я не вижу в ней эффекта рычага.

    Большинство людей считают диверсификацию хорошей стратегией лишь потому, что она защищает инвесторов от них самих и от некомпетентных и недобросовестных советчиков.

    Традиционные финансовые консультации, рекомендующие усердно трудиться, ликвидировать задолженности, инвестировать на длительный срок и диверсифицировать, хороши для среднего инвестора, то есть пассивного вкладчика, который каждый месяц передает свои деньги кому-то в управление. Этот совет хорош также для богатого человека, которому лень учиться, чтобы стать хорошим инвестором. В эту группу попадают многие кинозвезды, ведущие спортсмены и богатые наследники. Вся задача для них заключается в том, чтобы найти себе хорошего финансового консультанта.

    Однако вы должны знать, что в данном случае наблюдается очень слабый эффект рычага, а именно он служит ключом к большому богатству.

    Рычаг как ключ к успехуЕще когда люди жили в пещерах, они искали средства, чтобы сделать больше, прилагая меньшие усилия. И самыми ранними такими средствами были огонь и копье, придававшие людям силы для выживания в суровой окружающей среде. Много позже копья уменьшились в размерах и превратились в лук и стрелы, которые еще лучше позволяли добиться большего с меньшими затратами.

    Шло время. Люди продолжали изобретать новые средства, расширяющие их возможности. Так была приручена лошадь. Она использовалась не только для транспортировки и обработки почвы, но и стала мощным средством ведения войны.

    Когда был изобретен порох, то правители, имевшие на вооружении орудия, начали одерживать верх над теми, у кого их не было. Народы, находившиеся на более низкой стадии развития, например американские индейцы, гавайцы, маори в Новой Зеландии, аборигены Австралии и многие другие, были покорены благодаря пороху.

    Давайте вернемся к различию между вкладчиком и инвестором. Основное отличие между ними можно выразить очень просто – степень использования эффекта рычага. Свойство рычага заключается в том, что он позволяет делать больше, затрачивая меньше усилий.

    Роберт КийосакиВсего 100 лет назад лошадей заменили автомобили и самолеты. И опять новые изобретения были применены как в мирных, так и в военных целях. Сегодня страны, контролирующие запасы нефти, имеют мощный рычаг воздействия на весь остальной мир.

    Радио, телевидение, телефон, компьютер, на котором я пишу эту книгу, и интернет тоже являются формами таких рычагов. Каждое новое изобретение дает больше богатства и власти тому, кто имеет к нему доступ и умеет им пользоваться.

    Если вы хотите разбогатеть и избежать участи жертвы глобальных экономических изменений, очень важно использовать самый мощный из всех рычагов – свой разум. Если вы хотите приобрести и сохранить богатство, то не найдете лучшего рычага, чем финансовое образование.

    Наше с Дональдом преимущество заключалось в том, что у нас были богатые папы, которые ввели нас в мир денег. Но богатые папы могли лишь познакомить нас с ним, а все остальное мы должны были делать сами. Нам еще предстояло многому учиться, практиковаться, исправлять свои ошибки и расти. Точно так же, как родители в пещерах учили своих детей пользоваться копьем, наши богатые папы учили нас пользоваться деньгами и своими мозгами.

    Возможно, кое-кто из вас скажет: «А у меня нет богатого папы. Я родился в бедной семье, и у меня не хватает образования». Именно из-за такого образа мышления ваши шансы приобрести и, что самое главное, сохранить богатство остаются призрачными. Они малы, потому что вы используете самое главное свое достояние – разум – против себя. Вы используете свой мозг для того, чтобы найти оправдание, а не для того, чтобы делать деньги. Помните, что ваш разум – это самый мощный рычаг. Но любой рычаг представляет собой палку о двух концах. Он может использоваться и во благо, и во вред. Так, например, долги могут сделать вас и богатым, и бедным.

    Я не получил блестящего образования и тоже родился в бедной семье. Единственное, что у меня было, это богатый папа, который научил меня пользоваться умом, чтобы делать деньги, а не придумывать оправдания. Богатый папа терпеть их не мог. Он всегда говорил, что любым оправданиям грош цена. Именно поэтому их так много у неудачников. Он любил повторять: «Если ты не можешь контролировать свой разум, то не сможешь контролировать и жизнь». Теперь, встречая несчастного, больного и бедного человека, я понимаю, что он оказался в таком состоянии только потому, что потерял контроль над своими мыслями – величайшим инструментом, дарованным нам Богом.

    Несмотря на то что и у Дональда, и у меня сегодня много денег, нам доводилось переживать и крупные финансовые потери. Если бы мы использовали свой разум лишь для того, чтобы обвинять других и оправдываться, то ничего не имели бы.

    Мы все рождены, чтобы быть богатымиИтак, мы говорим вам сегодня то, что слышали в свое время от наших богатых пап: «Мы все рождены, чтобы быть богатыми. Нам дан самый мощный рычаг на свете – наш разум. Так используйте его, чтобы добывать себе богатство, а не искать оправданий».

    РезюмеРазница между пещерными людьми и обезьянами состоит в умении использовать рычаги. Разница между богатыми, бедными и представителями среднего класса состоит в умении использовать рычаги. Разница между вкладчиками и инвесторами состоит в умении использовать рычаги. Разница между представителями секторов Р и С квадранта, с одной стороны, и Б и И – с другой, состоит в умении использовать рычаги. Хорошо подготовленный и дисциплинированный инвестор может получить значительно больший доход с меньшей степенью риска и с меньшим начальным капиталом, но тут нужен эффект рычага. А для этого надо учиться и с толком использовать свой разум.

  

  
    Точка зрения Дональда

    В чем разница между вкладчиком и инвестором? Несколько лет назад мой знакомый, который придерживается иудейской веры, дал ответ на этот вопрос: «Моисей был инвестором, а Иисус вкладчиком». Я не знаю, понятен ли для вас смысл этого ответа, но, во всяком случае, он дает пищу для размышлений на эту тему.

    Я рассматриваю инвесторов как активных вкладчиков. Инвестиции – это способ делать деньги, а делаются они не за одну ночь. Вкладчикам действительно требуется для этого много времени. Если же из вкладчика вы превратитесь в инвестора, то ваши доходы существенно возрастут.

    Многие люди боятся риска или не хотят тратить время на то, чтобы обучаться искусству инвестиций. Роберт делает большое дело, разъясняя людям различные подходы в обращении с деньгами. Не случайно его книга «Богатый папа, бедный папа» разошлась по всему миру. Причина такого невероятного успеха в том, что он не жалеет времени на объяснения.

    Инвестор несет большие деньги в банк и большие деньги из банка. Вкладчик несет большие деньги в банк и маленькие из банка. Такой образ возникает у меня перед глазами каждый раз, когда я думаю о разнице между инвестициями и денежными вкладами. Сила сбережений вкладчиков в последнее время значительно уменьшилась.

    Инвесторы – это своего рода провидцы, заглядывающие в будущее. Эта их особенность основана на уверенности и точной оценке степени риска и позволяет им без страха нести большие суммы и в банк, и из банка. Инвесторы заранее видят свой выигрыш.

    Я редко ощущаю потребность убеждать людей в правоте своих идей и вообще не стану с ними разговаривать, если почувствую, что мне их придется убеждать. Я никого не уговариваю, а просто довожу до их сведения, что мое предложение пойдет всем на пользу. Я не вступаю в сделки с людьми, если заранее не уверен в успехе. Даже в самом начале своей карьеры я настолько ясно видел ожидаемый результат, что это определяло все мои мысли и поступки.

    Деньги в чем-то сродни таланту. Они не принесут большой пользы, если держать их при себе. Деньги надо растить, подпитывать и с толком использовать. Для этого требуется время, труд и терпение. Есть немало одаренных людей, которым так никогда и не удается раскрыть свои таланты, потому что они этим не занимались. Точно так же бывает и с потенциально великими идеями, которые так и не доводятся до логического конца, потому что у их авторов не хватает времени как следует поработать над ними.

    Инвестиции постоянно требуют к себе ответственного отношения. Не каждому дано стать инвестором, но инвестиции схожи с любым другим навыком. Стоит начать ими заниматься и почувствовать первые результаты, как это занятие начинает доставлять большое удовольствие. Я предвижу вашу реакцию: «Как можно получать удовольствие от инвестиций?» Когда я слышу такие слова, то сразу понимаю, что этот человек еще ни разу не пробовал заниматься этим бизнесом.

    Многие из вас уже достаточно хорошо меня знают, чтобы понять: я очень люблю приключения. Но я никогда не пускаюсь в авантюру, если речь заходит о финансах. Не стоит этого делать и вам. Однако и избегать действий, которые могут радикально изменить вашу жизнь к лучшему, – это не самое удачное решение.

    Мы уже затрагивали вскользь тему страха и борьбы с ним. В этом тоже кроется различие между вкладчиком и инвестором. Вкладчики постоянно пребывают в царстве страха. Инвесторы побеждают свой страх и получают заслуженную награду. Определите, в чем причина ваших страхов, и начинайте целенаправленно их изгонять!

    Когда в самом начале своей карьеры я впервые приехал на Манхэттен, рынок недвижимости находился в таком зачаточном состоянии, что люди впервые за всю историю начали поговаривать о банкротстве, которое грозило Нью-Йорку. Эти опасения порождали другие страхи, и люди стали терять веру в свой город. Это была не самая благоприятная обстановка для новичка в области недвижимости.

    Инвесторы – это своего рода провидцы. Они видят дальше сегодняшнего дня.

    Дональд ТрампОднако в этой проблеме я разглядел большие возможности, потому что для меня Манхэттен всегда был центром мира независимо ни от каких текущих (и, как я был уверен, временных) финансовых кризисов. Поэтому страх на самом деле только подогрел мои амбиции и смелость, вместо того чтобы подорвать их. Именно в то время я начал подумывать о приобретении громадного участка вдоль Гудзона – 100 акров незастроенной земли. Финансовый кризис не помешал моим планам и мечтам. Я не стал откладывать свои замыслы до лучших времен и твердо решил обустроить этот участок независимо от экономической обстановки.

    Вкладчики же долго выжидают и в результате упускают благоприятные возможности. Быть может, в данный момент у вас не хватает денег и обстановка не самая идеальная, но значит ли это, что вы не должны думать и работать над своими идеями, прокладывая себе путь к лучшему будущему? Ситуация редко когда бывает идеальной, но менталитет активного инвестора поддерживает в вас готовность к реализации любых возможностей, всплывающих на поверхность. Дайте себе шанс и ищите такие возможности при любом экономическом климате. В этом и заключается эффект рычага.

    Ваша точка зренияПодумайте, в какой мере вы используете эффект рычага в вашей сегодняшней жизни.

    Как вы используете в своих интересах время других людей? __________

    Как вы используете в своих интересах деньги других людей? __________

    Как окружающие вас люди используют в своей жизни эффект рычага? __________

    Можете ли вы сделать то же самое? __________

    Читая эту книгу дальше, отмечайте новые примеры использования эффекта рычага, которые помогут вам ответить на возникающие вопросы.

  

  
    Точка зрения Роберта

    Мой богатый папа часто говорил: «Есть две вещи, которые можно инвестировать. Это время и деньги». Он также не уставал повторять: «Если люди не вкладывают время, то они теряют свои деньги».

    Пользуясь правилом 90/10, я сказал бы, что 90 процентов инвесторов вкладывают деньги, но не утруждают себя инвестициями времени. А 10 процентов инвесторов, которые получают 90 процентов доходов, вкладывают в дело больше времени, чем денег. Дочитав эту книгу до конца, вы узнаете, каким образом Дональду и мне удалось заработать столько денег и получать такие высокие доходы, используя минимум собственных денег. Это происходит потому, что мы инвестируем больше времени, чем денег.

    Посмотрите на приведенную ниже таблицу трех типов инвесторов. И вам станет понятно, в каком соотношении должны инвестироваться время и деньги.

    Взглянув на эти простые примеры, вы с легкостью обнаружите, что первые два типа инвесторов – люди, вообще не занимающиеся инвестициями, и пассивные инвесторы – считают инвестиции рискованным делом. У них нет никакого финансового образования или оно слишком низкое и полностью отсутствует опыт. Именно поэтому они легко становятся жертвами всевозможных финансовых консультантов, сулящих им надежность и безопасность.

    Дональд Трамп инвестировал массу времени в свое финансовое образование. Он учился в колледже Уортона – пожалуй, самой лучшей школе бизнеса Америки. В 1969 году, окончив Академию торгового флота в Нью-Йорке, я тоже решил пойти учиться в этот колледж. Но этим планам не суждено было сбыться, так как в полном разгаре была война во Вьетнаме, и я решил поступить в летное училище.

    У меня нет формального финансового образования, как у Дональда, но я знал, что отсутствие знаний – это серьезное препятствие на пути к успешному бизнесу. Поэтому все усилия и средства я сконцентрировал на получении образования нетрадиционным путем. Я посещал множество семинаров, слушал аудиозаписи, читал литературу по бизнесу и затем преподавал то, чему научился сам, так как преподавание – это один из лучших способов учебы. Я нашел наставника, похожего на моего богатого папу, и стал его младшим компаньоном.

    Я основал две акционерные компании и инвестировал средства в нефть и газ (в свое время работал в «Standard Oil» в Калифорнии и к тому же нашел наставника, который просвещал меня в этой области и учил получать доходы от инвестиций в нефтяную и газовую отрасли).

    Я учился на практике, имея отличных учителей и консультантов.

    Мы с Дональдом Трампом никогда не взялись бы совместно за эту книгу, если бы я остановился в своей учебе. Я люблю получать знания о бизнесе, финансах и богатстве. Вероятно, я буду учиться до самой смерти. Думаю, у меня никогда не возникнет мысли, будто я уже достаточно знаю и имею ответы на все вопросы.

    Финансовые экспертыМногие вкладчики считают инвестиции рискованным занятием, так как получают финансовые консультации от экспертов, финансовое образование и опыт которых оставляют желать лучшего.

    1. Знаете ли вы, что для получения лицензии массажиста требуется больше времени, чем на то, чтобы стать финансовым консультантом?

    2. Знаете ли вы, что менее 20 процентов биржевых брокеров и брокеров по недвижимости вкладывают деньги в продукты, которые рекомендуют вам?

    3. Знаете ли вы, что большинство журналистов, которые пишут на финансовые темы, имеют очень слабую финансовую подготовку и не имеют практически никакого реального опыта инвестиций?

    4. Знаете ли вы, как много инвесторов вкладывают деньги, пользуясь советами и наводками отнюдь не богатых, а бедных людей?

    5. Сколько наших политиков и законодателей имеют опыт инвестиций?

    6. Сколько учителей имеют реальный финансовый опыт или соответствующую подготовку?

    Не будьте простофилямиОднажды Уоррен Баффет сказал: «Если вы сидите за партией в покер и спустя 20 минут все еще не знаете, кто за столом простофиля, то им, скорее всего, окажетесь вы сами».

    Мой богатый папа говорил: «Причина, по которой люди из секторов Р и С квадранта испытывают финансовые трудности, заключается в том, что они получают советы от таких же, как они сами». Или, как говорил опять же Уоррен Баффет (и эта цитата уже приводилась ранее), «Уолл-стрит – это единственное место, куда приезжают на “роллс-ройсе”, чтобы выслушать советы тех, кто ездит на метро».

    Тщательнее выбирайте советчиковПоскольку разум – это ваше главное достояние и самый мощный рычаг, вам нужно проявлять большую осмотрительность в его использовании. Иногда бывает труднее освободиться от мыслей и идей, которые уже находятся в вашей голове, чем выучить что-то новое.

    Многие журналисты, пишущие на финансовые темы, не соглашаются с моим образом мыслей. Мои идеи противоречат их убеждениям. Например, они спрашивают:

    – Вы утверждаете, что можете инвестировать, не вкладывая своих денег. Разве это не рискованно?

    – Абсолютно нет. Если в проект не вложены мои личные деньги, то в чем же тут риск? – отвечаю я.

    Как-то я вел по радио беседу об инвестициях в серебряные монеты. Один из слушателей позвонил по телефону и сказал:

    – Я получаю 9 процентов годовых на деньги, вложенные в инвестиционный фонд. Зачем мне инвестировать в серебро?

    Я хотел было сказать: «Серебро меньше чем за год поднялось в цене почти на 100 процентов». Но не стал этого делать, а просто ответил:

    – Я рад, что вы довольны 9 процентами.

    Многие считают, что инвестиции – крайне рискованное занятие для людей, не имеющих финансовой подготовки и опыта. Это действительно так, но еще более рискованно перепоручать свои деньги финансовым менеджерам, уровень образования которых и опыт всего лишь чуть выше, чем у вас.

    Когда агент по продаже недвижимости говорит покупателю, что приобретаемое им здание в будущем обязательно вырастет в цене, то я обычно спрашиваю: «А вы можете обещать, что вернете мне деньги, если на этой покупке я ничего не заработаю?» Обычно это сразу убавляет у него энтузиазма.

    Когда речь идет об инвестициях, необходимо задавать себе следующие вопросы:

    1. Как свести до минимума налоговые выплаты?

    2. Как снизить степень риска и увеличить доходность?

    3. Как найти самую удачную инвестицию?

    4. Как можно отличить хорошую сделку от плохой?

    5. Как добиться того, чтобы вложить минимум своих денег и максимум денег других людей?

    6. Как приобрести опыт, не слишком рискуя деньгами?

    7. Как относиться к потерям?

    8. Как найти себе хорошего консультанта?

    Мне хотелось бы, чтобы ответы на данные вопросы находились без труда. Но однозначного ответа на них нет. Именно эти вопросы и заставляют меня учиться и искать. Постоянно задавая их себе, с каждым разом я нахожу все лучшее их решение, но пока еще не нашел такого, которое дало бы мне возможность чувствовать себя абсолютно комфортно, спокойно и безопасно. На них, видимо, никогда не удастся найти единственно правильный ответ, потому что всегда можно придумать ответ и получше. Предела совершенству нет.

    Поиски ответа, которого я, возможно, так никогда и не найду, сделали меня богатым человеком. Именно эти поиски заставляют меня развиваться, расти и не думать о пенсии, хотя у меня уже достаточно денег, чтобы больше не работать. Богатым меня делает вовсе не стремление к тому, чтобы заработать еще больше. Я стремлюсь к новым знаниям. Хочу больше узнать, большего достичь и помочь другим людям, которые тоже желают чему-то научиться. А деньги – это просто мера счета, которая позволяет оценить свои достижения. Деньги служат мерилом успеха точно так же, как отсутствие денег служит признаком, что необходимо учиться дальше. Так же как путешественник следит за километровыми столбами, я слежу за деньгами как за отметками своего продвижения по намеченному маршруту. Они для меня – всего лишь мера отсчета пройденного пути.

    Тайгер Вудс играет в гольф за деньги, хотя их у него и так уже достаточно. Если вы зададите ему вопрос, то он ответит вам, что играет лишь ради того, чтобы и дальше совершенствоваться в игре, а деньги служат ему мерилом мастерства. Я думаю, что «Rolling Stones» совершают свои гастрольные туры не из любви к деньгам, а из любви к музыке. Если бы их лишили сцены, жизнь для них была бы закончена. Многие футбольные звезды прошлых лет согласились бы играть и задаром, если бы у них хватало для этого здоровья и сил.

    Недавно я прочел замечательную книгу Стивена Прессфилда «Война в искусстве» («The War of Art»). Я рекомендовал бы ее любому, кто понимает, что жизнь – это путешествие, а не цель назначения. В своей книге Прессфилд пишет: «Многие люди считают, что любители не играют за деньги, потому что они любят игру саму по себе. На самом же деле любители потому и считаются любителями, что они недостаточно любят свою игру». Прессфилд считает, что надо преодолевать внутреннее сопротивление, чтобы раскрыть в себе «непрожитые жизни». Он выделяет некоторые разновидности такого сопротивления и демонстрирует, насколько часто они вызываются самовнушением. В чем заключается его совет?

    Он рекомендует:

    1. Любить то, что вы делаете.

    2. Иметь терпение.

    3. Действовать, несмотря на страх.

    Мне кажется, что я выигрываю в денежной игре потому, что люблю ее. Когда я был моложе, то работал бесплатно, потому что хотел научиться игре.

    Сегодня, заглядывая иногда на поля для гольфа и на баскетбольные площадки, я вижу, как молодые, да и не очень молодые люди играют бесплатно, а часто еще и сами платят за игру, потому что им нравится игра сама по себе.

    Я учусь и практикуюсь, потому что люблю эту игру и хочу выиграть. Я много читал и изучал историю этой игры, хотя и понимал, что никогда не смогу выучить все, что мне хотелось бы. Я анализирую правила и игроков, изучаю своих конкурентов, потому что испытываю к ним уважение. Задолго до знакомства с Дональдом Трампом я читал его книги и следил за его успехами и ошибками.

    Стивен Прессфилд в своей книге «Война в искусстве» пишет: «Многие люди считают, что любители не играют за деньги, потому что они любят игру саму по себе. На самом же деле любители потому и считаются любителями, что они недостаточно любят свою игру».

    Роберт КийосакиЯ читал также Стива Джобса, основателя «Apple», и Ричарда Брэнсона, основателя «Virgin». Как вы уже, видимо, поняли, я читал книги тех, кто считается бунтарями в мире бизнеса, а не конформистами. По мне конформизм скучен.

    Нравится вам это или нет, но мы все участвуем в денежной игре. Независимо от того, богаты вы или бедны, живете в США, Азии, Европе, Африке, Южной Америке, Канаде или где-то еще, все вы участники этой игры. Победителями в ней становятся те, кто любит ее больше других. Если игра вам не нравится, выходите из нее. Возможно, вам будет полезнее заняться чем-то другим, тем, что вас больше привлекает.

    Мы с Дональдом Трампом выигрываем значительно чаще, чем проигрываем, потому что любим эту игру. Если она вам не нравится и вы не хотите учиться и совершенствоваться в ней, то мы рекомендуем найти человека, который нацелен на выигрыш (и на учебу), и поручить ему управление своими деньгами.

    Некоторые мысли в заключение

    Между пассивными и активными инвесторами имеются существенные различия. Активные инвесторы вкладывают в дело не просто больше времени. Они вкладывают время и деньги совсем в другие инвестиционные инструменты. Во главу их перечня я поставил бизнес, потому что создание компании, насчитывающей более 500 сотрудников, требует хороших финансовых знаний, образования и опыта.

    Далее следуют вложения в недвижимость, которые также требуют больших знаний и опыта, чем инвестиции в акции, облигации или взаимные фонды. Помните, что разница между вложениями в акции, облигации и фонды, с одной стороны, и в недвижимость – с другой, состоит в том, что в последнем случае проявляется эффект рычага. Поэтому здесь надо соблюдать большую осторожность и осмотрительность. Недвижимость требует умелого управления, опыта и знаний. Поэтому-то люди, вкладывающие деньги в ценные бумаги, часто терпят поражение, попытавшись инвестировать в недвижимость.

    Под нетрадиционными инвестиционными инструментами я понимаю хеджевые фонды, где можно использовать эффект рычага, партнерства с ограниченной ответственностью, синдикаты и тому подобное.

    Взгляните на игровую доску настольной игры «Денежный поток» и увидите, куда вкладывают деньги различные типы инвесторов.

    Как видите, существуют три уровня для различных типов инвесторов. Первый уровень – крысиные бега – предназначен для пассивных инвесторов. Обычно они вкладывают деньги в такие ценные бумаги, как акции, облигации и паи инвестиционных фондов. Почему? Потому что такие вложения, как правило, требуют минимума финансовых знаний.

    Второй уровень рассчитан на мелких активных инвесторов. Они вкладывают деньги в мелкий бизнес или недвижимость.

    Скоростная дорожка предназначена для богатых и хорошо подготовленных в финансовом плане инвесторов. Ее принцип был разработан в 1933 году Джозефом Кеннеди, отцом президента Джона Кеннеди, в целях защиты инвесторов-любителей от богатых и опытных инвесторов.

    Мы с Дональдом инвестируем в скоростную дорожку. Почему? Потому что это доставляет больше удовольствия и сулит куда более высокие прибыли. Рискованно ли это? С одной стороны, нет, если у вас есть хорошая финансовая подготовка и опыт. С другой стороны, да, если вы хотите вкладывать только деньги, но не вкладываете время в свое образование.

    Цель игры «Денежный поток» состоит в том, чтобы дать людям знания о трех уровнях инвестиций и побудить их вырваться из крысиных бегов, чтобы получать больше удовольствия от жизни.

    Годятся ли настольные игры как средство обучения?В 1969 году в рамках системы просвещения было проведено исследование, которое продемонстрировало эффективность различных типов обучения. На базе материалов исследования был создан показанный ниже «Конус обучения». Из него видно, что наименее продуктивным средством обучения являются чтение и лекции, а наиболее эффективным – практическая работа. Между ними занимают положение методы, имитирующие реальный опыт.

    Не кажется ли вам парадоксальным, что наша система образования все еще использует в процессе обучения главным образом чтение и лекции? И это при том, что «конус обучения» известен уже с 1969 года!

    Мы с Дональдом верим в эффективность игр. В игре «Денежный поток» участники начинают, имея работу, зарплату и семью. Они обучаются основам инвестиций, вкладывая игровые деньги, и в процессе игры постигают, как любое принятое решение влияет на их финансовое состояние. Поскольку все это происходит «не по-настоящему», то страх перед инвестициями снижается.

    У Дональда тоже есть настольная игра под названием «Трамп». Она учит проведению сделок в сфере недвижимости. Ее участники тоже приобретают ценный опыт и обучаются методам, которые впоследствии можно применить в реальной жизни и в бизнесе.

    Обе игры мотивируют участников и помогают им понять, насколько важно избавиться от влияния эмоций при принятии решения. В то же время они очень увлекательны и снабжают игроков хорошей дозой адреналина.

  

  
    Точка зрения Дональда

    Перед тем как браться за свою часть главы, я прочел то, что написал Роберт, и убедился, что наши ответы совпадают: время и деньги. Роберт так подробно и хорошо все описал, что я даже подумал: «Что же тут можно еще добавить?»

    Я не слишком силен в филологии, но недавно обнаружил, что в английском языке чаще всего употребляется существительное «время». Слово «деньги», возможно, тоже входит в первую сотню по частоте употребления, но «время» намного его опережает. Затем я вспомнил, как кто-то объяснял мне, что жизнь – это как кредитная карточка, которая выдается каждому из нас при рождении. Вот только на ней не обозначен срок действия. На этой карточке хранятся не деньги, а время, и его запас никому не известен.

    Свойства времени всегда представляли очень большой интерес для ученых. Время мы привыкли измерять числами, и это связывает его с математикой. И с деньгами. Но если у вас кончились запасы времени, то никакие деньги в мире не помогут исправить эту ситуацию.

    Моя жена Мелания и сын Бэррон продемонстрировали замечательное чувство времени, когда Бэррону пришла пора появиться на свет. Я только что вернулся в Нью-Йорк, и мы успели доехать до клиники, где он вскоре и родился. У Бэррона оказался очень спокойный темперамент, и я думаю, что он унаследовал его от матери. Но я до сих пор не устаю поражаться, как точно было угадано время рождения. Мы не в состоянии контролировать отдельные моменты нашей жизни, и все же порой складывается впечатление, что все находится под полным контролем.

    Если какое-то обстоятельство оказывает сильное влияние на вашу жизнь, то стоило бы знать о нем как можно больше.

    Дональд ТрампЯ никогда не могу сказать, что в чем-то абсолютно уверен, потому что не ясновидящий. Да, у меня есть интуиция и твердые убеждения, но сюрпризы возможны всегда. Именно поэтому у меня не так сильно развито самомнение, как могут подумать окружающие. И я думаю, что мои сомнения в собственной непогрешимости во многих случаях вознаграждают меня.

    Линда Каплан Тэйлер – руководитель самого быстро растущего рекламного агентства в США «The Kaplan Thaler Group». Она появилась в телевизионном шоу «Кандидат» в качестве арбитра, когда нужно было оценить результаты задания по рекламе автомобилей. До этого Мелания снялась в рекламном ролике данного агентства и рассказывала мне, как профессионально и вдумчиво Линда и ее команда подходили к ней и ко всем остальным участникам съемок. Эта реклама оказалась очень успешной, и я сразу же вспомнил о Линде, когда во время одной из серий нашего телешоу в числе заданий оказалась рекламная акция. Я также не удивился, узнав, что ее книга «Сила добра» («The Power of Nice»), написанная в соавторстве с Робином Ковалем, имела такой огромный успех. Это еще одно веское доказательство, что она умеет с умом инвестировать свое время, проявляя при этом тактичность и рассудительность. Роберт пишет, что вы должны очень осмотрительно подходить к выбору советчиков и консультантов, и книга Линды поможет вам сделать правильный выбор в процессе принятия решения об инвестициях времени и денег.

    Как сказанное можно применить к инвестициям и финансам? Вообще-то это можно применить ко всему. Обращение со своим временем – это очень важная тема, потому что потерянное время уже не вернуть. Плутарх говорил: «Время – мудрейший из всех советчиков». Словом, относитесь ко времени бережно и учитесь инвестировать его с умом.

    Проиллюстрируем мои мысли на примерах.

    Если вы будете относиться ко времени, как к деньгам, то станете расходовать его намного бережнее. Например, если бы потерянные 15 минут значили для вас столько же, сколько утрата 500 долларов, то вы, наверное, сознательнее подходили бы к тому, на что эти минуты израсходованы. Мне, во всяком случае, так кажется. А как определить, потрачены ли эти 15 минут напрасно? Если вы работаете в области индустрии развлечений, то просмотр кинофильма, пожалуй, нельзя считать впустую потраченным временем. Если вы работаете в сфере питания, то нельзя сказать, что, посетив ресторан, вы попусту потратили время и деньги. Ответ на этот вопрос будет различным для каждого из нас. Но я полагаю, что каждый прекрасно осознает моменты, когда напрасно тратит время.

    Ваша задача – разобраться, на что вы тратите свое время, и оценить его с позиций денег. Никакие деньги в мире не смогут заменить потерянного времени, поэтому поступайте, исходя из этого.

    Мне также очень понравилось, как Роберт пишет о том, что деньги оказывают влияние на каждого из нас независимо от того, кто мы, где живем и чем занимаемся. Деньги, как и время, – это общий знаменатель для всех людей. Большинству из нас нужны деньги, чтобы купить себе еду, необходимую для жизни, поэтому деньги связывают всех нас, хотим мы того или нет.

    Деньги влияют на всю нашу жизнь. Я исхожу из того, что если какое-то обстоятельство оказывает сильное влияние на вашу жизнь, то стоило бы знать о нем как можно больше. Готовы ли вы найти время, чтобы инвестировать его в свое финансовое образование?

    Ваша точка зрения

    Можете ли вы найти от 4 до 10 часов в неделю, чтобы потратить их на свое финансовое образование? Могу поспорить, что можете. Вопрос лишь в том, хотите ли вы этого.

    Обещайте себе тратить больше времени на свое образование, а затем выполните его! То, что вы читаете эту книгу, – уже хорошее начало. Что еще вы можете предпринять?

  

  
    Точка зрения Роберта

    Когда вы усвоите идею эффекта рычага, позволяющего вам сделать больше, затрачивая меньше усилий, то, вероятно, начнете находить примеры применения рычага повсюду. Например, стул, на котором я сейчас сижу, – это тоже одна из форм рычага. Без него мне пришлось бы сидеть на полу и печатать было бы значительно труднее. Наличие партнеров – это тоже рычаг. В фирме «Rich Dad Company» я объединяю свои усилия и способности с усилиями и способностями Ким и талантами нашего штата менеджеров, и это дает куда больший эффект, чем если бы каждый работал поодиночке. Использование ресурсов других людей – это мощный рычаг. В своей деятельности мы пользуемся услугами стратегических партнеров, которые оказывают нам помощь во многих отраслях бизнеса, например при распространении наших книг. Поэтому в «Rich Dad» мы можем отказаться от подобного вида деятельности. Основная мысль, которую мы хотим донести: богатые люди используют больше рычагов, чем бедные, и если вы хотите быть богатым, вам понадобится очень много рычагов.

    Люди, находящиеся в секторах Р и С квадранта денежного потока, не имеют достаточного количества рычагов и выполняют свою работу сами, а люди в секторах Б и И строят ее исключительно на применении эффекта рычага, используя деньги и время других людей.

    Эффект рычага может проявляться в самых разных формах. Рычагом могут служить ваши мысли. Люди, относящие себя к категории победителей, очень осмотрительны в этом отношении. У них не возникает мыслей типа «Я не могу этого сделать», «Это очень рискованно», «Я не могу себе этого позволить». Вместо этого они думают так: «Как я смогу это сделать?», «Как снизить степень риска?», «Каким образом я смогу себе это позволить?» Люди, которые инвестируют, чтобы выиграть, очень скрупулезно относятся к выбору финансовых консультантов. Точно так же, как спортсмены-олимпийцы тщательно относятся к выбору продуктов питания, инвесторы, нацеленные на выигрыш, скрупулезно отбирают советы, которым они впоследствии будут следовать. Иногда для этого требуется полностью избавиться от старого образа мышления. Большую часть жизни мой мозг представлял собой настоящее поле битвы между советами, которые давали мне бедный папа и богатый папа.

    Сила контроляПомимо использования эффекта рычага, инвесторы, которые вкладывают деньги, чтобы добиться выигрыша, стремятся контролировать ситуацию. Многие считают инвестиции рискованным занятием лишь потому, что не способны на подобное.

    Мне нравится заниматься бизнесом и недвижимостью, потому что я в состоянии контролировать эти сферы деятельности. Но я не люблю вкладывать деньги в ценные бумаги типа акций, облигаций и паев инвестиционных фондов, так как в этом случае не способен уследить за событиями. Люди, которые боятся риска, вкладывают деньги в ценные бумаги и теряют контроль над происходящим.

    Если вы видели мое телешоу на канале PBS, то знакомы с автомобильной метафорой, которую я там использую.

    С помощью установленной на сцене модели машины я иллюстрирую важность контроля. В машине имеются:

    1) рулевое колесо,

    2) тормоза,

    3) педаль газа,

    4) рычаг переключения передач,

    5) водительские права,

    6) страховка.

    Используя эту модель как метафору инвестиций, я спрашиваю у зрителей, поехали бы они на этом автомобиле при отсутствии хотя бы одного из данных шести факторов. Например, если вы садитесь в машину и видите, что в ней нет рулевого колеса, то сможете ли вы управлять ею?

    Очевидный ответ – нет. Почему? Потому что всем нам известно: езда на автомобиле, в котором нельзя контролировать направление движения, очень опасна.

    Многие полагают, что инвестиции связаны с большим риском, потому что при этом отсутствует контроль за происходящими событиями. Если вы вкладываете деньги в инвестиционные фонды, акции, облигации или денежные формы сбережения, то контроль действительно практически равен нулю.

    Помимо этого, у большинства инвесторов отсутствует какой бы то ни было опыт, а это напоминает езду на автомобиле без прав, которые являются доказательством, что водитель прошел соответствующую подготовку и имеет определенные навыки вождения.

    Но хуже всего то, что всевозможные финансовые консультанты и брокеры тоже ничего не контролируют. Именно поэтому они и рекомендуют диверсифицировать инвестиции. Уоррен Баффет подобного не практикует, потому что всегда контролирует ситуацию. Он покупает либо компанию целиком, либо ее контрольный пакет акций.

    Нам с Дональдом нравятся бизнес и недвижимость, потому что здесь мы имеем возможность контролировать события. Что же мы контролируем? Большинство ответов на этот вопрос можно получить из помещенной ниже схемы финансового отчета.

    Будучи предпринимателями и инвесторами в недвижимость, мы хотим сохранять контроль над следующими шестью показателями:

    1. Доходы.

    2. Расходы.

    3. Активы.

    4. Пассивы.

    5. Менеджмент.

    6. Страхование.

    Говоря о финансовом образовании, мы имеем в виду образование, которое способно дать знания о контроле над этими шестью ключевыми факторами. Об этом же рассказывается и в книге «Богатый папа, бедный папа». Например, когда речь идет о страховании, то я напоминаю о важности использования корпоративных ценных бумаг с целью защиты личного имущества от налогов и судебных исков.

    Именно контроль над этими шестью факторами отличает богатых людей от бедных.

    Еще одним из примеров контроля может служить способность увеличивать объем продаж и сокращать накладные расходы. Сокращать расходы умеют почти все, но лишь немногие способны увеличивать объем продаж. Когда в 1974 году я вернулся из Вьетнама, богатый папа посоветовал мне найти работу, где я мог бы научиться продавать. Он сказал: «Если ты хочешь быть предпринимателем, то должен овладеть навыками торговли». Поэтому четыре года я провел в корпорации «Xerox», занимаясь продажами.

    Когда мне задают вопрос, что необходимо в первую очередь тем, кто решил заняться предпринимательством, я рекомендую им научиться продавать. Лишь немногие следуют моему совету. Как говорит Дональд Трамп, «кто-то рождается продавцом, а кто-то нет». Но, даже если торговля не относится к вашим самым сильным сторонам, вы можете этому научиться… если захотите, конечно. Я тоже не был прирожденным продавцом, но научился. Я не считаю себя выдающимся писателем, но мои книги продаются лучше других. Именно знание основ торговли позволяет мне осуществлять контроль над получением доходов от инвестиций и процессом продажи книг. В мире полно выдающихся писателей, которым есть что сказать людям. Проблема лишь в том, что они не умеют продавать свои книги. И за это приходится платить высокую цену, которую не измерить деньгами.

    Мы с Дональдом Трампом рекомендуем заниматься сетевым маркетингом и прямыми продажами и поддерживаем эти направления, потому что они имеют мощный познавательный аспект. Фирмы, занимающиеся этой деятельностью, не просто воспитывают в своих сотрудниках дух будущих бизнесменов, но имеют также отличные программы учебы и подготовки. Выбирая себе компанию, в которой вам предстоит работать, обращайте внимание не только на зарплату, но и на образовательный аспект. Это еще один пример инвестиций в свое образование, прежде чем вы начнете инвестировать деньги.

    Если вы не умеете продавать, то ваш уровень контроля над собственными доходами очень мал. Ведь если над зданием красуется имя Трампа, то это не только гарантирует его продажу, но и повышает его внутреннюю ценность, а следовательно, и стоимость. В этом и заключается умение продавать и контролировать ситуацию.

    Учите, чтобы разбогатетьДля тех, кто желает получше узнать о шести контролируемых показателях бизнеса, я разработал дидактический продукт под названием «Учите, чтобы разбогатеть». Он состоит из двух книжек и трех компакт-дисков формата DVD, содержащих в себе образовательные и философские принципы компании «Rich Dad». Руководитель группы может организовать дискуссию на основе просмотренного диска или используя текст книги. Дополнительно к теоретическому материалу, чтобы закрепить полученные знания, я рекомендую слушателям играть в настольную игру «Денежный поток». Это тот же конус обучения в действии. Проводя дискуссии в группе и играя, вы повышаете усвояемость материала. Очень важно, что такое обучение готовит вас к реальному миру инвестиций, прежде чем вы начнете вкладывать в него собственные деньги.

    Эффект рычага может проявляться в самых разных формах. Рычагом могут служить ваши мысли. Люди, относящие себя к категории победителей, очень осмотрительны в этом отношении. У них не возникает мыслей типа «Я не могу этого сделать», «Это очень рискованно», «Я не могу себе этого позволить». Вместо этого они думают так: «Как я смогу это сделать?», «Как снизить степень риска?», «Каким образом я смогу себе это позволить?»

    Роберт КийосакиПутем обучения вы можете научиться контролировать свои инвестиции. А если вы способны управлять ситуацией, то степень риска снижается, в то время как доходы от инвестиций растут.

    Отсутствие контроляМногие люди ощущают собственное бессилие, так как не имеют возможности контролировать свою работу. Я часто встречал людей, потерявших работу. Не потому, что они были плохими работниками, а потому, что компания была продана, а персонал уволен. Поскольку сейчас производство ускоренными темпами выводится за границу, все больше людей теряют управление над ситуацией. Трудно сохранять уверенность, если вы не можете контролировать свою работу и зарплату и при этом вкладываете деньги в банковские сбережения, акции, облигации и инвестиционные фонды, где также очень мала степень контроля.

    Если бы наша система образования справлялась со своими задачами, то она демонстрировала бы молодым людям, в чем разница между контролем и его отсутствием в жизни.

    Подводя итог, можно сказать, что существуют три причины, заставляющие людей признавать инвестиции рискованным занятием.

    1. Слабое финансовое образование.

    2. Наличие инвестиций, не поддающихся контролю, таких как банковские сбережения, акции, облигации и инвестиционные фонды.

    3. Получение консультаций от людей, которые также не обладают контролем над инвестициями.

    Очень важно установить собственный контроль над этими процессами, в чем и заключается ваша следующая задача.

  

  
    Точка зрения Дональда У победителей все под контролем

    Контроль в полной мере зависит от уровня образования. Чем лучше ваша финансовая подготовка, тем быстрее вы сможете определять, насколько выгодна или невыгодна для вас та или иная ситуация. Вам станет легче отличать плохие сделки от хороших.

    У меня как бизнесмена очень широкий круг занятий, и я сохраняю контроль над всеми направлениями своей деятельности. Я нанимаю квалифицированных работников и полагаюсь на то, что они пытаются выполнить поставленные перед ними задачи наилучшим образом. Я нахожусь с ними в постоянном контакте и держу для них двери своего кабинета всегда открытыми. Я не пытаюсь вникать во все мелкие детали, но знаю, что ответственность в конечном итоге лежит на мне. А это значит, что я контролирую процесс.

    «Trump Organization» – крупнейшая частная компания Нью-Йорка. Я горжусь этим и теми результатами, которых мы достигли. Заметьте, я говорю «мы», потому что в этом заслуга всех моих сотрудников. Но даже на фоне этих результатов я пытаюсь внушить им, что мы останемся победителями лишь в том случае, если будем все выше поднимать планку самооценки.

    Жизнь полна риска. Мы не в состоянии контролировать абсолютно все, как бы нам этого ни хотелось. Но мы можем снизить степень риска и усилить свое воздействие на окружающую обстановку за счет учебы, принятия продуманных решений и сохранения позитивного отношения к жизни. Многие люди добились огромных успехов несмотря на то, что все обстоятельства, казалось бы, были против них. Они победили, потому что взяли под контроль свою судьбу и отказались признавать поражение.

    Сила разума – это главный рычаг бизнеса.

    Дональд ТрампЧтобы надежно контролировать ситуацию, надо всегда держать перед глазами общую картину. Когда об этом заходит разговор, мне часто вспоминаются гобелены. Если взглянуть на изнаночную сторону самого прекрасного и дорогого гобелена, то не увидишь ничего, кроме множества узелков. Порой складывается впечатление, что, кроме этих узелков, люди ничего и не видят, потому что не удосужились заглянуть на гобелен с другой стороны, чтобы лицезреть законченную картину.

    Смотрите иногда на вещи с другой стороны. Это позволяет управлять ситуацией, глубже разбираться в проблемах и человеческих взаимоотношениях. Вы должны контролировать окружающую обстановку, не увязая во всевозможных «узелках».

    Мы не в состоянии контролировать многое из того, что происходит в окружающем нас мире, но всегда можно начать с себя. Используйте заложенную в вас силу разума, этот главный рычаг бизнеса. Вы можете решить, что тема контроля стала моей навязчивой идеей, но я не признаю никаких оправданий и отговорок. Победители управляют ситуацией, беря на себя всю полноту ответственности.

    Ваша точка зренияПроанализируйте свою сегодняшнюю жизнь. Способны ли вы сами решить, как провести день, или выслушиваете на этот счет чьи-то указания? Свои деньги вы инвестируете сами или поручаете это кому-то другому?

    Какие сферы жизни вы контролируете?

    __________

    __________

    Какие сферы жизни вы не контролируете?

    __________

    __________

    Более активно занимаясь своим финансовым образованием и инвестициями, вы сможете намного эффективнее управлять своей жизнью.

    Если вы работаете по найму и чувствуете, что не можете контролировать окружающую обстановку, попробуйте в свободное время по совместительству заняться мелким бизнесом и изменить ситуацию. Почувствовав над ней контроль, вы будете удивлены той уверенностью, которая у вас появится.

  

  
    Точка зрения Роберта

    Если подходить к делу крайне упрощенно, то левое полушарие мозга обычно ассоциируется с линейным логическим мышлением. Считается, что если человек хорошо читает и выполняет математические действия, то у него доминирует левое полушарие. Правое полушарие мозга больше связано с пространственным мышлением. У людей, демонстрирующих способности в искусстве, музыке, живописи, доминирует правое полушарие. В действительности для нормальной работы мозга требуется работа обоих полушарий, но я думаю, вы поняли основную мысль.

    На протяжении многих лет я интересовался вопросами образования и методики обучения. Известно ли вам, что при рождении наш мозг един? Лишь к четырем-пяти годам он делится на два полушария – правое и левое. Наша система просвещения рассчитана, главным образом, на развитие левого полушария мозга.

    Гениальные озаренияУинстон Черчилль рассказывал, что в детском возрасте у него бывали внезапные «вспышки» в мозгу. После этого, посидев некоторое время, он начинал понимать суть происходящих явлений и событий и мог объяснить их. Ученые предполагают, что такие интуитивные озарения происходят в правой половине мозга, а затем через область, носящую название corpus callosum, переходят в левую половину. Поскольку за речь отвечает левое полушарие, то требовалось некоторое время, чтобы интуитивно родившееся знание перекочевало из правого полушария в левое и маленький Черчилль мог выразить его словами. Может, это Бог или какой-то иной творец таким путем снабжает нас новыми знаниями? Не лежит ли это явление в основе метода «мозгового штурма»?

    Чтобы мозг успешно функционировал, требуется работа обоих полушарий. Чтобы осуществлять контроль и одновременно проявлять творческий подход, нужны и финансовое образование, и опыт.

    Роберт КийосакиНаше общество предпочитает людей с доминирующим левым полушарием мозга, считая их умными, в отличие от «чудаков», у которых более развито правое полушарие. Мы привыкли ценить логически мыслящих людей, что, в частности, заметно по уровню их оплаты. Именно поэтому в Америке самыми высокооплачиваемыми категориями работников считаются финансисты, юристы, врачи и менеджеры.

    Мы традиционно привыкли считать, что задатки финансиста больше присущи тем, у кого доминирует левое полушарие. Но эта тенденция, возможно, вскоре будет нарушена. В своей книге «Совершенно новое мышление» («A Whole New Mind») Дэниэл Пинк пишет о ценностном сдвиге, который происходит в настоящее время в пользу людей с более развитым правым полушарием. Он утверждает:

    «Будущее принадлежит людям с совершенно иным типом мышления – творцам и возмутителям спокойствия, которые угадывают ход развития и формируют мнения общества, пусть даже общество не оценит их в полной мере и не примет их с распростертыми объятиями».

    Творчество приносит богатствоТворческое мышление – это та сила, которая может принести большое богатство.

    Любопытно, что инвестиции, которые предпочитают большинство людей (банковские сбережения, акции, облигации и паи инвестиционных фондов), не требуют никакого творчества. Более того, если вы попытаетесь его проявить в этой сфере инвестиций, то можете оказаться за решеткой. Федеральное правительство, пользуясь услугами таких цепных псов, как Комиссия по ценным бумагам и биржевой деятельности, строго следит за тем, чтобы на бирже не было никакого «творчества». Чтобы не допустить злоупотреблений, комиссия отслеживает все случаи продажи ценных бумаг банкирами, брокерами и финансовыми аналитиками. В определенном смысле такие виды инвестиций, как акции, облигации и инвестиционные фонды, прекрасно подходят людям с доминирующим левым полушарием мозга.

    С другой стороны, недвижимость и собственный бизнес отлично подходят людям с более развитым правым полушарием. Применяя более творческий подход к этой деятельности, вы повышаете свои шансы на богатство. Позвольте привести несколько примеров.

    1. Если я вкладываю деньги в облигации, то процент учетной ставки определяет банк. В сфере недвижимости процент доходности чаще всего я определяю сам.

    2. При ведении своего бизнеса и инвестициях в недвижимость я могу произвольно изменять сумму своего дохода как в сторону увеличения, так и в сторону снижения. При инвестициях в акции, облигации и инвестиционные фонды решение о том, какой доход я получу, принимают другие люди.

    3. Когда я продаю ценные бумаги, то практически не имею возможности контролировать уплату налогов с вырученных денег. Занимаясь бизнесом и инвестициями в недвижимость, я сам определяю, когда и в каком размере буду платить налоги, если вообще буду их платить. Налоговое законодательство составлено таким образом, что поощряет реинвестирование средств в бизнес и недвижимость.

    4. Я могу изменить планы использования своих имущественных активов. Например, если я смотрю на 10 акров земли глазами фермера, то готов буду уплатить за них по тысяче долларов за акр. Если же я смотрю на ту же землю с позиций инвестора в недвижимость, то могу так составить план освоения и застройки этого участка, что его цена возрастет до 10 тысяч долларов за акр.

    5. Занимаясь бизнесом и недвижимостью, я имею право использовать свои связи и инсайдерскую информацию[4]. Попытки использовать подобную информацию в операциях с ценными бумагами часто оцениваются как противозаконные.

    6. Я могу взять потерявший стоимость объект недвижимости, добавить к нему некоторые декоративные элементы (например, заново покрасить) и тем самым увеличить его цену.

    Этот перечень можно продолжать бесконечно. Если вы контролируете обстановку в своем бизнесе, то объем вашей работы и величина полученного дохода определяются только вашим творчеством.

    Будучи владельцем собственной фирмы, я могу нанимать и увольнять менеджеров по своему усмотрению. Если же в инвестиционном фонде вас не устраивает менеджмент, то единственное, что вы можете сделать, это продать акции и поискать другой фонд с более эффективным менеджментом.

    1. В бизнесе я могу свободно изменять его модель.

    2. В бизнесе мы имеем право создавать новые брэнды.

    И этот перечень тоже можно продолжать до бесконечности.

    Для успешного функционирования мозга требуется работа обоих полушарий. Для успеха в любой деятельности необходима комбинация речевых и математических способностей (левое полушарие) и творчества (правое полушарие).

    Чтобы контролировать ситуацию и одновременно проявлять творческий подход, нужны и финансовое образование, и опыт. Вы, должно быть, заметили, что Дональд Трамп очень творчески подходит к делу и при этом полностью контролирует ситуацию. Эти два фактора вносят свой вклад в его успех. Поэтому и вам следует подойти к делу творчески, обеспечивая контроль над своей деятельностью.

  

  
    Точка зрения Дональда Озарения

    Комментарии Роберта по поводу контроля и творчества напомнили мне одно событие, которое тоже можно, пожалуй, отнести к интуитивным озарениям. В данном случае это просто воспоминание, но мне кажется, что о нем стоит рассказать. В начале книги Роберт описывает свой визит в мой офис в Башне Трампа, но я еще не упоминал о том, что представляют собой его офисы. Это воплощение контроля и творчества. Я говорю здесь не о его домашнем офисе, рядом с которым размещен бассейн и хорошо подобранная библиотека, а о том, что находится в Скотсдейле, штат Аризона.

    Когда я вспоминаю устройство офиса компании «Rich Dad», то мне становится совершенно ясно, почему книги Роберта и другие его продукты имеют такой потрясающий успех. Он овладел искусством творческого контроля. Его офис в Скотсдейле абсолютно функционален и очень компактен, если учесть, сколько направлений бизнеса в нем сосредоточено. Я сразу же понял, что Роберт и его команда знают, что делают. Иначе говоря, если вы хорошо представляете себе, чем занимаетесь, то вам не нужно для этого слишком много места.

    Точно так же посетители моего основного офиса в «Trump Organization» всегда удивляются, насколько он невелик. Из него осуществляется управление многими направлениями деятельности, но у нас не возникает необходимости в дорогостоящих излишествах типа избыточного персонала, ненужных материалов и оборудования или больших помещений. Каждый четко представляет, чем ему заняться. Я знаю, что мое имя ассоциируется у людей с роскошью, но эта роскошь не касается организации рабочего места. Трудно проявлять творчество, когда дела выходят из-под контроля, и сложно сохранять контроль, когда поле деятельности становится слишком необозримым.

    Творчество и контроль могут идти рука об руку.

    Дональд ТрампРоберт также говорит о том, что творческий труд приносит богатство. Совершенно верно! И для этого есть еще одна причина: творческие люди не испытывают потребности в мотивации со стороны. Они сами стимулируют себя. Прислушиваются к обоим полушариям своего мозга, добиваясь максимального проявления внутреннего потенциала. Они ищут вдохновение, а не ждут его.

    Несколько лет назад в одной статье я прочел, что медицинские институты при отборе абитуриентов отдают предпочтение людям с музыкальными наклонностями. Причина в том, что у них одинаково развиты и левое, и правое полушария мозга, так как в музыке сочетаются и математика, и творчество. Музыка требует от человека дисциплины, поскольку она невозможна без длительных упражнений. Эти качества представляют собой идеальное сочетание для будущего медика.

    Творчество также тесно связано с интуицией, в которую я верю. Некоторые вещи не поддаются логическому объяснению, но творческий разум в состоянии усвоить их и перевести в доступную для понимания форму. Работая над каким-нибудь проектом, я очень сосредоточен, но в то же время открыт для новых идей, возникающих по ходу дела. Иногда я не могу объяснить, почему то или иное решение кажется мне неправильным, но знаю, что это так. Например, когда я строил Башню Трампа, кое-кто советовал повесить картины в вестибюле. Я люблю живопись, но такое решение показалось мне старомодным, хотелось чего-то более оригинального. У меня был чудесный внутренний дворик, и я решил, что там должен быть водопад высотой 25 метров. Его сооружение обошлось мне в 2 миллиона долларов, но это фантастическое зрелище, создающее оригинальное архитектурное пространство.

    Творческое мышление дает колоссальные результаты. Когда я купил «Мар-а-Лаго» в Палм-Бич, это был частный жилой дом, представляющий собой что-то вроде венецианского палаццо, – шедевр, но очень большой. В доме было 118 комнат, и он занимал участок в 20 акров, выходящий с одной стороны к Атлантическому океану, а с другой к озеру Уорт. Я отреставрировал здание в оригинальном виде и решил, что оно будет лучше отвечать своему назначению в качестве клуба, и сегодня клуб «Мар-а-Лаго» олицетворяет собой живую историю Палм-Бич. Если у вас есть собственный дом, то вы прекрасно знаете, во что обходится содержание здания из 118 комнат, и вам будут понятны финансовые преимущества его превращения в частный клуб. В то же время он является моим вторым домом, и в этом заключается еще одна из причин, почему он пользуется таким успехом.

    Творчество и контроль могут идти рука об руку. Так и должно быть, если вы хотите добиться наилучшего результата. Поэтому прислушайтесь к обоим полушариям своего мозга и увидите нужное решение.

    Ваша точка зренияТворческий ли вы человек? Ранее в этой книге мы говорили о решении проблем. Решая проблему, вы занимаетесь творчеством.

    Возникали ли у вас грандиозные идеи?

    Заработали ли вы на них деньги?

    Если да, то поздравляем вас! Продолжайте в том же духе.

    Если нет, задумайтесь, каким образом вы можете реализовать свои идеи, используя в качестве рычага контроль над ними!

    В какой мере вы используете творчество для решения возникающих проблем и задач?

  

  
    Точка зрения Роберта

    Одним из брэндов Дональда Трампа является цикл его лекций «Мыслите шире». И он действительно применяет на практике все, о чем в них говорит. Мне посчастливилось прослушать несколько лекций Трампа, и на каждой из них он подбрасывал какие-то новые идеи, расширяющие границы моего мышления. Если вы сомневаетесь в широте мыслей Трампа, то вам достаточно только проехаться по Нью-Йорку и подсчитать небоскребы, на которых красуется имя «Трамп».

    Хотя мой богатый папа никогда и не говорил о «широте мышления», но, по сути, учил нас этому. Он часто употреблял выражения «эффект рычага» и «расширение возможностей». Объясняя мне и своему сыну разницу между этими понятиями, в качестве примера он приводил компанию «McDonald’s». В его изложении это звучало так: «Когда Рей Крок купил закусочную “McDonald’s” у братьев Макдональд, он воспользовался эффектом рычага, а когда распространил принцип быстрого питания на целую сеть ресторанов, то расширил свои возможности».

    Когда Рей Крок приобрел закусочную, он действительно воспользовался эффектом рычага, так как продажа гамбургеров позволяла ему делать деньги независимо от того, участвовал он сам в этом процессе или нет. Именно на этом этапе и останавливаются многие мелкие бизнесмены из сектора С квадранта. Но когда Рей Крок начал распространять свою систему на другие малые предприятия, то производство гамбургеров перешло уже в сектор Б.

    Вы, видимо, заметили, что я говорю здесь о системе. В книге «Прежде чем начать свой бизнес», написанной специально для предпринимателей, я подробно рассказываю о «треугольнике бизнеса». Эту схему мой богатый папа использовал для того, чтобы сфокусировать мое внимание на восьми компонентах вновь создаваемого бизнеса.

    Статистика свидетельствует, что девять из десяти начинающих бизнесменов терпят неудачу в течение первых пяти лет. А среди тех, кто выжил, опять же девять из десяти переживают крах к десятому году существования. (Заметьте, это еще раз подтверждает правило 90/10.)

    Многие предприниматели терпят крах лишь потому, что в их треугольнике бизнеса отсутствует один или несколько компонентов. Когда я наблюдаю, как какая-то фирма еле сводит концы с концами, то для анализа состояния ее дел использую треугольник бизнеса.

    Обратите внимание, что слово «продукция» помещено в самой маленькой части треугольника, а слово «миссия» занимает его самую большую часть в основании. Все дело в том, что продукция – это наименее важная часть бизнеса, а миссия играет в нем основную роль. Очень часто мне приходится сталкиваться с будущими предпринимателями, которые заявляют:

    – У меня есть идея по созданию замечательного нового продукта.

    В ответ я задаю вопрос:

    – А в чем состоит ваша миссия?

    И очень часто слышу:

    – Делать деньги.

    В большинстве случаев такой бизнес имеет очень мало шансов на выживание.

    Миссия – это самая важная часть любого бизнеса. Это его душа и сердце, без которых большинство предпринимателей потерпят неудачу, потому что не справятся с трудностями пути.

    В мире существует немало замечательных продуктов, не имеющих успеха на рынке, и лишь потому, что за ними не стоит сила треугольника бизнеса.

    Если вы внимательнее ознакомитесь с историей успеха великих компаний, то почти наверняка увидите треугольник бизнеса в действии. У успешной компании есть четко выраженная миссия, яркий лидер, компетентная команда менеджеров, работающая как единое целое, хорошо налаженные денежные потоки и финансирование, ясная и эффективная коммуникация в области продаж и маркетинга, эффективно работающая система, безупречно составленные с точки зрения закона уставные документы и договоры и, разумеется, отличный продукт.

    Миссия – это самая важная часть любого бизнеса. Это его душа и сердце, без которых большинство предпринимателей потерпят неудачу, потому что не справятся с трудностями пути.

    Роберт КийосакиМногие из нас могут приготовить гамбургер лучше, чем в «McDonald’s», но лишь немногие смогут построить более эффективную систему бизнеса, чем эта компания. А это опять приводит нас к понятию системы. Самое главное различие между предпринимателями из секторов С и Б квадранта кроется в системе. Основным препятствием на пути расширения бизнеса предпринимателя из сектора С является отсутствие системы.

    Слишком многие фирмы в своей деятельности зависят от работающих на них людей. «McDonald’s» зависит от превосходно организованной системы. Независимо от того, в какой части мира находится предприятие «МсDonald’s», оно построено по единому образцу. Что еще более важно, часто этими предприятиями руководят люди, имеющие лишь среднее образование. И это еще раз демонстрирует, насколько хороша и продуманна эта система.

    Мне приходилось иметь дело с фирмами, имеющими громоздкую структуру, в которых превосходно обученные и высокооплачиваемые сотрудники много и усердно работают, но мало производят. В большинстве случаев такие компании ориентируются на людей, а не на систему. Даже самая превосходная команда из высокооплачиваемых работников потерпит неудачу при отсутствии системы.

    В чем разница между владельцем фирмы и ее генеральным директором? Если говорить предельно упрощенно, то предпринимателя можно сравнить с человеком, который конструирует гоночные автомобили. Директор – это пилот. Даже если самый лучший пилот будет выступать на плохо сделанной машине, он будет проигрывать любую гонку. Очень редко можно встретить предпринимателя, который одновременно с успехом руководил бы своей фирмой. Дональд Трамп – один из таких людей. К их числу принадлежат также Билл Гейтс, Майкл Делл и Стив Джобс. Они умеют и делать гоночные автомобили, и ездить на них.

    Подводя итогЯ встречал много людей, которые добились большого богатства в секторе С. Есть также немало представителей секторов Р и С, которым удалось разбогатеть после того, как они связали свою судьбу с крупным бизнесом из сектора Б. Например, знаменитый игрок в гольф Тайгер Вудс – это типичный представитель сектора С, но его богатство объясняется поддержкой большого бизнеса. То же самое можно сказать и о многих кинозвездах. Они находятся в секторе С, но связывают свою жизнь с крупными компаниями типа «Sony» или «Warner Bros».

    Дональд не устает повторять: «Мыслите шире». И, следуя своей концепции, он строит гигантские здания, а также организует пользующиеся колоссальной популярностью телевизионные шоу. Мой богатый папа рекомендовал мне расширять свои возможности по примеру «McDonald’s». И действия Трампа, и советы моего богатого папы можно назвать примерами расширения мыслительных возможностей.

    Вы уже понимаете, как действует правило 90/10? Десять процентов людей, зарабатывающих 90 процентов денег, делают те вещи, которые упускают из виду остальные 90 процентов.

  

  
    Точка зрения Дональда Мыслите шире

    Разъяснения Роберта по теме данной главы великолепны и бьют прямо в точку. Но давайте сделаем и следующий шаг: будем постоянно расширять границы своего мышления. Это позволяет разглядеть новые возможности и реализовать их. Мы называем это просто здравым смыслом и считаем такое развитие событий неизбежным. Все окружающие называют это инновационным подходом.

    Недавно я с интересом прочел о приписываемой мне инновации и был крайне удивлен, поскольку никогда не рассматривал ситуацию в таком аспекте. Я просто соединил два элемента, считая, что они будут взаимно дополнять друг друга. Несколько лет назад в районе Центрального парка на месте бывшего здания компании «Gulf Western», которая столкнулась с рядом серьезных проблем, я возводил свой первый «Trump International Hotel & Tower». Тогда я решил, что было бы неплохо объединить в одном здании кондоминиум и отель. Эта идея имела такой огромный успех, что с тех пор ее неоднократно претворяли в жизнь.

    Очень часто инновация является результатом соединения здравого смысла и нетрадиционного подхода. Да, это творчество, но оно представляет собой лишь неожиданное сочетание двух обычных вещей и ничего больше.

    Я читал о молодом американском композиторе Джонатане Доу, который обратил на себя внимание своим новаторством в музыке. В этом году его сочинения впервые прозвучали в «Метрополитен опера». Оказалось, что Доу, который любит музыку эпохи раннего Ренессанса, нашел способ объединить ее с фрактальной геометрией, и в результате из хорошо известного старого родилось нечто новое. Его изобретение возникло на основе «коллизии восприятий». Этим же объясняется и успех моей концепции сочетания отеля и кондоминиума. Возможно, такую попытку сравнить классическую музыку с недвижимостью вы сочтете не слишком удачной, но если немного подумать и проанализировать эти факты, то можно обнаружить, что в них гораздо больше общего, чем может показаться на первый взгляд.

    Однажды кто-то сказал, что моя жизнь имеет много общего с оперой, и эта аналогия показалась мне настолько необычной, что я решил побольше разузнать об этом жанре искусства. Как и многое другое, опера первоначально появилась в Греции и лишь значительно позже в Италии (первая постановка состоялась в Венеции). Если учесть громкость голосов в нашем офисе (а я не пользуюсь внутренней связью), то в моей работе можно найти определенное сходство с оперой. Для развития оперного искусства потребовалось несколько веков. Поскольку я нахожусь еще в стадии развития, то сравнение моей работы с оперой льстит мне. Хотя порой трудно досидеть в театре до конца оперного представления. В моем понимании опера не может соперничать с бейсболом. Но я всегда считал, что можно уважать определенные вещи, даже не любя их.

    Постоянное расширение границ мышления позволяет разглядеть новые возможности и реализовать их.

    Дональд ТрампЕще одним великим новатором был Бетховен. Он поразил всю публику, решив добавить голосовую партию к своей величественной 9‑й симфонии. Всем нам известна «Ода к радости», и уже невозможно представить эту симфонию без хора, однако в то время такое новшество воспринималось как инновация. Сенсационная симфония писалась не в один день. Наброски к ней Бетховен начал в 1811 году, а премьера состоялась лишь в 1824‑м. Идея вызревала на протяжении 13 лет, и я привел бы это произведение как пример широты мышления Бетховена.

    Широта мышления – один из путей, ведущих к инновациям. Иногда я задаю себе вопрос, чего не хватает в моем мыслительном процессе, чтобы он стал еще более всесторонним. Можно ли добавить какой-то новый компонент, чтобы усилить проект или идею, над которыми в данный момент я работаю? Много раз я говорил себе, что моему проекту или решению еще далеко до совершенства, и это автоматически открывает двери для новых идей. Я спрашиваю себя: «Чего я еще не вижу? Что еще здесь можно сделать?» Иногда ответ на этот вопрос и становится той самой инновационной идеей. В этом процессе нет ничего сверхъестественного, он просто требует сосредоточенности.

    Роберт и Ким недавно посетили мой гольф-клуб в Калифорнии.

    Я рассказал им об очередной истории со стульями. В клубе есть прекрасный зал, окна которого выходят на Тихий океан и на самое лучшее поле для гольфа в Калифорнии. Но зал вмещал не более 300 человек. Из-за этого мы вынуждены были отказываться от проведения в нем многих мероприятий (например, свадеб). Мои управляющие пришли к выводу, что здание необходимо расширить, и предложили план реконструкции, который требовал миллионных затрат и массы времени. Для реконструкции нам пришлось бы закрыть клуб на несколько месяцев, что означало бы потерю миллионов долларов прибыли, не говоря уже о деньгах, необходимых на строительные работы.

    В то время как мы вместе осматривали зал, я заметил, как одна из посетительниц с трудом вставала со стула. Он был очень громоздким и тяжелым, и женщине трудно было отодвинуть его от стола, чтобы встать. И у меня сразу родилось решение: нам нужны новые стулья – меньшего размера!

    Эта идея не просто сэкономила нам миллионы долларов, но принесла еще и прибыль. От продажи старой мебели мы выручили больше денег, чем потребовалось на приобретение новых позолоченных стульев фирмы «Chivari». Сегодня мы можем с комфортом рассадить в зале 440 человек, проводить в нем больше мероприятий и получать больше прибыли. Не потребовалось никакой реконструкции здания, и у нас не было перерыва в работе. Таким образом, миллионные расходы удалось превратить в прибыль!

    Это всего лишь первый шаг к творческому мышлению – увидеть проблему и найти ее решение.

    Как уже было сказано выше, надо черпать знания из максимального количества источников. Надо мыслить шире. Это не потребует особых расходов, но может принести вам большие прибыли.

    Ваша точка зренияМыслите творчески, используя эффект рычага.

    Уютно ли вам живется в окружающей обстановке в данный момент? Попробуйте представить себе, как вы расширяете свой кругозор, вовлекая в него новых друзей и посещая города и страны, в которых вам хотелось бы побывать. Смена обстановки даст толчок новым идеям, позволит выявить новые проблемы и найти их решение, поставив их на службу людям.

    Все это возможно в результате расширения границ своего мировоззрения.

    Мыслите и живите шире!

    Если отбросить все страхи, связанные с риском, то каким вы видите свой новый мир? __________

    В какой сфере своей деятельности вы способны, на ваш взгляд, мыслить шире. Назовите свою главную идею: __________

    В чем вы могли бы еще больше расширить пределы своих возможностей? __________

    Что вы намерены для этого сделать? __________

  

  
    Точка зрения Роберта

    Прежде чем пойти дальше, давайте вкратце восстановим в памяти процесс:

    1. Я/ты

    2. Эффект рычага

    3. Контроль

    4. Творчество

    5. Расширение возможностей

    Многие люди находятся в бедственном финансовом положении и не способны сдвинуться с этой точки лишь потому, что никак не могут преодолеть стадию я/ты. Они имеют хорошее образование, упорно трудятся, но не могут использовать эффект рычага, поскольку рассчитывают только на свои силы.

    Эти люди практически не обладают контролем над своей работой и над доходами от инвестиций. Многие из них не имеют возможности проявить свое творчество ни на работе, ни в инвестиционном процессе. Они просто делают то, что им скажут. А когда речь заходит о расширении возможностей, единственное, что им остается, это найти другую работу, работать по совместительству или надеяться на повышение по службе.

    Многие люди оказываются в этом порочном круге потому, что делают только то, чему их учили в школе. Что-то новое кажется им слишком рискованным. Они боятся потерять даже ту крохотную долю контроля над ситуацией, которая у них еще остается. Они работают за гроши, потому что боятся увольнения, если потребуют прибавки к зарплате. Они соглашаются с чужим мнением, вместо того чтобы проявить творчество, потому что боятся возможной неудачи. Если они вкладывают деньги, то просто поручают управление ими кому-то другому и ни во что не пытаются вникать. Они стали жертвой собственных сомнений, страхов и отсутствия знаний в области бизнеса и финансов. Они боятся риска и считают даже саму жизнь крайне рискованной штукой.

    Многие финансовые консультанты, журналисты финансовых изданий и брокеры играют на этом страхе и продают им самые рискованные инвестиции. При этом они уверены, что экономия и долгосрочные вложения денег в инвестиционные фонды надежны и в них нет никакого риска.

    В довершение всего многие из этих людей (да и «финансовые эксперты» тоже) полагают, что сферы бизнеса Дональда Трампа, Уоррена Баффета и мои сопряжены с высокой степенью риска. Ничто не может быть дальше от истины. Дональд Трамп и Уоррен Баффет зарабатывают много денег лишь потому, что знают: конечный результат их усилий предсказуем. А предсказуемость – это противоположность риска.

    Богатство предсказуемоДля иллюстрации предсказуемости мой богатый папа использовал также пример садовода, который выращивает яблоки. Он рассказал мне историю о крестьянине, начавшем с одного акра яблоневого сада. «Выращивать этот первый акр было труднее всего, – говорил богатый папа. – У крестьянина было мало денег, а яблоням требовалось время, чтобы вырасти. Через несколько лет появились первые яблоки, и крестьянин их продал. На вырученные деньги он купил еще два акра земли и засадил их яблонями. Вскоре у него было более ста акров земли яблоневого сада. Начало было трудным и медленным, но он знал, что если упорно продолжать намеченное дело, то вскоре он станет богатым человеком». Хотя этот пример весьма примитивен, но в свое время он сослужил мне хорошую службу.

    Вы можете спросить: «А как же быть с вредителями или засухой?» Хороший вопрос. Разумный бизнесмен никогда не рассчитывает на то, что все будет идти гладко. Например, владелец магазина знает, что возможны кражи товаров со стороны как покупателей, так и персонала, и поэтому создает систему контроля, чтобы свести потери к минимуму.

    Кое-кто из циников скажет: «Все это хорошо, но если посадить слишком много деревьев и выращивать слишком много яблок, то цена на них упадет». Да, это верно. Снижение цен – это цель конкуренции при капитализме. Без этого вы не смогли бы пользоваться всеми благами высокого уровня жизни при доступных ценах.

    Я хочу лишь подчеркнуть, что если вы поймете принцип предсказуемости, то увидите ее признаки повсюду: проходя мимо ресторана «McDonald’s», покупая джинсы «Levi’s» или заезжая на заправку, чтобы залить в бак бензин. Предсказуемость можно обнаружить даже в игре в «Монополию». Если вы помните, приобретенный там дом дает вам определенный доход. Если вы добавите еще один, то заработаете больше, а если четыре дома обменяете на красный отель, то доходы резко возрастут. Поняв, что такое предсказуемость, вы обнаружите ее где угодно. А обнаружив, поймете, почему некоторые предприниматели зарабатывают кучу денег без особого риска.

    Теперь, возможно, вам станет понятнее, почему меня так раздражает, когда кто-то говорит: «Инвестиции – это так рискованно». Или когда финансовые консультанты рассказывают клиентам, что самое надежное – это вкладывать деньги в накопительные программы и инвестиционные фонды. Для меня это – свидетельства отсутствия финансовой подготовки и низкого интеллекта.

    Дональд Трамп заработал миллиарды не на строительстве одного небоскреба. Он много строит и много продает. Его формула успеха совпадает с моей. Он использует эффект рычага, осуществляет контроль, проявляет творчество, расширяет сферу своих возможностей и предвидит будущее. Даже при наличии определенного риска он всегда уверен в своих проектах, потому что контролирует весь процесс.

    Когда я вкладываю деньги, то следую тем же принципам. Если покупаю здание, то уверен, что получу четыре вида доходов:

    1. Доход от арендной платы.

    2. Снижение налогов за счет списания вложенных средств с налогооблагаемых сумм (так называемый «фантомный» доход).

    3. Доход от амортизации (жильцы оплачивают мою задолженность).

    4. Доход от повышения стоимости недвижимости.

    Многие люди попадают в ловушку собственных сомнений, страхов и недостаточного знания бизнеса и денег.

    Роберт КийосакиДоход от повышения стоимости недвижимости я поставил последним, поскольку он наименее важен среди всех остальных. Однако для большинства инвесторов прирост стоимости объекта инвестиций является единственным источником дохода. Например, если вы купили акцию за 5 долларов, а через некоторое время продали ее за 12, то полученный доход целиком зависит от увеличения стоимости акции. То же самое относится и к людям, спекулирующим недвижимостью.

    Этот вид дохода занимает у меня последнее место также и потому, что он облагается налогом. Выручает только поправка № 1031, которая дает инвесторам в недвижимость отсрочку от уплаты налога. Если правильно спланировать дело, то эта отсрочка может продолжаться бесконечно. На мой взгляд, такая возможность дает инвестициям в недвижимость существенное преимущество перед инвестициями в ценные бумаги и особенно перед накопительными программами. Если вы хотите узнать, почему вложение денег в недвижимость предпочтительнее всех других видов инвестиций, прочтите книгу «Уловки, связанные с недвижимостью» («Loopholes of Real Estate») известного адвоката и советника богатого папы Гаррета Саттона.

    Опять-таки я должен подчеркнуть, что в приведенном здесь примере с недвижимостью все факторы предсказуемы.

    В 1996 году, бросив работу, я разработал настольную игру «Денежный поток» и написал книгу «Богатый папа, бедный папа». Я не мог знать, как пойдут дела в компании «Rich Dad», но подобрал себе хорошую команду. А хорошая команда – это лучший способ применения эффекта рычага. В тот же год я основал нефтедобывающую компанию, а также компании по добыче серебра и золота. Нефть я так и не нашел, но зато обе горнорудные компании стали акционерными обществами, и впоследствии произошло их слияние с другими фирмами. Акции этих компаний зарегистрированы на канадской фондовой бирже. Обе они принесли мне миллионы долларов.

    Многие утверждают, что вкладывать деньги в нефть, золото и серебро – очень рискованное дело. Хотя определенный риск и был, но весьма небольшой. Для меня он сводился к минимуму, так как все мы потребляем нефть и газ. Это предсказуемо.

    Я предвидел также, что золото и серебро повысятся в цене. Откуда я это знал? Потому что понимал: политики, управляющие нашей страной, не прекратят бездумную трату денег, займы и печатание банкнот. И в данном случае предсказуемыми были не цены на золото и серебро, а финансовая некомпетентность наших политических лидеров. Они не решают проблему, а усугубляют ее и загоняют вглубь. Их поведение предсказуемо независимо от того, находятся у власти республиканцы или демократы.

    В заключениеПовышение экономических знаний позволяет достичь того уровня, при котором богатство становится предсказуемым. Если у человека есть образование, опыт и понимание того, как можно использовать эффект рычага, контроль, творчество, расширение возможностей и предсказуемость, то жизнь представляется совсем в ином свете. Так, во всяком случае, было со мной.

    Когда я был ребенком, богатый папа постоянно заставлял меня играть в «Монополию». Играя, я учился понимать принципы рычага, контроля, творчества, расширения собственных возможностей и предсказуемости. В один прекрасный день, когда я играл в игру, вероятно, уже в тысячный раз, в моем мозгу забрезжила искорка будущего богатства. Вдруг я увидел перед собой совершенно другой мир. Меня уже перестали прельщать идеи о том, что надо избегать риска, найти надежную работу и уповать на то, что обо мне позаботится моя компания или правительство. В этот момент передо мной предстало другое будущее. Я понял, что жизнь прекрасна и в ней нет никакого риска. Вот так началась моя новая жизнь.

  

  
    Точка зрения Дональда

    Богатые в большинстве случаев становятся все богаче, потому что инвестировать намного легче, когда для этого у тебя есть деньги. Конечно, можно допустить ошибку и потерять их, но если ты богат и серьезно занимаешься инвестициями, то шансы выиграть значительно увеличиваются.

    В этом сценарии нет особого риска. Фактор риска в инвестициях снижается, если вы хорошо подготовлены к тому, что делаете. Но нельзя снизить фактор страха, если вы перепоручаете свои деньги финансовому консультанту или брокеру. Необходимо научиться этому делу, чтобы не стать жертвой «добрых» советов. Если вы хотите создать «защиту от дурака», то прежде всего не надо самому быть этим дураком.

    Есть великие финансовые консультанты, которые разбогатели сами и принесли богатство другим, потому что они хорошо разбираются в мире бизнеса и умеют предсказывать тенденции развития. В этом случае фактор риска снижается благодаря их знаниям и опыту.

    Эта глава названа «Предсказуемость очень большого богатства». Слово «большое» подразумевает, что у вас уже есть деньги, с которыми можно начинать работать. Решающим фактором при этом будет ваша готовность заставить эти деньги работать на вас, чтобы стать очень богатым. Те, кто знает, как это сделать, имеют прекрасные шансы войти в лигу сверхбогатых людей.

    Когда я строю новое здание, то, разумеется, оцениваю степень риска, то есть пытаюсь понять, будет ли оно прибыльным. Я не люблю брать на себя слишком большой риск, особенно если в голове уже имеются какие-то прогнозы. Когда я впервые решил попробовать комбинацию отеля с кондоминиумом, то уже предполагал, что наличие отеля создаст дополнительный комфорт для жильцов кондоминиума, а те, в свою очередь, будут заинтересованы в успехе отеля. Я знал, что эта идея привлечет внимание инвесторов и будущих собственников, потому что она показалась привлекательной мне и как строителю, и как инвестору. Это означало снижение степени риска. Ситуация становилась более предсказуемой. Тем не менее должен признать, что успех этой затеи превзошел мои ожидания.

    Мой отец постоянно подчеркивал, что многие вещи предсказуемы и работа, сделанная с умом, всегда даст желаемый результат. Он был неутомимым тружеником и не уставал повторять, что если с самого начала поработать головой, то можно сэкономить массу времени. Уже в молодости я привык обдумывать любую работу, прежде чем браться за нее. За счет этого из процесса труда устранялся такой фактор неопределенности, как догадки, а значит, снижался и уровень риска. Кроме того, это означало большую экономию времени и денег.

    Самый большой риск, с которым мы сталкиваемся в жизни, состоит в том, что, получив знания, мы не используем их для движения вперед.

    Дональд ТрампМоими рычагами были хорошее знание строительного дела и неплохо развитая интуиция. Кроме того, в течение многих лет я изучал рынок недвижимости. В свое время мне надоело смотреть, как власти Нью-Йорка в течение многих лет тратят миллионы долларов на бесплодные попытки реконструкции крытого катка в Центральном парке. Я предложил свои услуги, указав, за какой срок смогу справиться с этим заданием и во что мне это обойдется. Расчет оказался правильным. Я выполнил эту работу за несколько месяцев и еще сэкономил из выделенного бюджета 750 тысяч долларов. Для меня этот результат был вполне предсказуемым, поскольку сам проект не содержал в себе особого риска. Единственное волнение пришлось пережить, пока я наблюдал все предыдущие безрезультатные попытки.

    Большой финансовый успех также может быть предсказуемым, особенно если вы готовы пойти на определенный риск. Марку Бернетту пришлось уговаривать меня взяться за телевизионное шоу «Кандидат». Собственная программа на телевидении была для меня совершенно незнакомым делом, а шансы на успех этого реалити-шоу были не очень обнадеживающими, так как 95 процентов всех новых передач быстро проваливаются. Я и раньше не жаловался на отсутствие успеха, но после того, как шоу «Кандидат» стало телевизионным хитом, мой успех только возрос. А вместе с ним пришли и деньги.

    Роберт совершенно верно пишет об эффекте рычага, контроле, творчестве, расширении возможностей и предсказуемости. Разносторонность и постоянная готовность к действию на всех этих уровнях обязательно приводят к результату, да к тому же еще и доставляют удовольствие. Если кто-то считает, что это рискованно, пусть остается при своем мнении. Для меня же это большой и увлекательный вызов. Если захотеть, то можно изменить свою жизнь, а в результате внести вклад и в окружающий большой мир. Об этом стоит задуматься. В заключение мне хотелось бы привести слова, сказанные Авраамом Линкольном: «Я невысокого мнения о человеке, который сегодня не стал умнее, чем был вчера».

    Это высказывание призывает нас к совершенствованию и ежедневному применению того нового, что мы узнали. Если вы будете следовать этому совету, то я с уверенностью могу сказать, что очень скоро вы достигнете успеха.

    Ваша точка зренияБогатство предсказуемо.

    Вспомните, какое определение Эйнштейн дал безумию: «Попытки раз за разом совершать одно и то же действие и при этом надеяться на различные результаты». Чтобы стать богатым, необходимы новое мышление и новый образ действий. Обещайте себе, что вы измените свое нынешнее поведение (это можете сделать только вы сами). Составьте план конкретных действий и укажите сроки, чтобы иметь возможность контролировать результаты:

    __________

    __________

    __________

    Пример № 1

    Один вечер в неделю я откажусь от сидения перед телевизором и посвящу это время поиску семинаров, которые следует посетить.

    Пример № 2

    Я не буду откладывать дело в долгий ящик и на этой неделе навещу консультанта по вопросам бизнеса, чтобы выбрать для себя интересное дело.

  

  
    Глава 32

    Формула успеха такова:

    Эффект рычага

    Контроль

    Творчество

    Расширение возможностей

    Предсказуемость

    Принципиально то, что путь к богатству надо пройти в соответствии с этой формулой шаг за шагом. Если проанализировать биографии великих предпринимателей и инвесторов, то в них можно обнаружить общие закономерности. Даже Уоррен Баффет пользуется теми же самыми критериями, решая, купить или не купить очередную компанию. Но в случае с Баффетом в эту формулу вместо творчества надо подставить анализ. Гений Уоррена Баффета заключается в анализе деятельности компаний и умении увидеть их нынешнюю и перспективную внутреннюю ценность. Этим и объясняется, что, купив фирму, он редко ее продает. Дональд Трамп – очень творческая личность. Там, где другие видят лишь запущенный участок земли или полуразвалившийся дом, он умеет разглядеть золотой небоскреб.

    Сегодня многие инвесторы приобретают ценные бумаги лишь для того, чтобы тут же их продать, причем купить подешевле, а продать подороже. Они вкладывают деньги только ради мимолетной прибыли. На бирже такой тип людей принято называть трейдерами, в сфере же недвижимости их называют спекулянтами.

    Настоящий инвестор вкладывает деньги для того, чтобы владеть объектом инвестиций и передавать его по наследству. Когда Дональду Трампу и Роберту Кийосаки приходится порой приобретать объекты инвестиций с целью их последующей продажи, как это делают многие профессиональные инвесторы, они следуют приведенной выше формуле. Именно она позволяет 10 процентам инвесторов получать 90 процентов прибылей от всех сделок.

    Формула может показаться вам слишком простой, но ее нелегко претворить в жизнь. Большинство людей не пользуются ею только потому, что не знают о ее существовании. Они и понятия не имеют, что делает богатых людей еще богаче.

    Некоторые люди, даже зная о существовании формулы и пытаясь применить ее в жизни, могут терпеть неудачу. Всем известны примеры, когда сегодня человек может быть на вершине успеха, а завтра оказывается банкротом. По различным причинам эти люди не могут воспользоваться такой формулой в полной мере.

    А для некоторых людей она стала синонимом их жизни. Это их игра, постоянный вызов, их радость и страсть. Овладение этой формулой становится для них прямо-таки целью существования. Именно эти люди входят в число тех 10 процентов, которые получают 90 процентов всех денег.

    В данной части книги вы получите ответы на вопрос, почему Дональд и Роберт любят эту игру и выигрывают.

    В ней не говорится о том, как делать деньги. Здесь рассказывается о том, зачем люди это делают. Прочитав часть до конца, вы сможете лучше понять, почему 10 процентов людей владеют 90 процентами денег. Большинство людей терпят на этом пути неудачу, и мы вынуждены вновь повторить основной принцип: то, что этот процесс простой, вовсе не означает, что он легкий.

    В этой части речь пойдет о ключевых моментах в жизни человека, когда он принимает решение изменить свою судьбу. Они бывают у каждого из нас. Именно в них проявляется наш подлинный характер: мы становимся героями или трусами, правдолюбцами или лжецами, идем вперед или пятимся назад.

    Каждому человеку свойственно сочетание определенных черт, проявление которых может привести к успеху или неудаче. Вот их сочетания:

    1. Желание

    2. Энергия

    3. Дисциплина

    Встречаются люди, у которых желания хоть отбавляй (например, разбогатеть), но им не хватает либо энергии, либо дисциплины, либо того и другого вместе.

    1. Амбиции

    2. Способность

    3. Отношение

    Некоторые обладают большими амбициями, но не развивают свои способности, так как не выработали в себе нужного отношения к работе.

    1. Образование

    2. Опыт

    3. Применение на практике.

    Встречаются люди с прекрасным образованием, у которых отсутствует практический опыт. А без реального опыта работы они не способны применять свои знания на практике и получать требуемые результаты.

    1. Гордость

    2. Скромность

    3. Юмор

    4. Радость

    Среди людей, добившихся успеха, есть такие, которые не испытывают по этому поводу гордости, а есть и те, кому не хватает скромности. Часть людей лишена чувства юмора и потеряла способность посмеяться над собой. И всем нам известны люди, которые добились успеха, но не рады этому.

    Прочитав о решающих моментах в жизни Дональда и Роберта, вы, возможно, сможете оценить, какие из вышеперечисленных черт им присущи. Переломные моменты, о которых пойдет речь ниже, сделали из этих людей преуспевающих бизнесменов, которые и сегодня не останавливаются на достигнутом. Обратите внимание, что описанные события, изменившие их жизнь, отвечают, главным образом, на вопрос почему, а не как.

    Читая о жизни Дональда и Роберта, задумайтесь и о своей. Какие переломные моменты были в вашей жизни? Принесли ли они вам успех? Остановили ли они ваше продвижение вперед? Будьте честными с самими собой. Ведь честность порождает ясность, а ясность дает возможность что-то изменить. Вы сможете шире взглянуть на свою жизнь, а когда придет очередной решающий момент, установить над ней контроль.

  

  
    Ответ Роберта

    Мой отец был выдающимся человеком. Еще совсем ребенком я относился к нему с огромным уважением. Я гордился тем, что у меня такой отец, и хотел, чтобы он тоже гордился мною.

    В первый день каждого нового учебного года учителя знакомились с учениками, и каждый учитель, увидев в классном журнале мою фамилию, спрашивал: «Ральф Кийосаки твой отец?»

    Мой отец руководил системой образования в штате Гавайи. Для японца он отличался высоким ростом (190 см), но его величие заключалось не только в этом. Он был известен как чрезвычайно образованный человек, обладавший независимым складом ума. Отец закончил школу с высшим баллом, и ему была предоставлена честь произнести прощальную речь на выпускном вечере. Он был признан одним из двух самых выдающихся просветителей на Гавайях. Я помню, как он показывал мне газетную статью, где признавались его заслуги, и на глазах у него были слезы. В статье говорилось, что всю свою жизнь он посвятил образованию гавайских детей.

    Первоначально мой отец собирался поступать в медицинский институт, поскольку в нашей семье во всех поколениях были врачи. Но когда он учился в средней школе на острове Мауи, то заметил, что многие одноклассники слишком быстро исчезают из школы. Будучи председателем ученического совета, он пошел к директору, чтобы выяснить причины этого явления. Сначала ему дали от ворот поворот, но он в конце концов докопался до истины. Оказалось, что владельцы плантаций сахарного тростника, на которых работали родители многих из детей, договорились с руководством школы, чтобы 20 процентов учеников исключались за неуспеваемость. Это нужно было для того, чтобы сахарные плантации не испытывали недостатка в необразованных рабочих. Отец установил, что в этой афере участвовали учителя, руководство школы и чиновники на всех уровнях системы образования. Именно тогда он решил отказаться от медицинского образования и пошел в колледж, чтобы стать учителем и попытаться изменить существующую систему. Кроме того, он хотел дать самое лучшее образование детям, чьи родители не могли себе позволить отправить их в частную школу. Эту борьбу отец вел на протяжении всей своей жизни.

    Тем не менее положение с образованием в нашей стране становится все хуже и хуже. Система образования в Америке относится к числу самых несовершенных в мире, несмотря на то что государство вкладывает в нее больше денег, чем любая другая страна.

    Как бы ни старался мой отец, система образования на Гавайях до сих пор остается одной из худших в Америке. Журнал «Honolulu Magazine» в мае 2006 года посвятил большую статью состоянию дел в государственных школах на Гавайях, в которой отмечалось, что Национальная ассоциация просвещения отводит Гавайям лишь 43‑е место среди 50 американских штатов (седьмое место с конца!). Ассоциация выставила им следующие оценки: D – за соответствие образовательным стандартам и состояние отчетности, F – за психологический климат в школах, D – за работу по повышению квалификации учителей, С – за соответствие школьных материальных ресурсов существующим требованиям[5].

    И дело здесь не в недостатке средств. В 2001 году бюджет системы образования составлял 1,3 миллиарда долларов, а в 2006‑м вырос до 2,1 миллиарда. В статье было сказано:

    «Но, в то время как образование получает сегодня намного больше денег, чем пять лет назад, налогоплательщики не видят от них никакой отдачи. Единственная вещь, которая осталась неизменной в наших государственных школах, это их поразительное сопротивление любым переменам».

    Мой отец участвовал в выборах на пост вице-губернатора Гавайев, так как понимал, что на должности руководителя системы образования не сможет ничего изменить. Для этого ему нужен был более высокий пост, и он выставил свою кандидатуру от республиканской партии в штате, который традиционно поддерживал демократов. Результатом стало его сокрушительное поражение во многих аспектах. Ему не только запретили впредь занимать какие-либо официальные посты в государственных учреждениях Гавайев (за выступление против правящей политической системы), но от него отвернулись даже его соратники, те люди, с которыми он в течение многих лет работал вместе. Они просто боялись за свои рабочие места. Еще больше, чем потеря работы, отца подкосили трусость и предательство друзей. Ему было тогда около 50 лет, и с тех пор он так и не оправился от этого поражения.

    В 1974 году я вернулся из Вьетнама. Отец безвылазно сидел дома. Ему еще не было и 60, а он был уже совершенно сломленным человеком. Он пытался заработать хоть немного денег, купив лицензию на торговлю мороженым. В это дело он вложил значительную часть денег со своего пенсионного накопительного счета, но торговля лопнула и все деньги пропали. Если бы не скромная государственная пенсия, а также социальное пособие и бесплатная медицинская помощь, он оказался бы совсем без средств к существованию.

    Это и стало для меня решающим моментом. Увидев, как отец, которого я любил и с которого всегда брал пример, сидит весь день напролет в гостиной у телевизора, я был потрясен. Это был прекрасный и высокообразованный человек со сломанной судьбой. Со временем его злость на себя и на предавших его бывших друзей только росла.

    Сидя у телевизора, он и дал мне совет, о котором я уже упоминал: «Берись снова за учебу, получи степень магистра, затем доктора, а потом иди на государственную службу». Он говорил это совершенно искренне. Именно такой путь в свое время он прошел сам. После всего, что произошло, отец еще верил в образование. Ведь он посвятил ему всю свою жизнь.

    В тот момент я понял, что нашей системе образования не хватает чего-то очень важного. Традиционное образование не готовило нас к реальной жизни, а делало из нас наемных работников. Тогда я понял, что лучше последую примеру моего богатого папы (отца моего лучшего друга), чем повторю жизненный путь собственного отца. Отсутствие образования у богатого папы не лишило его предпринимательского духа и желания быть учителем и жизненным наставником для своего сына и меня. Тем, кто еще не знает, могу сообщить, что в конце концов он стал одним из самых богатых людей на Гавайях.

    1974 год стал для меня определяющим. Прежде всего потому, что я решил не идти по стопам своего отца. Много лет спустя я узнал, что именно в этот год была введена в действие накопительная программа ERISA, на основе которой впоследствии появилась программа 401(k). Глядя на мир глазами своего отца, я вдруг осознал, что мое поколение столкнется с теми же бедами, которые довели его до нищеты. Мое поколение, состоящее из образованных, трудолюбивых и честных людей, должно будет искать поддержки у правительства или родственников, не имея возможности самостоятельно обеспечить себя в финансовом плане. В ближайшие годы в мире появятся миллионы людей, которые, как и мой отец, честно отработав всю жизнь, будут доживать в страхе перед грозящей бедностью.

    У каждого из нас бывают в жизни переломные моменты. Именно в них проявляется наш подлинный характер: мы становимся героями или трусами, правдолюбцами или лжецами, идем вперед или пятимся назад.

    Роберт КийосакиИз уважения к отцу я выждал пять лет после его смерти, прежде чем опубликовал книгу «Богатый папа, бедный папа». Многие считают, что этой книгой я оскорбил его память. Однако я уверен, что у него хватило бы мудрости, чтобы понять и признать все, о чем в ней говорится. Он был великим человеком, и я имею в виду не только его рост.

    Я написал эту книгу, чтобы принять из рук отца факел, который он нес всю жизнь, и продолжить борьбу за реформу существующей системы образования, устаревшей, потерявшей связь с окружающим миром и, на мой взгляд, не готовящей молодых людей к реальной жизни. В течение многих лет я не устаю задавать вопрос: «Почему наша школьная система не дает знаний о деньгах?» Ведь независимо от того, богаты мы или бедны, умны или не очень, деньги присутствуют в жизни каждого.

    Журнал «Time» опубликовал большую статью о детях, которые уходят из школы, так ее и не окончив. В статье говорилось о том, что администрация школ скрывает действительное количество таких школьников, подобно тому как компания «Enron» скрывала свои потери. Журналисты бьют тревогу по поводу того, что ситуация в последнее время только ухудшилась. Школьники, не закончившие образование, уже не имеют возможности устроиться на более или менее высокооплачиваемую работу. Сегодня перед ними стоит альтернатива: либо низкооплачиваемая должность клерка, либо место за прилавком в заведении быстрого питания, потому что Америка из страны-производителя превратилась в страну-потребителя. Мы начинаем расплачиваться за абсолютно устаревшую и потерявшую связь с практикой систему образования, которая, как и прежде, противится переменам.

    Вот что я унаследовал от своего отца. И я продолжаю его борьбу. Единственное различие состоит в том, что я делаю это не в рамках существующей системы. Я не нападаю на систему в лоб. Я подхожу к ней с позиций богатого человека, а не служащего, живущего в ожидании очередной зарплаты.

    Возможно, вы знаете, что компания «Rich Dad» проводит в жизнь ряд образовательных инициатив. Специально для детей, их родителей и учителей мы разработали сайт www.RichKidSmartKid.com. Он содержит серию мини-игр, учебных планов и методических инструкций. Все это совершенно бесплатно. Игры носят творческий интерактивный характер, побуждают детей думать и доставляют им радость.

    На уровне колледжей компания «Rich Dad» разработала два учебных курса – по управлению личными финансами и по инвестициям в недвижимость. Эти и другие учебные программы, снабженные дополнительной литературой и видеоматериалами, распространяются также бесплатно и доступны для всех колледжей и университетов в мире. Учебные курсы предлагаются во всех городах США.

    Роберт (в центре), старший из четверых детей, со своими родителями

  

  
    Ответ Дональда Влияние отца

    По поводу наследства, которое я получил от отца, можно высказать одну фразу: «Кому много дано, с того много и спросится». Следуя этому наставлению, я постоянно себя подхлестываю, потому что по-другому жить не умею.

    Сегодня чудесный майский день, и я лечу в своем самолете на остров Каннуан в составе архипелага Гренадины. Там у меня есть поле для гольфа и виллы – прекрасное место для отпускников, которые знают, что такое рай. Перед самым вылетом Роберт позвонил мне и задал вопрос:

    «Дональд, а что бы вы делали, если бы потеряли все, что имеете?»

    При этом он сослался на то, что Генри Форд в этом случае намеревался вернуть все потерянное за несколько лет, а Пикассо продолжал бы писать картины и тому подобное. У меня уже были жизненные катастрофы, когда казалось, что всему конец и ничего не вернуть. Но я выжил и добился еще большего успеха, чем прежде. Поэтому я могу с полной уверенностью сказать, что, потеряв все, занимался бы тем же, чем и раньше.

    Но тут я вспомнил о своем отце Фреде Трампе, которому судьба нанесла удар еще в самом раннем возрасте. Он лишился отца, когда ему было всего 11 лет, и оказался в положении главы семейства, имея на руках мать и сестру с братом, о которых надо было заботиться. Это был решающий момент в его жизни. Он тут же взялся за заработки – чистил обувь, доставлял фрукты на рынок, подрабатывал на стройке. Отец окончил среднюю школу, но о колледже даже и подумать не мог. Устроившись после школы помощником столяра в Нью-Йорке, уже через год он построил первый дом и назвал свою компанию «Элизабет Трамп и сын», так как был еще слишком молод, чтобы самостоятельно заниматься бизнесом. Все официальные документы и чеки подписывала его мать.

    О своем деле надо знать все, что только можно.

    Фред ТрампДела шли настолько успешно, что мой отец смог послать своего младшего брата на учебу в колледж при Массачусетском технологическом институте, где тот получил степень доктора. Вскоре отец женился на моей матери. Короче говоря, он сам пробил себе дорогу в жизни, начав работать в 11 лет. Он всегда рассчитывал только на себя и подходил к себе с самыми строгими мерками и в хорошие, и в плохие времена.

    У отца не было времени, чтобы жаловаться на жизнь, он просто работал. И в этом отношении с него можно брать пример. Когда у меня начиналась черная полоса, я всегда вспоминал, через какие испытания пришлось пройти отцу, и продолжал трудиться. Могу сказать из собственного опыта, что упорство – одно из главных качеств в жизни. Думаю, что об этом знали и Генри Форд, и Пикассо. Это качество применимо к любой области деятельности, которой вы занимаетесь или намерены заняться.

    Роберт упоминает о двух своих отцах – богатом и бедном. У него было два примера, на которых можно было учиться. Он наблюдал и решал, кто из них станет его наставником в жизни. Больше всего Роберт почерпнул у того, кто не имел большого образования. Он научился у него самостоятельному мышлению. Такое же качество отличало и моего отца. Этот урок необходимо усвоить каждому. Как бы я ни ценил высшее образование, мне порой кажется, что лучшая школа – это жизнь, которая не скупится на удары. Из нее выходят люди с отлично развитым здравым смыслом. Мой отец был умен от природы, и это качество в сочетании с высокой трудовой моралью стало залогом его успеха.

    Для меня отец был и примером, и источником вдохновения. Он никогда не рассказывал нам, что для успеха требуется усердие и дисциплина. Мы могли сами видеть это, наблюдая за тем, как он работает день за днем на протяжении многих лет. Но работа никогда не была для него каторгой. Он любил свое дело и относился к нему со всей душой и искренностью. Такой жизненный пример оказал на меня большое влияние, и я благодарен отцу за это.

    Я и сегодня еще получаю письма от людей, знавших отца и восхищавшихся щедростью его души и отношением к работе. Бывший сотрудник отца вспоминал, как тот ходил по стройке, подбирая с земли гвозди. Отец не любил тратить деньги попусту, и это было не мелочностью, а просто добросовестным отношением к делу. Он был дотошным человеком, стремившимся добраться до сути, и постоянно повторял: «О своем деле надо знать все, что только можно».

    Я прислушивался к его советам и следовал им. Когда люди спрашивают меня о причинах моего успеха, то в первую очередь я думаю о своем воспитании и влиянии отца. Да, я закончил бизнес-школу Уортона, но еще задолго до этого я учился у отца. Если уж он смог достичь таких высот в жизни, не имея ни финансовой поддержки семьи, ни образования, то я просто обязан был добиться еще большего хотя бы потому, что мне было с чего начинать. У нас с ним были одинаковые понятия об успехе и отношении к труду, но мы росли в разных условиях. Я просто не в состоянии представить себе, что мог бы трудиться с меньшим напряжением сил, потому что не нахожу для этого ни единого оправдания. Если я чего-то добился в жизни, то этому есть одно простое объяснение. Вместо всех оправданий и отговорок найдите причину, заставляющую вас двигаться вперед, и ситуация сразу прояснится.

    Ваш ответКак пример отца способствовал вашему успеху? Если вы считаете, что отец не является для вас положительным примером в жизни, опишите другого человека, который оказал на вас большое влияние.

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    У моей мамы любви хватало на всех. Я помню, как, еще будучи совсем маленьким, сердился на нее за то, что она постоянно пыталась обнять и приласкать моих друзей. Я говорил ей: «Мама, ну хватит этих нежностей». Как бы я хотел сегодня увидеть и обнять ее хоть разок.

    Мама умерла еще совсем молодой, в 48 лет. У нее от рождения было слабое сердце, к тому же в детстве она перенесла ревматизм. Возможно, именно поэтому она так любила людей и ценила каждый прожитый день. Будучи медсестрой, она, вероятно, понимала, что жить ей осталось не очень долго.

    Моя жена Ким очень похожа на маму. Внешне между ними мало сходства, но зато у нее такой же характер. Когда я впервые увидел Ким, то был просто поражен ее красотой. Во время нашего первого свидания в 1984 году я понял, что встретил женщину своей мечты, потому что Ким распространяла вокруг себя такое же сердечное тепло, как и мама. С того дня мы практически ни на один день не расставались.

    Когда мама умерла, я учился в летной школе в Пенсаколе, штат Флорида. На похоронах я горевал, как никогда в жизни. Моего отца (а он, как я уже говорил, был настоящим гигантом) буквально сотрясали рыдания, и мы, трое его детей, с трудом удерживали его на ногах.

    Спустя несколько лет я уже был во Вьетнаме. Однажды нам пришлось лететь на вертолете с генералом морской пехоты в одну отдаленную деревушку, где американская армия пыталась выстроить свой последний оборонительный рубеж против Северного Вьетнама. Противник предпринял активное наступление по всей демилитаризованной зоне. Мы должны были остановить его продвижение на юг, но все понимали, что война уже окончена. Мы проиграли.

    Мой экипаж отправился в деревню за продуктами и сувенирами, а я остался возле вертолета на краю поля. Внезапно показалась группа вьетнамских мальчишек 9–12 лет, которые начали лазить по всему вертолету. Я поднялся на ноги и на английском языке попросил их отойти от машины. Они меня, очевидно, не поняли и не покинули вертолет.

    Опасаясь, что эти мальчишки могут быть вьетконговцами, как и большинство жителей этой местности, я начал силой вытаскивать их из вертолета. Меня беспокоило то, что они могут заложить туда гранату или какое-то другое взрывное устройство. Это опасение заставило меня действовать с удвоенной силой. Но один мальчишка упорно отказывался слушаться. Стоило мне вытащить его с одной стороны, как он забегал с другой, забирался в вертолет и начинал хвататься за пушки и пулеметы.

    В конце концов меня это разозлило. Я схватил его за волосы и вытащил из кабины. В ответ он ударил меня ногой и укусил за руку. В этот момент я потерял всякий контроль над собой, и во мне проснулся морской пехотинец. Я вытащил пистолет, взвел курок, приставил ствол к его уху и начал орать. И вдруг наши глаза встретились, и он заплакал. Он был напуган. Я хотел убить его и со своей стороны был бы прав, поскольку передо мной находился враг.

    Я стоял, приставив пистолет к голове мальчишки, смотрел в его глаза и видел его душу. Профессиональные военные говорят: «Если хочешь кого-то убить, не смотри ему в глаза». Заглянув в полные слез глаза мальчика, я и сам внезапно заплакал. Я не выстрелил. И пока я так стоял, вдруг совершенно отчетливо послышался голос мамы: «Остановись. Я всю жизнь учила тебя быть добрым. Пожалуйста, остановись. Я не для того дала тебе жизнь, чтобы ты забирал ее у сына другой матери».

    Я убрал пистолет, еще раз взглянул мальчику в глаза и дал понять, что не буду его убивать. Вместо этого я поднял с земли футбольный мяч, который принесли мальчишки, и знаками показал, что хочу с ними сыграть.

    Вечером, когда мы возвращались с генералом, то попали под вражеский обстрел. Я не могу этого доказать, но уверен, что огонь противника навели на нас те самые мальчишки. Ночью я сидел в одиночестве на палубе авианосца и вспоминал все, что произошло со мной за день. В голове постоянно крутился вопрос: «Действительно ли я слышал мамин голос?» В конце концов я понял, что это не столь уж и важно. Ее послание дошло до меня.

    Мама всегда говорила, что я добрый мальчик, но иногда меня заносит. Если я начинал уж слишком улыбаться, то это значило, что меня тянет на драку. Я был в ту пору очень скоропалителен в своих решениях. Когда мои родители на два года записались в Корпус мира, я, будучи в то время еще старшеклассником, сказал им, что пойду в морскую пехоту. Так я и сделал. А они всегда были противниками вьетнамской войны.

    Дело не в том, что я решил вообще отказаться от борьбы. Я просто не хотел больше иметь дела с оружием и насилием, решив, что отныне моим оружием будут лишь мудрость отца и сострадание матери.

    Роберт КийосакиТот день на лугу вблизи небольшой вьетнамской деревушки стал переломным моментом в моей жизни. Возвращаясь на авианосец и пережив по пути обстрел, я понял, что моя карьера в морской пехоте закончилась. В свое время великий американский индейский вождь Джозеф сказал: «Я больше никогда не буду сражаться». Дело не в том, что я решил вообще отказаться от борьбы. Я просто не хотел больше иметь дела с оружием и насилием, решив, что отныне моим оружием будут лишь мудрость отца и сострадание матери.

    Так случилось, что в бизнесе и Дональда, и меня окружают сильные и преуспевающие женщины.

    Я ценю своего партнера, Ким, за ее преданность нашей миссии. Я знаю, что будущее нашего брэнда «Богатая женщина», точно так же, как и «Богатый папа», находится в надежных и ласковых руках Ким.

    Сейчас «Rich Dad Company» предлагает детям во всем мире бесплатное финансовое образование.

  

  
    Ответ Дональда Совет матери

    Моя мать была шотландкой по происхождению и постоянно давала мне совет, которому я старался следовать:

    «Уповай на Бога и верь в себя».

    Этим сказано очень многое. Такой совет позволяет нам идентифицировать себя как личность и представлять себе общую жизненную ситуацию. Кроме того, это высказывание очень лаконично и хорошо запоминается. Видимо, я думал о матери, когда впервые произнес свое любимое изречение «Мыслите шире». Говорят, что краткость – сестра таланта, но она еще и способствует хорошему запоминанию.

    Моей маме нравились всякие зрелища, она с удовольствием смотрела репортажи о массовых праздниках и королевских шествиях в Европе. Может быть, эта ее страсть передалась и мне, хотя как шотландка она очень осмотрительно относилась к деньгам и времени. Интересы моей мамы были широки и хорошо сбалансированы, она постоянно участвовала в благотворительных акциях и общественных работах.

    Уповай на Бога и верь в себя.

    Мэри ТрампЯ часто жертвую деньги на всевозможные нужды, не делая из этого особой шумихи, и полагаю, что унаследовал эту черту от матери. Если вы знамениты и щедро жертвуете на виду у людей, то количество просьб о помощи – начиная от постройки воздушного шара и заканчивая обучением в колледже – будет исчисляться десятками тысяч. Это достаточный аргумент, чтобы проявлять некоторую скрытность в вопросе благотворительности.

    Нашу семью постигла потеря, когда в возрасте 42 лет умер мой старший брат Фред. Это было для нас тяжелым ударом, особенно для родителей. Терять ребенка всегда тяжело, сколько бы лет ему ни было. Это всегда шок, который остается на всю жизнь. Именно тогда я понял всю ценность жизни и твердо решил, что сделаю все возможное, чтобы я и окружающие меня близкие люди были счастливы. Это был один из решающих моментов моей жизни, одна из причин, почему я стал таким, какой есть.

    После этой ужасной потери я ощутил небывалую близость с родителями и ответственность за их благосостояние и счастье. Да, мне было тяжело, но им еще тяжелее.

    Моя мать была очень набожна и всегда жила по законам веры. Она была сильным и в то же время очень мягким и скромным человеком. Она не раздумывая отдавала людям все, что у нее было. Мать была для меня хорошим примером и в детстве, и в зрелом возрасте, и у меня есть все основания отзываться о ней с такой восторженностью.

    Совет моей матери был простым, но мудрым. Он затрагивает самую суть вещей и позволяет мне оставаться сосредоточенным и уравновешенным: «Уповай на Бога и верь в себя». Лучшего совета и не пожелаешь.

    Дональд с родителями Мэри и Фредом Трамп в период обучения в Нью-Йоркской Военной Академии. 1964 год

    Ваш ответЧему вы научились у своей матери? Если вы считаете, что мать не являлась для вас положительным примером в жизни, опишите другую женщину, которая оказала на вас большое влияние.

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Говорят, что дети сапожника всегда ходят без сапог. В моем случае эта поговорка должна была звучать следующим образом: «Ребенок суперинтенданта по вопросам образования ходит без мозгов». Несмотря на то что мой отец возглавлял систему образования, я дважды заваливал экзамены в школе, и оба раза по английскому языку, потому что не умел грамотно писать. Отец, видимо, немало удивлялся тому обстоятельству, что его сын самый тупой в классе.

    Несмотря на плохие оценки, я сумел окончить школу и получить направление конгресса в Военно-морскую академию и Академию торгового флота США. Правда, средний балл был низким, но я удачно прошел тест и был хорошим футболистом, что сыграло свою роль при зачислении. Я выбрал Академию торгового флота в Кингс-Пойнте, потому что в торговом флоте зарплата была намного выше, чем у выпускников Военно-морской академии. В 1965 году, когда я принимал это решение, лейтенант флота получал около 200 долларов в месяц, а выпускник Кингс-Пойнта примерно 2000. Когда я окончил академию, лейтенанты по-прежнему получали 200 долларов в месяц, а наши выпускники в случае плавания в зоне военных действий могли заработать около 100 тысяч в год. Конечно, Военно-морская академия более престижное учебное заведение, но в Кингс-Пойнте мы были в то время самыми высокооплачиваемыми выпускниками в Америке. Для 1969 года 100 тысяч долларов были очень хорошими деньгами, особенно если вам всего 22 года.

    Тем не менее я не согласился на денежные должности и сразу после выпуска поступил на работу в компанию «Standard Oil of California» в Сан-Франциско. Я выбрал «Standard Oil» (даже несмотря на зарплату всего в 47 тысяч долларов за семь месяцев работы) только потому, что очень интересовался нефтью.

    В 1966 году академия послала всех второкурсников стажерами на морскую годичную практику. За этот год я успел поплавать на торговых судах, танкерах и пассажирских лайнерах. Путешествия по миру сильно расширили мой кругозор. Было также очень радостно встречать своих однокурсников в далеких экзотических портах. Я возмужал и многое узнал о жизни и реальном мире, от которого родители старались меня уберечь.

    На четвертом году учебы в академии у меня было два переломных момента. Первым стали занятия по английскому языку. После двух проваленных в школе экзаменов я был уверен, что в колледже английский станет концом моей карьеры. Словно в кошмаре я представлял себе, как снова не сдам экзамен и меня прямиком пошлют во Вьетнам. Такая судьба ждала в те дни всех исключенных курсантов. Однако все оказалось иначе. У меня был замечательный преподаватель доктор А. А. Нортон, выпускник военной академии в Уэст-Пойнте и бывший пилот бомбардировщика В-17 в годы Второй мировой войны. Вместо того чтобы наказывать меня за грамматические ошибки и радикальные идеи, он поощрял мое желание писать. Я закончил курс с оценкой «В». Впрочем, она была не столь уж важна. Нортон добился того, что я вновь поверил в свои способности.

    В учебном заведении, где более 50 процентов курсантов отчислялись за неуспеваемость, уверенность доктора Нортона во мне помогла одолеть непростые годы учебы. Сегодня мои книги переведены более чем на 46 языков, а их общий тираж составляет свыше 26 миллионов экземпляров. Я больше известен как писатель, а не моряк. Если бы не доктор Нортон, я никогда не окончил бы академию и не написал бы этих книг.

    Вторым решающим моментом стало мое плавание в 1966 году в качестве стажера на нефтяном танкере компании «Standard Oil», где я осознал колоссальное значение нефти и силу ее влияния на мировую экономику. Сегодня я вкладываю в нефтяной бизнес миллионы долларов. Я основал две нефтедобывающие компании. Одна из них потерпела неудачу в самом начале, а вторая лишь после того, как стала акционерным обществом. Я извлек очень ценные уроки из этих неудач.

    В 1972 году, будучи пилотом во Вьетнаме, я понял, что мы воюем вовсе не для того, чтобы остановить коммунизм. Мы сражались за нефть и интересы крупных нефтяных корпораций. Сегодня мы ведем те же самые войны – в других странах, но ради все тех же корпораций.

    В 1980 году я стал одним из учредителей организации GENI (Глобальные международные энергетические сети). Цель этой некоммерческой организации состояла в доведении до мира идей доктора Р. Бакминстера Фуллера, величайшего гения нашего времени. По его словам, в мире существуют технологии для полного обеспечения себя возобновляемыми источниками энергии, не загрязняющими окружающую среду.

    Вместо того чтобы наказывать меня за грамматические ошибки и радикальные идеи, доктор Нортон поощрял мое желание писать. Я закончил курс с оценкой «В». Впрочем, она была не столь уж важна. Нортон добился того, что я вновь поверил в свои способности.

    Роберт КийосакиЯ поддерживал идею Фуллера, потому что, если бы GENI стала реальностью, богатство мира возрастало бы, а нищета была бы побеждена и у человечества появилась бы возможность жить в мире.

    Я вышел из правления GENI в 1994 году. Организация по-прежнему действует. Ее идеи смелы и заслуживают внимания. Реализовав их, мы жили бы в совершенно ином мире, но для этого люди должны понять, что выгоднее сотрудничать, чем сражаться за ресурсы.

    Возможно, вам покажется, что я лицемерю, но я пока еще капиталист. Я по-прежнему делаю деньги на нефти, но одновременно поддерживаю также идею ее замены возобновляемыми и экологически чистыми энергоресурсами, которые позволят повысить уровень жизни в мире, уменьшить нищету и предотвратить войны. Как пел Джон Леннон, «вы скажете, что я мечтатель, но я не один такой».

  

  
    Ответ Дональда Годы учебы в колледже

    Думаю, многие будут удивлены, узнав, что я был очень хорошим студентом: серьезным, внимательным, прилежно изучавшим все предметы, которые преподавались. Когда мы с Робертом вспоминали о нашей учебе, размышляя, что в ней могло побудить нас стремиться к богатству, я подумал, что уже тогда в свободное время по собственной инициативе изучал вопросы недвижимости и имущественных прав. Я всегда делал больше того, что от меня требовали.

    Это, как мне кажется, и явилось ключом к успеху. Я имею в виду не только финансовый успех. Если вы делаете все только «от сих до сих», то и результат будет таким же. Чтобы жить лучше, чем другие, надо и делать больше, чем они.

    Легендарный гольфист Гари Плейер говорил: «Чем упорнее я работаю, тем больше мне везет». Этот принцип я и взял на вооружение. Самая плохая услуга, которую мы себе можем оказать, – это увериться в том, что все в жизни будет легко и просто. Я знал, что недвижимость не сахар, и серьезно готовился к этому. Так же должны поступать и вы, в чем бы ни проявлялись ваши интересы.

    В нашей группе были отличные студенты, так и не сумевшие достичь больших высот в реальной жизни. Думаю, что они слишком посвящали себя академической науке и даже не пытались взглянуть на реалии жизни за стенами колледжа. Окончив учебу, они с удивлением узнали, что мир совсем не такой, каким он казался. Я уже тогда представлял себе все сложности и опасности мира и постоянно был в курсе событий в стране и за рубежом, так или иначе связанных с недвижимостью и бизнесом. Поэтому, выйдя из учебных аудиторий на просторы бизнеса, я чувствовал себя вполне уверенно.

    Это обеспечило мне определенную фору, которая важна и в спорте, и в жизни. Разумеется, для достижения успеха порой надо отрешиться от жизни, но в то же время нельзя полностью забывать о ней. Люди иногда тренируются до такой степени, что в реальных соревнованиях не могут показать никакого результата. Здесь на передний план снова выступает извечная борьба между книжной и житейской мудростью.

    Надо уметь сочетать и то и другое. Мое преимущество состояло в том, что, работая вместе с отцом в молодые годы, я уже видел и изнаночную сторону бизнеса, связанного с недвижимостью. Уже тогда, собирая арендную плату с жильцов и делая звонок в квартиру, я научился отходить в сторону от дверного проема, чтобы меня не пристрелили. Я знал, с чем могу столкнуться, и, поступая в Уортон, имел уже достаточное представление об окружающей действительности.

    Обеспечивая свою финансовую независимость, не полагайтесь ни на кого, кроме себя.

    Дональд ТрампКонечно, не всем может так повезти, как мне. Но в этом нет ничего страшного, ведь можно извлечь максимум выгоды из того, чем вы располагаете в данный конкретный момент. Просто настройтесь на то, что надо делать больше, чем требуется. От этого зависит и то, как далеко вы пойдете. Я всегда был готов самостоятельно добавить несколько лишних часов к обязательному учебному плану, не ожидая какой-то дополнительной награды или похвалы, и считаю это одной из главных причин своего успеха.

    Ваш ответКакие моменты в период учебы стали для вас решающими в достижении успеха?

    __________

    __________

    __________

    Был ли у вас преподаватель, который оказал на вас большое положительное влияние?

    __________

    __________

    __________

    Какие из полученных знаний вы сумели применить в жизни? Каких результатов вы добились?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Было три причины, по которым я пошел в военное училище.

    Когда мне было 10 лет и я учился в пятом классе, учитель часто рассказывал нам о великих первооткрывателях – Колумбе, Кортесе, Магеллане и Васко да Гама. Читая о них книги, я мечтал стать моряком и открыть для себя новые миры.

    В 13 лет, когда дети на уроках труда вырезали для своих мам салатницы из дерева, я попросил учителя разрешить мне сделать яхту. На протяжении нескольких последующих месяцев я с головой ушел в чертежи и постройку яхты класса «Эль-Торо» длиной в два с половиной метра. Это был один из немногих случаев, когда я получил отличную оценку.

    Дни, когда я плавал на своей яхте по водам залива Хило, названного так по имени города, в котором я вырос, были одними из самых счастливых в моей жизни. Сидя в яхте, я представлял себе далекие порты и экзотических женщин.

    На вопрос школьного консультанта по профессиональной ориентации, чем я хотел бы заниматься, когда вырасту, я ответил: «Хочу плавать по морям в такие экзотические места, как Таити, пить пиво и бегать за женщинами».

    Вместо того чтобы отругать меня, он сказал: «У меня как раз есть для тебя одно учебное заведение». Затем он протянул мне брошюру с материалами об Академии торгового флота и добавил: «Прочти ее. Учиться там нелегко, но, если ты действительно хочешь стать моряком, я помогу тебе туда попасть».

    Я понял, что бой – это решающий экзамен на волю и подготовленность. Сам по себе он не представляет риска, рискованно оказаться неготовым к нему. Так же и в предпринимательстве как таковом нет никакого риска, рискованно оказаться неготовым к нему.

    Роберт КийосакиПолучив с помощью сенатора Дэниэла Инуйе направление на учебу от конгресса, в 1965 году я покинул сонный городок Хило и отправился в Нью-Йорк, чтобы продолжить учебу в академии. В 1968 году, будучи на практике, я попал в порт Папеэте на Таити, где пил пиво и ухаживал за одной из самых красивых женщин, каких мне только доводилось видеть в жизни. Это была диктор прогноза погоды с местного телевидения и кандидат на звание «Мисс Таити». Мои мечты сбылись.

    Вторая причина поступления в академию заключалась в том, что у отца не было денег, чтобы оплатить мою учебу в колледже. Он сказал мне: «Как только ты окончишь школу, то должен будешь жить самостоятельно». Так оно и получилось. Поступив в академию, я оказался на полном обеспечении: мне оплатили переезд в Нью-Йорк, дали комнату, кормили и одевали. Кроме того, нам еще ежемесячно платили небольшую (действительно небольшую) стипендию.

    Третья и, пожалуй, самая главная причина – это дисциплина. Еще учась в школе, я часто предпочитал урокам катание на серфинге по волнам. Даже когда отец поймал меня на этом, порой я все же не мог устоять перед искушением прогулять школу, если на море была хорошая волна.

    Я знал, что мне нужна дисциплина. Если бы я поступил в Гавайский университет, то никогда не смог бы его окончить.

    В академии меня научили дисциплине, причем самым жестким образом. Наказания были суровыми и назначались весьма часто. Преподаватели оказались намного строже, чем я мог себе представить. Если бы не военная дисциплина, то моим мечтам об окончании академии не суждено было бы сбыться.

    Кроме того, я научился исполнять и отдавать приказы, другими словами – научился лидерству. Если вы взглянете на квадрант денежного потока, то вам станет очевидно, что для успеха в секторе Б необходимо обладать качествами лидера. На последнем году обучения меня назначили командиром батальона. Теперь в мои задачи входило обучение навыкам лидера младших курсантов, которые мало чем отличались от меня в момент поступления в академию. Это были такие же клоуны, которые полагали, что смогут сломать систему.

    Самые главные урокиПосле четырех лет учебы в академии я записался добровольцем в корпус морской пехоты, потому что вьетнамская война была еще в самом разгаре. Меня послали в летную школу морских ВВС, и там я получил два урока, которые сослужили мне хорошую службу.

    1. Одним из главных компонентов летной подготовки было воздушное единоборство. В то время мы летали на одномоторных самолетах Т-28 «Trojan» времен Второй мировой войны. Это был большой и скоростной самолет, который не прощал ошибок. Многие курсанты поплатились жизнью, так как самолет был очень быстрым и маневренным, и при отсутствии хороших пилотажных навыков дело заканчивалось катастрофой.

    Однажды я совершал самостоятельный полет, в ходе которого мне предстоял воздушный бой с инструктором. Внезапно в наушниках я услышал: «Бах-бах-бах!» Это инструктор давал понять, что он пристроился мне в хвост и бой начинается. Я сразу же, как и учили, обогатил горючую смесь, чтобы защитить двигатель от перегрузки, и сделал правый вираж с переворотом, чтобы сбросить инструктора с хвоста.

    Но, как бы я ни старался, в наушниках постоянно звучало: «Бах-бах-бах, я поймал тебя, сосунок». Я никак не мог стряхнуть инструктора; делал горки, развороты, переходил в пике, но все было бесполезно. Я видел все словно в тумане, потому что запотел козырек шлема. Инструктор добрых десять минут висел у меня на хвосте, не поддаваясь ни на какие мои уловки.

    Приземлившись, мы устроили разбор полета. Инструктор жестами описывал мои виражи, а я сидел, и к горлу подкатывала тошнота. Дело даже не в тех маневрах, которые мы только что выполняли. Я понял, насколько еще слаб как пилот и сколько еще мне предстоит учиться.

    Именно тогда инструктор и сказал то, что я запомнил навсегда: «В этих соревнованиях не бывает второго места. Живым вернется только один пилот». Это был переломный момент в моей жизни, после которого я только и делал, что практиковался.

    Позднее, во Вьетнаме, я слышал эти слова еще несколько раз. Но на этот раз все было по-настоящему. Там летали настоящие пули, а не «бах-бах-бах» по радио.

    Сегодня я побеждаю в бизнесе не потому, что самый умный и не делаю ошибок. Я знаю, что в моем мире не бывает второго места. Думаю, что и Дональд придерживается этого правила.

    2. Когда я от кого-нибудь слышу, что инвестиции очень рискованны, то сразу вижу, что человек не готов к этой деятельности.

    После того дня, проведенного в воздухе с инструктором, я понял, что бой – это решающий экзамен на волю и подготовленность. Сам по себе он не представляет риска – рискованно оказаться неготовым к нему.

    В бизнесе и инвестициях я фанатичный приверженец практики и тщательной подготовки. Чтобы уменьшить риск, я практикуюсь, совершенствую свои знания и умения. Я играю, чтобы выиграть, а выигрыш достается тому, кто меньше рискует и больше уверен в себе.

    Из всех рисков я выбираю тот, что меньше. Прежде чем вложить деньги в первую сделку с недвижимостью, я посетил семинар, посвященный этим вопросам, после чего, следуя рекомендациям, рассмотрел больше сотни предложений о покупке. Каждый раз, когда я приезжал на Гавайи, риелторы говорили мне: «Того, что вы ищете, не существует в природе». Но после нескольких месяцев поисков я наконец нашел то, что мне было нужно, – небольшой дом на берегу океана всего за 18 тысяч долларов. С тех пор я рассмотрел десятки тысяч предложений о продаже недвижимости, но приобрел из них лишь незначительную часть.

    Потерпев неудачу в бизнесе по производству водонепроницаемых нейлоновых бумажников для серфингистов, я снова принялся за нескончаемый цикл: учеба и практика, учеба и практика. Я понял, что в предпринимательстве как таковом нет никакого риска. Рискованно оказаться неготовым к нему.

    Понимание того, что в моем мире не бывает второго места и больше всех рискует неподготовленный человек, и стало моим решающим ключом к богатству.

    Большинство людей инвестируют деньги, но не хотят инвестировать время. Мы с Дональдом вкладываем в нашу работу много времени, потому что ставим на кон большие деньги. Мы готовимся к инвестициям.

    Военная школа против бизнес-школыПосмотрите на треугольники. На них хорошо видно, почему военное училище и военная служба являются прекрасной подготовкой для предпринимательства и инвестирования. Попросту говоря, обучение в бизнес-школах сосредоточено на внутренних сторонах треугольника, то есть на внутреннем содержании, в военных школах – на внешних сторонах треугольника, то есть на внешнем контексте.

    Судя по схеме, четыре года учебы в военном училище и почти шесть лет на военной службе подготовили меня к жизни в реальном мире предпринимательства и инвестирования. Они дали мне прекрасное образование, научили меня дисциплине и сосредоточенности; ставить миссию на первое место, а собственные интересы – на второе; принимать, выполнять и отдавать приказы; управлять своими эмоциями, такими как страх и гнев; изучать и уважать врага; доверять своим товарищам-солдатам и быть готовым отдать за них жизнь; как следует подготовиться, прежде чем вступать в бой.

  

  
    Ответ Дональда

    Главный урок, который я вынес из военного училища, не имеет ничего общего с дисциплиной или умением более эффективно распределять свою энергию. Я попал в училище под начало бывшего сержанта морской пехоты, муштровавшего новобранцев, и сразу понял, что в плане физической силы не имею против него ни малейших шансов, поэтому мне нужно было использовать мозги, чтобы как-то противостоять ему.

    Отступать я не привык, поэтому постарался выяснить, каким образом можно привлечь сержанта на свою сторону. И вскоре нашел такую возможность. Я хорошо играл в бейсбол и был капитаном команды, а сержант был тренером. Я знал, что если буду играть хорошо, то и он будет на хорошем счету. У нас была прекрасная команда, и я научился правильно руководить ею.

    В качестве второго шага я постарался продемонстрировать сержанту, что уважаю его (это было нетрудно сделать, так как я действительно уважал его), но запугать себя не позволю. Думаю, он по достоинству оценил эту позицию и понял, что придираться ко мне не имеет смысла. Таким образом, мы оба подошли друг к другу с позиции силы, а не слабости, и это вызвало между нами взаимное уважение. Это еще один очень важный урок для бизнеса, особенно при ведении переговоров. Мы оба оказались победителями в этом противостоянии.

    С этим сержантом морской пехоты Теодором Добиасом я поддерживаю дружеские отношения и по сей день, так как наше знакомство в военном училище Нью-Йорка оставило у меня много приятных воспоминаний, как и вся учеба, хотя поначалу я шел туда без особого восторга. Позднее я понял, что мне нравятся трудности и дисциплина, и всегда считал, что мне повезло с этой учебой. Людям, которые меня знают, хорошо известно, что я не люблю опаздывать и не терплю, когда опаздывают другие.

    Военное училище лишь усилило во мне то, что закладывал своим воспитанием отец, – необходимость проявлять уважение друг к другу. Я уважал сержанта Добиаса, и это пошло мне на пользу; я научился ценить время, и это тоже очень помогло мне в жизни. Мой отец умел работать сам и мог заставить работать других, и после такой учебы я был готов оказывать ему помощь в бизнесе.

    Военное училище преподало мне еще один важный урок: никакие оправдания не принимаются. Здесь учат не хныкать, а сохранять уравновешенность и настойчивость. Позднее в жизни, когда мне пришлось столкнуться с серьезными трудностями и давлением, я не стал прятать голову в песок. Я знал, что лучший способ справляться с проблемами – продолжать работать и настойчиво искать решения. И это очень ценный урок.

    Когда я учился в военной академии, каждую неделю отец присылал мне вдохновляющие цитаты великих людей. Я помню очень многие из них, и они продолжают вдохновлять меня и сегодня. Вот лишь некоторые.

    «Кто сам не научился подчиняться, не сможет стать хорошим полководцем».

    Аристотель«Никогда не указывайте людям, как надо делать. Скажите им, чего вы от них хотите, и они поразят вас своей изобретательностью».

    Джордж Паттон«Никогда не отдавай приказов, выполнения которых не сможешь добиться».

    Софокл«Мы – это то, что мы постоянно делаем. Тогда исключительность становится не поступком, а привычкой».

    АристотельЯ понимаю, что отец хотел воспитать во мне лидерские качества, знакомя с мудрыми высказываниями великих людей. Эти уроки проникли в мое подсознание и всплывают в нужный момент, когда я сталкиваюсь с соответствующими ситуациями. Поэтому до сих пор я люблю цитаты и афоризмы. Это хорошее средство борьбы с негативизмом и путаницей в мыслях. И теперь, когда люди слышат от меня высказывания великих мыслителей, они будут знать, что это заложено во мне еще с юности. Все началось, когда я учился в военном училище.

    Там я пережил еще один переломный момент в своей жизни, связанный с историей. У меня был однокурсник, который фанатично увлекался историей Второй мировой войны. Однажды я сказал ему: «Ты столько прочел о войне, что стал уже, наверное, настоящим экспертом в этом деле». Его ответ я никогда не забуду: «Нет, все прочитанное только убеждает меня, насколько мало я в действительности знаю». Он объяснил мне, что для понимания сути Второй мировой войны необходимо вернуться назад и изучить Первую мировую, а затем серьезно вникнуть в мировую ситуацию, которая была еще до нее. Затем он добавил: «История учит скромности, потому что начинаешь понимать: полностью ее никогда не выучить». Эти слова, произнесенные очень начитанным и умным человеком, произвели на меня сильное впечатление.

    В результате в свободное время я начал читать книги по истории. Я приобрел сохранившуюся до нынешнего дня привычку спрашивать себя: «Что я смогу сегодня узнать такого, чего не знал вчера?» Это лучший способ сохранять любознательность и живость ума. Аристотель был прав: исключительность может стать привычкой.

    Чем больше учишь, тем лучше понимаешь, сколько ты еще не знаешь.

    Дональд ТрампКогда годом позже я поступил в колледж Уортона, то обнаружил, что привычки, приобретенные в военном училище, очень помогают мне. Как я уже говорил, в свободное время в дополнение к обязательному учебному плану я читал много литературы по имущественному праву и недвижимости, а также по многим другим вопросам бизнеса. Мне не нравилось делать только «от сих до сих», хотелось большего. И когда учеба в колледже подошла к концу, я почувствовал, что готов к реальной жизни, где зачастую «удовлетворительные» знания оказываются совсем не удовлетворительными.

    Говоря словами великого древнегреческого философа, главный урок, полученный мною в военном училище, можно выразить так:

    «Победа над самим собой есть первая и наилучшая из побед».

    ПлатонЯ научился ощущать себя частью целого. Военная школа научила меня, как стать частью общей картины, не теряя своей индивидуальности. Это дает большое преимущество в бизнесе, позволяя, в случае необходимости, не слишком выпячивать свою значимость. Это очень важный урок. Кто-то сказал мне, что, ведя переговоры, я напоминаю хамелеона, то есть могу стать совершенно незаметным, а потом опять вернуться к беседе. Эта способность воспитана во мне военной школой.

    Большинство людей считают, что я силен духом. Это еще одно преимущество, приобретенное мною за время учебы в военном училище. Я не люблю жаловаться и в нужный момент могу проявить стойкость и даже твердолобость. Если я хорошо подготовился, усердно и тщательно поработал на предварительном этапе, то знаю, что у меня есть все необходимое, чтобы прикрыть тылы и защитить себя. Я могу быть очень твердым орешком.

    Роберт в лагере Кемп-Пенделтон в Калифорнии готовится к отправке во Вьетнам, 1972 год

    Дональд идет впереди отряда Военной академии по Пятой авеню в Нью-Йорке во время военного парада по случаю празднования Дня Колумба

    Ваш ответКакие навыки, полученные в военном училище, помогли вам в жизни?

    Возможно, вы никогда не учились в военном училище, но зато наверняка состояли в скаутских организациях или других клубах, где вам прививали дисциплину и лидерские качества. Как вам помог в жизни этот опыт? Или зададим вопрос по-другому: как самодисциплина и лидерские навыки могли бы повлиять на вашу жизнь?

    __________

    __________

    __________

    В каких сферах вашей жизни были бы полезны дисциплина (например, умение распределять время и обращаться с финансами) и лидерские качества?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Еще мальчишкой я выступал в любительской лиге по бейсболу. В 12 лет научился играть в гольф, в 15 променял его на серфинг, а в старших классах школы играл в американский футбол.

    В академии я был членом футбольной команды и капитаном сборной по гребле.

    В школе я познакомился с регби – единственной игрой, которой отдаюсь со всей страстью. Я играл в нее повсюду, путешествуя по миру, а когда стал слишком стар для нее, то с удовольствием смотрю матчи во многих странах мира. Я присутствовал на соревнованиях по регби в ЮАР, Австралии, Новой Зеландии, Шотландии, Ирландии и Англии.

    Каждый вид спорта научил меня в жизни чему-то важному.

    1. Занимаясь бейсболом, я научился сражаться до конца, даже когда команда проигрывала. На протяжении всего сезона большей частью мы терпели неудачи, но никогда не сдавались и постоянно улучшали свою игру, а под конец сезона выиграли у одной из самых сильных команд лиги. Причина была проста: противник зазнался и недооценил нас, а мы сыграли в полную силу.

    2. Играя в гольф, я научился контролировать свои эмоции, мысли и тело. Гольф прост в теории, но это одна из самых сложных игр на практике. В бизнесе мне неоднократно приходилось использовать приемы самоконтроля, которые я применяю в гольфе.

    3. Мне нравится серфинг. Занимаясь им, я научился определять циклический характер волн. Сегодня, будучи инвестором, я часто пользуюсь приобретенной в серфинге интуицией, чтобы понять, когда выходить на рынок и, что еще более важно, когда уходить с него.

    4. В академии я занимался греблей – самым тяжелым видом спорта, который мне удалось отыскать. Учеба была очень напряженной, и мне нужен был именно такой вид спорта, который заставлял забыть о трудностях учебы и военной дисциплины. В гребле, требующей предельной синхронности действий, я осознал важность слаженной командной работы. Вся трудность этого вида спорта заключается в том, что во время гонки большая часть накопленной энергии сгорает уже в первые несколько минут. Чтобы победить, необходима полная отдача от каждого гребца, причем с исключительной точностью, несмотря на физическую усталость. Если у кого-то из членов команды хотя бы промелькнет мысль о том, чтобы сбавить усилия, то неминуемо последует сбой темпа, и гонка будет проиграна.

    5. Играя в американский футбол, я понял, насколько важно, чтобы каждый член команды не только знал свою роль, но и исполнял ее. Я также осознал, что можно идти к одной цели даже с людьми, которых ты не любишь, но уважаешь за их способности и умения, а не за личные качества.

    6. Регби очень подвижный вид спорта, в котором допускается силовая борьба. Рост и вес игрока не имеют здесь особого значения, в одной команде могут играть и здоровяки, и коротышки. В американском футболе игроки в среднем находятся в движении не более 10 минут за весь матч. Все оставшееся время они проводят в обсуждении дальнейшего плана игры и занимаются делами, непосредственно не связанными с игрой. В регби же игра практически не останавливается, ее участники находятся в движении на протяжении всего матча. Независимо от усталости приходится бегать, чтобы поддержать командные действия.

    7. У меня есть черный пояс по таэквондо. В этом виде спорта я понял важность «ци» – внутренней энергии, протекающей через тело.

    Спорт преподал мне много жизненных уроков, но один из них, полученный в школьной футбольной команде, врезался в память сильнее всех. В школе у нас была настолько замечательная футбольная команда, состоящая сплошь из хороших игроков, что мне в большинстве игр приходилось сидеть на скамейке запасных.

    Было очень неприятно в конце игры уходить с поля в совершенно чистой форме. Зачастую вместе с моими товарищами по несчастью, которые тоже протирали скамейку запасных, мы как бы случайно падали, пачкая колени в грязи, чтобы форма не слишком отличалась от той, в которой играли наши товарищи. К середине сезона мы уже перестали падать, а просто мазали форму грязью.

    Игры шли одна за другой, а я по-прежнему был запасным. Мне уже начало казаться, что тренер относится ко мне предвзято. Я полагал, что он не выставляет меня на игру просто потому, что недолюбливает. В середине сезона я уже начал строить планы по уходу из команды, так как чувствовал себя обиженным.

    Однажды вечером после тяжелой тренировки ко мне подошел помощник тренера, положил мне руки на плечи и сказал:

    – Я хочу с тобой поговорить.

    Его звали Герман Кларк. В прошлом он был классным игроком НФЛ, а сейчас занимался с нами бесплатно, потому что очень любил эту игру. Спокойным и ласковым голосом он спросил:

    – Знаешь, почему тренер не ставит тебя в основной состав?

    – Нет, – ответил я. – Я все делаю правильно, хожу на тренировки и тренируюсь наравне с другими. И играю не хуже, чем Джесс.

    – Это верно, – заметил Кларк. – У тебя и способностей больше, чем у Джесса, и скорость повыше.

    – Так почему же тогда играет он, а не я?

    – Потому что Джесс вкладывает в игру душу. Желания играть у него больше, чем у тебя. В жизни одних только способностей мало. Если ты хочешь быть в основном составе, то надо подняться на совершенно новый уровень. Сила в тебе есть, а вот духа не хватает.

    Хотя желание уйти из команды у меня не пропало, я внимательно отнесся к совету мистера Кларка и в следующие две недели тренировался как никогда. Я выкладывался изо всех сил, выполнял захваты и даже перехватывал пасы, что не входит в прямые задачи линейного игрока. Настроение у меня улучшилось.

    Однажды на выездной игре Джесс сломал себе руку. Тренер обернулся, осмотрел всех кандидатов, сидевших на скамейке запасных, остановил свой взгляд на мне и сказал:

    – Пойдешь ты.

    Это был, может быть, и не самый значительный, но определенно решающий момент. Сегодня я уже знаю, что все в этой жизни зависит только от меня и никто не может помешать мне. Я часто говорю себе: «Жизнь – это настоящий грабитель, если вы только ожидаете того, чего хотите». Существует громадная разница между желанием выступать в основном составе и действительным выступлением. В начале книги я нарисовал вам следующую схему:

    Урок от мистера Кларка заключался в том, что если я хочу изменить результат, то должен изменить себя и свое отношение к игре. Как только я изменил свои мысли, то изменились и действия, и результаты.

    Сегодня, когда на меня нападает хандра и кажется, что мир несправедлив ко мне, что люди настроены против меня и недооценивают мои таланты, я вспоминаю тот разговор с мистером Кларком. А потом начинаю работать над своими мыслями, действиями и результатами.

    Принципы победыДжо Монтана, один из самых великих игроков в американский футбол, прислал мне подписанный экземпляр своей книги «Дух победы» («The Winning Spirit»). Это замечательная книга для тех, кто настроен на выигрыш.

    Напомню, что Джо Монтана был полузащитником профессиональной футбольной команды «San Francisco 49ers». Он привел ее к четырем победам в Суперкубке. Имя Монтаны внесено в Галерею славы профессионального футбола, а журнал «Sports Illustrated» назвал его величайшим футболистом за последние 50 лет. Вот несколько выдержек из книги футболиста:

    «Наблюдая на протяжении многих лет за спортивными выступлениями своих детей, я заметил растущую тенденцию хвалить всех подряд по принципу: “Хорошо сыграли. Сегодня победили все”. Призы даются всем, кто удосужился встать с постели и принять участие в игре. Меня же воспитывали совсем по-другому, и я хочу высказать свою позицию. Я считаю, что родители должны более критично наблюдать за попытками детей совершенствовать свою игру и выходить на более высокий уровень мастерства. Они должны быть не болельщиками, а тренерами. По-моему, неправильно хвалить наше подрастающее поколение за один только факт участия».

    «Спорт – это лучший способ подготовки к реальной жизни. Он отражает царящий в мире принцип конкуренции. Я всегда отказывался и в команде, и в бизнесе от услуг тех людей, которые не относятся со всей страстью к делу и не жаждут победы».

    «Если бы победа не являлась важной, люди не боролись бы за очки».

    «Нравится вам это или нет, но мы живем в мире, где подсчитываются все очки».

    А вот что он рассказывает о выигрыше Суперкубка:

    «Во время одного из моих выступлений кто-то из публики задал вопрос, сколько мне было лет, когда я впервые завоевал Суперкубок. Я ответил: “Двенадцать лет, а потом я их выигрывал тысячами. Все они, кроме четырех, были завоеваны на заднем дворе нашего дома в моем родном городке Мононгахела, штат Пенсильвания, в четырех милях от Питтсбурга”».

    Другими словами, Монтана тысячи раз отрепетировал победу в Суперкубке у себя во дворе.

    Вот его мысли об индивидуальной подготовке:

    «Каждый готовится к поединку по-своему. Способ, эффективный для одного, не годится для другого. Одни ждут до последней минуты, другим для мотивации требуется ощущение страха, третьи стараются ни на что не отвлекаться и нуждаются в полной тишине и отключении от мира. Кому-то нужен музыкальный фон или компания других людей. Кто-то повторяет одно и то же действие раз за разом, пока не почувствует в себе уверенность. Но каким бы ни был метод, цель всегда одна и та же: быть готовым к оптимальным действиям, к высшему мастерству в игре или работе».

    И наконец, о самом главном факторе подготовки:

    «Нас всегда учили, и мы твердо верим в это, что повторение – мать учения. Будь то в спорте, где одно и то же движение повторяется раз за разом, или в бизнесе, где презентация товара репетируется до полного совершенства, в ходе подготовки приобретается чувство уверенности, которое помогает в реальной жизни».

    Джо Монтана говорит здесь о самом ценном уроке, который преподал мне спорт. Мне приходилось встречать людей, которые спрашивали: «Я сыграл один раз в “Денежный поток”. Что вы порекомендуете мне делать дальше?»

    Вы можете себе это представить? Они сыграли один раз и считают, что уже знают игру. Когда я советую им сыграть по крайней мере 10 раз и научить этой игре еще 10 человек, они смотрят на меня как на чудака. Разговаривая с таким человеком, я вижу, что он не понимает, что требуется для победы. Монтана прав: повторение – мать учения.

    Именно поэтому я не диверсифицирую, а сосредоточиваюсь на одном деле и следую этим курсом, пока не добиваюсь успеха. Я практикуюсь, практикуюсь и еще раз практикуюсь.

    И в заключение вновь слова Монтаны:

    «Каждый, кто добился успеха в своем деле, понимает важность практики и предварительной подготовки. Чтобы добиться выдающегося результата в любой области деятельности, мы должны пройти практику, научиться концентрации и сосредоточенности. Практика – это возможность избавиться от своих слабостей и усовершенствовать свои навыки. Мы должны постоянно стремиться превзойти собственные ожидания. Нельзя произвольно изменять режим подготовки. Если уж практиковаться, то непрерывно».

    Именно поэтому мой богатый папа постоянно рекомендовал мне играть в «Монополию» до тех пор, пока передо мной не забрезжил свет будущего. Сегодня я играю в «Монополию» по-настоящему. Независимо от того, насколько богатым я стану в конечном итоге, всегда буду знать, что можно добиться еще большего. А для меня совершенствование в игре намного важнее денег.

    Важность игры в гольфХотя я и не великий гольфист, но многое узнал о бизнесе и человеческой натуре именно во время игры в гольф.

    Моя карьера в гольфе началась в возрасте восьми лет. Однажды мама с папой повезли нас в какой-то провинциальный городок, где собирались навестить друзей. Как и большинству детей, мне быстро надоело сидеть в гостиной и скучать вместе со взрослыми, и я вышел на улицу, чтобы чем-нибудь развлечься. На крыльце дома я увидел набор клюшек для гольфа. Вытащив одну из них из чехла, я пошел вдоль дороги, сшибая камешки. Сломав деревянную рукоятку клюшки, я взял себе металлическую и продолжил все то же занятие.

    Излишне говорить, что друзья моих родителей были не слишком обрадованы моим первым знакомством с гольфом.

    В 12 лет я вновь встретился с этой игрой. Я ходил в школу, где учились дети богатых родителей, большинство из которых были членами Кантри-клуба. Мой отец и богатый папа не были вхожи в этот клуб, поскольку в то время они были небогаты. Попасть на поле для гольфа с моим другом Майком мы могли только в компании с детьми богатых родителей.

    Прошло не так уж много времени, и руководители клуба дали нам с Майком понять, что мы злоупотребляем их гостеприимством. Нам сказали, что поскольку наши отцы не являются членами клуба, то играть нам не разрешат. В тот момент мы с Майком впервые всерьез задумались о своем будущем. Кое-как мы упросили владельцев клуба разрешить нам играть, но взамен мы должны были несколько раз в месяц таскать за игроками сумки с клюшками. Наши отцы были весьма удивлены, когда мы рассказали им, что уже в 12 лет умудрились стать членами клуба, чего они сами не могли себе позволить.

    С 12 до 15 лет мы с Майком играли в гольф при любой возможности. После школы мы добирались на попутках до клуба, где таскали сумки за игроками, чтобы выполнить условия договора, и при первой возможности сами брались за клюшки.

    Работа в клубе оказалась к тому же неплохим источником заработка. Мы получали по одному доллару за сумку на девяти лунках. Вскоре мы уже носили по две сумки на трассе из 18 лунок, что позволяло зарабатывать по четыре доллара в день. Для того времени это были большие деньги. В 15 лет мы с Майком заработали достаточно денег, чтобы купить себе доски для серфинга, и гольф отошел в сторону.

    Два аргумента в пользу гольфаСегодня я время от времени играю в гольф, но в основном потому, что Ким пристрастилась к этой игре. Она играет наравне с мужчинами и зачастую обыгрывает меня, что больно ударяет по моему мужскому самолюбию. Уровень игры у меня ниже среднего, и обычно я прохожу поле за 8595 ударов, когда в хорошей форме, и даже больше, когда форма плохая. Я знаю, что слишком мало практикуюсь.

    Хотя я не фанатик гольфа, но есть две причины, по которым эта игра имеет особую важность для людей, которые хотят разбогатеть.

    1. Игра отражает характер человека. Большинство игроков в гольф согласятся со мной, что вся прелесть этой игры в том, что она отражает истинную суть человека. Часто, когда мне надо понять, с кем имею дело, я играю с ним в гольф. Во время игры я слежу не столько за количеством ударов, сколько за тем, как человек играет.

    Прежде всего подмечаешь, как он наносит удар по мячу. Что ему важнее в этот момент: сила или точность? Не жульничает ли он? Не хитрит ли с количеством ударов?

    Не так давно друг моего друга предложил мне инвестировать деньги в его компанию. Просмотрев финансовые документы, я поинтересовался, не хочет ли он сыграть со мной в гольф. Он охотно согласился, и вскоре мы отправились в его гольф-клуб. В ту субботу меня больше заботила не игра, а действия моего партнера. Играл он отлично. Удары были длинными и точными. Все шло хорошо до тех пор, пока его мяч не упал в густую траву рядом с грином. Думая, что я ничего не вижу, он сделал лишний удар для того, чтобы выкатить мяч на удобную позицию. Когда я поинтересовался у него количеством ударов, он ответил, что у него один больше пара. Я спросил, посчитал ли он второй удар в рафе. Вместо того чтобы признаться, он категорически отверг этот факт. В тот момент я начал сомневаться в цифрах, приведенных в его финансовом отчете.

    Как только я изменил свои мысли, то изменились и действия, и результаты.

    Роберт КийосакиЯ видел, как играет в гольф Дональд Трамп. Он играет так же, как ведет бизнес. У него длинные и точные удары. Он очень аккуратен и точен в их подсчете.

    Я бью по мячу как бог на душу положит, поэтому мои результаты не отличаются стабильностью. Я, видимо, больше гожусь для командных видов спорта. Мне нравились гребля, футбол и регби, потому что я любил играть в команде. Точно так же я веду себя и в бизнесе, поэтому очень тщательно отбираю людей в свою команду.

    2. На полях для гольфа заключается множество деловых сделок. Оба моих папы играли в гольф, и неплохо. Мой бедный папа играл в гольф с друзьями и коллегами ради удовольствия, богатый же играл для того, чтобы разбогатеть. Он говорил: «Во время игры в гольф заключается больше сделок, чем в любом офисе». Объяснял он это следующим образом: «Чем труднее переговоры, тем свободнее должна быть обстановка».

    Прошло много лет, прежде чем я вырос и до конца осознал мудрость, заключавшуюся в его словах. Сегодня, когда я вижу, что переговоры приобретают слишком сложный и затяжной характер, то часто прошу партнера сыграть со мной в гольф и в ходе игры обсудить все возникшие обстоятельства. Спокойная и расслабляющая обстановка на поле придает мышлению дополнительную гибкость. Видимо, открытое пространство способствует открытости мыслей.

    Несколько слов в заключениеГольф – это игра бизнеса. Я по-прежнему не придаю гольфу такого серьезного значения, как многие игроки, но бизнес воспринимаю всерьез и именно поэтому состою членом в трех гольф-клубах. Такие клубы – лучшее место для ведения бизнеса. Общение с его членами помогает понять, с кем имеешь дело.

    P.S. Чтобы лишний раз подтвердить свои слова, сообщу, что, когда мы с Дональдом всерьез решили взяться за совместное написание книги, он пригласил меня в одну из своих школ гольфа – «Trump National Golf Club» в Лос-Анджелесе.

  

  
    Ответ Дональда

    Я многие годы занимался бейсболом, теннисом и гольфом. Эти игры требуют точности, хорошего чувства времени и концентрации. И до сегодняшнего дня я люблю смотреть бейсбол и теннис, но остаюсь страстным игроком в гольф. Именно это и побудило меня организовать отличные школы гольфа.

    Главный урок, который я вынес из спорта, состоит в том, что надо доверять своей интуиции. Выносливость и техника – это, конечно, необходимые качества для спорта, но, чтобы добиться в нем поистине больших высот, требуется интуиция, которую невозможно объяснить словами. Вспомните, как Уэйн Гретцки объяснял свои успехи в хоккее: коньки сами несли его туда, где оказывалась шайба. Это прекрасный пример, демонстрирующий важность интуиции.

    Звучит просто, не правда ли? Да, но только до тех пор, пока всерьез не задумаешься над этим вопросом. Откуда он знал, куда полетит шайба? И почему другие игроки этого не знали? Потому что у него было некое особое качество, которым не располагали другие, – интуиция.

    Мне приходилось встречать людей, которые работали усерднее других и все же оставались в спорте середнячками. У них были все необходимые навыки, знания и желание, но чего-то все же не хватало. Я отлично играл в бейсбол и понимал, что от природы у меня хорошо развито чувство времени. Я, пожалуй, никогда не смог бы стать Бэби Рутом, но понимал, что необходимо для успеха в этой игре.

    Теннис – это единоборство. Этот вид спорта научил меня, что у противника надо обязательно выигрывать. В этой игре есть только один победитель, ничьих здесь не бывает. Вы видели, как играет знаменитый швейцарский теннисист Роже Федерер? У него есть та самая интуиция, о которой я здесь говорил. В свое время Андре Агасси сказал о нем:

    «Он лучший из тех, против кого мне приходилось выступать. Он так строит игру, что мне ничего не остается, как принимать его тактику. Любой мой удар оказывается вынужденным. Что бы вы ни делали, он всегда наготове, и вопрос лишь в том, в какой момент у него сработает пусковой механизм, заставляющий вас следовать его тактике игры».

    Гольф сродни теннису. Здесь нужна техника, но требуется работать и головой. Роже Федерер контролирует ход игры и интуитивно знает, как вести себя с противниками. Он столь же неумолим, сколь и благороден по отношению к ним. Теннис требует знать своего соперника не хуже, чем самого себя. И это еще одна из сильных сторон Федерера.

    Игра в гольф доставляет мне большое удовольствие, подобное тому, которое я испытываю в бизнесе. Чемпион по гольфу Фил Майкелсон говорит, что самый лучший совет, касающийся гольфа, принадлежал его отцу: всегда играть с удовольствием. Даже когда он тренируется, то делает это с радостью. Я могу только согласиться с этим советом. Его можно применить к любому виду деятельности.

    Играя в гольф, можно многое узнать о людях. Именно поэтому многие сделки совершаются на поле для игры или сразу после нее. Гольф требует определенных норм поведения, и люди, которые их соблюдают, представляют собой хороших партнеров в бизнесе. Кое-кто называет это этикетом, я же считаю это просто порядочностью. Гольф отлично проявляет в людях это качество.

    Гольф требует также уравновешенности и гибкости. Это же можно сказать и о бизнесе. Оставайтесь гибкими, не руководствуйтесь закостеневшими нормами, будьте всегда в форме, поддерживайте готовность, практикуйтесь и будьте предусмотрительными.

    Ник Фалдо, один из величайших гольфистов всех времен, сказал как-то золотые слова: «Независимо от того, как вы ударяете по мячу, слабо или сильно, нужен определенный темп удара. Темп – это неотъемлемое качество для любого удара в гольфе». Я всегда признавал важность темпа в бизнесе, в жизни и в гольфе. Этот совет надо взять на заметку каждому, каким бы бизнесом или видом спорта он ни занимался.

    Точность, интуиция и темп – вот необходимые качества для достижения выдающегося успеха.

    Дональд ТрампЭти три вида спорта, бейсбол, теннис, гольф, помогают мне добиться большего понимания сути бизнеса и жизни. Точность, интуиция и темп – вот необходимые качества для того, чтобы добиться выдающегося успеха. Это самый главный урок, который я извлек из спорта.

    Ваш ответЧему вы научились, занимаясь спортом или наблюдая за спортивными состязаниями?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Нельзя научиться ездить на велосипеде по учебнику. То же самое относится и к бизнесу. Книги и лекции хороши для получения новых идей, но, как и в езде на велосипеде, обучиться бизнесу можно только в ходе практики.

    Вам наверняка известно выражение: «Чем выше взберешься, тем больнее падать». И Дональду, и мне доводилось падать. Его падение было сильнее и происходило на глазах у общественности. Я падал тоже больно, хотя и не так, как Дональд, и не так публично, но боль от этого была не слабее.

    Получив торговую практику в компании «Xerox», мы с двумя друзьями начали производство непромокаемых бумажников из нейлона для серфингистов. К сожалению, эта затея получила невероятный успех. Я говорю «к сожалению», потому что этот успех ударил нам в голову. Нам еще не было и 30, а о наших изделиях писали такие журналы, как «Runners World», GQ и даже «Playboy».

    Однажды один из моих партнеров приехал на новом «Mercedes 450 SL». На наш вопрос, зачем он его купил, Джон ответил:

    – Потому что мы богаты. Почему бы и вам не купить себе машины, о которых вы мечтали?

    Мы так и сделали. Ларри, как и Джон, купил себе 450 SL, а я – серебристый «Porsche Targa» с черными молдингами.

    Конец этой истории вам, видимо, известен. Мы ездили на шикарных машинах и ходили по ресторанам с еще более шикарными женщинами. Но успех так же быстро кончился, как и пришел. Менее чем за три года мы успели и разбогатеть, и стать еще беднее, чем прежде. Дела шли вроде бы неплохо, но мы оказались по уши в долгах. (Если вы хотите подробнее узнать, какие уроки я извлек из этого начинания, то можете прочесть об этом в моей книге «Прежде чем начать свой бизнес». Там есть масса информации для начинающих предпринимателей. Книга одновременно и информативна, и развлекательна.) Как я уже говорил, мы решили, что вместе с ростом наших доходов растет и наш финансовый интеллект. На деле, однако, оказалось, что параллельно с доходами росла только наша глупость.

    Эта неудача в бизнесе оказалась одним из многих переломных моментов в моей жизни. Я потерял свой бизнес. Это падение и потеря почти миллиона долларов заставили меня проснуться.

    В то время я был не слишком высокого мнения об образовании и не придавал ему значения. В школе я кое-как перебивался на тройки, и мой бедный папа часто говорил мне: «Ты берешь только обаянием и улыбкой».

    Пережив в 30 с небольшим лет крах в бизнесе, я понял, что сильно отстал в учебе. Я видел, что люди моего возраста значительно дальше продвинулись в жизни лишь потому, что серьезнее относятся к образованию и профессиональной карьере. Эта неудача помогла осознать, что мне еще предстоит многому научиться.

    На протяжении нескольких последующих лет я не пытался убежать от воспоминаний о своем падении, а восстанавливал рухнувший бизнес. Мне необходимо было понять, какие ошибки были допущены. Чего я не сумел разглядеть? Что упустил из виду? Говорят, что после драки кулаками не машут. Но я обязан был это сделать, чтобы разобраться с теми отговорками, которыми я пользовался, надеясь обмануть себя и других. После нескольких лет забвения производство нейлоновых бумажников возродилось и стало приносить доходы. Это был самый большой урок, который я получил в бизнесе: не почивать на лаврах и не задирать нос.

    Пережив в 30 с небольшим лет крах в бизнесе, я понял, что сильно отстал в учебе. Я видел, что люди моего возраста значительно дальше продвинулись в жизни лишь потому, что серьезнее относятся к образованию и профессиональной карьере. Эта неудача помогла осознать, что мне еще предстоит многому научиться.

    Роберт КийосакиВ 1980 году, пока я еще занимался восстановлением бизнеса, мне довелось посетить семинар, на котором рассказывалось об идеях доктора Бакминстера Фуллера. Моя жизнь вновь изменилась. В 1984 году, несмотря на то что мой бизнес успешно развивался и приносил прибыль, я отошел от дел и отправился вместе с Ким на Гавайи. Я стал учителем, то есть занялся профессией, которую ранее не уважал и готов был клясться, что такая судьба мне не грозит. С 1984 по 1994 год вместе с Ким мы путешествовали по миру, изучая проблемы предпринимательства и инвестируя деньги. В 1994 году мы обрели полную финансовую свободу, применяя на практике все, чему учили других. В то время Ким было 37 лет, а мне 47.

    На два года я скрылся в горах на юге Аризоны, поблизости от небольшого городка Бисби, где все время посвятил разработке игры «Денежный поток» и написанию книги «Богатый папа, бедный папа». В 1996 году игра появилась на рынке, а 8 апреля 1997 года, в день моего пятидесятилетнего юбилея, была выпущена в продажу книга «Богатый папа, бедный папа». Это событие было отмечено небольшой вечеринкой. В середине 2000 года мне позвонил продюсер знаменитого телевизионного шоу Опры Уинфри и пригласил принять участие. Так закончилась эта история.

    Таким образом, рухнувший бизнес по производству нейлоновых бумажников стал одним из переломных моментов в моей жизни. Если бы не это, я никогда не начал бы учиться сам и учить других.

  

  
    Ответ Дональда Умение заглядывать в будущее

    Я с удовольствием рассказываю об одном успешном эпизоде в моей карьере бизнесмена, который растянулся на 30 лет.

    В июне 2006 года журнал «New York» опубликовал статью под названием «2016 – страна будущего». В ней делаются попытки представить себе, как будет выглядеть Нью-Йорк через 10 лет. Я еще помню ту шумиху, которую вызвал несколько лет назад своими планами застройки западной части Манхэттена вдоль Гудзона. Этот прекрасный комплекс из 16 жилых домов и парка скоро будет закончен. Так вот, журнал предсказывает, что западная часть Манхэттена к 2016 году будет больше, чем весь Миннеаполис, поэтому я думаю, что был не так уж и неправ, снабдив эту часть города жильем. Умение заглядывать в будущее время от времени дает неплохие плоды, особенно если учесть, с каким сопротивлением столкнулись мои инициативы. И это всего лишь один из многих случаев.

    Причина, по которой мы с Робертом так усиленно подчеркиваем определенные вещи, заключается в том, что мы предвидим их в будущем. Как уже было сказано выше, мы не хотим пророчить беду, а просто надеемся, что кое-кого из вас удастся развернуть в нужном направлении, прежде чем будет поздно и вы спросите: «Куда же мы смотрели?!» К счастью, достигнутое нами положение позволяет уже сейчас рассмотреть некоторые признаки того, что может произойти в будущем.

    Мне пришлось проявить незаурядное упрямство, отстаивая планы развития западной части Манхэттена, о которых я уже упоминал. Прошло 30 лет, прежде чем я увидел какие-то результаты. Но даже в то время я твердо знал, какую важность эти планы имеют для будущего Нью-Йорка, и оказался прав.

    Возьмем Марка Бернетта. Он сумел разглядеть новое направление развития телевидения и тоже долгие годы сталкивался с непониманием. Люди просто отказывались вникать в то, что ему нужно. Но он упорно отстаивал свою правоту до тех пор, пока телевизионное начальство наконец не сообразило, к чему идет дело. Марк Бернетт создал новый жанр и открыл новую главу в истории телевидения.

    Иногда трудно объяснить, что собой представляет предвидение. Обычно оно основывается на изучении истории какого-то предмета и предположениях, как будут развиваться события через 10 или 20 лет. Да, здесь есть определенный риск, но дальновидные люди частенько попадают в яблочко. Еще одним примером может служить Леонардо да Винчи. Его изобретения и идеи опередили свое время на несколько веков.

    Для подтверждения его провидческих способностей требовались порой столетия, но все они были реализованы. Торо писал: «Если вы построили воздушный замок, не надо его разрушать. Пусть он останется. Надо только соорудить под ним фундамент». Предвидение останется предвидением до тех пор, пока вы не сосредоточитесь на нем, не проведете всю необходимую работу и не спустите его на землю, где оно сослужит добрую службу людям.

    Я хорошо помню разочарование Роберта в случаях, когда он тщетно пытался объяснить людям то, что было совершенно ясно ему самому. Хуже всего то, что люди не хотят обо всем этом слушать! Они предпочитают оставаться в неведении, нежели познавать что-то новое. Мы неоднократно задавали себе вопрос: «А может быть, эта информация слишком масштабна для людей, чтобы они могли ее переварить?»

    Предвидение останется предвидением до тех пор, пока вы не сосредоточитесь на нем, не проведете всю необходимую работу и не спустите его на землю, где оно сослужит добрую службу людям.

    Дональд ТрампМы так не считаем. В противном случае не тратили бы свое время на то, чтобы писать об этом. У нас есть все основания делать то, что мы делаем. Вы думали о 2016 годе? Мы уже подумали. Генри Киссинджер однажды сказал: «История не знает остановок и мест для отдыха».

    Дональд показывает Роберту свой «Trump National Golf Club» в Лос-Анджелесе

    Ваш ответЧему вас научили собственные ошибки в бизнесе и ошибки окружающих?

    __________

    __________

    __________

    Какие уроки вам преподали собственные успехи в бизнесе и успехи других людей?

    __________

    __________

    __________

    Имеете ли вы собственный бизнес? Если нет, то есть ли у вас такое желание? Какие компоненты, на ваш взгляд, необходимы для успешного ведения бизнеса?

    __________

    __________

    __________

    Что восхищает вас в преуспевающих бизнесменах, которых вы лично знаете?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Еще в детстве меня смущали два момента относительно Бога, церкви и религии. Первый из них касался того, что одни люди попадут в рай, а другие нет, несмотря на то что верят в одного и того же Бога. Я помню, как задал вопрос учительнице нашей воскресной школы: «Какая разница между нашей церковью и католической?» Мне было тогда восемь лет, и я был прихожанином протестантской церкви, к которой принадлежали и родители. Меня очень интересовала эта разница. Я был просто шокирован, когда учительница сказала: «И те и другие верят в Иисуса Христа, но католики не попадут в рай».

    Этот ответ буквально сразил меня, а когда я поинтересовался почему, она просто ответила: «Они принадлежат не к той церкви».

    Я был сбит с толку, но это еще больше разогрело мое любопытство. Я спросил одного одноклассника-католика, можно ли мне сходить с ним в его церковь. На протяжении нескольких последующих месяцев я посещал католическую церковь и пришел к выводу, что ее прихожане вполне приличные люди, которые верят в того же Бога, что и моя семья. Я перестал ходить в воскресную школу, но попросил у родителей, чтобы они разрешили мне разобраться с разницей в вероисповедании своих одноклассников, на что получил согласие.

    В последующие два года я расспрашивал одноклассников об их религиях и церквях и ходил с ними на богослужения. Я побывал в лютеранской, методистской, евангелистской церквях, в буддийском и синтоистском храмах. В маленьком городке, где я вырос, среди моих сверстников не оказалось ни одного, кто придерживался бы иудейской или мусульманской религии. Однако впоследствии мне удалось побывать на богослужениях и в синагогах, и в мечетях.

    Меня по-прежнему волнует, что многие люди полагают, будто только их вера «правильная», а все остальные «ложные». Я свято верю в принцип свободы вероисповедания, и меня беспокоят утверждения людей, будто только они попадут в рай, так как поклоняются истинному Богу. Возможно, именно поэтому в мире было так много религиозных войн. На мой взгляд, сама идея Священной войны – это абсурд.

    Вера в БогаВо Вьетнаме я искренне уверовал в некую высшую силу. Я мог погибнуть не один раз, как и множество друзей, которые тоже были на волосок от смерти, но каким-то чудом спаслись.

    Я верю, что если человек работает ради благородных целей и выполняет свою миссию, то на его стороне все высшие силы. Уверен, что если я позволяю себе хитрить, лгать и жульничать, то этим самым снижаю силу того, что американские индейцы называли Великим Духом. Я также верю, что если буду строить свою работу по самым высоким юридическим, этическим и моральным стандартам, то на мой бизнес снизойдет сила Великого Духа.

    Золотое правилоЯ чрезвычайно уважаю Золотое правило: «Поступай с другими так, как ты хотел бы, чтобы они поступали с тобой». Всякий раз, когда я злюсь, раздражаюсь или обвиняю кого-то, вместо того чтобы винить во всем дурное настроение, я задаю себе вопрос: «Как я хотел бы, чтобы ко мне относился этот человек?» Это не значит, что я всегда делаю то, что надо, но, по крайней мере, я пытаюсь. Например, у меня есть бывший друг, с которым мы когда-то разошлись во взглядах. Я хочу, чтобы он позвонил первым и извинился, но это значит, что первым должен позвонить и извиниться я сам. Однако я упрямлюсь, и мы до сих пор так и не позвонили друг другу и не выяснили отношения.

    Найти свою дорогуЛично мне нравится такое понятие в индуистской религии, как дхарма, означающее следование по пути, который предначертан тебе высшей силой, но в соответствии с твоим же собственным выбором.

    Когда я решил заняться преподавательской деятельностью, то есть последовать зову своего сердца, моя жизнь резко изменилась. В книге для предпринимателей «Прежде чем начать свой бизнес» я пишу о своем решении стать учителем и обо всех удачах, которые после этого на меня свалились. Одним из таких подарков небес стала моя жена Ким, появившаяся в моей жизни как раз в момент принятия этого решения.

    Я верю в Бога и высшую силу, но подвергаю сомнению некоторые аспекты различных религий, которые рисуют Бога как хранителя ключа от рая. На мой взгляд, наша основная задача состоит в том, чтобы сделать жизнь на земле немного более похожей на рай.

    Второе сомнениеВторое сомнение возникло у меня относительно Бога и денег. Помню мать одного из моих друзей, которая была очень богата, но постоянно твердила, что деньги – это зло. Я все время удивлялся, почему же она в таком случае просто не отдаст все свои деньги церкви.

    Я не знал тогда, противоречит ли Божьим заповедям желание стать богатым. Меня занимал вопрос, можно ли сделать вывод, что бедные попадут в рай, а богатые нет. Меня мучило это противопоставление Бога и денег.

    Ответ я нашел в летнем церковном лагере, когда на лето к нам был направлен молодой священник. До сих пор вспоминаю момент, как он появился в нашем лагере. У всех пожилых священников аж дыхание перехватило, когда они увидели его с гитарой за спиной, в синих джинсах, футболке и ковбойских сапогах. Позвольте напомнить, что это происходило на Гавайях в начале 1960‑х годов и до этого одетых подобным образом людей мы видели только в кино. Не стоит даже и говорить о том, что дети его моментально полюбили.

    Вместо проповедей и нотаций он предложил нам песни и танцы. Вместо внушения нам чувства вины он сумел добиться, чтобы мы были рады и веселы.

    Начальник лагеря в своих одеяниях был похож на высохший стручок фасоли. Ворчливым тоном он постоянно предостерегал нас от плотских радостей. И когда появился веселый и довольный священник, то возникшую между ними напряженность не заметил бы только слепой. Как-то раз, сидя вечером у костра, я задал вопрос насчет денег. Старый священник тут же начал обычную песню про то, что «корень всех зол есть сребролюбие» и «удобнее верблюду пройти сквозь игольное ушко, нежели богатому войти в Царство Божие». Я тут же приуныл и ощутил вину из-за своего желания стать богатым.

    Но у молодого священника оказался другой подход к этому вопросу. Вместо того чтобы осуждать любовь к деньгам, он рассказал нам историю о богатом хозяине и трех его слугах, известную как притча о талантах из Евангелия от Матфея. В ней говорится о том, как богатый хозяин, отправляясь в путешествие, дал слугам деньги (таланты). Одному он вручил пять талантов, другому – два, а третьему – один.

    Слуга, получивший пять талантов, тут же пустил их в дело и превратил в десять. Тот, у которого было два таланта, заработал на них еще два. А слуга, получивший один талант, закопал его в землю.

    Когда хозяин вернулся, он сказал слугам, которые удвоили данные им деньги: «Хорошо, добрый и верный раб! в малом ты был верен, над многим тебя поставлю; войди в радость господина твоего» (От Матфея 25:21).

    В этом месте молодой священник сделал паузу и спросил:

    – Вы обратили внимание на слова: «войди в радость господина твоего»? Что, по-вашему, это может значить?

    Многие задумались в поисках ответа. Наконец одна маленькая девочка сказала:

    – Господин хочет, чтобы мы были богатыми. Он радуется, когда у нас много денег и всего остального.

    Молодой священник улыбнулся, но ничего не ответил. Вместо этого он продолжил рассказ:

    – Давайте теперь я прочту вам, что сказал третий слуга, который закопал свой талант.

    Он отложил гитару в сторону, открыл Библию и прочел: «Господин! я знал тебя, что ты человек жестокий, жнешь, где не сеял, и собираешь, где не рассыпал; И убоявшись пошел и скрыл талант твой в земле; вот тебе твое» (От Матфея 25:24–25).

    Потом священник взглянул на нас, чтобы убедиться, что мы слушаем, и сказал:

    – Он заявил, что его господин жесток, и этим объяснил свое бездействие.

    – Вы хотите сказать, что он обвинил своего господина? – спросила все та же девочка.

    Молодой священник снова улыбнулся и прочел ответ хозяина слуге: «Лукавый раб и ленивый!» (От Матфея 25:26).

    – Господин назвал его лукавым и ленивым? – поинтересовался кто-то из сидевших у костра. – Это из-за того, что он ничего не заработал? Значит, получается, что тот, кто не хочет зарабатывать деньги, лукавый и ленивый?

    И опять молодой священник улыбнулся и продолжил чтение: «Ты знал, что я жну, где не сеял, и собираю, где не рассыпал; Посему надлежало тебе отдать серебро мое торгующим, и я пришед получил бы мое с прибылью; Итак возьмите у него талант и дайте имеющему десять талантов» (От Матфея 25:26–28).

    – Выходит, хозяин наградил слугу, который заработал больше всех денег? – спросил я.

    – Значит, ты понял это так? – поинтересовался священник.

    – Похоже, что так, – сказал я. – Это значит, что чем больше я заработаю, тем больше мне будет дано.

    Священник снова улыбнулся и начал что-то негромко наигрывать на гитаре.

    – А господин в этой истории – это Бог? – спросила одна девочка. – А мы, выходит, его слуги?

    – Значит, Бог награждает богатых щедрее, чем бедных? – послышался еще чей-то голос.

    – Если Бог – это господин из притчи, то значит ли это, что Бог вознаграждает богатых и наказывает бедных? – спросил мой сосед.

    Увидев, какой оборот принимает беседа, старый священник только покачал головой, а молодой продолжал тихонько играть на гитаре, предоставив нам самим подумать, о чем говорит эта притча. Наконец сквозь треск костра и дым, поднимавшийся в ночное небо, послышался его голос:

    – Так что говорит эта притча о людях, у которых есть деньги, и о тех, у которых их нет?

    – Если у человека нет денег, значит, он ленивый? – спросил сидевший напротив меня мальчик.

    – Нет, совсем не это, – ответил ему кто-то. – Так даже думать нельзя. В мире полно бедных людей.

    – А что же тогда значат слова: «войди в радость господина твоего»? Разве это не значит, что богатство приносит радость?

    – Вовсе и нет, – воскликнул еще кто-то из детей. – Мама с папой говорят, что у богатых нет счастья. Они говорят, что только бедные и добрые люди попадут на небеса. Они говорят, что все зло в деньгах.

    – Ладно, ладно, – отозвался молодой священник, гася начавший было разгораться спор. – Давайте я закончу эту притчу.

    Он отложил гитару в сторону и прочел: «Ибо всякому имеющему дастся и приумножится, а у неимеющего отнимется и то, что имеет» (От Матфея 25:29).

    В тишине потрескивал костер. Все молчали, даже оба священника.

    – Так выходит, что богатые становятся все богаче, а бедные все беднее? – спросила какая-то девочка.

    Оба священника промолчали.

    – Это несправедливо, – не унималась девочка. – Бог должен давать тем, у кого ничего нет. Он должен быть милостив к бедным.

    – Да, это несправедливо, – заметил кто-то. – Ничего себе сказал, у имеющего приумножится, а у неимеющего отнимется даже то, что есть. Это уж слишком.

    – Выходит, что бедные плохие? – послышался чей-то тихий голос. Лица говорившего из-за темноты я не смог рассмотреть.

    По моему мнению, наша основная задача в жизни – сделать жизнь на земле хоть немного более похожей на жизнь на небесах.

    Роберт КийосакиБеседа у костра продолжалась до тех пор, пока огонь полностью не догорел. Заливая костер водой, молодой священник сказал:

    – Пора спать. Каждый из вас может найти свой ответ на эту притчу. Кто-то будет продолжать думать, что деньги не имеют никакого значения. Кто-то подумает, что все зло в богатых людях, а у бедных больше шансов попасть на небеса. Но какой бы ответ вы для себя ни нашли, он определит всю вашу оставшуюся жизнь.

    Хотя тогда я не совсем понял смысл притчи, но до меня дошло, что хозяин дал деньги тому, кто умеет их приумножать. Я также решил, что хозяин умеет делать деньги из ничего. Значит, у него изобретательный ум, а творчество бесконечно, следовательно, и денег может быть бесконечное количество, их хватит на всех. В этом творчестве и изобилии и кроется вся радость хозяина. Правда, до сих пор я так и не понял, что же будет с теми, кто не умеет приумножать деньги. Но и на этот счет у меня есть кое-какие соображения. Тем не менее слова молодого священника оправдались в полной мере. Ответ, который той ночью я нашел для себя, стал определяющим для всей моей жизни.

    Разница между Богом и богатствомМой богатый папа объяснял мне, в чем разница между Богом и богатством. Он говорил: «Если ты хочешь уподобиться Богу и превращать все в богатство, то сначала тебе нужно узнать, в чем разница между словами “Бог” и “богатство”». Объясняя далее, он говорил: «Разница между этими словами в том, что в слове богатство как бы слышится слово “ад” (богатство). А под “адом” можно подразумевать и неудачника, и лжеца, и мошенника, и лентяя. Если ты не изживешь все эти качества в себе самом, тебе никогда не удастся уподобиться Мидасу, от прикосновения которого все превращалось в золото».

  

  
    Ответ Дональда

    Я заметил, что те, кто глубоко во что-то верит, производят впечатление более основательных и деловых людей. В них чувствуется несокрушимое предназначение и цель, и их не так легко сбить с толку. Будь они иудеи, христиане, буддисты, мусульмане или представители иной веры, религия дает им направление и уверенность, которые могут поспорить с любым бизнес-анализом.

    У меня есть сотрудники, которые по пятницам должны наблюдать священное таинство захода солнца и поэтому уходят с работы раньше времени. Это очень трудолюбивые работники, и я уважаю их веру и следование традициям. Когда им приходится ездить со мной в командировки, я составляю расписание своего самолета так, чтобы в пятницу прибыть к месту назначения пораньше и не нарушить их религиозные предписания. У них есть свои приоритеты, и я, в конце концов, могу пожертвовать ради этого парой часов. Я знаю, что этого требует их вера, а не просто желание обеспечить себе лишнее свободное время.

    Я вырос в христианской семье, где меня приучили уважать веру других людей. У каждого из нас были и есть друзья, придерживающиеся иного вероисповедания. Полагаю, что это обстоятельство усиливает наше восприятие окружающего мира и живущих в нем людей. Понимание может вытеснить ненависть, порождающую войны, которые довелось пережить нашей планете.

    Люди часто присылают мне Библию. Возможно, одни делают это потому, что считают меня учителем, другие полагают, что эта книга может мне понадобиться. Я знаю, что порой нарушаю некоторые заповеди. Например, я не прощаю человека, если он сильно меня подводит. Да, я не подставляю другую щеку, как учит Библия, но такова природа бизнеса.

    Во многих случаях я следую почерпнутым из Библии крупицам мудрости, которые мне нравятся, например: «Будьте мудры, как змии, и просты, как голуби». Это позволяет мне держать в узде свои эмоции и прибавляет ума.

    Я, конечно, не большой знаток в этом вопросе, но вижу, как люди десятилетиями изучают Библию. Она содержит колоссальную мудрость, важные уроки и поучительные истории. Мой отец дружил с доктором Норманом Винсентом Пилом. Я тоже был знаком с ним и читал его знаменитую книгу «Сила позитивного мышления», которую и сегодня могу всем порекомендовать.

    Я никогда не верил, что богатство – это что-то нехорошее или постыдное.

    Дональд ТрампВерить в Бога – это значит верить в силу, которая выше тебя. А я уверен, что она существует. Это придает мне стойкости перед любыми обстоятельствами. Это чувство необходимо иметь каждому лидеру. Он знает, что не может быть всезнающим и вездесущим, но делает все, что возможно, ради окружающих людей и старается по возможности не терять из виду общую картину, принимая решения.

    У меня есть изображение нашей галактики, которую я часто рассматриваю, что позволяет мне осознать, насколько ничтожны мои проблемы в сравнении со Вселенной. Глядя на нее, я ощущаю перспективу и чувствую, что заботы отходят на задний план. Я сохраняю чувство ответственности перед семьей, сотрудниками и компанией, но знаю, что, каким бы известным и преуспевающим человеком я ни был, существует сила, которая выше меня. Вера позволяет жить с уверенностью и в то же время не дает зазнаваться.

    Ваш ответКаковы ваши взгляды на Бога и религию?

    Как ваши религиозные убеждения влияют на отношение к деньгам?

    __________

    __________

    __________

    Как бы вы назвали наш мир: миром изобилия или миром дефицита?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Глава 47

    Пожалуй, одним из самых рискованных поступков, которые может совершить человек, это сказать: «У меня есть 10 тысяч долларов. Что мне с ними делать?» Если вы заявите, что не представляете, что делать с деньгами, то это привлечет к вам миллионы людей, которые прекрасно знают, как с ними поступить, – забрать их.

    Как правило, все хотят, чтобы им сообщили чудодейственную формулу распоряжения финансами. Люди, не представляющие, что делать со своими деньгами, получают у финансовых консультантов стандартные советы – экономить деньги, ликвидировать задолженности, инвестировать на долгосрочную перспективу и диверсифицировать. Чаще всего можно получить совет: живите ниже уровня своих средств. Если вас это устраивает, последуйте данному совету.

    Люди, занятые поисками магических формул, обычно инвестируют, чтобы не допустить ошибку и не проиграть. Если и вы этого опасаетесь, то найдите того, кто знает волшебный ответ, и отдайте ему свои деньги.

    Дональд и Роберт верят в финансовое образование и подготовку, а не в универсальные рецепты. Они постоянно стремятся расширить свои средства, а не подстраивать под них свой жизненный уровень.

  

  
    Ответ Роберта

    Если вы учитесь в школе, то я посоветовал бы вам, прежде всего, радоваться жизни. Если когда-нибудь вы наблюдали за играющими котятами или щенками, то, должно быть, заметили, что многие навыки, необходимые им для взрослой жизни, они усваивают в ходе игры. Радуйтесь, играйте и учитесь.

    Я сочувствую детям, которых начинают готовить к поступлению в Гарвард еще с детского сада. На Гавайях состоятельные родители платят больше тысячи долларов в месяц за то, чтобы их шестимесячные дети посещали ясли с программой подготовки к колледжу. Это, конечно, их право, но я не хотел бы быть ребенком таких родителей.

    Я не знал, что беден, до тех пор, пока не пошел в школу. Но хуже всего угнетало ощущение, что нельзя было поговорить с родителями, учителями, да и вообще со взрослыми людьми о том, что я хочу быть богатым. В нашей семье стремление к богатству, к деньгам приравнивалось к святотатству. Я знаю, что во многих семьях то же самое происходит и сегодня.

    Если вы воспитываетесь в кругу людей, которые считают, что богатство – это зло, не беспокойтесь. Не вступайте в конфликты со взрослыми и не портите зря нервы. Найдите в школе или через интернет друзей, которые думают так же, как и вы, и оставайтесь верными своим мыслям, не нарушая устоев своей семьи – она важнее.

    Если же родители поддерживают ваше желание стать богатым, тогда делайте их участниками своего путешествия. На многих семинарах, которые мы проводим с Дональдом, можно заметить детей, пришедших вместе с родителями. Много раз ко мне подходили отцы или матери и, указывая на детей, говорили: «Вот, прочитали вашу книгу и уговорили нас пойти на семинар. Если бы не они, нас здесь не было бы».

    Следует помнить, что деньги сами по себе не могут быть ни добром, ни злом. Однако всем известно, сколько зла творится ради них. Многие взрослые опасаются, что если их дети полюбят деньги, то станут жадными и алчными. Поэтому всегда помните, что, стремясь к богатству, одновременно следует проявлять доброту и щедрость.

    Мне повезло в жизни, что мои богатые друзья не были снобами. Они одинаково относились ко всем. Когда мы играли в бейсбол или футбол, то были одной командой – и бедные, и богатые. Сегодня, насколько мне известно, времена меняются. Многие дети объединяются в группы, третируя тех, кто беднее их или не такой «крутой». Если вы решили стать богатым, то я прошу вас уважать окружающих и не зазнаваться.

    Две проблемы в школеКогда я учился в школе, то столкнулся с двумя проблемами. Первая заключалась в том, что меня программировали на поиски работы. Учителя заранее настраивали меня на то, что я буду наемным работником из сектора Р квадранта денежного потока. А я хотел быть предпринимателем. Слава богу, что сегодня в школах есть бизнес-клубы и учебные программы для школьников, которые в будущем хотят посвятить себя бизнесу. В мое время таких клубов было мало, и преподавали в них люди, которые абсолютно ничего не смыслили в бизнесе.

    Люди жалуются на финансовые трудности в основном потому, что за долгие годы учебы в школе они так ничего и не узнали о деньгах. В результате люди начинают работать ради денег, но не умеют заставить деньги работать на себя.

    Роберт КийосакиВторая проблема заключается в том, что школа наказывает учеников за ошибки. Ну разве это не глупость? Мы ведь учимся, совершая ошибки. Я учился кататься на велосипеде, скейтборде и доске для серфинга, постоянно падая. Если бы меня еще и наказывали за падения, то я никогда бы ничему не научился. Если вы допускаете ошибку, пожалуйста, не врите и не скрывайте этого, как поступают порой многие взрослые. Лучше учитывайте свои промахи, и с их помощью вы научитесь значительно быстрее, чем если бы скрывали их.

    Два хороших упражненияУпражнение № 1. Если вам уже достаточно лет и родители согласны, то попробуйте в рамках семейного бюджета покупать продукты для семьи в течение недели. Это прекрасная подготовка к реальной жизни. Допустим, ваша семья тратит на еду в неделю 100 долларов. Спланируйте меню и купите продукты, не выходя за рамки выделенных денег и учитывая вкусы всех членов семьи. Проделайте это несколько раз, до тех пор, пока не научитесь соблюдать бюджет и пока ваша семья не останется довольной вашим выбором. Это отличное упражнение, которое учит распределять деньги в реальных условиях.

    Впервые я проделал его в 15 лет и выслушал тогда в свой адрес немало упреков. Хотя я и не перебрал лимит отпущенных денег, моей семье быстро надоели хот-доги и тушеная фасоль. После этого я стал куда с большим уважением относиться к своей маме.

    Упражнение № 2. Люди жалуются на финансовые трудности в основном потому, что за долгие годы учебы в школе они так ничего и не узнали о деньгах. В результате люди начинают работать ради денег, но не умеют заставить деньги работать на себя.

    Освоив бюджет, выделенный на продукты питания, можете попробовать заработать деньги с помощью денег. Это упражнение будет для вас довольно простым, если сможете проявить творчество, но вы столкнетесь с большими трудностями, если этого качества вам не хватает. Вам всего лишь нужно взять 10 долларов и посмотреть, как быстро они удвоятся до 20. Вы можете дать эти деньги в долг друзьям, оговорив, что они будут платить вам за это в виде процентов один доллар в месяц. Следовательно, чтобы удвоить деньги, вам понадобится 10 месяцев. Вы можете также что-то купить и затем перепродать. Если повезет, то можно удвоить сумму за один день. Вся задача в том, чтобы найти как можно больше способов делать деньги из денег.

    Большинство взрослых испытывают с деньгами трудности, потому что не имеют ни малейшего понятия, что с ними делать. Они способны только ходить на работу, получать зарплату и тратить заработанные деньги. Если вы собираетесь стать богатым, то вам необходимо знать как можно больше способов зарабатывать деньги на деньгах.

    Ученик и наставникНашими с Дональдом наставниками были богатые папы. Возможно, именно поэтому Дональд выступает в роли наставника в своем телешоу «Кандидат». Много лет назад, когда еще не было государственных школ, молодые люди приобретали знания, нанимаясь в ученики к наставнику. Эта система обучения считалась основной.

    Сегодня вместо наставников у нас учителя. Между ними имеется определенное сходство, но есть и различия. Одно из них состоит в том, что учитель учит вас какому-то предмету, а наставник предлагает ролевую модель, которой вы должны следовать.

    В детстве я испытывал некоторые сложности, поскольку мой отец был учителем. Несомненно, я любил отца, но все же не хотел повторить его судьбу. Отец привил мне многие бесценные качества: понятие чести, любовь к учебе, правдивость и смелость, умение выступать против прогнившей государственной системы даже под угрозой потери работы, и я приложил все силы, чтобы реализовать их в моей нынешней жизни. Но я не хотел быть, как отец, учителем в рамках правительственной системы, не хотел выпрашивать себе работу, а затем надеяться, что правительство позаботится обо мне, когда выйду на пенсию. Я хотел быть богатым предпринимателем и вкладывать деньги в недвижимость. Именно поэтому мне пришлось найти себе другого наставника – моего богатого папу.

    Сегодня я занимаюсь преподаванием. Мое отличие от учителя лишь в том, что я предприниматель, который ведет образовательный бизнес. Если бы в свое время я не прошел обучение у своего богатого папы, то сомневаюсь, что смог бы сегодня быть преподавателем, одновременно инвестируя деньги в недвижимость, золото, серебро и нефть. Другими словами, найдя нового наставника, я сумел вобрать в себя лучшие качества обоих отцов.

    Всегда помните о разнице между учителем и наставником. Если вам повезет и вас возьмет к себе в ученики хороший наставник, отнеситесь к нему с большим уважением, потому что он делится с вами своим временем и знаниями.

    В жизни вы встретите разных людей. Кто-то из них вам понравится, а с кем-то лучше бы и не встречаться. Но чему-то научиться вы сможете у каждого.

    Несколько слов о школеХотя я и не любил школу, неважно учился и вынес из нее не так уж много знаний, все же советую молодым людям получить хорошее образование, по крайней мере, обучиться четыре года в колледже.

    Почему я это рекомендую? Для этого есть несколько причин.

    1. Средняя школа и колледж – это время роста и развития. Когда я в них учился, то думал, что уже знаю ответы на все вопросы. Закончив же учебу, я обнаружил, как много я еще не знаю.

    2. Диплом колледжа – это своего рода входной билет. Он означает, что вы уже чего-то достигли в жизни (если, разумеется, четыре года вы действительно упорно учились). Если бы у меня не было диплома колледжа, меня никогда не приняли бы в летное училище. Будучи пилотом вертолета, я часто допускал к его управлению членов своего экипажа. Многие из них летали лучше, чем я, но поскольку они не имели диплома, то их пилотами не назначали.

    3. Колледж дает вам возможность глубоко разобраться во многих интересных вопросах. Будучи в академии, я с удивлением обнаружил, насколько интересно изучать экономику. Если бы не учеба в высшем учебном заведении, я многого не знал бы о глобальных экономических тенденциях и не владел бы терминологией, которой пользуются экономисты. Для моего финансового положения большое значение имело хотя бы то, что я знаю разницу между валовым национальным продуктом и валовым внутренним продуктом и разбираюсь в различных методах оценки финансового состояния предприятия.

    Что нужно учить?Когда студенты колледжей спрашивают меня, что бы я посоветовал им учить в первую очередь, я называю две вещи:

    1. Бухгалтерский учет.

    2. Хозяйственное право.

    Я вовсе не имею в виду, что все должны быть бухгалтерами или юрисконсультами. Я рекомендую эти предметы потому, что они дают возможность глубже разбираться в бизнесе и инвестициях. Понимание этих дисциплин как бы снабжает вас рентгеновскими очками, позволяя разглядеть то, чего не видят другие.

    Финансовые консультанты способны убедить вас передать им в управление ваши деньги, поскольку вы полагаете, что они разбираются в этом лучше. Они внушают вам, что располагают какими-то недоступными для вас знаниями. В некоторых случаях это так и есть, но чаще всего их уверения не соответствуют действительности. По своей сути финансовые консультанты – обычные продавцы или брокеры. Как я уже говорил, большинство из них не вкладывают деньги в то, что рекомендуют другим.

    Одно из преимуществ образования состоит в том, что в процессе его вы получаете знания и одновременно усваиваете «язык», присущий той или иной профессии. Так, например, во время учебы в летном училище я овладел не только техникой пилотирования, но и терминологией, которую используют пилоты. Учась в Академии торгового флота, я получил знания, которые позволяют управлять судном, и одновременно усвоил морской «язык», отличный от нашего.

    Изучая бухгалтерское дело, вы научитесь оперировать цифрами и понимать специфические выражения, свойственные этой области деятельности. Те, кто читал книгу «Богатый папа, бедный папа», могут вспомнить, что у богатого и у бедного папы были совершенно разные понятия о термине «актив». Именно поэтому мой бедный папа считал свой дом активом, а богатый называл его пассивом. Богатый папа понимал значение этого термина, а бедный нет. И это различие сильно сказалось на уровне жизни того и другого. Я до сих пор сталкиваюсь с журналистами, пишущими на финансовые темы, и бизнесменами, которые спорят со мной по поводу определения активов и пассивов.

    Кстати, причина, почему многие дома должны считаться пассивом, кроется в том, что в бухгалтерском учете приняты три основные формы отчетности. Это:

    1) отчет о доходах и расходах, который изображен ниже:

    2) балансовый отчет:

    3) отчет о движении денег (денежных потоках). Этому виду отчетности многие, в том числе и профессиональные бухгалтеры, не уделяют большого внимания. Если вы инвестируете деньги (чего не делают многие бухгалтеры), то необходимо уделять самое пристальное внимание распределению денежных потоков. Каждый предприниматель и инвестор знает, что движение денег – это основа всей их деятельности.

    В игре «Денежный поток» отчет о движении денег выглядит следующим образом:

    Недавно я принимал участие в телевизионном шоу «20/20». Его организаторы не слишком благоприятно отозвались обо мне и моих книгах. В программе участвовало достаточное количество авторов, пишущих на финансовые темы, которые нравились им значительно больше. Один из финансовых экспертов, который до 2000 года рекомендовал вкладывать деньги в инвестиционные фонды, специализирующиеся на высокотехнологичных компаниях, в 2006 году вдруг стал специалистом по недвижимости. В программе «20/20» он рекомендовал слушателям покупать дома. Этот бывший эксперт по инвестиционным фондам, который вдруг переключился на недвижимость, помогал одной супружеской паре выбирать дом своей мечты. Он внушал им, что дом – это актив. И это происходило в тот момент, когда на рынке недвижимости царил ажиотаж, а проценты по кредитам были очень высоки. Вы можете себе такое представить? По его словам, дом является активом, потому что арендная плата за жилье – это деньги, выброшенные на ветер. Я как профессиональный инвестор посоветовал бы этим супругам по-прежнему платить аренду и ждать, пока рынок немного остынет.

    Другой финансовый эксперт в этом шоу заявил, что большинство миллионеров ездят на машинах марки «Toyota». Как я уже говорил в начале книги, сегодня миллионеров много, как никогда, но только потому, что доллар упал в цене, а стоимость жилья возросла. Они, разумеется, действительно миллионеры, но на бумаге.

    Я ничего не имею против «Toyota», но не согласен жить ниже уровня своих средств, как предлагает этот эксперт. Я хотел стать богатым, чтобы обеспечить себе хорошую жизнь, а не посредственную. Если вы, будучи миллионером, хотите жить кое-как, то это ваше дело.

    Учите бухгалтерский учет и хозяйственное право, изучайте тенденции рынка, чтобы вам не втирали очки люди, которые именуют себя «экспертами», а на деле ничего не смыслят в инвестициях.

    Ведущий программы, опытный журналист, сделал мне упрек, что в своих книгах я не даю людям конкретных советов. Да, я не даю рекомендаций типа «Поручите мне все свои деньги и диверсифицируйте, диверсифицируйте и еще раз диверсифицируйте» или «Приобретайте дом в собственность, потому что арендная плата – это выброшенные на ветер деньги». Я предпочитаю, чтобы люди думали своей головой. Видите ли, бывают времена, когда аренда лучше, чем собственность, и вы должны понимать, в чем разница и что лучше отвечает вашим интересам. Я признаю, что иметь дом в собственности – это неплохо, но важно также знать, когда, где и под какой кредитный процент его следует покупать. Точно так же, как любой искушенный покупатель знает, когда в магазинах начинается распродажа, так и инвестор не отправляется за покупками, не дождавшись «распродажи». Советовать супругам покупать дом, когда рынок жилья находится на подъеме, и платить за него, отказывая себе в лишней чашке капучино, – это, на мой взгляд, верх неблагоразумия.

    Люди должны думать самостоятельно, а для этого надо обладать финансовой грамотностью. Надо иметь рентгеновские очки, а не повязку на глазах. Пройдите курсы бухгалтерского учета и хозяйственного права, даже если у вас нет планов стать бухгалтером или юристом.

    Несколько слов о денежных потокахДвижение денег – чрезвычайно важный аспект, над которым каждый предприниматель или инвестор должен установить полный контроль. Как уже было сказано выше, я люблю недвижимость, люблю покупать и строить дома, потому что могу контролировать этот процесс. Большинство инвесторов считают инвестиции рискованным занятием, потому что вкладывают деньги в такие инструменты, над которыми не имеют никакого контроля, – накопительные программы, акции, облигации и инвестиционные фонды.

    Если вы взглянете на схему финансового отчета, то поймете, почему контроль за денежными потоками так важен для профессиональных инвесторов и бизнесменов.

    Признаком высокого финансового интеллекта будет являться большой денежный поток, поступающий в графу доходов, низкого финансового интеллекта – большой денежный поток, вытекающий из графы расходов.

    Америка в целом и многие американцы испытывают большие финансовые затруднения, потому что не могут увеличить денежный поток, поступающий в графу доходов, и утеряли контроль за расходами. Кроме того, вместо того чтобы увеличивать активы, они создают все больше пассивов, что ускоряет денежный поток в графе расходов. Люди с большой задолженностью на кредитной карте закладывают дом, чтобы погасить задолженность, а затем влезают в еще большие долги. Это пример полной потери контроля над расходами.

    Мой богатый папа рекомендовал мне обучиться процессу продаж, чтобы я понял, каким образом деньги поступают в графу доходов. Многие люди сражаются с финансовыми проблемами лишь потому, что не разбираются в вопросах продажи и маркетинга. Вы, должно быть, уже заметили, что Дональд Трамп на сегодняшний день силен в маркетинге, как, пожалуй, никто другой. Его брэнд стоит денег и притягивает деньги к себе.

    Любопытно, что мой богатый папа всегда считал графу расходов самой важной. Он говорил: «Большинство людей, тратя деньги, обрекают себя на бедность. Если ты хочешь разбогатеть, то должен научиться тратить деньги так, чтобы расходы делали тебя богаче». Помещенная ниже схема объясняет смысл его слов.

    В графе расходов денежный поток распределяется по трем основным направлениям. Одна из причин, почему наша страна и миллионы ее жителей испытывают финансовые трудности, состоит в том, что все деньги уходят в направлении денежных потоков № 1 и № 2. Чтобы стать богатым, необходимо (независимо от величины заработка) обеспечить денежный поток № 3.

    Как я уже говорил ранее, журнал «USA Today» в результате исследования обнаружил, что американцы больше всего боятся не терроризма, а того, что, выйдя на пенсию, останутся без денег. Не кроется ли причина этого в том, что у большинства финансовых консультантов и населения выработался накопительский менталитет? Денежный поток № 3 на схеме как раз и является проявлением этого накопительского менталитета. Но, чтобы стать очень богатым и не экономить каждую копейку, необходим еще денежный поток № 4. Мы с Дональдом сумели этого добиться.

    Независимо от того, работаем мы или нет, денежный поток из наших активов направляется в графу доходов. Чем больше мы работаем над пополнением графы активов, тем больше денег поступает в доходы. У нас с Дональдом по денежному потоку № 4 поступает денег более чем достаточно. Мы можем позволить себе не работать, но предпочитаем трудиться, расширяя свои активы, что делает нас еще богаче.

    Позвольте привести пример из сферы деятельности моей жены. В 1989 году Ким сделала свою первую инвестицию в размере 45 тысяч долларов в дом с двумя спальнями и одной ванной в Портленде, штат Орегон. Ее финансовый отчет по этой сделке приведен ниже:

    Рассмотрев несколько тысяч предложений и совершив еще около 25 покупок, в 2004 году она приобрела административное здание стоимостью примерно 8 миллионов долларов, внеся в качестве предоплаты миллион долларов, взятых в кредит. Таким образом, вся эта сделка была совершена на заемные средства. На этот раз ее денежные потоки выглядели следующим образом:

    Другими словами, каждый месяц она получает 30 тысяч долларов чистого дохода. Кроме того, поскольку этот доход относится к числу «пассивных», то он облагается налогами по более низкой шкале, чем, допустим, аналогичная зарплата. Это исключительно хорошее вложение денег. Хотя такие инвестиции и существуют, они довольно редки.

    Но финансовая грамотность и «рентгеновское» зрение все же приносят свои плоды. Если вы внимательно подсчитаете, то увидите, что доход от такой инвестиции близок к бесконечности. Уж во всяком случае, он лучше, чем те 10 процентов, которыми хвастаются финансовые эксперты.

    Инвесторы в недвижимость и предприниматели получают со своих денег более высокие доходы, потому что в этих сферах деятельности допускается творчество. В то же время в накопительных программах, акциях, облигациях и инвестиционных фондах творчество и контроль – это табу.

    В 2005 году Ким сделала еще одну инвестицию, вложив в нее миллион долларов из собственных денег. Эта сделка также приносит ей 30 тысяч долларов в месяц. Сегодня ее пассивный доход, то есть доход, не связанный с работой, составляет больше миллиона долларов в год.

    Именно поэтому я рекомендую студентам колледжей прослушать курс бухгалтерского учета и хозяйственного права. Как только вы окончите учебу, сразу же приступайте к практике. Вам необходимо конвертировать полученное образование в опыт. Чем больше вы будете практиковаться, тем большему научитесь и тем выше будут ваши доходы. Вы увидите, что риск при этом будет снижаться, а прибыли расти.

    Ким понадобилось примерно 10 лет, чтобы стать хорошим инвестором, и сегодня она с полным правом входит в число экспертов в этой области. Она написала книгу «Богатая женщина» с очень красноречивым подзаголовком: «Терпеть не могу, когда мне указывают, что делать!». Под этим заявлением я тоже готов подписаться. Она стала богатой, потому что хочет жить свободно, так, как ей позволяют способности.

    Банк платит мне процентыЯ уже слышу ваши возражения: «Но ведь мои сбережения в банке тоже приносят мне проценты». Все это так, но проблема здесь опять-таки в том, что доллар обесценивается быстрее, чем растут проценты. К тому же, имея сбережения в банке, вы практически лишены контроля за своим доходом.

    Люди, уходящие на пенсию с твердого заработка, вероятно, еще станут свидетелями быстрого роста инфляции, пожирающей все сбережения.

    Я предпочитаю сам контролировать свой доход и проценты с вложенных денег, не перепоручая это дело банкирам. Конечно, у меня есть определенные банковские сбережения в качестве резерва, но я не рассчитываю на доллар как на единственное средство жизнеобеспечения.

    Я призываю людей учиться и развивать в себе менталитет инвестора, а не вкладчика. В этом случае, выйдя на пенсию, вы будете спать спокойнее.

    В заключениеЕсли вы еще учитесь в колледже, получите основные знания по бухгалтерскому учету и хозяйственному праву. Закончив учебу, потратьте некоторое время на то, чтобы конвертировать свое образование в опыт. В теории осуществление контроля над денежным потоком доходов, расходов, активов и пассивов кажется простым, но в действительности это не так. Поэтому очень важно применить теорию в повседневной практике реальной жизни.

    Законодательство в области бизнеса определяет правила игры. Если вы взглянете на любую игру, то обнаружите, что в ней существуют правила. А в профессиональных играх всегда участвует арбитр. Я много раз оказывался в затруднительных ситуациях не потому, что я мошенник, а просто из-за того, что не знал правил или воспользовался услугами советчика, незнакомого с ними. Правила очень важны, и чем скорее вы их усвоите, тем больше у вас шансов победить в этой игре.

    Если вы хорошо знакомы с бюджетом и контролируете поток денег в графу доходов, то у вас повышаются шансы стать богатым человеком. Если же помимо этого вы овладеете эффектом рычага, то можете стать очень богатым, не занимая высокооплачиваемой должности. Есть много достаточно зарабатывающих людей, которые еле сводят концы с концами, так как не умеют составлять бюджет, не знакомы с эффектом рычага и полностью утеряли контроль над процессом.

    Поэтому обязательно прослушайте курсы бухгалтерского учета и хозяйственного права. После того как вы ознакомитесь с их основами, вам будет проще подобрать себе хороших бухгалтеров и юристов.

  

  
    Ответ Дональда

    Буквально на этой неделе я получил письмо от профессора университета из Джорджтауна, который учил моего сына Эрика. Месяц назад сын окончил школу бизнеса. Я знал, что он серьезный студент, и был доволен его оценками, но мне трудно было судить, насколько он трудолюбив.

    Профессор написал мне, что Эрик был единственным студентом за все годы его преподавательской карьеры, который сдавал письменные работы на неделю раньше установленного срока. Его отношение к работе отмечали и все остальные преподаватели. Сын получил премию за отличные успехи в практических занятиях по ведению переговоров и арбитражу. Преподаватели говорили, что он определенно выделяется из общей студенческой массы, причем не только из-за своего роста (195 см). Разумеется, мне было очень приятно слышать столь лестные слова о его работе.

    Раньше я уже говорил, насколько важно для успеха делать больше того, что от тебя ожидают. Будучи студентом, я дополнительно занимался в свое свободное время и делал бы то же самое и сегодня, если бы вновь оказался на студенческой скамье. Что бы вы ни учили, постарайтесь узнать об этом предмете как можно больше. Больше читайте и пополняйте свой багаж знаний каждый день.

    Я знал одного студента, который необычайно много читал. Он прочитывал все рекомендованные учебники и еще несколько книг сверх того, а потом принимался за литературу, указанную в сносках и библиографии. Как-то я спросил, зачем он это делает, и парень ответил: «Прочитав все, что только можно по теме, я могу сравнить то, что там написано, с тем, что думаю сам. Я могу даже устроить мысленную дискуссию между двумя источниками. К концу этого процесса я уже очень хорошо разбираюсь в теме». Не случайно этот студент стал блестящим и чрезвычайно эрудированным адвокатом. Он сам готовил себя к этому, делая намного больше, чем от него требовалось.

    Надо постоянно поднимать для себя планку и не довольствоваться тем, что вы сделали. В сегодняшнем мире царит жесткая конкуренция, и он настолько быстро изменяется, что необходимо прилагать все силы для сохранения конкурентоспособности.

    Кроме того, в мире существует множество постоянно меняющихся сложных технологий, и с ними необходимо быть знакомым. Нужно быть в курсе всех новинок, а для этого следует очень много работать самостоятельно.

    Необходимо также следить за текущими международными событиями. Все мы слышали о глобальном рынке. Это уже реальность, и на нем надо начинать работать. Поэтому постоянно следует быть в курсе того, что происходит в мире.

    Нельзя забывать про свои жизненные привычки, которые тоже должны способствовать финансовому образованию.

    Дональд ТрампВ одной из передач телешоу «Кандидат» у нас был участник по имени Ленни родом из России. В одном из заданий кандидатам было поручено написать рекламную песенку, которая на профессиональном жаргоне называется «jingle». Так вот, он ни разу не слышал этого слова и не знал, что это такое. Кое-кто из участников решил, что он просто придуривается, но оказалось, что парень говорил всерьез. Более того, видимо, по аналогии с рождественской песенкой «Jingle Bells» он попросил колокольчик, так как это якобы поможет ему лучше справиться с заданием. Вывод: прежде чем браться за что-то, надо хотя бы знать, о чем идет речь.

    Давайте взглянем правде в глаза. В мире существует множество вещей, о которых мы даже не подозреваем. Если сегодня вы учитесь и в будущем хотите заявить о себе на мировой арене, то каждый день надо работать с полным напряжением сил. Не ждите, что благоприятная возможность сама снизойдет на вас.

    Как сказал Луи Пастер, «великие идеи предпочитают посещать подготовленные умы».

    Далее, нельзя забывать про свои жизненные привычки, которые тоже должны способствовать финансовому образованию. Ваш финансовый интеллект оказывает колоссальное влияние на уровень жизни независимо от сферы ваших интересов. Не позволяйте своим привычкам испортить или полностью уничтожить намеченный план вашей будущей жизни. Представьте себе, что вы строитель, который назубок должен знать каждый сантиметр здания, которое он строит. Точно так же необходимо учитывать каждый аспект жизни. В строительстве мы не можем полагаться на авось, считая, что и так сойдет. Такой подход грозит неминуемой катастрофой.

    Причина, по которой меня называют великим строителем, кроется в тщательности и скрупулезности. Это не просто желательное качество характера, а необходимая предпосылка. Не рассматривайте свое финансовое образование как нечто необязательное, если хотите избежать в будущем крупных проблем. Начните с того, что раз в неделю подводите итог своего финансового состояния. Это так же необходимо, как периодически сдавать вещи в прачечную.

    Наконец, находите время и для того, чтобы определить свое главное дело в жизни. Выявите свои амбиции и стремления, если до сих пор еще с ними не определились. Очень полезно задать себе вопрос: «Чем бы я занялся, если бы у меня не было недостатка в деньгах?»

    До того как пойти в колледж, я колебался в выборе между киноиндустрией и недвижимостью. Интерес у меня был и к тому, и к другому, и я всерьез подумывал о кино, но все-таки выбрал колледж Уортон. Я люблю заниматься недвижимостью и ни разу в жизни не пожалел о сделанном выборе. Но интерес к индустрии развлечений остался, и я был готов к неожиданному повороту в жизни, столкнувшись с этой сферой деятельности. Обращайте и вы внимание на то, что вас интересует, и это, возможно, когда-нибудь принесет свои плоды.

    Задайте себе еще один вопрос, который поможет вам определиться с областью ваших интересов:

    «Чем бы я занялся, если бы знал, что мне обязательно будет сопутствовать успех?»

    Ответ может оказаться совершенно неожиданным для вас самих. Возможно, вы даже не захотите ни с кем делиться своим решением. Сто лет назад одна только мысль о том, чтобы прогуляться по Луне, могла бы создать вам репутацию человека, у которого не все дома. Сегодня мы знаем, что это вполне реально. Так и ваши мечты могут оказаться пророческими.

    Для того чтобы претворить свои мечты в жизнь, требуются ресурсы. И тут мы вновь возвращаемся к вашему финансовому интеллекту. Изучайте финансы и те методы, которые могут заставить ваши деньги работать на вас. В этом случае вам будет значительно легче реализовать свои замыслы.

  

  
    Ответ Роберта

    Для поколения времен Второй мировой войны, к которому принадлежат мои родители, формула успеха была очень проста: «Прилежно учись, найди себе хорошую работу, усердно трудись, а компания и правительство позаботятся о тебе, когда придет пора уходить на покой». Они регулярно получали прибавки к зарплате и повышение по службе, потому что американская экономика была на подъеме, нефть – дешевой, а США – лидером свободного мира. Доллар был крепким, а после Второй мировой войны многие страны были должны нам кучу денег. Сегодня ситуация почти диаметрально противоположная.

    Изменились правила игры. Как я уже отмечал, в 1971 году доллар из валюты превратился в платежное средство, а это означало, что правительство может печатать деньги быстрее, чем вы успеваете донести их до банка. Второе изменение произошло в 1974 году, когда крупные корпорации сообщили своим сотрудникам, что не собираются заботиться о них до самой смерти.

    В 1996 году в очередной раз изменились законы. Был принят так называемый Закон о реформе телекоммуникаций, который оказал сильное влияние на сегодняшнюю сферу финансов и занятости населения, так как позволил бизнесменам нанимать дешевых работников в Китае, Индии, Ирландии и вообще где угодно.

    Когда я был ребенком, единственной категорией работников, которым угрожала иностранная конкуренция, были так называемые «синие воротнички». Как вы уже знаете, многие рабочие места на заводах «уплыли» за океан. После принятия Закона о реформе телекоммуникаций 1996 года за границу стали перекочевывать и рабочие места «белых воротничков», имеющих высшее образование.

    Многие центры телефонной связи находятся уже не в США, а, например, в Индии. Закон о реформе телекоммуникаций позволил таким компаниям, как «Global Crossing» (которая, кстати, уже не существует), проложить многие мили оптико-волоконных линий связи по всему миру. Сегодня порой дешевле позвонить куда-нибудь в Азию или в Восточную Европу, чем в соседний американский город.

    Людям в секторах Б и И квадранта денежного потока этот закон пошел на пользу, но многие представители секторов Р и С от него пострадали. Правда, рабочие места и до этого в течение многих лет уплывали за границу, но принятие закона 1996 года ускорило этот процесс. Сегодня даже врачи, юристы и финансисты ощущают угрозу своему благополучию.

    В 2001 году произошло еще одно событие: Китай был принят во Всемирную торговую организацию (ВТО). И в данном случае тоже это идет на пользу секторам Б и И, но несет с собой угрозу для секторов Р и С.

    Просьба о прибавке к зарплатеЗакон о реформе телекоммуникаций и принятие Китая в ВТО привели к тому, что просьба о прибавке к зарплате может теперь стоить вам рабочего места. Независимо от того, принадлежите вы к категории синих или белых воротничков, ваш конкурент может проживать и работать в тысячах миль от вас – и это в то время, когда растет инфляция, поднимаются цены на бензин, а стоимость жилья вообще взлетела до небес.

    Кто-то, возможно, скажет: «Ну, моей-то работе учителя в школе ничто не угрожает. Кто-то ведь должен учить детей». Да, есть такие профессии. К ним принадлежат полицейские, офисные клерки, пожарные, горничные в отелях, швейцары, работники коммунальных служб и т. п. На некоторые должности запрещено нанимать иностранцев. Но учтите одно: если синие и белые воротнички потеряют работу, они станут конкурировать с вами за ваше рабочее место.

    Простота или сложностьЕсли вы взрослый человек и не располагаете большими деньгами, то у вас есть две альтернативы:

    1. Жить ниже уровня своих средств.

    2. Увеличить свои средства.

    Этот выбор можно выразить другими словами.

    1. Простота.

    2. Сложность.

    У меня есть несколько друзей, которые пошли по пути упрощения. Они просто снизили уровень своей жизни. Одна супружеская пара из Аризоны сама построила себе глинобитный домик, за который не приходится платить. Они отключились от электрической сети, так как пользуются солнечной энергией, имеют собственную артезианскую скважину, выращивают продовольствие и хорошо вооружены. Муж получает военную пенсию и раз в месяц ездит в город, чтобы купить самые необходимые вещи. Они живут самой простой жизнью и очень счастливы.

    Многие люди переселяются в Мексику или Коста-Рику в поисках все той же простой и более дешевой жизни.

    Мы с Дональдом выбрали себе сложную жизнь – заниматься бизнесом по принципу 24/7, то есть 24 часа в сутки и 7 дней в неделю, так как наши деловые интересы охватывают весь мир. У нас много зданий в разных регионах, но мы постоянно поддерживаем связь с головным офисом, хотя почти все время находимся в разъездах.

    Нам с Ким такая жизнь нравится. У нас есть друзья в разных странах, и наш образ жизни требует поддерживать связь с людьми и фирмами, находящимися очень далеко от нас.

    Большинство людей выбирают для себя некий средний уровень жизни. Сегодня любой человек при желании без особого труда может купить себе 100 акров земли, отключиться от электроснабжения и все же оставаться в полном контакте с миром, живя по принципу 24/7.

    Необходимость сделать выбор между простотой, сложностью или их сочетанием обусловлена тем, что любой выбор требует времени, денег и планирования. Я знаю многих людей, которые хотели бы отключиться от электрической сети и удалиться от мирской суеты, но у них не хватает на это либо времени, либо денег для приобретения 100 акров земли.

    Будучи взрослым человеком, вы сами должны решить, какой образ жизни для вас предпочтительнее. Здесь не может быть хорошего или плохого выбора. Я просто настаиваю на том, что начинать планировать жизнь надо сегодня, пока еще не поздно, особенно если вы собираетесь жить на своих 100 акрах или на тропическом острове. Начинайте искать свое место в жизни уже сейчас. Она слишком коротка, чтобы отказаться от мечты о рае, как бы вы ни представляли его себе. Есть вещи более важные, чем деньги.

    Мы с Дональдом не настаиваем, чтобы вы выбрали для себя наш напряженный образ жизни. Но он нам нравится, а вы должны выбирать сами.

    Проще говоря, конкуренция заставляет быть вечным студентом в этом сложном мире денег, людей и бизнеса и жить по принципу 24/7/52.

    Роберт КийосакиЕсли у вас нет возможности или желания, выйдя на пенсию, поселиться на ранчо вблизи моря и вы предпочитаете более напряженную и финансово насыщенную жизнь, тогда вам надо двигаться в сторону увеличения сложности. А это значит, что необходимо осознанно воспринимать финансовые реальности окружающего мира. Например, просыпаясь по утрам, я знакомлюсь с состоянием рынков в Азии и Европе. Каково соотношение йены и доллара? Какова цена на нефть? Что происходит с ценами на природный газ, золото и серебро? Как себя чувствуют мои компании в Китае и Южной Америке?

    Чтобы чувствовать, чем живет мир, я постоянно читаю книги и журналы, посвященные бизнесу, такие как «Forbes», «Fortune», «Time», «The Economist». Вместе с Ким мы всегда посещаем семинары по вопросам инвестиций и финансов, и не только для того, чтобы познакомиться с новыми людьми, но и почерпнуть свежие идеи и узнать о новых тенденциях в сфере инвестиций. Усложнение жизни означает также то, что приходится встречаться и вести дела с самыми разными людьми. В мире предпринимательства и инвестиций можно встретить очень много интересных людей.

    Наша жизнь – это также постоянное общение с прессой. Она благоволит к нам в 90 процентах случаев. Но в соответствии с правилом 90/10 всегда находится 10 процентов журналистов, которые обещают написать хорошую статью, а затем вонзают вам нож в спину, подменяя правду ложью, а информацию – дезинформацией. Как любил говорить мой богатый папа, «свобода слова еще не означает, что ты обязан говорить правду».

    Проще говоря, конкуренция заставляет быть вечным студентом в этом сложном мире денег, людей и бизнеса и жить по принципу 24/7/52, то есть 24 часа в сутки, 7 дней в неделю и 52 недели в году. Мне нравится эта игра. Это похоже на то, что Суперкубок разыгрывается каждый день на протяжении всего года. Я не знаю более увлекательной, иногда разочаровывающей, но всегда результативной игры. Если у тебя не хватает ума, то все выигрыши пропадают, но если ты умеешь работать головой, то игра открывает перед тобой невиданные возможности и деньги текут к тебе неиссякаемым потоком.

    Две крайностиПеред вами на выбор две противоположности. Мы живем в свободной стране и вправе выбирать. Я сделал свой выбор еще много лет назад, когда учился в пятом классе и читал про великих первооткрывателей – Колумба, Марко Поло и Лейфа Эриксона. Я мечтал пройти их маршрутами вокруг света, и мне удалось исполнить свое желание. Сегодня же я могу путешествовать по всему миру и одновременно с помощью электроники следить за своим бизнесом, причем быстрее, чем Колумб успел бы спуститься с мостика на палубу. Сегодняшний рынок работает без перерывов и выходных. Каждый день из рук в руки переходят триллионы долларов. Поэтому мне смешно, когда я вижу людей, занятых поисками работы, выпрашивающих прибавку к зарплате или пытающихся где-то подработать за пару долларов. Очевидно, они живут совсем в другом мире. Сегодня человек может находиться в самом отдаленном уголке земли и одновременно вести дела в любой точке мира.

    Каждый человек, живущий в свободном мире, может сам выбирать обстановку, в которой ему хотелось бы жить. Вместо того чтобы злиться на глобализацию, как это делают многие, я предпочитаю к ней приспособиться. Возьмем недавние демонстрации протеста во Франции. Митингующие требовали гарантии рабочих мест. Студенты хотят, чтобы правительство издало закон, запрещающий предпринимателям увольнять сотрудников. Я понимаю озабоченность молодых людей и их желание иметь гарантированную работу, но все же полагаю, что они еще не осознали реалии нового мира.

    Когда люди интересуются у меня, что им делать, я рекомендую съездить во Францию, потом полететь в Нью-Йорк и Лос-Анджелес, затем в Гонконг, Сингапур, Шанхай, Индию, Дубай, Прагу, Лондон и Дублин, а потом вернуться домой. Это самый лучший способ потратить 25 тысяч долларов.

    Один мой друг из Аризоны, который постоянно проводит отпуск в Европе, воспользовался моим советом и совершил кругосветное путешествие. Когда он вернулся, то был потрясен: «Ну и ну. У меня глаза открылись. Я и подумать не мог, насколько быстро меняется мир. Гонконг и Шанхай меня просто потрясли. Если бы американские рабочие могли увидеть, как быстро работают азиаты за ничтожную зарплату, то, пожалуй, поняли бы, какие они, в сущности, бездельники. А в Европе богатые люди вышли на совершенно новый уровень, потому что, в отличие от большинства американцев, работают в глобальном масштабе. Но многие европейские рабочие все еще пребывают в доисторической эпохе. Вместо того чтобы двигаться вперед, они катятся назад». Итак, путешествуйте и наблюдайте своими глазами все ускоряющееся развитие мира, которое мы называем глобализацией.

    Победа в денежной олимпиадеЛюдям, которые начинают с нуля, но все же хотят разбогатеть, я советую представить, что они собираются завоевать золотую олимпийскую медаль. Раз уж вы поставили себе такую цель, то далее должен следовать вопрос: «А какая олимпиада – летняя или зимняя?» После этого надо определиться с видом спорта. В какой дисциплине вы хотите завоевать золотую медаль? В беге на 100 метров, в водном поло, гребле, фигурном катании, слаломе, сноуборде, метании молота или стрельбе? Выбрав вид спорта, начинайте учиться, тренироваться, наймите себе тренера, участвуйте в соревнованиях более мелкого масштаба и посвятите всю свою жизнь победе.

    Если вы не готовы посвятить этому всю жизнь, то я сомневаюсь в ваших шансах на золотую медаль и на богатство.

    Когда я оглядываюсь на прожитую жизнь, то вспоминаю три учебных предмета, в которых не блистал успехами: английский язык, машинопись и основы бухгалтерского учета. Сегодня я известен в первую очередь как писатель. Я провожу значительную часть времени за компьютером, работая на клавиатуре, и пишу о бухгалтерии. Пусть я не слишком большое светило в области грамматики, печатания и бухгалтерии, но я всю жизнь был нацелен на выигрыш.

    Оцените фактыЕсли вы взрослый человек, то самое время честно ответить себе на вопрос: «Я обогнал мир или отстал от него?» Если вы отстали и нет желания догонять, тогда начинайте упрощать свою жизнь. Вам придется жить ниже своих средств, как и рекомендуют многие финансовые консультанты.

    Если же вы решили присоединиться к процессу глобализации и зажить более сложной жизнью, то я рекомендую следующие кардинальные шаги:

    1. Найдите друзей (старых или новых) или вступите в клуб, члены которого мыслят так же, как и вы.

    2. Больше путешествуйте. Используйте свои поездки для того, чтобы учиться и развиваться. Посмотрите на мир собственными глазами.

    3. Прочтите следующие книги:

    «Плоский мир» («The World Is Flat») Томаса Фридмана

    «Кризис доллара» («The Dollar Crisis») Ричарда Дункана

    «Совершенно новое мышление» Дэниэла Пинка

    «Грядущий экономический коллапс» («The Coming Economic Collapse») Стивена Либа

    «Америка, которой мы заслуживаем» Дональда Трампа

    В них содержится интересный взгляд на мир, весьма отличающийся от той картины, которую рисуют наши политики и финансисты. Анализируя и обсуждая эти книги (желательно в группе), вы сможете глубже вникнуть в проблемы, стоящие перед нашим обществом. Вы увидите новый зарождающийся мир, который несет с собой изобилие и массу возможностей для получения богатства, превосходящего ваши самые смелые мечты.

    Вместо того чтобы жить как устрица, подобно большинству населения, вам захочется парить как орел и наслаждаться жизнью, которую способны познать лишь 10 процентов людей.

    Общайтесь с единомышленникамиУ себя в компании «Rich Dad» мы с большим интересом наблюдаем за созданием клубов «Денежный поток», которые объединяют людей, стремящихся повысить уровень своего финансового образования. Эти клубы независимы от компании «Rich Dad» и работают совершенно самостоятельно.

    Известны две формы таких клубов – коммерческая и образовательная.

    1. Основатели коммерческих клубов «Денежный поток» знакомят участников не только с игрой «Денежный поток», но и с продукцией, которую они продают. Например, компания по торговле недвижимостью использует игру в образовательных целях, но одновременно предлагает людям недвижимость, а также свои консультации и услуги.

    Считаю необходимым напомнить, что эти клубы никак не связаны с компанией «Rich Dad» и работают независимо от нас. Единственное, о чем мы просим руководство таких клубов, это чтобы они информировали новых участников, прежде чем те вступят в игру, о своих коммерческих интересах.

    2. Образовательные клубы «Денежный поток» создаются, главным образом, с целью научить членов своей семьи и друзей принципам ведения бизнеса и инвестирования, которым в свое время учил меня богатый папа.

    Из «Конуса обучения», о котором шла речь выше, вы, должно быть, помните, что самым лучшим способом учебы и запоминания материала является групповая деятельность и игры, имитирующие реальную ситуацию. Именно этим и занимаются клубы «Денежный поток». Помимо обучения члены клубов получают прекрасную возможность завести себе новых друзей.

    Мы настоятельно рекомендуем вам инвестировать время, прежде чем вы начнете инвестировать свои деньги. Мы хотим, чтобы вы научились ловить рыбу, прежде чем отдавать деньги тем, кто ее продает. Именно для этого и создаются клубы «Денежный поток» в семьях, на фирмах, в школах и при церквях.

    В заключениеЕсли вы приняли решение жить в более сложном глобальном мире, то я настоятельно рекомендую вам глубже ознакомиться со следующими темами:

    1. Фундаментальные инвестиции. Они строятся на базе фундаментального финансового анализа, который требует умения разбираться в цифрах. Если вы собираетесь вложить деньги в бизнес, недвижимость или акции, то должны уметь анализировать основные финансовые показатели. Это важная часть финансовой грамотности.

    Игра «Денежный поток 101» разработана как раз для обучения основам фундаментальных инвестиций.

    2. Технические инвестиции. Этот вид инвестиций, основанных на техническом финансовом анализе, очень важен в сегодняшнем изменчивом мире. Технические инвестиции требуют знания тактики вложения денег в моменты колебания рынка в ту или иную сторону. Технический инвестор способен заработать деньги независимо от тенденции развития рынка.

    Кроме того, овладение методами технических инвестиций позволяет инвесторам страховать свои вложения. Как я уже неоднократно упоминал ранее, профессиональные инвесторы, в отличие от любителей, всегда страхуются. Мое негативное отношение к инвестиционным фондам объясняется тем, что в них не только невозможно вступить на заемные средства, но и отсутствует какая бы то ни было страховка против падения фондовых рынков. Это чрезвычайно рискованно.

    Игра «Денежный поток 202» создана для обучения основам технических инвестиций.

    Играя в эти игры, вы инвестируете только время, не рискуя своими деньгами. Когда вы поймете, что уже достаточно овладели основами фундаментальных и технических инвестиций, то можете попробовать вложить небольшие реальные суммы. Если вы будете усердно учиться и практиковаться, то вскоре сможете реально или виртуально путешествовать по миру, играя в одну из самых увлекательных игр на земле – денежную игру.

  

  
    Ответ Дональда

    Я советую вам внимательно присмотреться к своему образу жизни и свойствам характера. Что вы любите? Простоту или сложность?

    Для меня деньги в чем-то сродни здоровью. Здоровье чрезвычайно важно для общего самоощущения. У вас может быть куча денег, но если нет здоровья, то жизнь становится не в радость. Деньги тоже имеют свои ограничения. Я говорю это для того, чтобы вы заранее представляли себе, что вас ожидает.

    Если бы у меня не было денег, но я чувствовал себя здоровым, то начал бы все сначала, проявляя трудолюбие и терпение. Ежедневный упорный труд повышает ваш финансовый интеллект, если при этом вы постоянно будете находиться в курсе мировых событий и читать литературу на финансовые темы. Терпение необходимо для понимания того, что успех требует времени, усилий и вдумчивости.

    Я постарался бы лишний раз убедиться, что возникающие у меня идеи по зарабатыванию денег могут воплотиться в реальности. С возрастом ставки становятся все выше, а времени для исправления допущенных ошибок все меньше. Однако и жизненный опыт при этом становится все богаче.

    Однажды мой финансист Аллен Вайссельберг в беседе со мной упомянул, что, работая после окончания колледжа учителем, всегда начинал объяснение нового материала с изложения того, что уже известно ученикам. В ту пору его очень тревожило, что школьники не имеют никаких навыков обращения с деньгами, и беспокоило их будущее. Он решил начать с того, что задал детям вопрос, любят ли они ходить по магазинам. Оказалось, что любят все. Когда он попросил их подсчитать, сколько составит 15-процентная скидка с пары джинсов, они ответили, что кассир сам подсчитает и скажет об этом!

    Тогда он спросил их, что будет, если кассир ошибется и неправильно определит размер скидки. Смогут ли они сами определить правильную сумму и поправить кассира? Ведь если они не будут знать таких простых вещей, то как же смогут определить, не обсчитали ли их? Дети задумались об этом и взялись за подсчет процентов. Учитель объяснил им, что этот пример – всего лишь первый шаг на пути подготовки к реальной жизни и всему, что в ней может случиться.

    Этот урок полезен и для взрослых. Мы должны не лениться выяснять что-то самостоятельно, в противном случае отдадим себя на волю случая и полностью будем зависеть от людей, которые вольно или невольно отстаивают прежде всего свои интересы.

    Ежедневный упорный труд повышает ваш финансовый интеллект.

    Дональд ТрампПроанализируйте свои знания, умения и интересы. Примите во внимание свое нынешнее положение и наклонности и задумайтесь о том, как изменить ситуацию. Откройте свой разум навстречу идеям, на которые вы до сих пор не обращали внимания. Поймите, что возможности возникают в самых неожиданных местах, а самые замечательные события случаются в момент, когда вы уже и думать о них забыли.

    Чем бы вы ни занимались, никогда не сдавайтесь. Определите для себя цель и неуклонно следуйте ей. Каждый из нас уникален и может предложить что-то полезное для общества.

    Раньше я уже говорил, что не терплю никаких оправданий и отговорок. Если на кону стоит ваша жизнь и благополучие близких вам людей, то и вам следовало бы усвоить это правило.

  

  
    Ответ Роберта

    Поколению, появившемуся на свет в период бума деторождаемости, то есть в промежутке между 1946 и 1964 годами, в определенном смысле очень повезло. Эти люди родились в то время, когда Америка стала ведущей военной и финансовой державой. Однако сейчас они наблюдают, как страна приходит в упадок если не в военном, то, во всяком случае, в финансовом отношении.

    Это было последнее поколение индустриальной эры и одновременно первое поколение информационной эры. Его можно назвать переходным, и этот переход еще резче обнажил различие между теми, у кого есть деньги, и теми, у кого их нет.

    Надвигающаяся старость стала нелегким испытанием для тех, кто строго следовал правилам и исповедовал ценности индустриальной эры. Окончив школу, многие из них пошли работать на классические предприятия в автомобильной и авиационной отраслях. Сегодня работники этих сфер производства столкнулись с серьезными финансовыми трудностями, причем именно в тот момент, когда они собрались уходить на пенсию.

    Представители переходного поколения, которые вовремя усвоили правила и ценности информационной эры, имеют куда лучшие шансы встретить старость достойно и жить вполне обеспеченно. Тот, кто пошел работать не в автомобильную и авиационную промышленность, а в такие компании, как «Мicrosoft» и «Apple», чувствует себя достаточно комфортно.

    По мере того как эта группа населения становится старше, разрыв в доходах между приверженцами разных правил и ценностей делается все заметнее. В ближайшие несколько лет их жизнь будет зависеть от того, какими правилами в обращении с деньгами они руководствовались – правилами индустриальной или информационной эры.

    В то время как первая волна этого поколения оканчивала колледжи, мир начал меняться. Сначала была дорогостоящая вьетнамская война, которая не расколола, а буквально разорвала страну на две части. Затем в 1971 году США отказались от золотого обеспечения своей валюты. В 1973 году грянул первый бензиновый кризис, а в 1974‑м была введена накопительная пенсионная программа ERISA.

    В 1971 году, когда многие представители этого поколения заканчивали учебу в колледжах, унция золота стоила 35 долларов. Сегодня ее стоимость составляет 700 долларов. Вот вам пример, насколько снизилась покупательная способность доллара.

    В 1971 году многие представители этого поколения обзавелись семьями и собственными домами. В свое время (в 1968 году) мой отец заплатил за дом 50 тысяч долларов. Сегодня этот дом стоит почти 2 миллиона. Хотя такой рост стоимости недвижимости на руку представителям поколения времен демографического взрыва, он больно ударяет по их детям и внукам, которые уже не в состоянии приобрести себе собственное жилье. Дети, повзрослев, стали реже покидать родительский дом.

    Из-за изменений, произошедших в 1974 году, многие дети демографического бума остались без пенсии. У них нет той гарантированной пенсии, которую имели их родители. Не получив должного финансового образования в школе, они не смогли понять разницу между гарантированной пенсией и пенсионной накопительной программой. Миллионы людей попросту передали свои деньги «финансовым экспертам», не имея ни малейшего понятия, что с ними может случиться. В 2000 году обвал фондового рынка заставил многих из них проснуться и осознать, что их пенсионное обеспечение под угрозой. Многие вкладчики обнаружили, что у так называемых «экспертов» финансовая подготовка еще хуже, чем у них самих.

    В 2006 году многие люди, купив себе прожорливые внедорожные автомобили, столкнулись с очередным нефтяным кризисом. Но на этот раз он носит уже вполне реальный, а не политический характер. В 1973 году баррель нефти стоил 3 доллара. Сегодня поговаривают уже о том, что в ближайшем будущем его цена может превысить 100 долларов.

    Повышение цены на нефть означает, что люди, живущие на фиксированные доходы, вскоре могут обнаружить, что на них не так уж и много можно купить. Что станет с их пенсионными накоплениями, если цена на бензин достигнет 10 долларов за галлон?

    И мы уже знаем, что происходит с системами социального обеспечения и бесплатного медицинского обслуживания. Думаю, что никто из читающих эту книгу не рассчитывает всерьез на то, что правительство позаботится о них.

    Предполагается, что 80 процентов людей, появившихся на свет в период бума деторождаемости, не смогут обеспечить себе достаточную пенсию. Многие из них оказались в беде лишь потому, что слепо переняли финансовые программы своих родителей.

    Я буду продолжать работатьНекоторые из моих знакомых говорят, что все равно будут продолжать работать. Я согласен, работа – это прекрасное средство поддержания активности и жизнеспособности, но было бы недальновидно полагать, что вы сможете работать вечно. А что, если вы просто физически окажетесь неспособны к труду? Содержание в больницах и домах престарелых дорожает с каждым годом. А что будет, если у детей в доме не найдется для вас лишней комнаты?

    Здоровье, богатство и счастьеУчась в академии, я осознал, что мой отец действительно добился больших успехов в жизни. В конце концов, он возглавлял систему образования штата, его заслуги были оценены и он пользовался большим уважением сослуживцев. Но у него не было ни здоровья, ни богатства, ни счастья.

    Отец курил по две-три пачки сигарет без фильтра в день и тем подорвал свое здоровье. Он умер от рака легких.

    Не было у него и богатства, несмотря на то что он немало зарабатывал. Но и тратил он не меньше. Отец пытался экономить, но не инвестировал деньги. Думаю, он рассчитывал на свою учительскую пенсию, социальное пособие и бесплатное медицинское обслуживание.

    Отец был несчастлив. Чем больших успехов он добивался в работе, тем больше увеличивалась нагрузка. Он редко бывал дома. Почти всю жизнь я занимался спортом, но он не посетил ни одного спортивного соревнования с моим участием. Отец всегда работал, все время был в отъезде, посещая школы штата, собрания и совещания, но ни разу не пришел ко мне в школу на родительское собрание.

    Здоровье и благосостояние измеряются временемЕсли здоровье и богатство поддаются какому-то измерению, то счастье трудно выразить в каких-то количественных единицах. Навещая врача, мы сдаем анализ крови, измеряем давление, а сегодня можем даже пройти обследование с использованием ядерно-магнитного резонатора. Таким образом, здоровье в какой-то мере поддается количественной оценке. То же самое можно сказать и о благосостоянии. Когда служащий банка решает вопрос, можно ли давать вам кредит, он первым делом интересуется вашей кредитоспособностью или просит представить финансовую декларацию.

    Здоровье и благосостояние можно также измерять в единицах времени. Например, в случае вашей болезни врач может сказать: «Вам осталось жить шесть месяцев». Это значит, что ваше здоровье определенно сильно пошатнулось. Если средняя продолжительность жизни составляет 75 лет, а вам в этот момент всего 60, то вы серьезно перебрали кредит времени.

    Журнал «Forbes» определил богатство как доход в один миллион долларов в год. Таким образом, богатство можно измерять в деньгах. В то же время уровень благосостояния можно измерять и в единицах времени. Если ваши сбережения составляют, к примеру, 10 тысяч долларов, а ежемесячные расходы тысячу, то величина вашего благосостояния – всего 10 месяцев.

    Определение бедностиКак-то в передаче популярного биржевого телевизионного канала CNBC комментатор сказал, что ему в руки попала директива для внутреннего пользования одного известного финансового учреждения. Он назвал эту брокерскую фирму, но я не буду этого делать хотя бы потому, что данного документа не видел. Комментатор сказал буквально следующее: «По оценкам компании, бедным может считаться человек, не располагающий как минимум суммой в 100 тысяч долларов для инвестиций».

    Вы только подумайте! Это же означает, что по меркам этой компании большинство жителей Америки могут считаться бедняками.

    Жизнью многих людей правит страх, а не любовь. Некоторые люди работают не потому, что любят свою работу, а из страха, что их уволят или они останутся без денег. Многие инвестируют деньги опять-таки из страха, что им не хватит денег в старости. А кое-кто просто несчастлив, потому что живет без любви.

    Роберт КийосакиКогда я поинтересовался подлинностью документа у знакомого, который раньше работал в этой фирме, тот подтвердил сведения и добавил: «Этот критерий используется не только для оценки потенциальных клиентов, но и для приема на работу новых сотрудников». Оказывается, компанию совершенно не интересует ваше образование или опыт работы. Прежде чем принять на работу, кандидата просят составить перечень личных знакомых, которые могут инвестировать не менее 100 тысяч долларов. Если ваш перечень оказался длинным, то вы получите работу, если нет – вас не возьмут.

    Возвращаясь к здоровью, богатству и счастьюЯ не случайно заговорил о соотношении между здоровьем, богатством и временем. Дело в том, что у многих людей здоровья явно больше, чем богатства, и это вряд ли приносит им счастье. Если вам посчастливилось иметь и здоровье, и богатство, то вы не только сможете прожить дольше, но и жить лучше, чем те, у кого нет ни здоровья, ни денег. Учитывая прогресс в научных исследованиях, медицина будущего сможет оказывать большое влияние на состояние вашего здоровья, если у вас будет достаточно денег, чтобы все это оплатить.

    Каков ваш ответ?Из перечисленных трех факторов самым важным, на мой взгляд, является здоровье. Если его нет, то ни богатство, ни счастье уже не имеют никакого значения. Проблема в том, что большинство людей жертвуют одним ради другого. Некоторые очень много работают и не испытывают недостатка в деньгах, но при этом не заботятся о своем здоровье. Или, как мой отец, упорно работают ради денег и званий, жертвуя при этом своим здоровьем, богатством и счастьем.

    Важны все три составляющие, особенно если вы приближаетесь к пенсионному возрасту. Поэтому дам несколько рекомендаций.

    1. Займитесь тем, что вы действительно любите делать, пусть даже по совместительству или в свободное от работы время. Один мой друг, например, работает в сфере социального обеспечения и ненавидит свою работу, но зато страстно любит гольф. Каждую субботу он ходит в местный гольф-клуб и работает там бесплатно: обучает новичков и помогает организовывать турниры. Этому человеку осталось несколько лет до пенсии, но поскольку он обзавелся множеством друзей в гольф-клубе, то имеет возможность после выхода на пенсию устроиться туда на работу.

    2. Начните инвестировать деньги в то, что вы любите. Заметьте, я опять употребляю слово «любите», хотя многие из вас уже слышали о том, что надо делать то, что любишь. То же самое касается и инвестиций. Слишком многие люди вкладывают деньги в то, о чем ничего не знают, что их не интересует и что они не любят.

    Я инвестирую только в то, что люблю, – в недвижимость. Моя жена Ким говорит, что я ни разу не вложил деньги ни в одно здание и ни в один земельный участок, которые мне не нравились бы. Я люблю нефть и разбираюсь в этом деле, потому что работал в данной отрасли, учась в академии. Я люблю золото и серебро. Если вы читали книгу «Богатый папа, бедный папа», то, должно быть, помните, как в девятилетнем возрасте я изготавливал «серебряные монеты» из олова.

    Если вы любите предмет, в который вкладываете деньги, то, скорее всего, попытаетесь узнать о нем как можно больше, поймете все его достоинства и недостатки. А чем больше у вас информации, тем больше вероятность получить доход от вложенных денег.

    3. Наймите тренера. В 2005 году я посмотрел на фотографию, где мы с Ким отдыхаем на Гавайях, и был просто шокирован тем, как я располнел. Я был похож на надутый воздушный шарик. Зная, что у меня лишний вес, я все время утешал себя тем, что у других бывает и похуже и в случае необходимости я сяду на диету и легко сброшу лишние килограммы. И все это я повторял на протяжении 25 лет.

    Один взгляд на фотографию убедил меня, что пора действовать. Побудительным мотивом стал не страх перед смертью, а понимание того, что я попусту теряю драгоценное время, отпущенное нам с Ким. Я взялся за дело не из страха, а ради любви. Мне еще было ради чего жить.

    Я также знал, что у меня не хватит силы воли сделать это по собственной инициативе. Ведь я лгал себе 25 лет подряд. Мне нужен был тренер, наставник, то есть человек, который имел бы право потребовать от меня отчет и заставить сделать то, на что не хватало собственной дисциплины.

    Годом позже я уже весил на 23 килограмма меньше. Но дело даже не в весе. Содержание жира в моем организме снизилось с 36 до 20 процентов. Для этого мне пришлось произвести полную инвентаризацию своих мыслей.

    Мой пример еще раз подтверждает, что изменения начинаются прежде всего в голове. Взгляните еще раз на схему:

    Я знал, что должен изменить свои мысли и представления о здоровом образе жизни.

    Отвечая на вопросы людей, как мне удалось сбросить вес (какой диетой я пользовался, какие упражнения делал), я пытаюсь объяснить им, что дело не в том, что я делал, а в том, как изменил свои мысли.

    Займитесь тем, что вы действительно любите делать, пусть даже по совместительству или в свободное от работы время.

    Роберт КийосакиСегодня я ем даже больше, чем раньше. Меня очень веселит удивленная реакция друзей, когда они видят, сколько я поглощаю пищи.

    Если у вас мало денег, а времени до пенсии остается все меньше, следует что-то менять в своей жизни. Если есть такая возможность, найдите себе тренера, то есть опытного человека, который поможет вам произвести инвентаризацию вашей прошлой жизни и подскажет, на что обратить внимание.

    Главное – это счастьеКлючом к здоровой, богатой и счастливой жизни является любовь. Легче сохранить здоровье, если вы счастливы. Легче стать богатым, если вы счастливы. И легче быть счастливым, если вы занимаетесь тем, что любите.

    У многих из нас жизнью правит страх, а не любовь. Примите для себя решение, что мотивом вашего следующего поступка будет любовь. Если ваши мысли будут основываться на любви, то возрастает вероятность, что вы будете здоровы, богаты и счастливы.

    Любовь не делает жизнь легчеКое-кто полагает, что если заниматься любимой работой и вкладывать деньги в то, что любишь, то от этого жизнь становится легче. Но любовь не всегда ее облегчает, порой она даже причиняет боль. Многие люди отказываются от любви (будь то к работе, к человеку или к какому-то месту), потому что она была связана с болезненными переживаниями. Сколько раз нам приходилось слышать: «Я больше уже никогда и никого не полюблю».

    Любовь не облегчает жизнь, но она придает ей смысл.

    Любовь – это духовное чувство, которое может временами причинять боль. Каждый раз, когда в спортивном зале я бываю близок к агонии и хочу прекратить эти муки, я вспоминаю о своей дорогой Ким и нахожу в себе волю продолжать тренировку. Я готов терпеть два часа боли, которые позволят мне продлить счастливую жизнь с человеком, которого я люблю больше всех на свете. То же самое можно сказать о работе и инвестициях. Если бы я не любил их, то не стал бы терпеть боль и разочарования, которые порой они несут с собой. Если человек думает, что с любовью жить проще, то он, должно быть, никогда не любил.

    Слово о коучингеВ «Rich Dad Company» есть команда хорошо обученных профессиональных тренеров. Если вы нуждаетесь в помощнике для прояснения своих финансовых целей и поддержания в вас решимости сделать все для их достижения, зайдите на сайт richdad.com и узнайте больше о нашей учебной программе.

    Заключительное словоМногие из нас, появившиеся на свет в период демографического бума, радуются тому, что живы, но впереди нас ждет еще более увлекательное время. Желаю вам многих лет здоровья, богатства и счастья.

  

  
    Ответ Дональда

    Я на вашем месте сильно обеспокоился бы. Ситуация в нашей стране не слишком радужная для тех, кому исполняется 60, если только вы не успели накопить достаточно денег, чтобы содержать себя еще на протяжении 35 лет с учетом инфляции, повышения цен на горючее и медицинские услуги.

    Я не хочу сказать, что поколение демографического бума состоит из лентяев и бездельников. Эти люди сумели достичь очень многого, но, как сказал Роберт, они вступили в информационную эру, находясь уже в середине своего жизненного пути, и поэтому во многих отношениях отстали от жизни. На их месте я серьезно задумался бы о будущем. Вы можете возразить: «Но мы и так все время думаем о нем». И это правда, но проблема в том, что будущее резко изменилось и выглядит уже совсем не так, как несколько десятилетий назад.

    Соглашаясь с рекомендациями Роберта, я должен также сказать, что особое значение приобретает новое отношение к работе. Начинать все заново не всегда легко, но если вы чувствуете в себе силы, чтобы справиться с этим вызовом, то полдела уже сделано.

    Иногда полезно вспомнить ситуации, намного хуже тех, с которыми мы можем столкнуться в будущем. Да, впереди нас ожидают нелегкие времена, но это еще не конец света. Другими словами, не упускайте из виду перспективу, и это поможет вам сохранить равновесие.

    Надо позитивно относиться к своему возрасту. Ведь вам удалось дожить до 60 лет, а это уже само по себе достижение. А с возрастом приходит и опыт, который дает вам большое преимущество. Ваша стратегия должна состоять в том, чтобы рассматривать будущее с несколько иной точки зрения, чем в молодости, когда вам было 20 или 25 лет.

    Именно здесь и должен проявиться ваш творческий подход. Мы знаем, что возможности часто таятся в разочарованиях и неудачах. Если взглянуть на ситуацию под таким углом зрения и сосредоточиться на поиске возможностей, то сегодняшняя проблема может обернуться намного лучшим будущим, чем вы могли себе представить. Но я подчеркиваю, очень важно сконцентрироваться на положительной стороне сложившейся ситуации. Для этого есть одна, но очень веская причина: только так вы сможете выиграть.

    У меня была знакомая супружеская пара, которая в силу ряда причин потеряла свой бизнес, когда им едва перевалило за 60. Этот бизнес означал для них дело всей жизни и вселял надежды на обеспеченную старость. Излишне говорить, что эта ситуация их очень беспокоила. Они решили вновь поехать на горнолыжный курорт, где раньше неоднократно проводили отпуск, полные надежд, что когда-нибудь, будучи пенсионерами, смогут здесь поселиться. Они остановились в том же самом небольшом отеле, где жили раньше, и задумались, что же им делать в этой ситуации. И в это время хозяевам отеля понадобилось срочно уехать в город по семейным обстоятельствам. Они попросили наших супругов присмотреть за отелем на время их отсутствия, обещав взамен бесплатное проживание. Мои друзья согласились. Короче говоря, в конечном итоге им предложили стать менеджерами отеля на постоянной основе, а впоследствии они даже купили его. Они занялись новым бизнесом, который пришелся им по душе. Теперь эта супружеская пара живет именно там, где и планировала поселиться на пенсии, обеспечив себе немалый финансовый успех.

    Я привел лишь один пример возможностей, которые могут таиться в разочаровании. Можно привести еще миллионы подобных историй, и нет никаких оснований полагать, что одна из них не случится и с вами. Но заметьте, что эта супружеская пара отправилась в место, которое что-то значило для них и очень нравилось. Оно было связано с положительными воспоминаниями и заряжало их позитивной энергией. С их стороны это был правильный поступок. Если и у вас есть подобное место, держите его на примете. Видимо, есть некая причина, почему оно вам так понравилось, и кто знает, как все это может сказаться на вашем будущем.

    Не следует недооценивать свои возможности.

    Дональд ТрампИногда полезно задаться вопросом, почему какое-то место вам особенно нравится. Ответ бывает очевиден: там красиво, вы там прекрасно проводили место в отпуске, там романтическая обстановка и т. п. Но если вы копнете глубже, то зачастую вам может открыться дверь, ведущая к новой идее или карьере.

    Я думаю, что пенсионный возраст – не всегда самый лучший в человеческой жизни. Мой отец любил говорить: «Выйти на пенсию – это значит исчезнуть», потому что работа придавала ему жизненную энергию. Если же человек продолжает активно работать, это как бы наполняет его энергией и может стать предзнаменованием долгой и счастливой жизни. Возможно, вам еще предстоит многое сделать, и это принесет вам удовлетворение, которого никогда не дала бы пенсия. Иногда наши планы нарушаются к нашему же благу.

    Все мы слышали истории о людях, которые опоздали на свой рейс и были очень расстроены, что их планы пошли насмарку, а потом узнавали, что самолет потерпел катастрофу. В мире много людей, которые каким-то невероятным чудом избежали смерти. Не будьте одним из тех, кто случайно прошел мимо успеха и не воспользовался вторым шансом, который дает ему жизнь. Тщательно обдумывайте возникающие альтернативы.

    Смена ориентиров иногда полезна независимо от того, вынуждает нас к этому ситуация или нет. И Роберт, и я твердо придерживаемся убеждения: чтобы добиться успеха, нужно любить то, чем занимаешься. Он также советует вкладывать деньги в те проекты, которые вам нравятся. Именно это и произошло с супружеской парой в описанном выше случае. Они чувствовали настоятельную потребность посетить место, которое им нравилось, чтобы обрести утраченные силы. И они обрели их.

    Если вам предстоит скорый выход на пенсию, а денег не так уж много, будьте благодарны той жизни, которую вы прожили, и знайте, что жизнь еще готовит вам массу приключений в будущем. Не следует недооценивать свои возможности. Неважно, сколько вам лет – 6 или 60. Впереди у вас еще много возможностей. Жизнь – прекрасная штука, если только вы окончательно не махнули на нее рукой.

    Я хочу процитировать слова Стива Форбса, взятые из его книги «Новое рождение свободы» («А New Birth of Freedom»), которые сохраняют свою актуальность и сегодня: «Подлинный источник богатства и капитала в наступившей новой эре – это не материальные вещи, а ум человека, его дух, воображение и вера в будущее». Этим все сказано. В этом и заключается магия свободного общества – каждый может двигаться вперед и добиваться процветания, потому что богатство находится внутри каждого человека.

  

  
    Ответ Роберта

    Если вы богаты, то я вас поздравляю. Но помните, что деньги могут быть использованы и во благо, и во вред.

    Большинство людей считают, что заработать большие деньги весьма проблематично. Если же у вас много денег, то проблемой становится отношение к ним. Люди, выигравшие крупную сумму в лотерее, кинозвезды, профессиональные спортсмены и наследники крупных состояний часто теряют свои деньги, потому что сохранить их ничуть не легче, чем заработать. Вы становитесь мишенью для людей, которым нужны ваши деньги.

    Если вы взглянете на игровую доску «Денежного потока», то увидите три различных уровня инвесторов.

    1. Крысиные бега. Этим занимаются большинство людей. Если они и вкладывают куда-то деньги, то, главным образом, в ценные бумаги типа депозитных сертификатов, акций, облигаций и паев взаимных фондов.

    2. Мелкие и крупные сделки. Именно здесь большинство людей получают свое финансовое образование, а некоторым из них удается вырваться из крысиных бегов.

    3. Скоростная дорожка. Ее принцип был разработан в 1933 году Джозефом Кеннеди, отцом президента Джона Кеннеди.

    Скоростная дорожка была создана для богатых инвесторов, имеющих финансовое образование и опыт. Вся проблема в том, что у многих богатых людей отсутствует финансовая грамотность и они отдают свое состояние бессовестным дельцам, которые так и липнут к тем, у кого есть деньги.

    Существует два основных типа богатых людей: 1) люди, которые сами заработали свои деньги и получили достаточное финансовое образование и опыт, чтобы инвестировать на скоростной дорожке; 2) люди, у которых много денег, но недостаточные финансовое образование и опыт.

    Люди, которые всего добились собственным трудом, меньше боятся потерять свои деньги, уверенные в том, что всегда смогут их вернуть. У тех, кто пришел к своему богатству иными путями, есть те же самые возможности, которые стоят и перед бедными людьми: или получить образование, или отдать свои деньги компетентным и порядочным профессионалам.

    Часто приходится читать в газетах о выдающихся спортсменах и кинозвездах, которые потеряли все, доверив свои деньги ловким пройдохам. Нередки также случаи, когда богатых пожилых людей обворовывают их родственники или люди, которым они доверяли. Это обычное дело. Нам приходилось также слышать о людях, которые, женившись, теряют свое состояние.

    Одна из наиболее печально известных историй – это женитьба двадцатишестилетней Анны Николь Смит и мужчины, который старше ее на 63 года. Вот это любовь! Пол Маккартни, женившись без заключения брачного контракта, спустя четыре года начал бракоразводный процесс. Пожалуй, это четырехлетнее увлечение обошлось ему дорого.

    Инвестиции на скоростной дорожкеКомиссия по ценным бумагам и биржевой деятельности строго следит за инвестициями обычных инвесторов и их брокеров. Для тех, кто вкладывает свои деньги вне привычных крысиных бегов, такой защиты не существует.

    Тем, кто вкладывает деньги в мелкие и крупные сделки, а также находится на скоростной дорожке, необходимы образование, опыт и надежные партнеры, которым можно доверять. Если у вас или ваших консультантов недостаточно образования и опыта, а также если между вами отсутствует должное доверие, то лучше оставаться в рамках инвестиций в ценные бумаги под контролем Комиссии по ценным бумагам и биржевой деятельности.

    Однако если вы хорошо подготовлены, то инвестиции на скоростной дорожке становятся крайне увлекательным и доходным занятием. Именно здесь мы с Дональдом и занимаемся инвестициями, поскольку другой игры для нас не существует.

    Примеры инвестиций на скоростной дорожке1. Поиск состоятельных и надежных инвесторов для финансирования нового предприятия. Под состоятельным и надежным инвестором я понимаю лицо, у которого капитал (личный или совместно с супругой) превышает один миллион долларов. Он должен иметь годовой доход не ниже 200 тысяч долларов за последние два года или перспективу совокупного дохода на текущий год в размере 300 тысяч долларов.

    Примером такой инвестиции может служить моя золотодобывающая компания в Китае, которая сделала миллионерами многих инвесторов.

    Как вы уже знаете, я основал и нефтедобывающую компанию, которая так и не нашла нефть. Мои инвесторы потеряли на этом значительную часть денег. Однако многие из них инвестировали также добычу золота в Китае и таким образом смогли компенсировать потерю.

    2. Партнерство в области недвижимости. Ким и я являемся партнерами в нескольких крупных проектах, связанных с недвижимостью. В их число входят, например, жилые дома на 300 квартир в общей сложности, административные и коммерческие здания. Мы не занимаемся крупномасштабным строительством, как Дональд Трамп, а просто снабжаем строительные компании деньгами. И до сих пор пока ни разу не потеряли деньги в таких проектах… постучим по дереву.

    Гарантией этому служит честность и опыт наших партнеров.

    3. Партнерство в сфере добычи нефти и газа. Есть несколько причин, по которым мне нравятся нефть и газ:

    Денежный поток: если как следует постараться, то в этой сфере можно получать доход каждый месяц, так же как и при работе с недвижимостью.

    Налоговые льготы: если вы вложите в такое партнерство 100 тысяч долларов, то вам разрешается списать примерно 70 тысяч с налогооблагаемой суммы. С учетом 50-процентной ставки налогов это равносильно тому, что я получаю от правительства подарок в 35 тысяч долларов.

    Еще одно налоговое преимущество состоит в том, что за каждый доллар, полученный в виде доходов от нефти и газа, я могу списать с налогооблагаемой суммы еще 15 процентов. Это означает, что я плачу с доходов от нефти и газа только 85 процентов от положенных налогов.

    4. Частные акционерные фонды. Это взаимные фонды для богатых людей. Обычно такие фонды формируются вокруг крупных инвесторов, имеющих хорошие результаты и безупречную репутацию. Они инвестируют деньги в самые разнообразные предприятия, в том числе и в крупные приобретения недвижимости.

    Как правило, ставки взносов здесь значительно выше, чем в обычные инвестиционные фонды. Один из фондов, в котором я участвую, требует, чтобы такая ставка составляла не меньше миллиона долларов. Менее чем за три года мы получаем обратно всю вложенную сумму плюс 40 процентов дохода. Условия в каждом из таких фондов могут существенно различаться.

    5. Хеджевые фонды. Они отличаются от обычных инвестиционных фондов тем, что используют эффект рычага (заемные средства) и не имеют таких ограничений в сферах и методах инвестиций, как обычные фонды. Я с переменным успехом участвую в нескольких хеджевых фондах. Уровень дохода в них существенно зависит от менеджмента.

    6. Деривативы. Многие что-то слышали об этом инвестиционном инструменте и знают, что это один из самых рискованных и ненадежных способов вложения денег. Уоррен Баффет называет деривативы «оружием массового уничтожения».

    Я не слишком хорошо разбираюсь в этой категории инвестиций. Однако знаю, что деривативы – это производное от чего-либо. Например, апельсиновый сок является производным от апельсина. Закладная на дом является производной от его стоимости. Я думаю, что негативное отношение Уоррена Баффета к деривативам объясняется тем, что многие люди, даже непосредственно связанные с ними, плохо понимают их суть. На деле же они обеспечивают колоссальный эффект рычага. Однако любая ошибка в этой сфере может привести к тому, что вся ваша финансовая система рассыплется, как карточный домик.

    Один из друзей объяснил мне механизм действия деривативов следующим образом: «Это все равно как если бы безработный взял в долг деньги, чтобы вложить их во что-то, используя заемные средства как гарантию для получения последующих кредитов». Нечто похожее происходит, когда люди закладывают свои дома, чтобы расплатиться с задолженностью по кредитным картам, и тут же продолжают делать новые долги. Если нечто подобное происходит и с деривативами, то действительно вся система глобального финансирования может рухнуть, как карточный домик, составленный из кредитных карточек.

    В заключениеЕсли вы богаты, то ваша задача – сохранить и по возможности приумножить свои деньги. Независимо от того, чем вы занимаетесь, очень важно позаботиться о наличии следующих документов:

    1) завещание;

    2) план распоряжения имуществом;

    3) план на случай недееспособности;

    4) брачный контракт в случае повторной женитьбы.

  

  
    Ответ Дональда

    Если вы богаты, то я могу сказать только следующее: во-первых, будьте благодарны за все, что имеете; во-вторых, соблюдайте осторожность; в-третьих, радуйтесь жизни.

    Именно этим я и занимаюсь. В настоящее время я нахожусь в Лос-Анджелесе в отеле «Беверли Хиллз» вместе со своей красавицей женой Меланией и нашим маленьким сыном Бэрроном, где мы прекрасно проводим время. Погода и еда просто прекрасные, а Альберто дель Хойя заботится о том, чтобы ничто нас не беспокоило.

    Я нахожусь здесь на съемках очередных шести серий шоу «Кандидат». Марк Бернетт и его жена Рома живут в Лос-Анджелесе, а моей дочери Тиффани на следующей неделе здесь предстоят торжества по случаю окончания колледжа. Таким образом, хоть я и уроженец Нью-Йорка, но мне очень нравится в Лос-Анджелесе.

    Недалеко отсюда, в Палос-Вердес, на берегу Тихого океана, находится мое новое поле для гольфа «Trump National Golf Club», которое я намерен посетить. Вокруг гольф-клуба возвышаются мои новые дома с видом на океан. Это будет прекрасное место для жилья.

    У меня в разработке находится множество проектов, именно поэтому я и богат. Я добился этого богатства своим трудом. Я не могу считать себя счастливым, если не занят делом и не учусь чему-то новому. Свое пребывание в Лос-Анджелесе я использую для создания нового офиса «Trump Production». Поэтому скучать не приходится. Жизнь может и должна быть увлекательной и приносить радость.

    Это не означает, что я веду беспечную жизнь, хотя к этому очень легко прийти, когда все складывается удачно. Поэтому я стараюсь не терять сосредоточенности. У меня подрастают дети. Они тоже вступают в мир бизнеса, и я не хочу, чтобы на этом пути их подстерегали крупные неудачи. Очень важно сохранять чувство ответственности за все, что ты делаешь.

    Благотворительность – это ваша самая лучшая благодарность за удачно прожитую жизнь.

    Дональд ТрампЕжедневно я поддерживаю контакты с «Trump Organization», чтобы быть в курсе текущих дел, а моя помощница Рона следит за моим распорядком дня и расписанием деловых встреч. Мои старшие дети, Дон и Иванка, будут присутствовать со мной в финале шоу «Кандидат» и на съемках нескольких новых эпизодов.

    Если вы богаты, то, полагаю, то же самое можете рассказать и о своей жизни. В ней всегда есть место для праздника, особенно если для этого вы располагаете средствами.

    Никогда не следует пренебрежительно относиться к удаче и надо всегда помнить, что благотворительность – это ваша самая лучшая благодарность за удачно прожитую жизнь. Это мой главный совет для богатых людей.

  

  
    Ответ Роберта

    Очевидно, существует много причин, почему некоторым людям так и не удается разбогатеть. Вот некоторые из них:

    1. Лень.

    2. Вредные привычки.

    3. Недостаток образования.

    4. Отсутствие опыта.

    5. Недостаточное руководство.

    6. Неправильное отношение к деньгам.

    7. Негативное влияние друзей и родственников.

    8. Недостаточная сосредоточенность.

    9. Недостаточная решимость.

    10. Нехватка смелости.

    Но есть одна причина, о которой редко говорят и которую мне хотелось бы с вами обсудить. Все дело в том, что человек никак не может найти для себя окружение, которое поддерживало бы его в стремлении стать богатым.

    В программе «Учите, чтобы разбогатеть» я говорю о том, что мы все, вероятно, рождены гениями. В этом дидактическом продукте, состоящем из двух книг и трех компакт-дисков, я исхожу из того, что человеку нужна среда, в которой он мог бы полностью раскрыть свои таланты. В качестве примера я привожу Тайгера Вудса, чей гений в полной мере раскрылся на поле для гольфа. Если бы он был жокеем, то, вероятно, не смог бы добиться таких успехов. Точно так же Мик Джаггер учился на финансиста, но смог раскрыть свой гений только на сцене в составе группы «Rolling Stone».

    Мой бедный папа проявил свой талант в школе. У богатого папы не было такого образования. Он раскрывал свой гений в естественной уличной обстановке. Лично я тоже не блистал успехами в учебе. Школьное окружение для меня было неподходящим. Как и богатый папа, я сумел раскрыть свои способности только в практической деятельности. Если бы я остался в академическом мире, то не смог бы добиться таких успехов.

    Для того чтобы реализовать свои способности, нужна подходящая обстановка. Многие мои коллеги по летному училищу сумели найти себя в авиационной области. Один из них стал генералом, а другие – ведущими пилотами крупных авиакомпаний. Я же был средним пилотом. Многие мои друзья сумели раскрыть свои таланты на футбольном поле, а я так и остался средним игроком. Один из моих коллег по корпорации «Xerox» сумел проявить свои способности и очень быстро подняться по карьерной лестнице.

    Каждый садовник знает, что растениям нужна хорошая почва, полив и соответствующая температура. Если все элементы подобраны правильно, то растение будет обильно цвести и плодоносить. То же самое можно сказать и о людях. Каждому человеку для расцвета его творческих способностей нужны соответствующие условия. Если все основные компоненты подобраны правильно, то человек будет успешно расти и развиваться.

    Богатый человек в неблагоприятной обстановкеМой богатый папа любил говорить: «Слишком многие богатые люди живут в неблагоприятной обстановке». Лишь став взрослым, я в полной мере смог понять смысл его слов.

    Моя домашняя средаПовзрослев, я понял, что родился в семье с неблагоприятной финансовой средой. Это не значит, что у нас была плохая семья. Мы жили дружно, но обстановка в семье не способствовала тому, чтобы стать богатым. У нас запрещалось даже высказывать мысли насчет богатства. В семье ценились хорошее образование, государственная служба и скромная зарплата. Хотя вслух об этом и не говорилось, но подразумевалось, что богатство – это зло, а богатые люди эксплуатируют бедных.

    В семье никогда не обсуждались вопросы инвестиций, считавшиеся чем-то вроде азартных игр. Преобладало убеждение, что надо экономить деньги и жить по средствам.

    Сегодня слово «деньги» у меня дома не считается бранным. Быть богатым – это радость, а инвестиции – это увлекательная игра. Мы не просто живем так, как позволяют наши средства, а постоянно стремимся к их расширению. Мы исключили из круга своего общения людей, негативно относящихся к деньгам, и окружили себя единомышленниками, которые поддерживают наши взгляды и стремления. Друзья стали частью нашей среды обитания.

    Моя рабочая средаКогда я устроился на работу в корпорацию «Xerox», то быстро обнаружил, что обстановка в ней не слишком способствует моему желанию разбогатеть. Руководство хорошо оплачивало труд своих сотрудников, однако его основная забота заключалась в том, чтобы удовлетворить в первую очередь интересы акционеров. Как только я заводил разговор о том, чтобы начать свое собственное дело, вышестоящее начальство давало мне понять, что мысли о собственном бизнесе противоречат политике компании.

    Это вовсе не значит, что мне не нравилась работа в этой корпорации. Просто обстановка в ней отнюдь не способствовала моему желанию разбогатеть. Кроме того, несмотря на то, что я зарабатывал там достаточно много денег, налоговая шкала для высокооплачиваемых служащих не позволяла мне всерьез думать о богатстве.

    В компании «Rich Dad» каждую неделю проводятся совещания, посвященные тому, как богатеют наши работники. Мы поощряем их желание посещать семинары на финансовые темы, начинать собственный бизнес и инвестировать, причем не в пенсионную накопительную программу, которую предлагает им компания, а в собственные инвестиционные планы. Кое-кто из наших сотрудников покинул компанию, недовольный тем, что на него оказывают давление в плане накопления финансовых знаний и обретения финансовой свободы. И я рад за них, потому что в иной среде они будут чувствовать себя намного комфортнее.

    Среда для людей, которые боятся все потерятьМногие из тех, кто хочет стать богаче, терпят неудачу лишь потому, что находятся в бедном окружении. Например, если вы служащий, то, скорее всего, работаете в среде, созданной специально для людей, стремящихся не проиграть, чьи желания не простираются дальше надежного рабочего места и регулярной зарплаты. Владельцы фирм, создающие такие условия, обычно не испытывают трудностей в найме хороших работников, которые счастливы оттого, что имеют стабильную работу и могут отдать свои деньги финансовым экспертам, вместо того чтобы самим стать экспертами в финансовых вопросах. Такую же среду создает и государственная служба.

    Среда для победителейЕсть сферы деятельности, в которых поддерживается определенная среда для победителей – людей, стремящихся стать богатыми. Примерами могут служить профессиональный спорт, кинематограф и музыкальная индустрия. Чтобы проявить себя в этих областях деятельности, надо быть чрезвычайно талантливым человеком и обладать сильным характером. Здесь как нельзя лучше применимо правило 90/10, то есть намного больше проигравших, чем выигравших.

    Мы, вероятно, никогда не услышали бы о Тайгере Вудсе, если бы не существовали поля для гольфа.

    Роберт КийосакиХорошие условия для победителей существуют в инвестиционных фирмах на Уолл-стрит, агентствах по торговле недвижимостью, организациях сетевого маркетинга и некоторых других видах бизнеса.

    Умирающее деревоМолодое деревце, которое я посадил, недавно начало сохнуть. Это меня сильно обеспокоило. Я пригласил специалистов, которые внесли необходимые удобрения, но дерево продолжало умирать. В конце концов я взял шланг и в течение месяца два раза в неделю поливал его. И вдруг из высохших сучьев появились зеленые листочки. Оказалось, что нужно просто немного больше воды (впоследствии выяснилось, что дренажная система, которая должна была подводить воду к дереву, просто засорилась). Сегодня деревце вполне здорово. Ему нужна была лишь необходимая среда, в которой оно могло расти. То же самое относится и к людям. Человек не будет богаче, если живет среди бедного окружения.

    Питательная средаПродолжая эту аналогию, можно сказать следующее:

    1. Если вы хотите повысить свой интеллект, идите в библиотеку, книжный магазин или школу.

    2. Если вы хотите укрепить здоровье, идите в спортивный зал, ездите на велосипеде или играйте в спортивные игры.

    3. Если вы хотите поднять свой дух, идите в церковь или найдите спокойное место, где можно медитировать или молиться.

    4. Если вы хотите добиться прироста своего состояния, посещайте организации, способствующие росту богатства (например, агентство по недвижимости или брокерскую контору), вступите в инвестиционный клуб, организуйте учебную группу и заведите себе новых друзей, которые тоже хотят стать богатыми.

    5. Если вы хотите расширить свой кругозор, езжайте туда, где раньше никогда не были.

    Другими словами, самой короткой дорогой к переменам и самосовершенствованию может быть всего лишь изменение обстановки.

    Заключительные вопросыЯ убежден, что каждый рождается гением и имеет уникальные способности. Все дело лишь в том, что не каждый может обнаружить их в себе, потому что не имеет подходящего окружения, где они могли бы проявиться. Вы только подумайте: мы, вероятно, никогда не услышали бы о Тайгере Вудсе, если бы не существовали поля для гольфа.

    Поэтому позвольте задать вам напоследок несколько вопросов:

    1. Служат ли ваш дом и семья питательной средой для раскрытия ваших финансовых способностей? Да или нет?

    2. Способствует ли обстановка на работе развитию ваших финансовых способностей? Да или нет?

    3. Представляете ли вы себе, в чем заключаются ваши способности? Да или нет?

    4. Работают ли с вами люди, которые хотят, чтобы вы развивали свои способности? Да или нет?

    5. Если вы нашли для себя благоприятную среду, готовы ли вы усердно работать, чтобы развить свои способности? Да или нет?

    Вы должны ясно осознать, что наличие способностей еще не делает жизнь легче. Много способных и талантливых людей не работают над проявлением своих лучших качеств. Всегда помните: чтобы в полной мере раскрыть свои способности, Тайгеру Вудсу (да и любому выдающемуся человеку) довелось очень много и упорно работать.

    Как говорил мой богатый папа, «лень – это убийца гения».

    Пять заданных вопросов имеют важное значение. Подумайте над ними и над своими ответами, прежде чем читать дальше.

  

  
    Ответ Дональда Окружающая среда

    Мне очень повезло, что я воспитывался в семье, где родители поддерживали мои стремления и свято верили в хорошее образование. Но я знаком и с людьми, которые росли в обстановке, не способствовавшей высоким достижениям, и тем не менее многого добились и преуспели в жизни.

    Торо писал: «Ничто не вдохновляет меня так, как несомненная способность человека изменить свою жизнь, приложив для этого сознательные усилия».

    Вам, возможно, придется трудиться тяжелее и дольше, но это лучше, чем искать отговорки и оправдания, забыв о своих целях. Мой отец начинал практически с нуля. Поначалу он едва сводил концы с концами, но всегда шел вперед, и его высокая мораль и природный ум в конечном итоге дали свои плоды. Я с большим уважением отношусь к людям, которые добились успеха тяжелым трудом.

    Для расцвета таланта, как подчеркивает Роберт, необходима соответствующая обстановка. Наша обязанность заключается в том, чтобы попасть в нее и использовать как ступеньку для подъема на новый уровень. Жизненный опыт можно сравнить со школой, когда, окончив пятый класс и выполнив все, что от нас требовалось, мы можем рассчитывать, что перейдем в шестой. Если же во взрослом состоянии вы достигли уровня, который можно сравнить с пятым классом, и застряли на нем на несколько десятков лет, то это вряд ли можно назвать прогрессом. Возможно, вам уютно в этом состоянии, но такое положение в долгосрочной перспективе неприемлемо.

    Если обстановка, в которой вы очутились, вас в чем-то не устраивает, то лучший способ преодолеть ее негативное влияние – это не терять из виду цели. Ситуация редко бывает идеальной, и когда ваше окружение дома или на работе не способствует вашему успеху, то надо еще больше сосредоточиться на своих планах.

    Самое главное – это не зацикливаться на негативных моментах в создавшейся ситуации. Сосредоточьтесь на решении!

    Можно назвать немало людей, которые преодолели большие трудности, справились со всеми препятствиями и добились удивительных успехов. Подобная возможность существует всегда, и вы можете стать одним из таких людей. Сосредоточьтесь на целях, делайте больше того, что от вас ожидают, и знайте, что у вас такое же право на успех, как и у всех.

    Не теряйте из виду цели и сосредоточьтесь на решении.

    Дональд ТрампЯ говорю это потому, что мне приходилось встречать людей, которые считали, что слишком многого хотят, мечтая об успехе. Они полагали, что это чужая территория, доступ на которую им закрыт. Возможно, им еще в детстве внушили, что удача – это удел жадных и эгоистичных людей. Но в таком случае им определенно надо поработать над своим образом мыслей.

    В бедности нет никакого преимущества. На самом деле она является обузой для всех окружающих.

    Ни один здоровый человек не хочет быть в тягость другим. Чтобы помочь окружающим и создать для них должные условия, нужны деньги. Так лучше быть в позиции жертвователя, чем получателя помощи по линии благотворительности. Уже одно только это соображение создает мощную мотивацию для упорного труда.

    Наследственность и окружающая среда – вот два важных фактора, которые определяют, кто мы есть и кем можем или не можем стать. Но это не единственные факторы. Есть еще ваша ответственность и ваш выбор. Эти мысли должны придавать вам сил.

    Вы в состоянии преодолеть все препятствия. Надо только принимать ситуацию такой, какая она есть, извлекать из нее уроки и продолжать двигаться вперед.

    Настройтесь на успех и приложите все силы к тому, чтобы ваша жизнь была такой, как вы хотите.

    Ваша точка зренияНайдите время, чтобы глубже проанализировать свое окружение.

    1. Служат ли ваш дом и семья питательной средой для раскрытия вашего финансового гения? Если да, то каким образом? Если нет, то что вы предпринимаете?

    2. Способствует ли обстановка на работе развитию вашего финансового гения? Если да, то каким образом? Если нет, то что вы предпринимаете?

    3. Представляете ли вы себе, в чем заключаются ваши способности? Если да, то что они собой представляют? Развиваете ли вы их? Если вы не знаете своих способностей, то каким образом можете их выявить?

    4. Работают ли с вами люди, способствующие развитию ваших способностей? Если да, то как они вас поддерживают? Если нет, то что вы можете предпринять?

    5. Если вы нашли для себя благоприятную окружающую среду, готовы ли вы к усердной работе, чтобы развить свои способности? Почему да или почему нет?

    Взгляните на квадрант денежного потока и определите, из какого сектора вы намереваетесь получать основную часть своего дохода.

    __________

    Перечислите шесть человек, с которыми вы проводите большую часть своего времени:

    __________ __________

    __________ __________

    __________ __________

    А теперь укажите, из какого сектора квадранта они получают свои доходы.

    Находятся ли они в том секторе, в котором вы хотели бы оказаться?

    Если нет, то, возможно, имеет смысл завести друзей среди тех, кто получает свой доход из сектора квадранта, в котором вам хотелось бы работать.

    Если да, то окружающая обстановка, пожалуй, способствует тому, чтобы вы добились успеха.

    Роберт и Дональд выходят из «Trump National Golf Club» в Лос-Анджелесе

  

  
    Глава 58

    Ежедневно нам приходится принимать множество решений. Начиная с момента пробуждения мы уже определяем, встать ли нам и заняться зарядкой или поспать еще полчаса. Мы можем решить позвонить на работу и сказаться больными, хотя вполне могли бы и поработать. А можем решить посмотреть телевизор, вместо того чтобы почитать книгу или заняться бизнесом и инвестициями. Мы можем принять решение передать деньги «профессиональному инвестору», чтобы он вложил их за нас, вместо того чтобы самому овладеть искусством инвестиций.

    В четвертой части книги Роберт и Дональд дали рекомендации людям, находящимся в различных ситуациях. В пятой части они дают более подробные советы по инвестициям в недвижимость, сетевой маркетинг и собственный бизнес. Что очень важно, в конце они дают комментарии о необходимости развития лидерских способностей. Если вы не в состоянии стать лидером для самого себя, то как же вы сможете повести за собой других?

    И Роберта, и Дональда часто спрашивают: «Как вы считаете, стоит ли вкладывать деньги в недвижимость?» или «По вашему мнению, акции – это хорошая инвестиция?»

    Они всегда отвечают: «Все зависит от обстоятельств и ваших личных качеств». Дело не только в недвижимости, акциях, золоте или других вещах, в которые вы можете вложить деньги. Решающим фактором является то, насколько вы готовы посвятить себя этой деятельности. Будет ли удачным вложение денег в недвижимость? Это то же самое, что спросить, насколько хороша диета, которой пользуется другой человек, или поинтересоваться, принесет ли ему удачу женщина, на которой он собирается жениться.

    Ответ на этот вопрос прост: «Недвижимость сама по себе не может быть хорошей или плохой. Это люди могут быть хорошими или плохими инвесторами». Инвестиции сами по себе не несут никакого риска. Весь риск содержится в людях.

    Богатый папа Роберта любил говорить: «Не бывает плохих инвестиций, но зато в мире полно плохих инвесторов».

    Девяносто процентов всех инвесторов хотят получить волшебную формулу, которая сделает их богатыми. Но здесь возникают три проблемы. Во-первых, существуют миллионы путей, чтобы разбогатеть. С появлением интернета возникло множество миллиардеров, миллионеров и просто богатых людей. Поэтому каждый человек должен сам найти для себя эту волшебную формулу. Во-вторых, люди, занятые ее поисками, часто попадаются на удочку тех, кто готов продать эту формулу, и она в этом случае звучит так: «Отдайте мне свои деньги на длительный срок, а я их инвестирую за вас». В-третьих, люди, получившие такую формулу, не в состоянии долго следовать ее рекомендациям. Это как в стремлении к похудению: многие перепробовали за свою жизнь не один десяток различных диет, не сумев выдержать ни одной из них.

    Если вы решили, что вам никогда не оказаться в числе тех 10 процентов людей, которые смогут стать очень богатыми, то рецепт для вас прост: «Экономьте, ликвидируйте задолженность, вкладывайте деньги на длительный срок и диверсифицируйте». Однако и Роберт, и Дональд предупреждают, что начинать это надо как можно раньше и накопить денег как можно больше, потому что данная формула требует больших затрат времени и средств.

    Если же вы хотите войти в число тех 10 процентов людей, которые зарабатывают 90 процентов всех денег, то должны полностью сосредоточиться на реализации своих планов!

    Вам надо будет отыскать свою волшебную формулу.

  

  
    Ответ Роберта

    Почему я инвестирую в недвижимость? Ответ можно дать одним словом – контроль. Из всех видов инвестиций я не знаю ни одной, которая дала бы мне большую возможность контролировать приумножение и сохранение своих денег. В результате я получаю возможность контролировать свою жизнь.

    Как уже неоднократно было сказано, многие считают инвестиции рискованным делом, потому что в этом виде бизнеса отсутствует контроль над объектом инвестиций. Вы не в состоянии оказывать влияние на акции, облигации и инвестиционные фонды. Всегда помните:

    Люди беспокоятся за свою будущую трудовую деятельность, потому что не контролируют процесс получения и сохранения рабочего места. Лишь немногие из работников компании могут быть в курсе дел внутри своей организации, видеть и контролировать в перспективе свои заработки и налоги, а также сохранность рабочего места.

    Помимо контроля, инвестиции в недвижимость выгодны и по многим другим соображениям. Если объект недвижимости приобретен по хорошей цене, находится в привлекательном месте и грамотно управляется, то у вас появляются преимущества по многим направлениям:

    1. Денежный поток. Чеки приходят ежемесячно.

    2. Эффект рычага. Банкиры выстраиваются к вам в очередь, чтобы ссудить деньгами на приобретение недвижимости. Поинтересуйтесь в своем банке, готовы ли они дать вам кредит для вступления в инвестиционный фонд.

    3. Амортизация. Жильцы оплачивают вашу задолженность.

    4. Снижение налогооблагаемой суммы. Правительство предлагает вам налоговые льготы при приобретении недвижимости, поскольку со временем она теряет свою первоначальную ценность (однако при этом стоимость ее, как правило, растет). Основная причина, почему правительство предоставляет такие льготы, заключается в том, что инвесторы в недвижимость предоставляют людям жилье.

    5. Творчество. Ценность недвижимости увеличивается при творческом подходе к ней. Например, я могу купить пустой земельный участок и застроить его, купить старый дом и отремонтировать его. Или, например, превратить обычный многоквартирный жилой дом в кондоминиум.

    6. Расширение возможностей. Научившись покупать и продавать отдельные особняки и виллы, сегодня при покупке недвижимости я уже не занимаюсь домами меньше чем на 250 квартир.

    7. Предсказуемость. После покупки недвижимости требуется около года, чтобы начать получать от нее стабильный доход. Через год управляющий домом избавится от нежелательных жильцов, сделает косметический ремонт в соответствии с пожеланиями квартиросъемщиков, а затем может постепенно повышать квартплату.

    Когда доходы стабилизируются, чеки начинают поступать каждый месяц, словно по часам. Это, конечно, намного лучше, чем следить за превратностями биржи, радуясь, когда цены на акции растут, и хвататься за сердце, когда они падают. Я люблю каждый месяц получать чеки по почте.

    Получить хорошие доходы от недвижимости можно только при правильном управлении ею. Как уже было сказано раньше, инвесторы в акции, облигации и инвестиционные фонды редко добиваются успеха в сфере недвижимости, потому что не умеют управлять своими вложениями и не стремятся к этому.

    Разрабатывая себе инвестиционную программу, мы с Ким решили вкладывать деньги в жилые дома, имеющие не менее 100 квартир, поскольку для этих домов легче найти хороших управляющих.

    Так как ключ к успеху лежит в управлении недвижимостью, то порой при покупке зданий, которыми раньше управляли плохие менеджеры, возникают очень хорошие инвестиционные возможности.

    8. Отсрочка в уплате налогов. Одним из главных преимуществ вложений в недвижимость является отсрочка от уплаты налогов. Существует множество способов уклониться от уплаты налогов с доходов от инвестиций в недвижимость, причем на вполне законных основаниях. Один из них связан с поправкой 1031. В прошлом году мы с Ким продали небольшой дом, который принес нам более миллиона долларов дохода. В соответствии с поправкой 1031 мы смогли реинвестировать эти деньги без уплаты налогов.

    Отсрочка от уплаты налогов недоступна для большинства людей, вкладывающих деньги в акции, облигации и инвестиционные фонды. Вы будете приятно удивлены, узнав, насколько быстро можно разбогатеть, если не платить налоги.

    9. Прирост стоимости. Поскольку доллар теряет в цене, то стоимость недвижимости растет. Кроме того, по мере роста населения повышается и спрос на жилье, что также ведет к его удорожанию.

    Большинство инвесторов вкладывают деньги ради прироста капитала. На фондовых рынках они стараются купить акции подешевле и продать подороже. В сфере недвижимости подобных инвесторов чаще называют спекулянтами. Такая стратегия срабатывает только в периоды подъема рынка, если же он падает, то спекулянтам и ценными бумагами, и недвижимостью приходится туго.

    Инвестиции ради денежного потока имеют преимущество перед инвестициями с целью прироста капитала, поскольку первые предпочтительнее с точки зрения налогового законодательства.

    Почему прирост стоимости находится на последнем местеДля многих людей прирост стоимости инвестиций является главным фактором, но есть причина, почему я ставлю этот показатель на последнее место. Большинство людей покупают дом, чтобы впоследствии продать его и заработать на этом деньги. При этом им приходится немало поработать и, кроме того, заплатить значительно более высокий подоходный налог. Время от времени я тоже продаю недвижимость, но все же отдаю предпочтение первым пяти преимуществам. Моя основная стратегия состоит в том, чтобы купить здание в собственность, а потом получать с него прибыль. В результате я меньше работаю, больше зарабатываю денег и плачу меньше налогов.

    Прирост стоимости стоит у меня на последнем месте потому, что это самая малозначимая величина в работе с недвижимостью. Я не слишком рассчитываю на этот показатель. На мой взгляд, покупка недвижимости или акций в надежде на то, что они вырастут в цене и их можно будет продать дороже, – это азартная игра, а не инвестиция. Конечно, мне нравится, что моя собственность растет в цене, но я не делаю на это ставку. Если рынок недвижимости рухнет (что с ним периодически и происходит), то инвестиции в расчете на прирост стоимости могут обернуться катастрофой.

    Тайная причинаЕсть еще одна причина, по которой я люблю недвижимость. Все дело в том, что она стабильна и ситуация с ней резко не меняется. Как уже было сказано ранее, поколение, появившееся на свет после Второй мировой войны, стало последним поколением индустриальной эры и первым поколением эры информационной. У меня с информационной эрой натянутые отношения. Я немолод и уже отстал от жизни, не умею пользоваться интернетом и всеми новшествами, которые появились вместе с ним, даже не имею адреса электронной почты (да он мне и не нужен).

    У моих компаний есть сайты в интернете, и я зарабатываю на этом миллионы долларов. У меня есть компьютер, но использую я его только как пишущую машинку, и он тоже приносит мне миллионы долларов.

    Люди, обладающие воображением, могут мысленно проникнуть в самую суть вещей и инвестиций.

    Роберт КийосакиМое старение происходит все быстрее с каждым новым технологическим изменением. Однажды я купил себе карманный компьютер, но так и не разобрался, как вводить туда информацию и как ее оттуда извлекать. Чувство, что я отстал от жизни, впервые появилось у меня в середине 1980‑х годов, когда я пытался запрограммировать свою видеокамеру. Именно тогда я понял, что с техникой мне уже не справиться.

    Поэтому все внимание я сконцентрировал на недвижимости и не пытаюсь идти в ногу с новой технологией. Как бы то ни было, всем нам еще долго нужна будет крыша над головой. По мере того как растет население, а доллар падает в цене, недвижимость будет оставаться привлекательным объектом инвестиций. Главное только – приобретать хорошие дома, в привлекательном месте, по хорошей цене и как следует управлять ими.

    Но основные события еще впереди. Молодое поколение, появившееся на свет после 2000 года, резко ускорит процесс технологических изменений к 2015 году. Так же как выпускники средних школ моего поколения начали строить сверхсложные автомобили, так и сегодняшние дети подхватят новые технологии и резко усложнят их.

    Интернет существует примерно с 1989 года. Дети, родившиеся после 2000 года, будут жить в совершенно иной реальности. Они не будут смотреть телевизор и читать газеты. Они понятия не будут иметь, что такое государственные границы, и смогут заниматься бизнесом в любое время и в любом месте земного шара.

    Я учился в начальной школе, когда в домах появились первые телевизоры. В 1960‑е годы молодежь устроила массовые беспорядки на улицах наших городов. Почему? Потому что телевидение внесло в каждый дом вьетнамскую войну. Это была не «голливудская» война. Мои сверстники познакомились с реалиями войны, увидели тела женщин и детей, разорванные взрывами на части. И тогда мое поколение взбунтовалось, во всяком случае, многие его представители.

    Осталось недолго ждать, пока новое поколение заявит о себе и начнет задавать вопросы: «Почему мы не занимаемся поисками альтернативных источников энергии?», «Почему не решаем проблему глобального потепления?», «Почему до сих пор существует нищета?», «Почему мы не учим детей в школах обращаться с деньгами?» Надеюсь, что они смогут решить проблемы, которые мое поколение стыдливо запрятало в дальний уголок.

    Крупные компании, на которые делают ставку миллионы инвесторов, возможно, перестанут считаться «голубыми фишками». Их место займут новые корпорации, которыми будут руководить сегодняшние дети, обладающие совершенно иным мышлением. «General Motors» в годы моей молодости считалась ведущей силой в промышленности, а в наши дни превратилась в стареющего монстра. Такая же судьба может завтра постигнуть и «Microsoft», «Dell» или «Google».

    Вкладывая деньги в недвижимость, я не слишком забочусь о судьбе «General Motors» или «Google» до тех пор, пока ко мне исправно поступают чеки.

    В этом и состоит тайная причина того, почему я люблю недвижимость. Она еще не скоро устареет.

    Кто владелец вашей недвижимости?Кстати, я подумал, что вас, должно быть, заинтересует, кто на самом деле владеет недвижимостью.

    Слово «риелтор», то есть человек, профессионально занимающийся недвижимостью, происходит от испанского слова real, что означает «королевский». Таким образом, недвижимость изначально была королевской собственностью. В сельскохозяйственную эпоху существовали только два сословия людей – королевская знать и крестьяне. Как уже говорилось ранее, королю и феодалам принадлежала земля, на которой жили и работали крестьяне. В качестве платы за проживание они расплачивались с королевской верхушкой частью своего урожая.

    Сегодня мы не владеем в полной мере своей недвижимостью. Земля под ней принадлежит правительству, и мы платим ему налог на недвижимость. Попробуйте не заплатить, и вы поймете, кто хозяин в доме.

    Как видите, изменилось не так уж и многое.

    Сколько у вас есть способов разбогатеть?Здесь я постараюсь как можно проще и доступнее объяснить, что же такое внутренняя ценность. Если вы хотите услышать более сложное объяснение, то вам придется прочесть множество книг, написанных о Баффете и его методах инвестирования.

    Уяснив себе, что такое внутренняя ценность, вы сможете лучше понять, почему одни инвесторы зарабатывают больше денег, чем другие, а также поймете, что внутреннюю ценность можно найти не только в акциях, но и в других видах инвестиций. Я постараюсь объяснить свою мысль на примере недвижимости, потому что это более реальная и ощутимая вещь, чем акции, а значит, больше людей смогут понять суть внутренней ценности.

    Когда обычный инвестор хочет заработать деньги, он решает купить что-нибудь подешевле, а продать подороже. Например, покупает акцию за 10 долларов и продает ее, когда цена поднимется до 20. Каждое утро он встает и просматривает биржевые сводки.

    Многие инвесторы буквально жить не могут без того, чтобы день за днем не отслеживать взлеты и падения фондового рынка. Они считают, что если цены ползут вверх, то день начался удачно, а если цены падают, то он безнадежно испорчен. Но ни Уоррен Баффет, ни я этого не делаем. Хотя цена объекта инвестиций и представляет известную значимость, мы обращаем внимание, главным образом, не на это. Уоррен Баффет уделяет особое внимание цене, когда он покупает, например, компанию. После этого его совершенно не заботит, растет или падает цена ее акций. Баффета даже не интересует, работает ли биржа или нет, так как он не играет на ней, как большинство инвесторов.

    Прежде всего следует сказать, что Уоррен Баффет владеет не акциями, а компаниями целиком. Во-вторых, говоря предельно упрощенно, он ищет для покупки фирмы с хорошим уровнем менеджмента и перспективами роста.

    Возвращаясь к недвижимостиВозьмем для примера недвижимость, потому что, на мой взгляд, так будет легче объяснить внутреннюю стоимость объекта инвестиций.

    Когда я покупаю объект недвижимости, меня интересует только его цена на момент приобретения (как и Баффета), потому что от этого зависит размер будущих доходов. Но в процессе выбора и оценки недвижимости я обращаю внимание на четыре источника доходов (денежные потоки):

    1. Доход от арендной платы (денежный поток). Это те деньги, которые придут ко мне в виде чистого дохода после погашения всех издержек, возврата кредита, взятого на покупку, и уплаты налогов.

    2. Снижение налогов за счет списания вложенных средств с налогооблагаемых сумм (так называемый «фантомный» доход). Хотя в данном случае речь идет о расходах, но фактически это доход. Обычно это вызывает непонимание у людей, которые только начали заниматься недвижимостью. Это денежный поток, которого вы не видите.

    3. Доход от амортизации. Амортизация является вашим доходом, потому что вашу задолженность оплачивают жильцы. Когда же речь идет о доме, в котором вы живете, то амортизация будет относиться к вашим расходам.

    4. Доход от повышения стоимости недвижимости. На самом деле за повышением стоимости стоит инфляция. Когда у вас появляется доход от арендной платы, вы, будучи инвестором, можете рефинансировать эти деньги, а на сумму удорожания недвижимости взять новый кредит, не облагаемый налогом, задолженность по которому вновь будут оплачивать жильцы. Другими словами, образуется необлагаемый налогом денежный поток.

    Я привел вам пример внутренней стоимости приобретенного по хорошей цене и умело управляемого объекта недвижимости. Я всегда вкладываю деньги в такие приобретения, которые постоянно повышают свою стоимость и создают денежные потоки.

    Инвесторов, приобретающих недвижимость с целью последующей перепродажи, я называю спекулянтами, потому что их действия имеют мало общего с инвестициями. Их интересует только прирост стоимости. Но этот вид дохода, если он не реинвестируется, а тратится на собственные нужды, облагается налогами по повышенной ставке. В отличие от спекулянтов, меня интересуют денежные потоки и возрастающая внутренняя ценность.

    Уоррен Баффет не любит продавать свои инвестиции, потому что доход от продажи акций сразу же облагается налогом, а он уменьшает богатство. Формула Баффета проста: надо накапливать доходы, а не делиться ими с правительством.

    Чтобы люди совершенствовались как инвесторы, упражняя свой ум, и умели разглядеть то, что не заметно глазу, я рекомендую наши игры «Денежный поток 101» и «Денежный поток 202». Они помогут увидеть истинную ценность инвестиции или ее отсутствие, будь то акция, облигация, пай инвестиционного фонда, фирма или недвижимость. Я рекомендую сыграть в эти игры не менее десяти раз, потому что чем больше вы играете, тем выше становится способность видеть то, что упускают из виду большинство инвесторов.

    На примере простой схемы вы можете лучше понять, что значит видеть умом недоступное глазу. Перед вами схематический финансовый отчет:

    Это крайне упрощенная схема того, что требуется любому профессиональному инвестору в недвижимость, занятому поисками внутренней ценности, которую упускают из виду любители.

    Когда Уоррен Баффет говорит о внутренней ценности компании, он в принципе имеет в виду то же самое. Порой он употребляет другие термины, но, я думаю, на примере недвижимости вы уже немного разобрались, что такое внутренняя ценность.

    Средний инвестор, вкладывающий деньги в акции, часто исходит из показателя их доходности, а средний вкладчик в недвижимость – из коэффициента отдачи на вложенные средства. Это важные показатели, которые необходимо учитывать, но они вряд ли могут дать истинное представление о внутренней ценности инвестиций, имеющей значение для профессиональных инвесторов.

    Если вы хотите попробовать играть в наши игры «Денежный поток», не рискуя деньгами, то вам не мешает знать, что по всему миру уже существуют клубы «Денежного потока». Возможно, вы захотите присоединиться к одному из них и тем самым расширить свой кругозор, чтобы обрести способность разглядеть то, чего не могут увидеть ваши глаза.

    Подводя итог, можно сказать, что средний инвестор знает только один способ сделать деньги – купить подешевле и продать подороже. Профессиональный инвестор получает доход из нескольких источников и не продает объект инвестиций, позволяя ему возрастать в цене до бесконечности.

    Сила воображенияФинансовая грамотность позволяет человеку увидеть разумом то, что не видно глазу. Я называю это силой воображения. Люди, обладающие воображением, могут мысленно проникнуть в самую суть вещей и инвестиций; они ценят прозрачность. Мы с Дональдом вкладываем деньги в недвижимость, потому что можем видеть денежные потоки и ценность объектов инвестиций.

    Отсутствие прозрачностиВ инвестиционных фондах прозрачность отсутствует, да этого никто и не требует. Фонд не раскрывает в деталях структуру своих издержек. Почему люди несут деньги в учреждение, которое не отчитывается о своих расходах, находится выше моего понимания. Это уже проявление не просто любительства, а слепоты.

    Инвестиции на длительный срокПоскольку вкладчики инвестиционного фонда не видят истинных цифр, они не могут знать, какую часть их денег фонд забирает себе. Поэтому когда финансовый консультант советует вам инвестировать деньги в фонд на длительный срок, то истинная причина этого таится в следующем:

    Через 40 лет

    Инвестиционный фонд получает 80 процентов дохода от вложений, так как постоянно взыскивает с вас управленческие расходы и комиссионные на протяжении вашего членства в фонде. На долю инвестора приходится 100 процентов риска и 100 процентов вложенного капитала. Теперь вы понимаете, почему банки не выдают кредитов на покупку паев инвестиционных фондов, а страховые компании не страхуют эти инвестиции от потерь?

    Не все инвестиции одинаковыЗадача лидера или учителя состоит в том, чтобы научить людей видеть. Поскольку школьная система не дает детям знаний о деньгах, то большинство людей, даже весьма хорошо образованных, не могут определить, чем одни инвестиции лучше других.

    Теперь, поняв разницу между недвижимостью и инвестиционными фондами, вы сами сможете решить, какой вид инвестиций вам лучше подходит.

  

  
    Ответ Дональда

    Когда меня спрашивают, почему я люблю вкладывать деньги в недвижимость, мне всегда хочется ответить: «Потому что я люблю дышать». Для меня недвижимость – это кислород, который позволяет жить и в бодрствующем состоянии, и во сне.

    Даже не принимая во внимание тот факт, что я вырос в среде этого бизнеса, я все равно, пожалуй, отыскал бы в жизни свою дорогу к недвижимости. Я строитель по натуре. Помню, что еще ребенком строил из кубиков очень высокие сооружения. Мне даже приходилось заимствовать кубики у своих братьев, чтобы сделать башню еще выше (и я им, конечно, эти кубики вернул бы, если бы не склеивал их для прочности). Думаю, что тяга к строительству у меня наследственная, и чем выше я строю, тем лучше.

    В качестве объекта инвестиций недвижимость – одно из самых надежных мест для размещения денег. Недвижимость никогда не исчезнет полностью, как это случается с некоторыми отраслями экономики. У нее могут быть свои взлеты и падения, как говорил Роберт, но она вряд ли когда-нибудь совершенно устареет. Проходят века, а земля все растет в цене. Первоначально вся стоимость Манхэттена составляла 24 доллара. Всего 24, без всяких нулей в конце.

    Когда Роберт говорит, что он не в восторге от всяких технических новинок, должен признаться, что я согласен с ним в этом. У себя в офисе я даже не пользуюсь внутренней связью. Мне проще крикнуть, что эффективнее и экономит время. Кроме того, это создает атмосферу необходимого рабочего напряжения. И если в ответ на мой крик люди тоже повышают голос, я считаю, что это нормально. Как я уже говорил, бизнес – это не улица с односторонним движением.

    Офисы фирм, занимающихся недвижимостью, никогда не считались тихим и спокойным местом. Журналисты, посещающие мой офис, часто называют его «зоной военных действий». И я ничего не имею против. Бизнес порой похож на сражение. Но, как и к сражению, к нему надо тщательно готовиться.

    И это еще одна причина, почему я люблю недвижимость. Заниматься ею очень увлекательно. Это сложный бизнес, протекающий в нескольких измерениях. И результаты труда всегда можно пощупать руками и своими глазами посмотреть на то, во что вы вложили деньги. Вы видите, как они в буквальном смысле растут и становятся все краше, если, конечно, хорошо разбираетесь в том, что делаете.

    Башня Трампа построена не так давно (в 1983 году), но она уже стала зданием, определяющим силуэт города. Я до сих пор горжусь этим сооружением, и это еще одно из преимуществ работы с недвижимостью. Кроме того, это здание принесло мне неплохой доход в финансовом отношении.

    Я вкладываю в недвижимость душу, и это помогает мне хорошо справляться с работой.

    Дональд ТрампЕсли я собираюсь во что-то вложить время и деньги, то конечный результат должен доставлять мне удовлетворение. Большинство людей вкладывают деньги в вещи, о которых они ничего не знают и которые их совершенно не волнуют. Это, конечно, их дело, но я вкладываю в недвижимость душу, и это помогает мне хорошо справляться с работой.

    А во что вы готовы вложить душу?

    Ваша точка зренияГотовы ли вы инвестировать в недвижимость?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Когда я впервые услышал о сетевом маркетинге, то сразу стал его противником. Однако, обдумав все как следует, я увидел в нем возможности, которые редко может предоставить другое направление бизнеса.

    Долгосрочный успех является следствием уровня вашего образования, жизненного опыта и свойств личности. Многие компании, занимающиеся сетевым маркетингом, осуществляют обучение своего персонала именно в этих ключевых направлениях.

    В школах, как правило, готовят людей для секторов Р и С квадранта денежного потока. И это неплохо, если вы намерены всю жизнь заниматься этими направлениями деятельности. Большинство школ бизнеса также готовят студентов для высокооплачиваемых должностей в корпорациях, то есть для сектора Р, но никак не Б.

    А что, если вы находитесь в квадранте Р или С и хотите изменить свое положение? Что, если вы хотите находиться в квадранте Б? Где можно получить образование, которое подготовит вас для этого квадранта? Я рекомендую бизнес сетевого маркетинга. Этот вариант больше всего подходит для людей, которые хотят произвести изменения и приобрести необходимые навыки и такую позицию, которая направлена на успех в квадранте Б.

    Стать предпринимателем и создать бизнес в секторе Б непросто. Я считаю, что это одна из самых сложных задач, которые только может представить себе человек. Причина, по которой большинство людей находятся в секторах Р и С, очень проста: так проще. Если бы бизнес не был настолько сложным делом, то все бы им занимались.

    Лично мне пришлось учиться справляться с сомнениями, робостью и страхами, брать себя в руки и продолжать начатое дело после неудачи. Если человек хочет добиться успеха в секторе Б, будь то компания сетевого маркетинга, франшиза или собственная фирма, то ему необходимо выработать в себе определенные качества.

    Для любого вида бизнеса в секторе Б необходимы лидерские качества. Способны ли вы ради интересов дела преодолеть свои страхи и помочь людям справиться с их опасениями?

    Роберт КийосакиДля любого вида бизнеса в секторе Б необходимы лидерские качества. Способны ли вы ради интересов дела преодолеть свои страхи и помочь людям справиться с их опасениями? Этому качеству научила меня военная служба. Для офицера морской пехоты совершенно необходимо умение вести за собой людей в бой, превозмогая страх перед смертью.

    Я встречал многих людей из сектора С – специалистов или владельцев мелкого бизнеса, – которые хотели бы расширить свои возможности, но для этого им не хватало лидерских качеств. За ними никто не хотел идти. Работники не верили своим лидерам, а лидеры не вдохновляли их на то, чтобы работать по максимуму.

    Ранее уже было сказано, что журнал «Forbes» к разряду крупного бизнеса относит те компании, где трудится не менее 500 человек. Именно поэтому для сектора Б жизненно необходимы качества лидера.

    Как же найти такую сферу деятельности, где не жалеют времени на ваше образование, развитие личных качеств и подготовку к ведению собственного бизнеса? Ответ очевиден – это большинство фирм, занимающихся сетевым маркетингом.

    Создание собственной компании в секторе Б – весьма сложная задача. Поэтому вы должны задать себе вопрос: «Есть ли у меня для этого все необходимое? Готов ли я выйти из своей комфортной зоны, последовать за лидером или сам стать лидером? Есть ли во мне качества богатого человека?» Если вы ответили утвердительно, то приступайте к поиску бизнеса в сфере сетевого маркетинга с богатыми обучающими программами. При этом я обращал бы внимание не столько на продукцию фирмы или уровень зарплаты, сколько на ее образовательные и развивающие программы.

    Сетевой маркетинг относится к сектору Б, потому что отвечает сразу нескольким критериям, которые предъявляются к бизнесу или инвестициям.

    1. Использование эффекта рычага: могу ли я научить людей работать на себя?

    2. Контроль: располагаю ли я системой страховки и защиты?

    3. Творчество: позволит ли этот вид бизнеса проявлять творчество и развивать свои качества и способности?

    4. Расширение возможностей: может ли этот вид бизнеса расти и расширяться до бесконечности?

    5. Предсказуемость: будет ли мой доход предсказуемым, если я сделаю все, что для этого необходимо? Если я добьюсь успеха и смогу расширить свой бизнес, то будут ли параллельно расти и мои доходы?

    Не относится ли сетевой маркетинг к так называемым «пирамидам»?Меня часто спрашивают, не является ли сетевой маркетинг разновидностью пользующихся дурной славой «финансовых пирамид»? Я всегда отвечаю, что любая корпорация – это пирамида, где на самом верху стоит один человек – руководитель, а под ним – остальные.

    Вот схематический пример типичной корпоративной пирамиды:

    Теперь сравните эту схему с системой сетевого маркетинга:

    Настоящий сетевой маркетинг представляет собой полную противоположность традиционной модели бизнеса. Он предназначен для того, чтобы поднять вас на более высокий уровень, а не держать внизу, без чего не сможет успешно функционировать.

    Несколько замечаний о сетевом маркетинге1. Увеличение налоговых льгот. Начав в свободное время собственный сетевой бизнес при сохранении основного места работы, вы уже будете пользоваться налоговыми преимуществами богатых людей, можете списывать с налогооблагаемых сумм больше денег, чем наемные работники. Например, вы можете вычесть из налогообложения расходы на машину, бензин, частично на продукты и развлечения. Разумеется, предварительно следует проконсультироваться в налоговом ведомстве о действующих в этой сфере правилах. (Кстати, и расходы на консультирование тоже не облагаются налогами.) Наемным служащим такая льгота в большинстве случаев недоступна. Другими словами, правительство помогает вам в попытках ухода от налогов.

    2. Общайтесь с единомышленниками. Мне повезло в том отношении, что мои друзья тоже хотели работать в секторе Б. Когда я только начинал свою карьеру в бизнесе, большинство знакомых из сектора Р считали, что я сошел с ума. Они не могли понять, почему я отказываюсь от надежной работы и стабильной зарплаты. Поэтому для перехода в сектор Б очень важно окружить себя людьми, которые мыслят так же, как и вы.

    3. Не торопитесь. Чтобы добиться успеха в секторе Б, требуется время и настойчивость.

    Точно так же необходимо время, чтобы взобраться по карьерной лестнице в секторе Р или стать преуспевающим врачом либо адвокатом в секторе С. Мне понадобились долгие годы, прежде чем я наладил процветающий бизнес в секторе Б.

    Поэтому не торопитесь. Я считаю, что должно пройти не менее пяти лет, прежде чем вы освоите науку бизнеса и станете личностью, которой по плечу работа в секторе Б.

    4. Компании сетевого маркетинга терпеливы. Одно из преимуществ сетевого маркетинга заключается в том, что компания будет инвестировать в вас время и деньги, даже если вы не демонстрируете особых успехов.

    Если в мире корпораций вы не добились успехов в течение шести месяцев или года, вас чаще всего увольняют. В мире сетевого маркетинга большинство компаний будут продолжать работать над вашим развитием, если вы выражаете готовность к дальнейшей работе. В конце концов, им же надо поднять вас на вершину.

    5. Используйте уже готовую систему. Вся система функционирования сетевого маркетинга уже налажена и отработана, а это позволяет вам сразу же непосредственно приступать к выполнению своих обязанностей, вместо того чтобы создавать структуру и налаживать работу новой компании.

    В заключениеОсвободившись от предубеждений, я смог наконец разглядеть некоторые уникальные преимущества, которые сетевой маркетинг предоставляет людям, собравшимся изменить свою жизнь.

    Если начинать свою карьеру в бизнесе в сфере сетевого маркетинга, то вы понесете значительно меньшие расходы, чем при создании собственной фирмы.

  

  
    Ответ Дональда

    Как и Роберт, я мало знал о сетевом маркетинге или прямых продажах. Но, когда один друг рассказал мне, что это модели самого быстрорастущего бизнеса, мне пришлось открыть свой разум и заглянуть в него. То, что я обнаружил, поразило меня.

    Годы назад традиционной модели бизнеса была противопоставлена бизнес-модель, известная как франшиза. Многие люди подвергали сомнению даже законность этой модели. Сегодня все в мире знают о «McDonald’s». Эта компания, построенная по принципу сетевого маркетинга, будучи совершенно новой моделью бизнеса, когда речь идет о франшизе, испытывает то же противодействие, которое она испытывала годы назад.

    Изучая эту новую модель бизнеса, я был удивлен, обнаружив, что многие крупнейшие компании добавили к своему бизнесу компонент сетевого маркетинга. Сегодня многие банки, компании, работающие в сфере телекоммуникаций, брокерские фирмы, занимающиеся недвижимостью, платежные сети и основные потребительские брэнды обращаются к этой новой форме маркетинга, работающего по принципу «от человека – к человеку». Так что советую держать разум открытым, и если вы ищете способ начать свой бизнес, то бизнес сетевого маркетинга, возможно, окажется для вас самым подходящим.

    Маркетинг – это мощный инструмент, а сетевой маркетинг может еще больше усилить эту мощь при условии вашей высокой мотивации. Короче говоря, вы просто берете некий продукт и отделяете от него рекламное агентство, самостоятельно занимаясь его рекламой и маркетингом.

    Это превосходная работа, но она будет вам по силам лишь в том случае, если вы отнесетесь к ней со всей душой, проявляя высокую мотивацию. Сетевой маркетинг потребует от вас предпринимательского духа, нацеленности на результат и упорства. Я не рекомендовал бы заниматься им людям, у которых отсутствует мотивация.

    Еще один важный аспект сетевого маркетинга состоит в том, что он требует умения общаться с людьми. Поэтому если вы необщительный и замкнутый человек, то стоит как следует подумать, прежде чем браться за такую работу.

    Как и в рекламе, не имеет никакого смысла организовывать блестящую рекламную кампанию, если товар того не стоит. Имейте в виду, что если вы решите стать дистрибьютором, то на вас ложится юридическая ответственность по всем претензиям покупателя относительно продаваемой продукции. Но самое главное – это убедиться, что товар, который вы собираетесь продавать, заслуживает потраченной на него энергии и настойчивости. В противном случае вы будете тратить свои силы впустую.

    Убедитесь, что товар заслуживает потраченной на него энергии.

    Дональд ТрампРоберт говорит о том, как важно, решившись заняться сетевым маркетингом, покинуть свою комфортную зону. И советует не торопиться. Это хорошие рекомендации, над которыми стоит подумать. Я согласен и с тем, что для успеха здесь необходимы энергичность, лидерские качества и умение взять на себя ответственность.

    Как и в любом виде деятельности, прежде чем что-то начинать, надо узнать как можно больше о том, что вы собираетесь делать. Сетевой маркетинг зарекомендовал себя как хорошее средство получения дохода, а трудности, возникающие в процессе работы, – это, возможно, как раз то, что вам нужно. Есть немало примеров того, как люди добиваются успеха при наличии трудолюбия, энтузиазма и отличного продукта. В сетевом маркетинге, как и во многих других сферах деятельности, которые мы уже обсуждали, успех также приходит не по мановению волшебной палочки.

    Большинство людей слышали о так называемых «целевых группах» клиентов. Этим исследовательским инструментом пользуются рекламные агентства, опробуя новые продукты. Они просто отправляются в самые разные районы и спрашивают обычных людей, что им нравится или не нравится в новом продукте. Советую вам использовать этот способ, выбирая себе продукт для продажи. Если он нравится вам самому, то это еще не значит, что и другие будут того же мнения. Важно отыскать общую точку зрения большинства людей.

    В целом мой совет относительно сетевого маркетинга можно выразить так: проведите свои собственные исследования, а затем вложите все знания и умения в продажу продукта. Против истинного энтузиазма ничто не сможет устоять, и вам будет сопутствовать удача.

    Ваша точка зренияСчитаете ли вы, что сетевой маркетинг – это то, чем вам следует заняться?

    __________

    __________

    __________

  

  
    Ответ Роберта

    Взгляните еще раз на квадрант денежного потока.

    Между секторами этого квадранта существует большая разница, и она выражается в различных ценностях. Мой бедный папа не преуспел в секторах С, Б и И, так как во время учебы ему внушили ценности сектора Р. У него не было навыков и инстинктов, необходимых для выживания на улице, не было подготовки для трех остальных секторов. И только тогда, когда губернатор уволил его с государственной службы, он понял, кто в действительности осуществляет контроль над его жизнью.

    Мне повезло, что у меня был богатый папа, который сделал себе состояние в секторах Б и И. Он подготовил мои мысли и эмоции для перехода из секторов Р и С в сектора Б и И. Точно так же поступил с Дональдом и его отец. Хотя на этом пути у меня и случались отдельные ошибки, мудрость и уроки богатого папы помогли их преодолеть.

    Мне нравится быть предпринимателемХотя поначалу мой путь был нелегким, мне нравится предпринимательская деятельность. Я люблю открывать новые направления бизнеса, люблю творчество людей, с которыми встречаюсь, мне нравится преодолевать трудности и получать награды. Мне пришлось заплатить высокую цену за учебу и опыт, но сейчас, оглядываясь назад, я понимаю, что игра стоила свеч.

    Я не вернулся к плаванию на танкерах или полетам на самолетах, потому что прошло первоначальное очарование, связанное с этими профессиями. Я ощущал радостное возбуждение, когда впервые встал к штурвалу нефтяного танкера и впервые самостоятельно посадил самолет. После того как я освоил эти навыки, дальнейшее обучение пошло легче – и в конце концов закончилось. Если бы сейчас я был пилотом авиалайнера или капитаном судна, то мой сегодняшний день очень походил бы на завтрашний.

    Мне нравятся новые проблемы, с которыми я сталкиваюсь каждый день. Нравится возбуждение, которое охватывает меня в начале нового дела и в ходе его развития. Когда бизнес встал на ноги, возникают проблемы его расширения и роста. Когда налажен стабильный рост, то появляются проблемы формирования новой команды, чтобы обеспечить его предсказуемость и прибыльность.

    Каждый день предпринимателя несет с собой новые задачи и дает новые знания. Даже в неудачные дни я узнаю что-то новое. Дональд утверждает то же самое. Именно поэтому у него в работе так много новых проектов. Чтобы быть настоящим предпринимателем, необходимо работать головой и многому учиться. Если вы не любите этого делать, то ваш бизнес, скорее всего, не будет развиваться, потому что вы остановитесь в росте. Встречая компанию, которая переживает период спада, чаще всего я вижу причину этого в том, что в застое находится сам ее владелец.

    Глядя в зеркалоВаш бизнес – это самое лучшее зеркало, в котором вы можете увидеть свое отражение. Бизнес похож на игру в гольф, где каждый удар клюшкой свидетельствует об успехе или неудаче. Если вы будете действовать правильно, то станете богаче, чем Тайгер Вудс. Если же допускаете промах, то вас не примут в члены гольф-клуба. Я знаю это по собственному опыту. Сегодня многие клубы предлагают мне почетное членство, а несколько лет назад они и близко к своим дверям меня не подпустили бы.

    Опять к вопросу о контролеСегодня многие чувствуют себя неуверенно, потому что школа так и не научила их тому, насколько важно контролировать свою жизнь. Если вы, например, работаете по найму, то не можете предвидеть, получите ли повышение по службе, увеличат ли вам зарплату, когда вы пойдете в отпуск, а иногда даже и в какое время пойдете обедать.

    Сегодня многие чувствуют себя неуверенно, потому что школа так и не научила их тому, насколько важно контролировать свою жизнь.

    Роберт КийосакиВ 1974 году, когда был введен в действие пенсионный план ERISA, на базе которого появилась программа 401(k), многие работники по найму из сектора Р были вынуждены стать инвесторами сектора И. Но проблема опять-таки была в недостатке образования и опыта. Даже у самых образованных работников не хватало финансовых знаний, и они чаще всего вкладывали деньги в ценные бумаги – банковские депозиты, акции, облигации и взаимные фонды. Опять же и в этом случае у них полностью отсутствовал контроль над своими вложениями.

    Еще одна сфера, где у наемных работников полностью отсутствует контроль, – это налоги. Те, кто находится в секторах Р и С квадранта, в большинстве случаев платят более высокие налоги, чем профессионалы из секторов Б и И.

    Причина опять-таки в степени контроля. Налоговое ведомство и законы предоставляют большую возможность контроля секторам Б и И, потому что они важнее для экономического роста страны. Крупные бизнесмены создают рабочие места, а ведущие инвесторы снабжают капиталом бизнес, инфраструктуру, энергетику и строительство жилья.

    Я часто встречал людей из других стран, которые пытались убедить меня, что у них совершенно другие законы. Однако из собственного опыта знаю, что это не так. Я веду бизнес в Китае, Японии, Корее, Канаде, Австралии, Южной Америке, Израиле, на Ближнем Востоке и в Европе. И в большинстве развитых и развивающихся стран имеются схожие налоговые льготы для секторов Б и И. В них могут быть некоторые отличия, но повсюду в мире действует «золотое» правило: «Тот, кто имеет золото, диктует правила».

    Обретение контроляСегодня легче, чем когда бы то ни было, получить доступ к секторам Б или И. Появились новые технологии, с помощью которых очень просто добиться эффекта рычага и расширить зону своих действий на весь мир. Например, компьютер и интернет делают предпринимательство более простым и дешевым делом. Менее чем за тысячу долларов я могу купить себе компьютер и получить доступ ко всем мировым рынкам. Вопрос лишь в том, есть ли у вас достаточные знания, опыт, образ мышления и внутренние ценности, чтобы стать предпринимателем.

    Как получить образование и опытВвиду того что школы не дают знаний о предпринимательстве и инвестициях, возникает вопрос: каким же образом получить необходимые образование и опыт, чтобы добиться успеха в секторах С, Б и И?

    Наши с Дональдом ответы очень схожи. Мы рекомендуем пойти учиться в школу бизнеса или найти себе хорошего наставника. Как вы уже знаете, и у него, и у меня были богатые папы, которые позаботились о нашем становлении и развитии.

    В предыдущей главе мы с Дональдом писали о преимуществах сетевого маркетинга. На мой взгляд, самыми главными из них являются система обучения и низкие начальные расходы. Если вы серьезно решили стать предпринимателем, то я опять-таки порекомендовал бы вам найти компанию в области сетевого маркетинга с хорошей программой обучения и подготовки и посвятить работе в ней по крайней мере пять лет, чтобы усвоить ценности сектора Б.

    Преимущества франшизыЕсли у вас достаточно денег и вы готовы пойти на большее, тогда я порекомендовал бы вам подумать о приобретении франшизы. Солидная компания, продающая франшизу, не пожалеет времени и сил на вашу подготовку к ведению бизнеса.

    Компания «McDonald’s» располагает самой известной в мире системой франшиз. Я неоднократно подумывал о приобретении франшизы этой компании, причем не ради того, чтобы заработать деньги, а исключительно из-за ее учебных программ. Вы, должно быть, слышали об Университете Гамбургера. Это чрезвычайно престижная школа, которая готовит людей к реальной жизни в бизнесе. Однако проблема в том, что приобретение франшизы «McDonald’s» обходится не меньше чем в миллион долларов.

    Наставники и консультантыЯ на собственном опыте знаю, с какими трудностями, разочарованиями и проблемами связан переход из секторов Р и С левой половины квадранта в правую половину, в сектора Б и И. Именно поэтому в компании «Rich Dad» разработали ряд программ для людей, которые хотят добиться успеха в секторах Б и И. На ваш выбор предлагаются следующие программы.

    1. Консультативные услуги «Rich Dad». У нас есть команда хорошо подготовленных профессиональных консультантов, единственная цель которых – помочь вам добиться успеха в финансах, инвестициях, в организации или развитии собственного бизнеса. Это чисто индивидуальные консультации, благодаря которым многие добились феноменальных результатов. Вся прелесть этой программы заключается в том, что цели вы устанавливаете сами. А ваши цели однажды изменят всю вашу жизнь.

    2. Учебные курсы «Rich Dad». В то время как многие консультанты по инвестициям рекомендуют вам диверсифицировать, диверсифицировать и еще раз диверсифицировать вложения, мы советуем совершенно противоположное: сфокусируйте свои усилия на чем-то одном. Все, кто добился больших успехов, всегда были сосредоточены на главной цели.

    В ближайшем будущем «Rich Dad» сможет предложить вам курсы, которые дают образование на уровне колледжа, а также семинары для тех, кто хочет получить знания только по какой-то одной теме бизнеса или инвестиций. Лично мне, например, очень нравятся курсы по освоению бросовых участков земли. Если захотите, то можете стать экспертом по опционам или закладным. Как вы уже знаете, существует множество способов стать очень богатым человеком. Главное – сфокусировать все стремления в одной точке.

    В заключениеСуществует два типа людей. Одним больше всего нужна безопасность, а другим свобода. Как вы уже, вероятно, поняли, безопасность и свобода – это прямо противоположные вещи. Именно поэтому у людей с максимальным уровнем безопасности меньше всего свободы. Они находятся в самой безопасной и надежной «камере тюрьмы». Если же вам нужна свобода, то я со всей откровенностью могу сказать, что искать ее надо в секторах Б и И.

  

  
    Ответ Дональда

    Вам может показаться странным, но я не всегда рекомендую людям открывать собственный бизнес. Некоторые просто от природы не могут быть предпринимателями, и я оказал бы им медвежью услугу, дав такой совет. Выступая перед аудиторией на тему мотивации и успеха, я всегда откровенно об этом говорю. Если у меня есть возможность воздержаться от неудачного совета, то я предпочитаю так и сделать.

    Примерно год назад во время одного из таких выступлений мужчина, которому было уже за 60, подошел ко мне и попросил дать несколько советов по открытию собственного бизнеса. Я вынужден был сказать ему, что это не самая лучшая идея, потому что предпринимательство связано с определенным риском. Я подумал, что человек в этом возрасте может потерять все. Это заставило меня воздержаться от советов, которые я обычно даю в таких случаях. Мне было бы больно осознавать, что человек последовал моим советам и потерпел крах. Я чувствовал, что в душе он не предприниматель, и дело тут вовсе не в возрасте. Просто я считаю себя осторожным оптимистом, причем «осторожность» всегда стоит на первом месте.

    Я рекомендую людям открывать собственное дело только тогда, когда ситуация оправдывает такое решение, когда вижу их отношение к работе, энергичность, страсть и упорство, когда знаю, что у них есть все необходимые качества для такого рода деятельности. Некоторые люди считают, что вполне могли бы стать бизнесменами, но на самом деле это не так. Все, кому я порекомендовал заняться собственным бизнесом, добились в этом успеха. Но такие советы я даю далеко не каждому.

    Однажды я посоветовал молодой женщине, работавшей в агентстве по недвижимости, открыть собственную фирму. Она так и поступила – буквально на следующий же день! Сегодня Ким Могалл руководит одной из самых преуспевающих компаний в Нью-Йорке и до сих пор рассказывает историю о том, с чего все началось. Ей потребовалось меньше суток, чтобы прийти к такому решению. Еще один из моих знакомых работал на Уолл-стрит, и я ясно видел, что он занимается не своим делом. В конце концов я прямо сказал ему, что он все больше становится похож на неудачника, потому что не любит свою работу и не добился в ней успехов. На вопрос, что ему нравится больше всего в жизни, он ответил, что с удовольствием занялся бы чем-нибудь связанным с гольфом. Мне потребовалось несколько лет, чтобы уговорить его оставить Уолл-стрит, и в конце концов он все же решился круто поменять жизнь и теперь успешно ведет дела в своей школе гольфа. Вдобавок ко всему он очень счастлив.

    Эти два примера свидетельствуют, что 1) вы должны быть экспертом в своем деле и 2) вам нужна смелость, чтобы сделать решающий шаг. Каждый приходит к такому решению своим путем, но для этого в первую очередь требуется желание.

    Первым делом я говорю людям, что предпринимательство – это не коллективное занятие. Вы должны быть готовы к тому, что определенное время – иногда довольно долгое – вам придется идти по этому пути в одиночку. К Роберту успех тоже пришел не сразу, но он не опускал руки, работал, учился и пришел туда, куда стремился. Главное, чтобы было желание.

    Трудно описать чувство собственника. Возможно, оно начинается с первого подаренного велосипеда. С этого момента вы стараетесь заботиться о нем, как и о любой принадлежащей вам вещи. Мое имя связывается со многими проектами, и я стремлюсь к тому, чтобы все, что произвожу и строю, было высшего качества. Это стандарты, которые я установил для себя и в соответствии с которыми живу и работаю. Чтобы в полной мере понять и осознать это, нужно иметь собственный бизнес.

    Мне часто приходилось слышать отзывы о том или ином сотруднике: «Он работает так, словно это его собственная фирма». Когда человек не отделяет свои цели от целей компании, то он действительно ощущает себя ее собственником. Это качество необходимо каждому, кто собирается открыть свой бизнес. Здесь не существует нормированного рабочего дня. Иногда приходится работать и по 24 часа в сутки без выходных.

    Что посеешь, то и пожнешь. Сегодня эта поговорка справедливее, чем когда-либо. Приятно пользоваться плодами, которые сам же и вырастил.

    Дональд ТрампМне нравится ощущать ответственность, потому что это придает мне силы и заряжает энергией. Однако кое-кому не нравится постоянно испытывать на себе давление и стресс. Если вы тоже относитесь к таким людям, то я посоветовал бы вам оставаться наемным работником.

    Награда для тех, кто занимается собственным бизнесом, очевидна и не нуждается в объяснениях. Если вы уже испытали подобные ощущения, то после этого очень трудно работать на кого-то другого. При всем богатстве воображения сравнить это невозможно ни с чем. Трудно найти лучший стимул для упорного и интенсивного труда, чем ощущение, что вы капитан собственного корабля. Каждое утро вы можете начинать со слов: «Я сам могу заработать себе деньги – здесь и сейчас!» Это непередаваемое чувство.

    Собственный бизнес можно сравнить с выращиванием дерева. Это такой же живой и растущий организм, который переживает и бури, и прекрасные солнечные дни, и зимние холода, но продолжает расти, вбирая в себя частицу и вашей жизни и отражая вашу личность. Именно поэтому я так тщательно контролирую все, что делаю. Если какая-то вещь несет на себе твой отпечаток, то она должна быть самой лучшей. Необходимо постоянно поднимать планку своих достижений и самооценки, и, поверьте мне, скучать в этом случае не приходится.

    И в этом заключается еще одна привлекательная сторона бизнеса. Если вам стало неинтересно или тоскливо, то винить в этом следует только самого себя, а долго такое состояние продолжаться не может. Если вы работаете по найму, то работа может оказаться скучной и нудной, и единственное, что вы можете предпринять в таком случае, это уволиться. Занимаясь собственным бизнесом, вы контролируете все свои действия, что равносильно свободе.

    Свобода – очень интересное понятие. За нее, как и за все в этой жизни, надо платить. Большинству бизнесменов приходится работать намного больше, чем любому из их работников, но я никогда в жизни не слышал, чтобы предприниматель выразил желание бросить самостоятельный бизнес и поработать на кого-то другого. Никогда!

    Всем нам известно такое понятие, как стремление к самовыражению, особенно если речь идет о живописи. Его можно вполне применить и к бизнесу, который я тоже рассматриваю как своего рода искусство. У них есть много общих черт: дисциплина, техника, упорство и так далее. Но именно свобода самовыражения делает бизнес таким привлекательным занятием. Если я ясно представляю себе, чего хочу добиться, то прилагаю к этому все силы, не спрашивая ни у кого разрешения на любые действия. Это моя собственная игра. Разумеется, я должен соблюдать при этом определенные законы и правила, но я могу генерировать собственные идеи, и у меня есть силы для того, чтобы претворить их в жизнь.

    Людей вдохновляет и создает мотивацию конкретная цель. Если же вы можете соединить свое вдохновение с усердным и целенаправленным трудом, то советую вам всерьез подумать о собственном бизнесе. Отдача от такого труда будет намного больше. Что посеешь, то и пожнешь. Сегодня эта поговорка справедливее, чем когда-либо. Приятно пользоваться плодами, которые сам же и вырастил.

    Ваша точка зренияХотите ли вы заниматься собственным бизнесом?

    Почему да или почему нет?

    __________

    __________

    Что означает для вас свобода?

    __________

    __________

  

  
    Точка зрения Роберта

    Перед нами стоит множество сложных задач. Ситуация требует, чтобы среди нас было больше лидеров, а не последователей.

    У нас слишком много людей с иждивенческим менталитетом, которые ожидают, что правительство решит за них все вопросы. Эта книга написана в надежде, что она поможет вам стать лидером.

    Что необходимо, чтобы стать лидером? Для размышления я предлагаю вам три формулировки.

    1. Лидер как личный пример. Когда я учился в академии и служил в корпусе морской пехоты, меня учили, что лидер должен подавать личный пример. Подчиненные должны видеть, что я живу и действую по высоким стандартам.

    Дональд Трамп определенно соответствует этому критерию. В процессе совместной работы над книгой мне удалось ближе узнать этого человека, которого я заочно уважал уже на протяжении многих лет и старался брать с него пример. Уже одно общение с ним стало для меня жизненным уроком. Он научил меня строить жизнь в соответствии с высокими личными стандартами.

    Мой бедный папа советовал жить по средствам, а богатый папа учил постоянно работать, чтобы расширять свои средства. Находясь рядом с Дональдом, я почувствовал желание расширить свои средства до таких пределов, которые прежде считал невозможными. Именно в этом и заключается роль лидера. Он побуждает окружающих выходить за рамки возможного.

    Я уверен, что эта книга тоже вызовет в вас побуждение выйти за пределы того, что вы раньше считали возможным, и прожить жизнь по более высоким стандартам.

    2. Лидер вдохновляет подняться над своими сомнениями и страхами. Мой богатый папа часто говорил: «Страх – это та грань, которая делит людей на трусов и лидеров, неудачников и победителей».

    В заключительный период подготовки на базе корпуса морской пехоты в Кэмп-Пендлтоне, штат Калифорния, непосредственно перед отправкой во Вьетнам инструктор по огневой подготовке, который учил меня пользоваться пулеметами и ракетами, однажды сказал: «Учеба скоро закончится, и вы окажетесь во Вьетнаме. Там вы столкнетесь с самой трудной задачей, которая только выпадает на долю лидера. Вам придется приказывать людям отдать свою жизнь ради того, чтобы жили другие. И я спрашиваю: вы сами готовы на это?» Дав нам со вторым пилотом время, чтобы подумать, он продолжил: «Если вы готовы умереть, то по-новому поймете, что такое жизнь. У вас появится уникальная возможность подойти к такому рубежу своей жизни, от которой большинство людей пытаются убежать. Перед вами откроется жизнь, над которой не властна смерть».

    За годы, проведенные во Вьетнаме, у меня не раз бывали моменты, о которых говорил инструктор. Ситуации, когда я оставался со страхом один на один и когда жизнь и смерть в обычном понимании теряли всякое значение.

    Разумеется, вложение денег в недвижимость – это не вопрос жизни и смерти. Однако для того, чтобы добиться успеха, часто приходится выбирать между смертью своего старого «я» и рождением нового. Многие люди останавливаются в росте и своем совершенствовании лишь потому, что боятся смерти. Их старое «я» боится самоубийства, и поэтому они продолжают жить по-прежнему, а окружающий мир уходит вперед.

    Настоящие лидеры побуждают человека подняться над собой и сделать то, чего он раньше всегда боялся.

    Оглядываясь на свою жизнь, я вижу, что мне не раз приходилось убивать свое старое «я», чтобы во мне появилось что-то новое.

    Например:

    Когда я решил стать богатым, мне пришлось убить в себе бедняка.

    Когда я решил стать предпринимателем, мне пришлось убить в себе наемного работника.

    Когда я решил стать стройным и здоровым, мне пришлось убить в себе толстого и ленивого человека.

    Настоящие лидеры побуждают человека подняться над собой и сделать то, чего он раньше всегда боялся.

    Роберт КийосакиОдин мой знакомый говорит: «Каждый хочет попасть в рай, но никто не готов умереть ради этого». Проведя два года рядом с Дональдом, я почувствовал, что под его влиянием готов перерасти самого себя и стремиться к жизни, доступной лишь немногим.

    Я вспоминаю, как еще в 1980‑е, когда мы с Ким преодолевали самый тяжелый финансовый период в нашей жизни, мы оба прочли книгу Дональда «Искусство заключать сделки». Кое-кто из наших читателей уже, вероятно, знает, что в 1985 году мы с Ким находились в таком бедственном положении, что несколько дней вынуждены были жить в машине. В 1987 году Дональд изъявил готовность поделиться своей мудростью, издав упомянутую выше книгу. Она дала нам толчок с новой силой двигаться вперед даже несмотря на то, что многие наши друзья и члены семьи говорили, что нам следует образумиться и прекратить попытки воплотить в жизнь свою мечту.

    В 1987‑м, когда обрушился рынок акций, именно мудрые слова Дональда позволили нам увидеть в этом благоприятную возможность, а не бедствие. Вместо того чтобы стать еще беднее, что и случилось со многими людьми, мы восприняли крах рынка акций, крах институтов, работавших с накоплениями и займами, и крах в сфере недвижимости как благоприятную возможность для того, чтобы сделать рывок вперед и достичь финансовой независимости.

    Для нас с Ким Дональд был маяком в темной ночи, и мы очень обязаны ему за его готовность поделиться с другими своими знаниями, результаты чего мы можем наблюдать на протяжении многих лет.

    3. Лидеры обладают дальновидностью и учат видеть других. Как-то я читал, что Уинстон Черчилль мог заглянуть в будущее на 200 лет, а доктор Бакминстер Фуллер мог видеть вперед на 1000 лет. Не готов судить, насколько это правда, но каждому из нас знакомы люди, которые не видят дальше завтрашнего дня. Мы знаем также, что Дональд Трамп способен разглядеть сияющий огнями небоскреб там, где другие видят только обгоревшие развалины. Это и делает его лидером и очень богатым человеком. Он может видеть то, что недоступно другим.

    Богатый папа учил меня различать то, чего не видят другие. Он, в частности, позволил мне разглядеть то, о чем уже неоднократно говорилось в этой книге, – четыре различные формы дохода при инвестициях в недвижимость.

    Еще будучи совсем молодым человеком, мысленно я уже видел эти четыре источника доходов. Я уже тогда видел, как стать богатым. Научив меня различать то, что не доступно другим, мой богатый папа позволил мне разглядеть свое будущее.

    Если вы сравните это видение с реальностью тех инвесторов, которые вкладывают деньги на долгий срок в инвестиционные фонды, то сможете понять, что их ожидает очень разное будущее.

    Повторим еще раз очень важный урок из этой книги.

    Инвестиции в возрасте от 25 до 65 лет в инвестиционные фонды. Вот как выглядит отдача от них для инвестора:

    Через 40 лет

    Впустить лису в курятникКак вы можете видеть, очень выгодно делать предложения относительно инвестирования людям, имеющим самое поверхностное финансовое образование. Но, что еще хуже, многие организации, компании и учебные заведения, пытаясь повысить уровень финансового образования своих людей, приглашают делать это как раз тех «специалистов», которые специализируются на проталкивании, ради собственной выгоды, рискованных и одновременно низкодоходных инвестиций. К их рекламе и сводится все это «финансовое образование». Получается классический случай, когда лису приглашают в курятник сторожить и наставлять цыплят.

    Вот еще один пример появления лисиц в одном весьма основательном курятнике. В майском номере «Money Magazine» за 2006 год было обнародовано, что такая мощная организация, как Американская ассоциация пенсионеров, включающая 36 миллионов членов, умудрилась навязать своим членам как раз такие взаимные фонды, которые оказались по результатам работы самыми худшими из всех существующих. Несмотря на все ее политическое влияние и огромные денежные возможности, эта ассоциация навязывает своим членам фонды, не входящие в 20 процентов лучших фондов, если оценивать по результатам работы. А самый большой и самый популярный из этих фондов не входит даже в верхние 40 процентов. Единственные хорошие новости в том, что теперь ассоциация берется, наконец, исправить эту ситуацию.

    Заголовок одной статьи в «USA Today» за 22 сентября 2006 года гласил: «Уже готово воинство, которое защитит вас от плохих инвестиций». Статья начинается так:

    «Бывшие государственные служащие должны быть защищены от таких “услуг”, когда их собственные ассоциации подталкивают их пользоваться необоснованно дорогим финансовым обслуживанием со слишком жестким пакетом гарантий».

    Далее в статье утверждается:

    «Стоило бы вообще запретить предлагать подобную финансовую “продукцию”, которая уже исчезла с обычных финансовых рынков, но все еще распространяется среди бывших государственных служащих».

    В качестве примера жертвы подобного подхода в статье приводится рассказ о каком-то Геоффе Дэвисе, военном пенсионере из штата Кентукки:

    «Как бывший боевой офицер он оказался среди тех служак, которые потеряли тысячи долларов из-за лживой рекламы инвестиций».

    Далее приводятся его слова:

    «Я верил им до тех пор, пока не ушел из армии и сам не занялся бизнесом. Только тогда я понял, насколько невыгодными были их предложения в сравнении со многими другими возможностями вложения денег… Мы с женой потеряли на этом почти половину своих накоплений, которые собирали всю жизнь и даром выбросили на эти так называемые “инвестиции”».

    Еще раз возвращаясь к уже высказанной точке зрения, я хотел бы сказать, что очень выгодно делать предложения относительно вложения денег людям с самым скромным финансовым образованием, которые верят в то, что инвестирование – вещь рискованная. На самом же деле то, что является рискованным по определению, к настоящему инвестированию не отнесешь… скорее, это можно назвать обыкновенной финансовой некомпетентностью.

    Вы хотите быть таким инвестором, который слепо отдает свои деньги компаниям взаимных фондов, чтобы они инвестировали для вас и за вас, или хотите быть таким инвестором, который сам берет под контроль свое финансовое будущее, взяв под контроль четыре разных типа дохода?

    «Но все это не прошло даром для руководства инвестиционных фондов. Оно сейчас с точки зрения доверия публики погрузилось на самое дно. Один из обзоров показывает, что в то время как 75 процентов людей доверяют владельцам небольших магазинчиков, 73 процента доверяют военным, 60 процентов доверяют врачам, только 25 процентов доверяют руководителям корпораций – то есть лишь чуть-чуть больше тех 23 процентов, которые доверяют торговцам, продающим подержанные автомобили».

    Джон К. Богл, основатель и руководитель «Vanguard Mutual Fund Group»Высший руководящий состав управляет компаниями, в которые инвестируют менеджеры взаимных фондов. Мой богатый папа говорил: «Взаимные фонды подобны картошке-фри. Хотя они и наполняют ваш желудок, но не способны насытить надолго.

    Если вам нравятся акции и взаимные фонды, тогда я настоятельно рекомендую книгу Джона Богла «Битва за душу капитализма» («Battle for the Soul of Capitalism»).

    Лидер – это учительМного лет назад мой богатый папа отказывался платить мне деньги. Вместо этого он дал мне способность видеть. В этом и состоит суть финансовой грамотности – видеть умом то, чего не видят глаза.

    Как уже было сказано ранее, в мире денег часто употребляют слово «прозрачность», подразумевая под этим открытость. Когда сотрудник банка, например, просит у вас финансовый отчет, он хочет заглянуть внутрь вашей компании и оценить, что она собой представляет.

    Мой богатый папа, который был великим лидером и учителем, показал мне будущее, но решение о том, каким оно будет, оставил на мое усмотрение. Именно так и поступают настоящие лидеры и учителя. Они заглядывают в будущее и обладают способностью показать его окружающим.

    Роберт Кийосаки

  

  
    Точка зрения Дональда Подводя итог

    Вместе с Робертом мы выделили и продемонстрировали вам некоторые из проблем, с которыми приходится сталкиваться каждому отдельному человеку и стране в целом. Мы верим в то, что каждый человек способен найти их решение. Я думаю, мы показали вам некоторые пути, которые ведут к такому решению.

    Как учителя мы можем предложить вам свой опыт и подсказать кое-какие направления, но в конечном счете ответственность за свою жизнь несете вы сами. И наша цель заключается в том, чтобы убедить вас в этом.

    Я всегда придерживался мнения, что для решения проблемы прежде всего необходимо осознать ее, а затем сконцентрировать все силы и волю на ее решении. Как можно справиться с проблемами, если вы даже не знаете, с чего начать? Мы постарались продемонстрировать их вам, чтобы вы смогли понять, в чем состоит их решение для каждого из нас и для всех вместе.

    Сегодня мы более чем когда-либо уверены, что ситуация в экономике не изменится. Поэтому единственный выход – меняться самим.

    Дональд ТрампВ процессе работы над книгой произошел целый ряд событий, которые еще больше утвердили нас в наших мыслях. Мы наблюдали гигантские филантропические усилия, суд над руководством компании «Enron», чехарду цен на нефть и газ. Сегодня мы более чем когда-либо уверены, что ситуация в экономике не изменится. Поэтому единственный выход – меняться самим.

    Как-то раз я сказал: «Без желания у вас не будет энергии, а без энергии вы ничего не добьетесь». Это было сказано много лет назад, но эти слова сохраняют актуальность и сегодня. Сейчас не время покидать мировую арену. Больше всего мы нуждаемся в желании и энергии, чтобы справиться с тем, что нам предстоит. Задумайтесь над словами Уинстона Черчилля:

    «Чтобы существовать, достаточно того, что мы получаем от жизни, но, чтобы жить по-настоящему, надо уметь давать».

    Мы с Робертом искренне надеемся, что в будущем вы научитесь делиться своим богатством, и это будет означать, что вы стали частью решения проблемы, а наши усилия оказались не напрасными.

    Пока же вы должны понимать, что осознание существующего положения – это уже громадный шаг в нужном направлении. Продолжайте работать над своим самообразованием. Сведите к минимуму все белые пятна, смелее берите на себя финансовую ответственность в глобальном масштабе.

    Я знаю, что Роберт не остановится на своем пути просветителя и выдающегося учителя. Надеюсь, что вы прислушаетесь к нашим словам. Новые знания придадут вам силы.

    Я надеюсь, что наши усилия приведут вас к успеху.

    Дональд Трамп

  

  
    Заключение Самооценка

    На протяжении книги мы просили вас делиться с нами своими мыслями, опытом, целями и мечтами. Причину этого легко понять, обратившись к «Конусу обучения». Как видите, «чтение» находится в самом низу конуса, а «реальная работа» – в верхней части. Участвуя в дискуссиях и применяя полученные знания в собственной жизни, вы находитесь в середине конуса. Вовлекая вас в эту деятельность, мы надеемся, что вы распознаете и сможете реализовать возможности, которые приведут к положительным изменениям в вашей жизни.

    Настало время переосмыслить свой опыт и дать себе оценку. Используете ли вы приведенные возможности?

    Если нет, то как это сказывается на вашей решимости и желании изменить свою жизнь?

    Отвечая на приведенные ниже вопросы, обратите внимание на форму ответов. Имеют ли они негативный оттенок («я был не в состоянии», «я не могу», «я не знаю»)? Или они проникнуты позитивным духом («я смог», «я могу», «я хочу»)?

    Негативные ответы имеют тенденцию снижать и подавлять вашу волю. Положительные ответы мотивируют и придают уверенность в себе. Если ваши ответы носят негативный характер, то готовы ли вы дополнительно поработать над собой? Если ответы позитивные, то намерены ли вы изменить свою жизнь?

    Сколько времени и денег вы отдаете в настоящее время инвестициям?

    Намерены ли вы тратить больше времени и денег? Если нет, то вряд ли отметите какое-то улучшение. Если да, то с умом вкладывайте время и деньги в интересующую вас область.

    Выбрали ли вы для себя сферу действий, на которой необходимо сфокусировать все усилия (например, недвижимость, сетевой маркетинг, опционы фондового рынка или открытие собственного дела)?

    Если нет, то разработали ли вы для себя какой-то другой финансовый план? Независимо от того, на чем вы сосредоточите свои усилия, повышайте свой образовательный уровень и твердо настройтесь на успех.

    Поддерживает ли вас окружающая обстановка и люди в стремлении к успеху?

    Не чувствуете ли вы, что следует изменить окружающую обстановку? Если так, сделайте это.

    Только вы в состоянии ответить на эти вопросы и изменить свою жизнь.

    Мысли – действия – результаты

    Мы хотим, чтобы вы были богаты.

  

  
    Слова признательности Дональда

    Совместная работа с Робертом Кийосаки и командой компании «Rich Dad» стала для меня огромным и увлекательным событием. В период сотрудничества при работе над данной книгой команда Роберта показала себя не только крайне любезной, но и твердой как скала при отстаивании своей линии – и я благодарю их всех за помощь, которую они оказали, работая над тем, чтобы свести воедино наши с Робертом сходства и различия. Это нелегкая работа, и она была выполнена хорошо. Мона Гамбетта отлично потрудилась, координируя все действия по презентации книги. Роберт, большое спасибо за бесценный опыт. Ты очень одаренный учитель.

    Я хотел бы также поблагодарить своего соавтора Мередит Макайвер за внимание и хороший юмор. С таким распорядком рабочего дня, как у меня, без юмора не обойтись. Рона Графф всегда приходила на помощь в нужные моменты, и я хотел бы сказать ей, что очень ценю это.

    Большое спасибо Мишель Локки за работу над этим проектом и Аллену Вайсселбергу за ценные советы, связанные с образовательным аспектом книги. Многим людям не известно, что в самом начале своей карьеры, еще до прихода в «Trump Organization», вы были преподавателем университета. Теперь они будут это знать. Выражаю также благодарность Кейту Шиллеру за редактирование текста и Кейси Кеннеди за подбор фотографий.

    Большое спасибо Уильяму Макгорри и Севину Брайермену, а также всему коллективу «Publisher’s Weekly» за энтузиазм и поддержку, которую они оказывали нашему с Робертом начинанию. Вы прекрасно поработали.

    Благодарю также всех читателей за прекрасное время, проведенное вместе с вами. Продолжайте учиться и двигаться вперед. Мыслите шире.

    Дональд Трамп

  

  
    Слова признательности Роберта

    Для меня было большой честью работать вместе с Дональдом Трампом и его командой. Он является символом нашего времени. Требуя совершенства во всех своих делах, он сохраняет предельное уважением к тем, кто работает на него. Его команда в точности отражала присущие ему черты, работая динамично и оказывая колоссальную поддержку нашему начинанию.

    Было большим удовольствием познакомиться и поработать с Мередит Макайвер. С ее классической элегантностью может сравниться только ее талант и творческая сила. Мишель Локки также оказала нам большую помощь в продвижении этого проекта. Я благодарен этим сильным и уверенным в себе женщинам за личный интерес в успехе дела.

    Мне хотелось бы также выразить благодарность Кейту Шиллеру и Роне Графф за неустанный энтузиазм и дружелюбие, которые они демонстрировали на протяжении прошедшего года. Кроме того, мне доставило большое удовольствие знакомство с Алленом Вайсселбергом, главным финансистом «Trump Organization», который также разделяет наше мнение о необходимости повышения финансовой грамотности молодых людей.

    Особой благодарности заслуживает команда «Rich Dad», которая в очередной раз поддержала наши книжные проекты, добавляя свои идеи и структурируя мои мысли в ясный и убедительный текст. Благодаря их таланту удалось идеально соединить мой стиль со стилем Дональда Трампа, что и делает эту книгу уникальной.

    Мона Гамбетта оказала нам колоссальную помощь в издании книги и ее продвижении на книжный рынок. С ее энтузиазмом может сравниться только ее неиссякаемая тяга к совершенству.

    Мне хотелось бы поблагодарить сотрудников «Publisher’s Weekly» за то, что они щедро делились своими знаниями, опытом, а самое главное – энтузиазмом. Особую поддержку оказали нам Уильям Макгорри, Севин Брайермен, Ханна Фолкмен и Рэчел Дил. Отдельное спасибо Севину за методическую помощь в реализации проекта.

    Но больше всего я благодарен читателям за интерес, который они проявляют к своему финансовому образованию, читая эту книгу.

    Роберт Кийосаки

  

  
    Дональд Трамп

    Председатель правления и президент «Trump Organization»

    Дональд Трамп олицетворяет собой американскую историю успеха, постоянно повышая планку совершенства и расширяя границы своих интересов в области недвижимости, игр, спорта и индустрии развлечений. По окончании финансовой школы Уортона он начал карьеру бизнесмена в офисе своего отца.

    В Нью-Йорке имя Трампа связывается с самыми престижными сооружениями, в числе которых всемирно известная Башня Трампа на 5‑й авеню, «Trump International Hotel & Tower», признанный агентством «Conde Nast Traveler» лучшим отелем США, здание на площади Объединенных Наций, небоскреб на Уолл-стрит, 40 и район застройки Trump Park Avenue. Его портфолио включает исторический «Мар-a-Лаго», клуб в Палм-Бич, штат Флорида, и постоянно расширяющуюся коллекцию полей для гольфа по всей стране, от Лос-Анджелеса до Нью-Йорка, Нью-Джерси, Вашингтона и Флориды, а за рубежом – от Шотландии до островов Гренадины. Сеть отелей, принадлежащих Трампу, также растет и включает собственность в Чикаго, Лас-Вегасе, на Вайкики и в Торонто, не говоря уж о квартале Сохо в Нью-Йорке и «Trump International Hotel & Tower» в западной части Центрального парка, вновь получившего награду «Mobil Five-Star», а также «Five Star Diamond Award» от Американской академии гостиничного сервиса. «Trump International Hotel & Tower Chicago» был признан журналом «Travel & Leisure Magazine» отелем № 1 в США и Канаде. Его недавние приобретения включают знаменитый «Doral Hotel & Country Club» площадью 800 акров в Майами, историческое здание почтамта в Вашингтоне и поместье Клюге в Вирджинии.

    Мистер Трамп номинирован на премию «Emmy» и является вторым продюсером телешоу «Кандидат», которое заняло верхнюю строчку рейтинга на телевидении и получило всемирное признание. Шоу «Знаменитый кандидат» также было встречено на «ура» и имело огромный успех, став одним из лучших телешоу, а в 2013 году отметило свой 13‑й сезон. Фраза «Вы уволены!» из этого шоу получила всеобщее распространение и превратилась в самую знаменитую крылатую фразу из всех, какие только подбрасывало массам телевидение.

    Кроме того, Дональд Трамп в партнерстве с телекомпанией NBC является владельцем прав на показ трех крупнейших в мире конкурсов красоты – «Мисс Вселенная», «Мисс США» и «Маленькая мисс США». Конкурс «Мисс Вселенная» транслировался в эфире 180 стран, а «Мисс США» весной 2011 года занял высшую строчку среди зрелищ подобного рода. В 2007 году мистер Трамп удостоился места на Аллее Звезд в Голливуде. Кроме того, он стал самым высокооплачиваемым публичным оратором в мире.

    Огромным успехом также пользуется коллекция вещей с личным автографом Дональда Трампа, включающая галстуки, костюмы, майки, запонки и многое другое, так же как и другая коллекция от Трампа, предназначенная для обстановки дома и включающая матрасы, мебель, светильники и обои. А в 2012 году он создал еще и собственные духи под названием «Успех».

    Как писатель мистер Трамп выпустил более пятнадцати книг, которые стали бестселлерами, а первая из них, «Искусство заключать сделки», давно признана классикой среди книг, посвященных бизнесу, и является одной из самых популярных среди книг подобной тематики.

  

  
    Роберт Кийосаки

    Более всего известный как автор лучшей в мире книги на тему финансов «Богатый папа, бедный папа», Роберт Кийосаки бросил вызов и изменил представление о финансах десятков миллионов людей во всем мире. Он – бизнесмен, воспитатель и инвестор – убежден, что мир нуждается в большем количестве предпринимателей, которые создадут рабочие места.

    Своими взглядами на деньги и инвестиции, часто противоречащими общепринятым, Роберт заслужил себе репутацию прямого и смелого человека, замечательного советчика в деле финансового образования.

    Роберт и Ким Кийосаки являются основателями «The Rich Dad Company», финансовой и образовательной компании, и создателями игр «Денежный поток». В 2013 году эта компания благодаря своим играм, открывающим новые потрясающие возможности в плане приобретения полезных навыков на пути к процветанию, добилась всемирного успеха.

    Роберта считают провидцем, обладающим прирожденным даром упрощать любые самые сложные понятия, связанные с деньгами, инвестированием, финансами и экономикой, который делится с людьми личным опытом обретения финансовой свободы, причем так, что это находит отклик у аудитории любого возраста и происхождения. Его основные принципы и тезисы «ваш дом не является активом», «инвестируй в денежный поток» и «держатели сбережений проигрывают» вызвали бурю критических нападок и даже насмешек… но то, что происходит в последнее десятилетие на арене мировой экономики, лишь подтвердило пророческий характер этих слов.

    Роберт придерживается точки зрения, что старый совет «иди учиться, получи хорошую работу, копи деньги, избавляйся от долгов, делай долгосрочные инвестиции и диверсифицируй» в наш стремительный информационный век уже устарел. Его философия богатого папы бросает вызов устоявшемуся мнению, а обучающая программа вдохновляет людей заняться финансовым образованием и брать на себя активную роль в деле инвестирования в свое будущее.

    Автор 19 книг, включая всемирно известный бестселлер «Богатый папа, бедный папа», Роберт всегда желанный гость в средствах массовой информации любого уголка мира, начиная с CNN, BBC, «Fox News», «Al Jazeera», GBTV и PBS и кончая шоу Ларри Кинга, Опры Уинфри, «The Doctors», «Bloomberg» и такими изданиями, как «Sydney Morning Herald», «USA Today», «People Daily», «Straits Times», и сотнями других. Его книги на протяжении более десяти лет возглавляют списки бестселлеров. Роберт продолжает учить и вдохновлять своих слушателей по всему миру.

    В список его самых последних книг входят: «Несправедливое преимущество: сила финансового образования», «Прикосновение Мидаса» и вторая книга, написанная в соавторстве с Дональдом Трампом, «Почему отличники работают на троечников».

    Если хотите получить дополнительную информацию, зайдите на сайт RichDad.com.
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    «Золотой парашют» – компенсация, выплачиваемая высшему руководству акционерного общества в случае слияния или враждебного поглощения. – Прим. перев.
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    Незаконные денежные махинации, как правило, основанные на вовлечении новых инвесторов, деньги которых используются для выплат предыдущим участникам (финансовые «пирамиды»). Названы так по имени американского предпринимателя итальянского происхождения Карло (Чарлза) Понци. – Прим. перев.
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    Слова, которыми традиционно заканчивается каждая серия телешоу «Кандидат». – Прим. перев.

  

  
    4

    Инсайдер – лицо, в силу своего положения имеющее доступ к важной финансовой информации, недоступной широкой публике. Фондовые сделки инсайдеров строго контролируются и регистрируются. – Прим. перев.
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    В американских школах принята система буквенных оценок от А (высший балл) до F. – Прим. перев.
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